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JUAN A. BROADUS

(Extractado de “Efigies Bautistas™)

Juan Alberto Broadus vié la Inz primera el 24 de
enero de 1827, en el Condado de Culpeper, Estado de
Virginia, E. U. A Sus padres ™ fueron el comandante
Edmundo Broadus y la Sra. Nancy Simms Broadus,
personas de alto relieve en o1 Condado de Culpeper,
Y sinceros cristianos. El comandante Broadus era
hombre de gran Cgp[&%@ de caracter, versistente en
SUs empresas, abnegado en las causas justas, hombre
amanie de su hogar v padre tierno ¥ carinoso. Sabia
uiir a la e¢nergia la ternura. En cuanto a la madre
de nuestro biografiado, poco se sabe de ella. Era pe-
quenta de estatura (en lo cual se le parecia su hijo
Juan), gentil y guieta en su manera de ser, pero de
gran firmeza en el gobierno de su casa ¥ la educacioh
de sus hijos. “Como el comandante Broadus a menu-
do se encontraba ausente, en propagandas politieas,
ella era la encargada de dirigir todos los trabajos de
la finca en que vivian. Y demostré tanta industria,
tacto y habilidad, que merecié lag palabras que el
sabio pronuncié con respecto a 1a mujer virtuosa.”
Jamas castigd a sus hijos, ¥ sin embargo, éstos la
amaban y respetaban profundamente, Io gue se expli-
ca por el hecho de que a la inflexibilidad de sus man-
datos, unia la ternura de su amor. Era, en fin, una
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de esas mujeres gque saben gobernar bien sus €asas,
sin perder el carifio de sus hijos, y sin dejar de amar
a éstos.

En este hogar, tan tranquilo, tan ordenado, tan
piadoso, nacié Broadus, el que después habia de bri-
llar tanto, no solamente en su patria, sino también
en el resto del mundo. Se le pusieron los nombres de
dos de sus tios maternos: Juan, por el Dr. Juan
Simms, y Alberto por Alberto Simms, el maestro que
tanto influencié su vida. Los primeros afnos los paso
en la casa solariega, en medio del campo, a traves
del cual correteaba en sus juegos, y en el que disfru-
taba de la vida a plenos pulmones. Tanto creia Broa-
dus en los beneficios del nacimiento en sitio rural,
que después acostumbraba a decir que “todos debe-
rian nacer en el campo.”

En aguella época se dificultaba mucho en el Sur
de los Estados Unidos, el aprendizaje de las primeras
letras, porque habia una gran escasez de escuelas.
“Pero Juan A. Broadus tuvo grandes oportunidades
educativas en su infancia. En su casa habia mu-
chos libros y gran numero de periddicos, y muchas
visitas, y todos en la familia se ocupaban en el estu-
dio del lenguaje. Tuvo ademas, en sus primeros afos,
un buen maestro en la escuela rural, en la persona
del Sr. Alberto Tutt; y después de haber cumplido los
diez afios, uno de los mejores maestros de ensefian-
za superior, en su tio el Sr. Alberto G. Simms.” En
1837 el comandante Broadus se traslad6é con su fa-
milia de Culpeper a Edge Hill, donde, en beneficio
de sus hijos, abrié una escuela, en la que enseiié6 has-
ta el afio 1839. Juan tenfa entonces unos trece afios
de edac y estaba en condiciones de asistir a la escue-
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12 que dirigia su tio Alberto, a unas seis millas de
distancia de donde vivia nuestro biografiado, quien
estaba toda la semana con su tfo, ¥ los viernes cami-
naba esas seis millas para venir a pasar el shbado
v el dominge con sus padres ¥y hermanos. En esta es-
cuela progresd mucho Juan, al extremo de gue podia
leer el latin correctamente, siendo Ias matematicas
en lo que mas scbresalio. Durante ¢l afio 1841 Juan
| ayudé mucho a su tio en el colegio, ensefiando a sus
condiscipulos. Un dia, en el afic 1843, Juan regresé a
su casa, trayendo su bail; y su padre crey0 que habia
sido expulsado por causa de alguna travesura propia
de Ia edad. Pero cuando tratd de averiguar la causa
de su venida, Juan le contestd, diciendo: “Tio dice
gque no puede hacer nada més por mi” No satisfecho
con esta breve respuesta, el comandante fué a ver
a su cufado, a fin de averiguar por qué habla sido
; : expulsado Juan del colegio; perc el Sr. Simms se rid
a carcajadas al oirie, y te dijo que Juan no habia sido
expulsade sino enviado a casa, porque ya €1 no po--
dia ensefiarle nada, puesto que el discipulo sabia tan-
to como el maestro.

En el ultimo afio de estancia en el colegio de su
tio, los Pbros. Carlos A. Lewis y Barnett Grimsley ce-
lebraron una serie de cultos de avivamiento en la igle-.
sia Mount Poney, en las cercanias, durante los cua-
Ies nuestro ilustre biografiado fue convertido. De este
acontecimiento dice el Sr. Santiago G. Fields, uno
de sus amigos de la infancia: “En mayo de 1843, en
unoes cultos de avivamiento, celebrados principalmen-
te por el Pbro. Carlos Lewis en 1a iglesia Mount Po-
ney, en Culpeper, ambos profesamos nuestra con-
version, nos unimos a la iglesia el mismo dia y fuimos

R R——
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juntos bautizados por el Rdo. Cumberland George, en
el arroyo Mountain Run, poco mas arriba del puente
que lo atraviesa. No permanecié mucho tiempo en la
iglesia Mount Poney, sino que traslado su carta a la
iglesia New Salem, a la que pertenecia su familia.”
El pastor de New Salem, Rdo. Grimsely, tuvo un gran
ascendiente sobre el joven Broadus, y fue el elegido
por Dios para hacer que éste pensara en dedicarse a
la predicacién del Evangelio.

A mediados del ano 1846 pudo entrar en la Uni-
versidad de Virginia. En esta universidad, Broadus
estudio intensamente por espacio de cuatro anos, so-
bresaliendo como uno de los mejores estudiantes. Mu-
chos de los que eran sus condiscipulos en la universi-
dad luego llegaron a ser grandes hombres en las le-
tras, en el foro, en la magistratura, en las ciencias,
en la teologia. Pero entre todos ellos Broadus ocupaba
uno de los primeros lugares, como estudiante respe-
tuoso, activo, inteligente, que asombrosamente asimi-
laba los conocimientos que sus maestros trataban de
impartirle. Tan buen estudiante era, que algunos de
sus maestros llegaron a ser amigos suyos durante to-
da su vida.

Pero, no obstante haberse entregado tan comple-
tamente a los mas serios estudios, Broadus realizaba
un activo trabajo religioso, desempefiando una im-
portante parte en los servicios de oracion de los es-
tudiantes, en las clases biblicas, en la escuela domi-
nical. Aqui tuvo su primera experiencia en el tra-
bajo misionero; y por causa de esta experiencia, acos-
tumbraba decir después que ‘‘no se encontraba en
condiciones de ir como misionero a China, aquel que

._ ‘
Lo |

[AU—"
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1o quisiera trabajar enire los necesitados de su pro-
pio pais.” :

En el afio 1848 encontramos a Broadus como uno
de los oradores méas denndados de 1a eausa de 1a tem-
perancia. El afio anterior se habia unido a “Los Hijos
de la Temperancia,” orden universitaria que se ha-
bia formado con el proposito de arrancar a los jove-
nes de las garras del vicio; y ahora, unos cuantos
meses después, era conocido a través de todo el Es-
tado como uno de los defensores mas tenaces de este
ideal. De todas partes recibia invitaciones para ha-
blar en publico a favor de la causa que defendian
ios “Hijos de 1a Temperancia.” '

¥l dia 4 de junio de 1849 predicd Broadus su pri-
mer sermaén, Su texto fue Salmo 62:8: “Dios es el
refugio para nesotros,” y algunas personas que lo
oyeron testimoniaron que era un gran sermodn, un
sermon qgue auguraba 1o gue habia de llegar a ser en
el futuro como predicador.

Terminada su carrera uhniversitaria, Broadus re-
gresd a su colegio rural en Ia casa del General Cooke,
en Bremo, Condado de Fluvanna, prefiriendo este lu-
gar tranguilo, donde podia dedicarse al estudio v a
la medifacion, a los puestos de importancia que se le
oirecian, Uno de los grandes deseos de Broadus por -
esta €poca, era el obitener una debida preparacién
teollgica; ¥ como no habia cerca ninglin seminario,
se dedicd afanosa y tesoneramente a esta clase de
estudios, en los que mas tarde habia de brillar tanto.
Pero no obstante sus labores de maestro de escuela,
¥ los profundos y sistematicos estudios que estaba
realizando, nuestro biografiado encontraba tiempo
que dediear a la predicacidn.
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En los primeros dias de agosto, Broadus fué al Con-
dado de Culpeper a visitar a sus familiares y amigos.
Durante su estancia alli, parece que celebré una se-
rie de cultos de avivamiento en la iglesia a que anti-
guamente habia pertenecido. Habiendo la congrega-
cion de New Salem acordado su ordenacion en la
junta de julio, el dia 12 del referido mes de agosto se
form6 un concilio ordenador en esta iglesia, con el
propésito de separar formalmente a este siervo de
Dios para la obra del ministerio. El sermén de orde-
nacién fue predicado por el Rdo. H. W. Dodge; fue-
‘ron miembros del concilio los Rdos. Barnett Grims-
ley y Cumberland George; y su hermano carnal J.
M. Broadus actud de secretario. Después de la orde-
nacién nuestro biografiado regres6é a su puesto de
maestro rural en Bremo, donde, por espacio de unos
meses, dividia su tiempo entre sus clases, sus estu-
dios y sus epistolas amorosas a la elegida de su co-
razon.

Por esta época se habia extendido tanto la fama
que de elocuente y consagrado predicador y de pro-
fesor habil tenia Broadus, que eran muchas las igle-
sias que lo llamaban a su pastorado, y muchas las
universidades que le ofrecieron alguna de sus cate-
dras. Pero nuestro biografiado decliné todos estos
nombramientos. Por fin, en el mes de septiembre del
afio 1851, Broadus acepté la plaza de catedratico au-
xiliar de lenguas antiguas en la Universidad de Vir-
ginia, asf como el pastorado de la iglesia bautista de
Charlottesville, que por la misma fecha le fué ofre-
cido por la unanimidad de votos de sus miembros. De
esta manera podia efectuar ambos trabajos, ense-
fiando y predicando, ya que la universidad y Char-
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lottesville se encontraban muy cerca una de la otra.
“El Dr. Broadus era ahora pastor de la iglesia a la
cual no habia querido servir cuando era estudiante,
¥ se hallaba de profesor en la gran nniversidad de
entre cuyas paredes hacta tan poco tiempo gque ha-
bia salido.”

Por espacio de ocho aiios estuvo el Dr. Broadus
desempenando estos dos importantes puestos, traba-
jando con gran entusiasmo y eficiencia, progresando
en habilidad, ¥ haciendo que s1u renombre fuera ma-
yor cada dia y sus labores Iueran profundamente in-
tensas.

En mayo de 1859, Broadus asistié a 1a Convencion
que se celebré en Greenville, Carclina del Sur. Esta
Convencion estableci¢ formalmente esa magniiica
institucion que tanto bien ha hecho, y de la gque han
salido tantos ministros eminentes para esparcirse
por la faz de Ia tierra, predicando la palabra de Vida,
el Seminario Teologico Bautista del Sur; siendo nom-
brados como sus profesores las siguientes personas,
J. P. Boyce, J. A. Broadus, Basilio Manly, hijo ¥ E.
T. Winkler. Nuestro biografiado decling este puesto
de tanto honor y de tanta responsabilidad, no desean-
do abandonar su buena iglesia de Charlottesville.

Sus amigos y familiares continuaban insistiendo
en gque aceptara el nombramiento de profesor en el
seminario, y al efecto era enorme el numero de car-
tas que le escribian. ¥ fanto exhortaron y aconseja-
ron, que por fin Broadas, al contestar al Dr. Boyce
que en el mismo sentido le habia escrito, aceptd di-
cho nombramiento, con fecha 21 de abril de 1859.
Asi entré nuestro ilustre biografiado a la obra que
habia de ocuparlo durante todo el resto de su vida,
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esa obra tan eficiente que de manera admirable efec-
tuo por espacio de treinta Yy seis afnos, durante los
cuales ejercio una tremenda influencia sobre los cen-
tenares de estudiantes que a sus pies se preparaban
dignamente para enfrentarse con un mundo de pe-
cado, a predicarle la salvaciéon por medio de la san-
gre de Cristo. Con su ingreso en la facultad del se-
minario, comienza la fase mas activa, mas brillante,
mas fructifera de la vida de ese gran hombre que se
llama Juan Alberto Broadus, de ese gran hombre que
fué uno de los tedlogos mas eminentes del Sur de los
Estados Unidos. Su catedra fué la de Homilética e
Interpretacion Biblica.

Siendo este seminario una institucion nueva, fue
necesario hacer una intensa propaganda a su favor,
a fin de adquirir alumnos y de destruir los prejui-
cios que existian en algunas partes en contra de plan-
teles de esta naturaleza. A este trabajo tan improbo,
tan dificil, tan desagradable, dedicé Broadus una
gran parte de su tiempo, ya escribiendo, ya viajan-
do por los estados del Sur. En esta obra nuestro bio-
grafiado recibié la cooperacion de todos los otros
profesores; pero es justo decir que una gran parte
del éxito obtenido en estos primeros afios de la vida
del seminario, se debi6 al profesor de Homilética.
Por esta época Broadus era uno de los oradores reli-
giosos mas elocuentes de su pais, uno de los hombres
de quien mas se hablaba, y a quien continuamente
se estaba solicitando para los puestos mas honorifi-
cos; y toda esta elocuencia, toda esta influencia, 1a
usé para el progreso de la institucion a que se habia
decidido a servir con todas sus energias y entusias-
mo. Es por esto que puede decirse, sin temor a equi-

ne———
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vocacion, gque el nombre de Broadus va indiscluble-
mente unida al del Seminario Teologico Bautista del
Sur, de manera que &5 imposible habiar del semina-
rio sin recordar el nombre de J. A. Broadus; perque
una gran parte de 1o que es ese seminario, se debe a
los esfuerzos v a los trabajos de este gran hombre.
Los dos aifos que mediaron entre la apertura del
seminario y la guerra de secesion, fuercn anos Mmuy
dificiles para esta institucién, por las razones que
arriba hemos apuntado, a saber: los prejuicios exis-
tentes en muchos lugares del sur contra los semina-
rios, ¥ la necesidad de procurarie vida a esta insii-
tucién que comcecnzaba sin propiedades, sin fondos
de reserva y sin alumnoes suficientes para pagar los
gastos de tal plantel. Pero todos los ecatedraiicos se
pusieron a la obra, conespecialidad Broadus, {ratan-
do de ganar simpatias y obtener donaciones para el
seminario. Por eso los vemos, durante estos anos,
viajando continuamente, hablando en publico sin
cesar, eseribiendo sin inferrupcion, hasta que a prin-
cipios del afo 1861 ei horizonte del seminario sc pre-
sentaba mas despejado, siendo muy fundadas ias es-
peranzas que se tenfan del éxito de esa institucion.
Pero cuando mds halagiiefias eran estas esperan-
zas de éxito, surgio la terrible guerra gque paralizd
todas Ias aetividades, gque suspendid todas las opera-
ciones, que trajo la inseguridad, la inquietud en todas
las cosas. Y naturalmente, el seminario sufrio terri-
blemente a consecuencia de este estado de cosas. Por
algtn tiempo trataron sus amigoes de sostenerlo abier-
to, en actividad de ensefianza; pero el hecho de gue
los estudiantes de teologia no eran exceptuados de
1a obligacion de tomar las armas, hizo necesario claa-
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surarlo. En consecuencia, en el otorio del afio 1862,
el Seminario Teologico Bautista del Sur cerrd sus
puertas por encontrarse sus aulas completamente
vacias, y no haber esperanza de llenarlas en el in-
mediato futuro.

Como es natural, habiendo cerrado el seminario
sus puertas, los profesores que ocupaban Ssus cate-
dras tuvieron que buscar otras ocupaciones en que
pudieran ganar el sustento. En noviembre, Broadus
fué nombrado pastor de las iglesias de Cedar Grove
y Williamston, al mismo tiempo que predicaba como
sustituto en otras iglesias. Por esta época nuestro
ilustre biografiado se encontraba activamente ocu-
pado en la preparacion de su “Comentario sobre Ma-
teo.” Desempeiié también, por espacio de unos meses,
el puesto de capellan en el ejército del Gen. Lee, ga-
nandose la simpatia y la confianza de soldados ¥ ofi-
ciales. En 1864 era pastor de cuatro iglesias a la vez;
y desde 1863 a 1866 ocupo el puesto de Secretario Co-
rresponsal de la Junta de Escuelas Dominicales de la
Convenciéon Bautista del Sur, Junta que debiéo su
creacion a las gestiones de Broadus y del Dr. Manly.
Aunque entonces esta Junta no hacia, ni con mucho,
la labor que efectua en la actualidad, no dejaba de
realizar algun trabajo en lo que respecta a la publi-
cacion de folletos y periodicos. Es admirable, por tan-
to, el cumulo de obligaciones que pesaban sobre el
Dr. Broadus, v el enorme trabajo que tenia que reali-
zar para cumplir con estas obligaciones.

A la terminaciéon de la guerra, el horizonte del se-
minario se presentaba mas negro que nunca; llegan-
do todos a pensar que seria imposible volver a abrir
sus puertas, ni sostenerse. Sin embargo, en la reu-
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nidn que para (ratar sobre el particuiar tuvieron ios
profesores, después de haber estudiado el asunto bajo
todos sus aspectos, el Dr. Broadus dijo a sus compa-
neros: “Supongamos que tranguilamente decidamos
gue el seminario muera, pero que nosotros mura-
mos antes.” Y los cuatro profesores llegaromn a esta
decisitn, de morir antes de que el seminario rmuriese,
En consecuencia, las puertas del seminario fueron
abiertas nuevamente el dia lo. de noviembre de ese
mismo ano (1865), contando solamente con siete es-
tudiantes. A este respecto dice ¢l Dr. Robertson: “En
Homilética el Dr. Broadus s6lo tenia un estudiante,
y era ciego. Pero era muy natural del Dr. Broadus el
dar a este estudiante la mejor ensefianza posible. La
cuidadosa preparacion de un curso de estudio para
este estudiante ciego, 1o llevo a escribir este Tratado
Sobre la Predicacion.” _

¥l resto de su vida, hasta el momento de su muer-
te, fué tremendamente atareada, Sus viajes conti-
nues en demanda de coniribucicnes para el semi-
nario, 0 para pronunciar conferencias y discursos pa-
ra el seminario, o para pronunciar conferencias y
discursos en los principales planteles de instruccidn,
entre ellos 1os mas afamados seminarios; sus predi-
caciones en gran numero de iglesias que te invitaban
al efecto; sus numerosos articulos para los distintos
peri6dicos; sus trabajos literarios en la preparacion
de libros y follelos; sus labores en el seminario; Ia
copiosa correspondencia a que tenia gue atender—
todo ello apenas si le permitia ni aun el descanso
natural. Sin embargo, Broadus cfectuada todo este
trabajo, lo efectud por espacio de largos anos, no
obhstante gne su salud no era todo 1o buena gue hubie-
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ra sido de desear, en realidad, es cast incomprensible
cémo un solo hombre, maxime si no disfrutaba de
la mejor salud, pudo hacer todo el enorme trabajo
que llevo a cabo Broadus.

En 1889, a la muerte del Dr. Boyce, el Dr. Broadus
fué electo para sustituirlo en 1a presidencia del se-
minario, cuyo importante puesto desempend por es-
pacio de seis afios, hasta el dia de su muerte, con el
beneplacito de todos, demostrando sus grandes do-
tes. Por esta época las iglesias mas afamadas de la
Unioén, tanto del Sur como del Norte, le llamaban,
unas suplicandole que aceptara su pastorado, y otras
pidiéndole que viniera a predicar en ellas; los gran-

des seminarios y las universidades, continuamente le

invitaban a hablar en sus aulas; era obligado confe-
rencista en los institutos biblicos de verano—de to-
das partes era llamado. Por todo ello puede decirse
que Juan A. Broadus fué, durante los ultimos veinte
anos de su vida, uno de los hombres més eminentes
en el mundo evangélico de los Estados Unidos. Muy
pocos tenfan los conocimientos personales que ¢l te-
nia en el seno de las iglesias y seminarios y universi-
dades; muy pocos ejercieron una influencia tan gran-
de y tan benéfica como él, sobre todo en el campo
comprendido por la Convencién Bautista del Sur.
Como predicador, el Dr. Broadus brillé desde el
primer momento, llegando a ser una de las figuras
mas prominentes del pulpito americano, de ese pulpi-
to que tantos predicadores eminentes ha producido.
Una demostraciéon de lo que hemos dicho la encon-
tramos en el hecho de que las mas afamadas iglesias
le suplicaran que ocupara su pulpito. El Dr. Wwil-
kinson ha dicho que si Broadus se hubiera dedicado
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con el mismo exclusivismo que ¢! Dr. MacLaren a la
predicacion, hubiera llegado a ser un predicador mas
eminente gue el famoso escocés. Y estd, tratandose
de MacLaren, que fue uno de los predicadores mas
céelebres de su dia.

Que nuestro biografiado fué un escritor profundo
¥ prolifico, 1o prueban sus diversas obras. Su “Co-
mentario scbre Mated,” obra en do. mayor, con 6
paginas en tipo de 8 puﬂtos, es uno de los mejores co-
mentarios que sobre el primer Evangelio existen en
el idioma Inglés, no obstante lo rico que es el refe-
rido idioma en obras de esta naturaleza. Su libro
“Tratado Sobre la Predicacion” es una magnifica
obra sobre Homilética, en 1a que une a la sencillez
del estilo, 1a profundidad del pensamiento. Esta obra
adquirié una fama tal, que ha pasado por varias edi-
ciones en los Estados Unidos y en Inglaterra, ha sido
traducida a varios idiomas, ¥ es usada comg libro
de texto en multitud de seminarios teologicos, ewtre
los gque se cuentan muchos que no pertenecen a nues-
tra denominacién. Ademas, publicd las siguientes
obras: “Una Historia de la Predicacion;” “Armonia
de los Evangelios;” “Sermones ¥ Conferencias;” “Me-
moria de J. P. Boyce;” “Jesiuis de Nazaret;” v un gran
numero de fratados de menor tamafio, como “Tres
Cuestiones con Respecto a la Biblia,” *Autoridad de
1a Biblia,” eftc. A todo esto hay que agregar el nime-
ro casi infinito de articulos, cientificos y religiosos,
gue publico en distintas revistas de su palis y del ex-
tranjero.

También dedicd Broadus mucho tiempo al traba-
jo en el Comité nombrado al efecto, en la revisién
de la Biblia, trabajo por el cual fue calurosamente
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felicitado muchas veces, y en el que era una garan-
tia de la correcciéon de esa revision.

Y un hombre que habia comenzado su Carrera
ministerial ensefiando una clase de Escuela Domini-
cal, no podia dejar de sentir gran simpatia por esta
institucion gque tanto ayuda a la labor de las iglesias
y que tanto beneficio ha producido en el mundo. Y
su simpatia se demostro en obras. A este respecto
dice el Dr. Spilman, de la Junta de _Escuelas Domi-
nicales: “El Dr. Juan A. Broadus, profesor del Semi-

nario Teolégico Bautista del Sur, fue electo miembro-

del Comite (de lecciones internacionales) en 1878 y
a 61 prestd sus servicios hasta su muerte. Desde el
mismo comienzo, su sola presencia sirvio de ayuda y
de estimulo. El informe del Comité de Lecciones, pre-
sentado en 1896, dice con respecto a la obra que efec-
tu6: ‘El amable y carifioso Dr. Juan A. Broadus ya no
existe ... Por cerca de diez y siete afos trabajo a
nuestro lado, de una manera tan modesta, que nos
dié a todos la conviccién de que éramos hermanos, ¥
de una manera tan grande que nos hizo reconocer que
era un principe y un gran hombre en Israel’.” El Co-
mité Internacional de Lecciones jamas ha tenido un
mejor amigo que él. Era un sabio de los de primer
orden, y jamas tuvo dificultad alguna en preparar
lo necesario para la escuela dominical ordinaria. Ha-
biendo sido la mayor parte de su vida maestro en un
seminario teolégico, y en momentos de su muerte
presidente de una institucion a la cual asistia el ma-
yor numero de estudiantes de teologia que jamas
haya asistido a seminario teologico alguno en el mun-
do, no tenfa, sin embargo, la idea de que la escuela
dominical ordinaria pudiese convertirse en un Sse-
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minario teologico. Poseyendo un gran idezal con res-
recto a lo que un estudiante de la Biblia debia ser,
tuvo la suficiente sabiduria para pPreparar para Ia
escuela dominical el trabajo que ésta podia hacer.
El Dr. Juan Alberto Broadus, el hombre eminente
en todos sentidos, el sabio profundo, el predicador
clocuente, el escritor prolifico, €1 profesor habil, el
hombre que dedict sus energiss a toda causa noble,
faliecio el sibado 16 de marzo de 1895, dejando tras
de si una estela de luz v bendicién. For lo que fué y
por fo que hizo, su nombre aparece escrito en letras
brillantes en !a historia de la denominacion bautis-
ta, ¥y su recuerdo perdurars, por afios y ahos, en la
mente y en el corazon de millares de millares de eris-
tianos. .
¥l dia de su muerte, uno de los periodicos de ma-
yor importancia de la ciudad de Louisville {donde
Ialleci}, escribié lo siguiente: “El Dr. Broadus, el
primer ciudadano de Louisville, ha Pasado de entre
nosotros. Por su mente y por su caracter, fué la prin-
cipal influencia personal de esta comunidad” v otro
periodico de no menor importancia, dijo también:
“No existe hombre alguno en los Estados Unidos cu-
y¥a muerte pudiera ocasionar una tristeza mas gene-
ral que la que ha causado la muerte del Dr. Broadus.”
Juan A. Broadus falleci6é; hace ¥ya muchos afios
que se separé de entre los humanos, habiendo termi-
nado su Iabor, para ir a estar con el Sefior, 1o que es
mucho mejor. Su cuerpo material ya no existe para
sus familiares y amigos, y discipules; pero en Asia,
ent Africa, en Europa, en América ... en todu el an-
cho mundo, en muchos colepios v Seminarios, ¥ en
multitud de pulpitos, su grandisima influencia per-



18 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

Qura y se hace sentir para bien y meioramiento de
los individuos. Como todos los hombres verdadera-
mente grandes, ¢l no ha muerto, sino que vive en
sus obras, vive en el recuerdo de los que a sus pies
han estudiado, vive en las pbrillantes e imperecederas
paginas de la Historia.
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TRATADO
SOBRE LA PREDICACION

Introduccién

1. Importancia de la predicacion, y dificultad de predicar bien.
2. Naturalecza de la elocuencia. 3. Requisitos para la predi-
cacion efectiva. 4. Pelipros de los estudios retéricos.

La predicacion es especialidad del cristianismo.
Ninguna religion falsa la ha tenido. El judaismo tuvo
algo semejante por medio de los profetas, y mas tar-
de en los oraderes de las sinagogas; pero el judaismo
era una religion verdadera y relacionada con el cris-
fianismo.

1. La predicacion es el principal medio de difu-
sion del evangelio, La imprenta ha contribuido a ello
poderosamente, ¥ es medio que los eristianos deben
emplear; pero jamas podra ésta ocupar el lugar de la
predicacién viva de la palabra. Fl trabajo pastoral es
de inmensa importancia, y todo predicador debe dar-
le el lugar gue merece; pero tampoco puede substi-
tuir a la predicacion, ni compensar la falta de poder
en el pulpito. Las ceremonias religiosas pueden ins-
trulr e fmpresionar; muclio se usaron en Ia antigua
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dispensacion; y aun el cristianismo tiene dos simbo-
los simples pero impresivos. Mas éstos son meros
cuadros para ilustrar, simples ayudas para ganar
l1a atencion de los hombres para la predicacion de las
verdades de la religion.

La predicacién es, pues, una necesidad, y la bue-
na predicacion un gran poder; pero jcuan dificil es
predicar pien! Pocos de 10s sermones que S€ predi-
can cada semana en el mundo son realmente buenos,
pero esto no nos excusa ni debe desanimarnos; debe-
mos predicar lo mejor que nos Sea posible, esforzan-
donos para llegar a la excelencia.

9. La elocuencia no consiste so6lo en convencer la
mente, avivar la imaginacion ¥ mover 108 sentimien-
tos, sino en dar un impulso poderoso a la voluntad.
Puede haber instrucecion ¥ conviccion sin elocuencia;
la imaginacion puede ser encantada por un poema
o una novela, pero esto no e€s elocuencia. Los senti-
mientos pueden ser conmovidos por una historia pa-
tética; pero como ésta no se propone producir accion
alguna, no 1z 1llamamos elocuencia. Debe darse un
impulso poderoso a la voluntad. La elocuencia €s
cosa practica; si no se propone obtener resultados
reales y practicos, €s espuria. La elocuencia es COSa
seria, y por 10 mismo no puede decirse que un dis-
curso sea a la vez divertido ¥ elocuente.

3 Los principales requisitos para que 1a predica-
ci6n sea efectiva somn:

(1) Piedad. Algunas veces ha habido hombres queé
han predicado bien, y al cabo han demostrado ser
impios. Dios puede tornar el mal en bien, Pero tales
cosas son excepcionales. Debe el predicador tener sin-
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cera piedad, con lo cual ganara la simpatia v el res-
peto de sus oyentes. Este es reguisito fundamental.

(2) Dotes naturales. Raciocinio claro, fuertes sen-
timientos y vigorosa imaginacion, como también ca-
pacidad para expresarse y poder de enunciacion.
Hay otras muchas dotes que contribuiran a su utili-
dad, pero éstas son indispensables, y si se¢ cultivan
cuidadosamente, son susceptibles de gran desarrollo,
aurn en los gque no tenian coneciencia de poseerlos ) pe-
ro deben existir naturalmente.

(3) Conocimientos. El predicador debe conocer la
verdad religiosa, ante todo Ia biblica v las cosas que
la lluminan, y por otra parte, Ia vida humana en sus
actuales condiciones. Decia Cicerén que el orador
debe saberlo todo. No hay conocimiento gue no pueda
utilizar; y debe procurar tener mas ¥ mejores cono-~
cimnientos que la gran mayoria de sus oyentes.

La piedad es el poder motor; las dotes naturales
ctilfivadas proporcionan los medios; el conocimiento
da el material, ¥y s6lo necesitamos, ademas,

(4) La habilidad. Esta no se refiere sélo al estilo
¥ la enunciacion, sino también a la coleceidn, selec-
cion y arreglo de log materiales. La habilidad se con-
sigue a costa de muchoe trabajo. La diferencia entre
la habilidad y la falta de ella en la predicacién es
casi tan grande como en el manejo de herramienta
de carpinteria u otro oficio. Los estudios retéricos
tienen por objeto la adquisicion de habilidad: pero
debemos cuidarnos de los peligros que ofrecen.

4, Los peligros del estudio de la retérica son:

(1} Pensar mis en 1la forma gue en el asunto. La
retorica trata del uso del material, su eleccion, adap-
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tacién; arreglo y presentacion; pero después de todo,
el material mismo es mas importante. Las cosas en
que mas debe pensar el predicador son la piedad, el
conocimiento y la bendicién de Dios; la habilidad es
de menor importancia que éstas, y hay peligro de ol-
vidarla.

(2) La imitacioén. Todos imitamos a sabiendas 0
inconscientemente. Se imitan con mas facilidad los
defectos que las buenas cualidades, porque aquéllos
son mas notables que éstas. Hay que cuidarse de este
peligro, pues puede echar a perder nuestro trabajo.

(3) La artificialidad. Hay artificialidad que no
debe llamarse afectacion. Los moéviles del orador son
buenos; s6lo que a veces yerra en el juicio y el buen
gusto. En toda oratoria, y especialmente en la pre-
dicaciéon, debe haber naturalidad y sencillez, lo que
vale mas que el mayor artificio. Debemos aprender
a ser naturales. Lo conseguiremos esforzandonos por
no incurrir en los defectos comunes entre predicado-
res, para lo cual debemos observar los de otros, y no
conformarnos con los nuestros.
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PARTE 1.

Materiales de la Predicacién
CAPITULO 1.

El Texto.—Su Eleccién.

1. Sentido del término. 2. Ventajas de tener un texto. 3. Reglas
para la eleceion del texto.

1. La palabra fexlo, del latin textfus, tejido, denota
Ia trama de un discurso. Por esto hablamos del texto
de Ia escritura, el texto griego, el texto sagrado, en
contraste con los eomentarios o traducciones. La histo-
ria del términc muestra el hecho de que la predica-
cién era originalmente expositiva.

Los primeros predicadores hablaban sobre pasa-
jes bastante largos; sus discurses eran exposiciones,
Con frecuencia, no obtante, hallaban pasajes cortos
tan ricos en doctrina que Hmitaban a la considera-
cién de ellos su disecurso. Pero poco a poco se fue dan-
do la preferencia a textos mas cortos; y en Inglaterra,
en el siglo XVII, era cosa frecuente predicar muchos
sermones s50bre un pasaje breve. John Howe tiene
catorce sermones sobre una parte de Rom. 8:24, “en
esperanza somos salvos;” diez y siete sobre 1 Juan
4:20; y diez y ocho sobre Juan 3:6. El objeto era pre-
sentar una gdiscusion compieta de algiin gran asunto,
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relacionando todos los discursos mediante un mismo
texto. Esta practica contraria nuestro natural gusto
por la variedad, y es mejor escoger para cada discurso
un texto distinto que presente el aspecto del asunto
que tratamos de considerar y satisfaga nuestros pro-
positos, sin fijarnos en su tamaifo.

2. El tener un texto da al discurso cierta autoridad
desde el principio, pero ademas muestra a todos que
tratamos solo de ensefiar la palabra de Dios, cosa que
debemos siempre considerar nuestra tarea distintiva.
El discurso es un desarrollo del texto, una_explica-
cion, ilustracion y aplicacién de sus ensenanzas.

Hay varias ventajas en tomar un texto: (1) Hace
a todos recordar, como ya lo dijimos, que nuestro
objeto no es guiar al pueblo por nuestra sabiduria,
sino impartirles 1as ensefianzas de Dios; podemos asi

hablar con confianza, y el pueblo reconocera la au-

toridad de lo que digamos. (2) Si el texto ha sido
bien elegido, despertara desde el principio el interés.
(3) Ayuda al oyente a recordar el hilo del discurso,
lo que siempre sucede cuando el sermoén es en reali-
dad el desarrollo del texto. (4) Proporciona la opor-
tunidad de explicar en un solo pasaje de la escritura y
de hacerlo impresivo. (5) Nos impide divagar tratando
asuntos ajenos a la Escritura. (6) Conseguiremos dar
mayor variedad a nuestros sermones, pues aun los
textos que se refieren al mismo asunto, lo presen-
tan en aspectos diferentes.

Se han presentado algunas objeciones contra el
uso de textos, fundadas en dos o tres causas. El grave
descuido de muchos en cuanto a la interpretacion co-
rrecta del texto, ha hecho que algunos consideren su
uso como perjudicial e inutil. Otros, que tienen poca
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reverencia por la Bibliz, hablan del texto como si fue-
ra una restriccion para el pensamiento o un digue a
ia elocuencia. Otros, gue quisieran que cada sermon
fuese una discusién filoséfica de algan asunto, y a
quienes no agrada la predicacion expositiva, tambiéen
consideran el texto como una restriccion.

No es impropio en ocasiones tener dos o mas tex-
10s. Asi Heb. 9:22 puede usarse con 1 Juan 1:7; Isa.
6:3 con Sal. 72:19. Spurgeon tiene un sermoén sobre
Ias palabras “"He pecado,” que ocurren siete veces en
la Biblia, y presenta ideas interesantes acerca de las

diferentes circunstancias y estados mentales de los
que las pronunciaron.

3. La eleccion propia de texto es cuestion de gran-
de importancia. Una eleccion feliz animara al predi-
cador en su preparacion vy en la predicacién de su
sermon, ¥ le ayudara s ganar la atencion de sus oyen-
fes. En pocas cosas se observa tanta diferencia de
talento y habilidad entre los predicadores como en
la eleccion de textos. El ministro o estudiante para
el ministerio debe tener un libro en blanco para lis-
tas de textos. Al leer Ia Biblia, libros de teologia, ser-
mones, hallaremos pasajes que puedan servirnos de
texto en otra ocasion. Y no dejemos de anotar, aun-
que sea brevemente, el plan del discurso gue se nos
ocurra, o cualquiera tdea o Hustracién que quizéd ja-
mas vuelva a presentarse a Ia mente.

En la eleccion del texto pueden sernos utiles las
siguientes reglas:

(1} El texto no debe ser obscuro. Por regla general
debe mostrar su sentido con eclaridad. Un texto obs-

curo, o no llamarg la atencidn, o solo despertara cu-



28 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

riosidad. Hay, sin eimbargo, excepciones. Cuando el
predicador esté seguro de poder explicar un texto
obscuro, y sacar de él verdades importantes, uselo.
Si saben que muchos tienen interés en aquel texto, y
es capaz de explicarlo, hagalo en buena hora; pero
en todo caso, que sea siempre para sacar de €l lec-
ciones de verdadera utilidad para el pueblo.

(2) Debemos tener cuidado en cuanto al uso de
textos sefialados por su grandeza de expresion. Un
gran texto es promesa de un magnifico sermon, y es
dificil cumplir las esperanzas excitadas por ¢él. Pero
no debemos tener por regla el evitarlos, pues de esta
manera nos privariamos de muchos de los pasajes
mas nobles e impresivos de la Biblia. Cuando usemos
un texto de esta clase, anunciémoslo con modestia, o
manifestemos sin afectacién cuan pequenos nos sen-
timos ante él.

(3) Debemos evitar la eleccion de textos que pue-
dan parecer chistosos. El humor en la predicacion
debe ser cosa incidental. Puede ser tutil, pero no hay
cosa mas seria que la predicacion. El esfuerzo por
divertir, y los chistes calculados, son incompatibles
con la solemnidad. Hay algunas expresiones de la Es-
criatura que parecen curiosas, y que sin embargo pue-
den emplearse provechosamente, como Ose. 7:8; pero
todo esfuerzo por divertir, todo chiste calculado, es
incompatible con la seriedad de la predicacidn.

(4) No evitéis un texto porque sea familiar. Es una
equivocacion desechar pasajes tan ricos como Juan
3:16; 1 Tim. 1:15, etc. Siempre hallaremos algo bueno
que decir sobre ellos. Los grandes predicadores pre-
dican mucho sobre grandes textos y grandes asun-
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tos. Esta practica dgesarrollara nuestra fuerza y ha-
bilidad. .

{5) No se descuide habitualmente ninguna poreion
de las Escrituras. Algunos descuidan el Antiguo Tes-
tamento, y pierden sus ricas ensefianzas acerca del
caracter de Dios ¥ los métodos de su providencia, co-
mo también sus tipos y predicaciones del Salvador, ¥
sus innumerables ilustraciones de 1a vida humana ¥
del deber. Otros predican casi exclusivamente del An-
tiguo Testamento. Son personas (ue no se deleitan
en las doctrinas de la gracia, o son afectos a alegori-
zar las narraciones biblicas, y preileren sus fantasti-
cas interpretaciones del Antiguo Testamento a la en-
sefianza clara de Cristo y sus apostoles.

(6) Los dichos de hombres no inspirados gque con-
tiene 1a Escritura no deben usarse cOomo textos, a me-
hos gue sepamos por otras ensefnanzas de la Biblia
que son verdaderos, 0 que 1105 pPropongamos sacar
instruccion del hecho de dque tales hombres hayan
hablado tales cosas. Hay muchas expresiones de esta
clase gue son enteramente falsas, ¥ la inspiracion
solamente responde por €l hecho de gue fueron di-
chas. Bjemplo: el diseurso de Rabasces en 2 Reyes
18. La pregunta de los escribas en Mar. 2:7, aungue
dicha por hombres 1o inspirados, encierra una ver-
dad, como también las palabras de Juan T:46.

(7) En el trabajo pastoral deben considerarse va-
rias cosas para la eleccién propia de textos. Una es
1a, condicion presente de la congregacion; otra, el ca~-
ricter de 1os textos sobre los cuales se haya predicado
recientemente, pues debe evitarse la monotonia ¥y
procurarse que 1os sermornes sean oportunos y de buen
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efecto. Otra consideracion es que debemos elegir tex-
tos y asuntos en los cuales nosotros mismos estemos
interesados, pues s6lo asi seran nuestros sermones

interesantes para los demas.

'\.MM
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CAPITULO II.

F]l Texto.—Su Interpretacién

1. Obligacién de interpretar con cuidado y exactitud. 2. Causas
principales de error en la interpretacion de textos. 3. Ejem-
plos de {extos mal aplicados. 4. Breves reglas para infer-
pretar.

1. Interpretar y aplicar el texto de acuerdo con
su significado, es urio de los mas sagrados deberes del
predicador. Al anunciar su texto, da a entender gque
de &l sacara su sermon. Si no lo ha de hacer asi, vale
mis gue predigue sin texto, pues el usarlo nos obli-
ga a exponer correctamente su significado.

Se viola a menudo este principio, unas veces por
ignorancia, ofras por descuido o por la inclinacion a
espiritualizar 1las mas claras palabras, o por fratar de
acomodar frases de la Escritura a asuntos que no es-
tabarn en la mente del escritor, Tal proceder no tiene
excusa alguna.

No siempre es tarea facil 1a de interpretar el texto
correctamente. Aparte de las falsas nociones y pre-
juicios que a veces impiden entender el sentido co-
rrecto de un texto, puede éste presentar dificultades
infrinsecas, para vencer las cuales se requiere esfuer-
zo concienzudo. A ello esta solemnemente obligado el
predicador.

2. Las principales causas de error en la interpreta-
cion de textos son las siguientes:

{1) La dificil inteligencia de la fraseclogia del tex-
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to mismo. Son frecuentemente causas de dificultad
las elipsis, la.s_,cqns_t_;rucciones incompletas y las pala-
bras de significado no bien definido que frecuente-
mente encontramos en la Biblia; y si la mente esta
preocupada de antemano, facil es que atribuyamos
a algunas de sus expresiones un sentido que no tie-

nen. El lenguaje de la Biblia no es cientifico, sino fa-

miliar, lo cual en verdad lo hace interesante para to-
dos; pero ofrece por lo mismo la dificultad natural a
tal estilo para precisar a veces su sentido.

Ademas, la mayor parte de nosotros tenemos que
interpretar la Biblia de una traduccxén y la mejor
de las traducciones es imperfecta. Es raro que dos
palabras de diferentes idiomas tengan precisamente
la misma extension de sentido en la misma forma y
sugieran las mismas ideas. Las diferencias idioma-
ticas de construccién hacen a veces amblguo lo que
en el original s6lo era general. Los casos en que nues-
tro idioma deja de indicar el énfasis que en el He-
breo o el Griego estan distintamente marcados son
especialmente frecuentes. Con todo esto, nada hay
que deba desanimar al predicador en sus esfuerzos
por descubrir el verdadero sentido del texto, ni nada
que lo disculpe si no lo hace. La lectura constante y
devota de las Escrituras, que le hari familiarizarse
con sus modos peculiares de pensamiento y expresion,
el estudio atento de la relacién general'de su texto,
la comparacién que de él haga con otros pasajes en
que se trate el mismo o semejante asunto, y la con-
sulta que haga de las obras de expositores juiciosos
y sabios, le capacitara para la interpretacién correcta
de la Palabra de Dios en las versiones que puede leer.
Andrés Fuller no tenia pricticamente ningin cono-
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cimiento de los idiomas originales, y sin embargo sus
interpretaciones de las Escrituras son claras y correc-~
tas en un grado raras veces excedido.

Bi por otra parte, se usan los idiomas originales
en la interpretacion, hay el peligro de dejarse des-
caminar por un conccimiento superficial o un exa-
men ligero. Para determinar el sentido exacto de las
palabras o frases en esos idiomas, se requiere un co-
nocimiento solido de ellos. En los pasajes de dificil
interpretacion, tal conocimiento nos serviri para juz-
gar con mayor confianza y seguridad cual es 1a mas
acertada de varias interpretaciones, ¥ en cuanto a la
mayor parte de las Escrituras, aun un eonocimiento
ligero de dichos idiomas nos serd util, poniéndonos
en contacto intelectual con los escritores sagrados.

Bi con todo, no podemos estudiar estos idiomas,
debemos hacer lo posible por familiarizarnos con el
tono general de las Escrituras, y aun con €l particular
de cada escritor, cosa que en cierto grado todos he-
mes lograde mediante la lectura general de la Biblia,
pero en la que debemos empeiiarnos aun mas, si que-
Temos ser buenos intérpretes de ella.

En el lenguaje de la Biblia hay cierto nimero de
palabras que podemos llamar capitales, cuyo sentido,
una vez determinado, viene a ser la clave de toda la
Biblia. Si nos limitamos a la significacion usual de
los términos que para traducir estas palabras se han
empleado, estamos expuestos a cometer serios erro-
res. Tales son las palabras carne, alma, corazén, te-
mor, fe, entendimiento, insensato, luz, tinieblas, justo,
injusto, salvqcién, gracia, bueno, malo. El traductor
ha traducido las palabras; vosotros tendréis que tra-
ducir 1as ideas. La observacion general gque hagamos
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en la lectura, y especialmente la comparacion de es-
tos términos, con el auxilio de una Concordancia, en
los diferentes lugares en donde se emplean, nos ense-
fiard su sentido.

Recuérdese tamblén que el lenguaje de la Escri-
tura no es filos6fico, sino popular; no cientifico, sino
poétwo, no analitico (con distinciones minuciosas y
exactas), sino mas bien sintético, abundante en térmi-
nos concretos, representantes no de abstracciones si-
no de hechos. Esto produce algunas formas peculia-
res de expresion, que abundan en la Biblia, y son im-
portantes para la interpretacion de textos.

Todo lenguaje poético, es decir, de un pueblo de
temperamento poético, se deleita en disminuir y au-
mentar alternativamente la idea, a fin de que la ima-
ginacion del oyente se ejercite en afiadir o restar.
Ejemplos: 1 Juan 3:9; Lucas 16:15; Lucas 14:26;
Efesios 5:11.

Se complace también a veces en hacer absoluto
lo que es relativo y relativo lo que es absoluto. Ejem-
plos de lo primero: Lucas 14:12, en donde hallamos
la prohibicién absoluta de invitar parientes y ami-
gos, y el mandato de invitar exclusivamente la otra
clase. Bien sabemos que no se deben interpretar asi
las palabras del Maestro. En Prov. 8:10 hallamos pri-
mero la forma absoluta de expresion, y luego, en la
frase paralela, la forma relativa. Véanse también
Gén. 45:8; Jer. 7:22, 23; Mat. 9:13 con Oseas 6:6; 1
Ped. 3:3. Un ejemplo del uso de lo relativo por lo ab-
soluto se halla en Luc. 18:14, donde se nos quiere decir
que el publicano fue justificado, mientras que el fa-
riseo en realidad no lo fue.

Se generaliza a veces 10 que es particular, y se

(SR



L o

—_———— e, - L.
P L S el Gl S =T

na

-t . -
s M o A i AR AN TGS b st 1 1 A= e bl T

et

TRATADO SOBRE LA PREDICACION 35

particulariza lo que es general. Ej.: Ex. 20:16. Se
complace en el use de sindnimos y paralelismos. Ej:
Sal. 118:105. Clasifica sin objeto cientifico, comog en
Sal. 51:12. A veces se usan series de substantivos o
adjetivos que no deben tomarse como base de divi-
siones en el sermoén, como en 1 Ped. 4:18; 2 Ped. 1:5-1.
(2) Es también causa frecuente de error en la in-
terpretacion el no tomar en cuenta el enlace del tex-
to. Algunos casos, tomando una frase aparte de su
conexion, dard un sentido a todas Iuces falso. Ej.: 2
Cor, 12:16. En otros resultaria ambiguo o de vago sen-
tido. En casi todo caso sera preciso examinar la tra-
bazén para averiguar el senfido completo. Esto es
verdad aun en aquellas porciones de los Proverbios
en las que varias frases parecen enteramente desco-
nectadas; pero en donde sera ftil observar lo que
parece ser la clave general de asunteos que el escritor
tiene en la mente. En los Salmos siempre hay una
corriente general de ideas que puede guiarnos; y en
las narraciones, tratados poéticos, dicursos, argumen-
tos epistolares, etc., que constifuyen la mayor parte
de la Biblia, Ia conexion es a todas Iuces importante.
Se viola, aun a sabiendas, esie principio en la
interpretacion, unas veces por el afan de alegorizar
—de gue hablaremos después—y que hace a muchos
pensar que el lenguaje de la Escritura es tan dife-
rente de ftodo otro, que no debemos ajustarlo a los
principios gue ordinariamente rigen en toda inter-
pretacion, Ofras veces se descuida la conexioén por
1a costumbre de usar exclusivamente textos cortos,
los que interpretadosd a la iz de su conexién no pro-
porcionian al predicador de ecapacidad ordinaria ma-
terial suficiente para un sermé¢n, por lo que se ve ten-
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tado a hacer de sus palabras aplicaciones adicionales
no justificadas por el contexto, o a darle una aplica-
cién enteramente nueva y novedosa.

Hay aun otra causa. Hace unos seis siglos que se
inicio la division de la Biblia en capitulos, y unos tres
siglos la subdivisién en versiculos. Ambas C0sas se
hicieron para la mayor conveniencia en las referen-
cias, lo mismo que se ha hecho con autores griegos y
latinos; pero la costumbre de 1mpr1m1r cada versmu-
lo como parrafo distinto para la mayor facilidad en
encontrarlos, junto con el hecho de que la division
de capitulos y versiculos fue hecha sin cuidado ni
atencion escrupulosa a la conexién, ha dado por re-
sultado que, tanto predicadores como oyentes, piensen
que cada capitulo y cada versiculo es un todo sepa-
rado. Raras veces se lee en publico el fin de un ca-
pitulo y el principio del siguiente, como también es

raro que se tomen por texto de un sermoén las pala--

bras finales de un versiculo junto con las primeras
del siguiente.

Todo predicador que desee ser fiel a la Palabra
de Dios, debera hacerse el prop6sito de no interpre-
tar jamas un texto sin observar cuidadosamente su
conexion. Pero en cierta direccion esta idea de fi-
delidad en la interpretacion puede llevarse demasia-
do lejos. Verdad es que por regla general, es prefe-
rible siempre confinar el sermoén al asunto preciso,
o aspecto del asunto presentado por el texto en su
conexion; pero no estamos. necesanamente reducidos
a “esto. Cierto pnncxplo puede esta,r presentado por el
texto en una aphca,cmn y con entera propiedad po-
demos hacer de él otras aplicaciones. Esto no sera
violar la conexion, pues el texto ensefa realmente
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el principio, y Ias nuevas aplicaciones son hechas ba-
Jo nuestra responsabilidad, dirigidos por las ensefian-
zas generales de la Escritura. El apsstol FPablg fre-
cuentemente presenta prineipios amplisimos en su
relacion con alguna cuestion particular de verdad o
deber. Ej.: Gal 6:7,.con referencig especial al deber
de contribuir para el sostén de los ensefladores de re-
ligidén, pero gue admite muchas .otras aplicaciones.
En Rom. 14:12 el pensamiento principal es que cada
uno de nosotros dara razon de st, ¥ que por Io mismag
no debemos juzgar a los demis, pero presenta el asun-
to general de la responsabilidad. Muchos ejemplos
semejantes pueden hallarse en la RBiblia. En otros
Casos podemos partir del punto preciso presentado
por el texto, y de alli extendernos a otras verdades
relacionadas con 61 En Amoés 4:12 el profeta amo-
nesta con referencia al juicio inminente que vendria
sobre la nacion, y los exhorta 3 Prepararse para en-
conira a Dios en é1; pero es cosa legitima, después
de sefialar esto, mosirar que si continuamos en el
pecado todos tendremos gue encontrar a Dios, no s6lo
en los juicios temporales, sino en ia venganza del
gran dia, por lo cual les oyentes son Ilamados a pre-
pararse para la eternidad. Esfo no es descuidar la
conexion ni interpretar mal el texto, sino simple-
mente extender mas alla la idea en la misma direc-
cion, sin afirmar »i dar a entender que el escritor
sagrado se referia a todos logs asuntos que nuestro
discurso incluye,

Oportuno es afiadir 1a observacién de que cuando
un lexto considerado en su conexién admita mAs de
un sentido, 1o mejor serd evitarlo por demasiado am-
biguo para nuestro objeto, o indicar que vamos a re-
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ferirnos a su sentido mas probable, y concretarnos a
Sus ensefianzas que asf proporciona. El plan de con-
siderar en sucesion diferentes sentidos, y hacer apli-
caciones practicas de cada uno, no puede aprobarse.

(3) Una tercera causa de error en la interpreta-
cién de textos es el espiritualizarios impropiamente.

No tenemos manera alguna de representar las co-
sas espirituales sino por medio de metaforas deriva-
das de las cosas temporales, y nuestros mismos con-
ceptos del mundo invisible dependen de imAgenes
proporcionadas por el mundo en que vivimos. Swe-
denborg ensefié en la “doctrina de Ias corresponden-
cias,” en conformidad con la cual afirma que fueron
escritos los libros Sagrados, que cada objeto ¥y relacién
en el mundo material tiene su correspondiente en la
esfera espiritual. Para aceptar esto como un hecho
universal bien pudiéramos exigir pruebas mejores
que las visiones del barén Sueco; pero es ir al extre-~
mo opuesto imaginar que la relacién entre el mundo
material y el espiritual es simplemente cuestién de
metaforas. Las Escrituras parecen ensefiar que hay
realmente mucha relacién intima entre estas dos
grandes esferas de existencia, Yy el estilo alegoérico
en el amplio sentido de este término se emplea fre-
cuentemente y de varias maneras en la Biblia. Los
numerosos sacrificios y purificaciones ordenados por
la ley, representaban la obra de Cristo y de su Espi-
ritu. Los profetas frecuentemente emplearon objetos
0 acontecimientos cercanos para representar las rea-

lidades de la era mesi4nica. La historia de Israel tuvo

una relaciéon tipica, por una parte con la vida de
Cristo, y por la otra con el desting de su Iglesia; y
Sion, la capital y representante de Israel, proporcio-
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Da una figura profética favorita para pintar el fn-
turo del Israel espirituai. Personajes individuales de
la historia, como Melquisedee, Moisés, Josue, David,
Ciro, tuvieron indudablemente una semejanza de-
signada divinamente con ei Mesias. La relacion entre
ESpPOSO ¥ esposa proporcions una figura de uso fre-
cuentisimo para representar la relacion entre Cristo
¥ su Iglesia. Aun Ia enemistad de Sara y Agar repre-
sento la oposicion entre Ia. esclavitud hajo la ley y
la libertad en el evangelio.

Debido a todo esto, 1o es extrafio que siempre ha-
¥a habido de parte de algunos la tendencia a dar in-
terpretacion €spiritual, sin restriceidn ninguna aj
lenguaje de Ias Escrituras. Se habla de Origenes co-
mo el progenitor de este modo de interpretacién ; pbe-
ro otros 1o usaron anteg que €1, y é1 mismo s6lo si-
guid, en 10 que hace al Antiguo Testamento, el ejem-
Plo de Filén. Muchos de Ios Padres adolecen de este
Vicio; ¥ en el tiempo presente no POCos de los predi-
cadores mis devotos ¥ sabios de la Iglesig Anglicana
y entre los Iuteranos, siguen el mismo ejemplo. En-
tre los bautistas la influencia de Fuller ¥ Hall, y 1a
difusion de 1a edneacién ministerial, han remediado
mucho este mal; pero hay ain mucha ignorancia que
vencer, y muchos honorables ministros contindan
sancionando con su ejemplo Ig antigua practica de
alegorizarlo todo. Tal predicacidn no es frecuente-
mente sino levantar castilios en el sire.

El peligro de errar en esta direccién se acrecienta
por el hecho de que eg imposible marear e] lIimite en-
tre lo propio y lo Impropio en cuanto a Ia interpre-
tacion alegérica. No hay cuestion alguna con res-
pecto a los pasajes del Antigno Testamento gue los
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escritores del Nuevo interpretan asi, y muchos sos-
tienen que son los unicos que deben interpretarse de
tal modo. Teéricamente esto parece demasiado es-.
tricto, pues no seria justo negar que otros sucesos u
objetos en todo similares a los que el Nuevo Testa-
mento 1nterpreta esplrltualmente, tengan semejante
sentido; pero practicamente, en cuanto al uso de tex-
tos, nunca podremos sentirnos seguros apartandonos
de esta regla.

Conviene afadir que hay pasajes de la Escritura
que no pueden ser interpretados como teniendo un
sentxdo espiritual, pero que pueden ser usados de va-
' rias maneras para inculcar verdades espxntuales
Pueden incluir prmmplos capaces de aplicacion a las
cosas espirituales, aunque tal aplicacion debe hacer-
la el predicador bajo su propia responsabilidad y re-
cibirla el pueblo discretameénte, y no como parte de
la Escritura. Otros pasajes pueden proporcionar ilus-
traciones de verdades espirituales semejantes a las
que derivamos de la naturaleza, la historia o la vida
diaria.

Obsérvese también que en el caso de pasajes figu-
rados gue realmente tienen sentido espiritual, hay
peligro de forzar demasiado la figura e imaginar sen-
tido espiritual en algunos de sus detalles que no fue-
ron dados con tal objeto por el escritor. Cuando el
Sefior dice: “Tomad mi ‘yugo,” no tenemos derecho
de imaginar que todos los detalles en relacién con los
yugos y los bueyes tienen su pa,ralelo Cuando dice:
“Sed prudentes como serpientes;”” y “os haré pesca-
dores de hombres,” 1o mismo que en otra multitud de
pasajes, hay que tener en cuenta dicho principio. De-
bemos averiguar lo que el escritor sagrado se propo-
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nia representar por la figura; eso es lo que significa
Yy nada mas. Muy comunes son 1os errores de esta
clase en la interpretacion de las parabolas de Cristo.
Como todas las ilustraciones gue empleamos, algu-
nas se fundan en una semejanza o anzalogia mas re-
meta gue otras; unas corren paralelas al asunto com-
parado, por gran distancia, otras apenas io tocan en
unn punto. Cuando se dice que Cristo vendra como
Iadrén en la noche, la semejanza es s6lo en lo ines—
perado del caso; y cuando dice que “el reino de los
cielos es como la levadura, ete.”, no hay para qué
empenarnos en hallar alguna verdad espiritual re-
presentada por el numero tres, ni razén para decir
que la mujer representa a la iglesia. Al interpretar
una parabola debemoes averiguar por el contexto cual
era el asunto que €l Sefior se proponis ilustrar, ob-
servar leego Ia Iuz que la parabola en general arroja
sobre ese. asunto, o los aspectos de é1 que presenta,
¥ finalmente inquirir hasta qué punto los detalles de
la narracién tienen significacion separada.

3. Ejemplos de textos gue a menudo se aplican mal.

Los ejemplos que se dan aqui estin arreglados se-
gun el orden de las tres causas de error en la inter-
pretacion gue se han discutido en el parrafo ante-
rior, aungque a veces estas causas se combinan en el
uso de algunos textos.

(1) Por no entender la fraseologia del texto mis-
mo.
. Jer. 3:4. “Padre mio, guiador de mi juventud.” Se
usa a menudo para predicar a los jovenes, presen-
tandose la idea de que los jovenes deben buscar la
direccion del Padre Celestial; lo cual es equivoear el
sentido de-la frase biblica, “guiador de mi juventud,”
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y a la vez no prestar atencion a Ia conexion del pa-
saje. Prov. 2:17 muestra que ‘“‘guiador de su juventud”
(o mas bien, companero, asociado) denota al esposo.
Jeremias usa la misma palabra hebrea, reprochando
a la nacién como esposa adultera que merece el re-
pudio, pero no obstante la invita a volver a €l. (Comp.
Jer. 2:2; Ose. 2:15). El término “padre” es una forma
respetuosa que la esposa emplea para hablar a su
marido, semejante a su uso en 2 Rey. 5:13.

Prov. 8:17. “Me hallan los que madrugando me
buscan.” Esto no quiere decir en los primeros anos
de la vida. Los traductores, siguiendo la Vulgata, en-
tendieron la palabra hebrea como significado tem-
prano en la mafiana, siendo la idea expresada seme-
jante a la de Jer. 7:13. Comentadores recientes supo-
nen que simplemente significa buscar, o buscar ce-
losamente. El pasaie no tiene referencia a los jove-
nes.

Salmo 23:4. “Aunque ande en valle de sombra de
muerte, no temeré ningin mal.” No tiene ninguna re-
ferencia a la proximidad de la muerte. La expresion
es empleada para designar la mas densa obscuridad,
(Véanse Amos 5:8; Sal. 107:10; Jer. 2:7; Isa. 9:2), ya
sea literal o figurada, pero sin que en ningun lugar
tenga referencia a la muerte. En el Salmo 23 la fi-
gura es la de un rebano conducido por un valle hon-
do, estrecho y muy obscuro, en donde las ovejas te-
merian si no se viesen protegidas por el pastor, y
sugiere cualquier experiencia o €poca de la vida en
que el creyente sentiria naturalmente angustia y
temor, a no ser por la presencia y proteccion de su
Pastor.

Heb. 7:25. “Puede también salvar eternamente a
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los que por él se allegan a Dios,” es un texto favorito
para mostrar que Cristo puede salvar g log peores pe-
cadores. El sentido del texto es que puede salvar ple-
namente, en la completa significacion del término.
No transmite su oficio a sucesores encargados de ter-
minar la obra que empezo, sino gue vive para inter-
ceder por 10s gue por &1 vienen gz Dios. No solo co-
menzara su salvacion, sino gue la proseguira en vida
¥y e muerte hasta completarla en Iz eternidad.

(2) Por descuidar la conexion.

Col. 2:21. "*No manejes, ni gustes, ni aun toques.”
Estas palabras han sido usadas multitud de veces
como un precepto biblico en contra del uso de bebi-
das embriagantes. Un ligero examen de la conexién
mostrara que no fueron escritas con referencia a tal
asunto, y en segundo lugar, que son dadas por el ap6s-
tol como ejemplo de preceptos ascéticos a que no de-
bemos conformarnos. Muchos pasajes ensefan la
templanza pero no éste,

Heb. 6:1. “Vamos adelante a lg perfeccion,” es
texto favorito de lgs que sostienen que Ia perfeccitn
es posible en esta vida. Pero el escritor sagrado estd
hablando de conocimientos ¥ exhorta al progreso, ha-
¢ia la madurez en ellos,

1 Cor. 2:9. “Cosas que 0j0 No vi6, ni oreja 0y0, ete.”
se cita con frecuencia como si se refiriera a la gloria
del cielo; pero la conexién no deja duda de que e?
apostol se refiere a la profunda sabiduria del plan -
de la salvacién, que ninguna mente humana podria
haber concebide ni percibido, pero que “Dios nos lo
reveld a nosotros por el Espiritu.”

Mar. 9:8. “Jests 50l0.” Tomar estas palabras como
texto y discurrir acerea de Jestis como el unico Pro-
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feta, Sacerdote, Rey, etc., es un ejemplo extremo de
descuido del contexto. Después de la transfiguracién,
“Como miraron, ni vieron mas a nadie consigo, sino
a Jesus solo.”

Isa. 1:5, 6; “Toda cabeza esta enferma, y todo co-
razon doliente. Desde la planta del pie hasta la cabe-
za no hay en él cosa ilesa, etc.” Frecuentemente se
usa como texto y a veces como texto de prueba de la
total depravaﬂén humana pero observando la co-
nexion, se ve que el profeta habla de los castigos que
habia recibido la nacuﬁn hasta semejarse a los que
eran azotados quedando con todo su cuerpo cublerto
de heridas. Y el profeta dice: ;Para qué azotaros mas?
Ya lo habéis sido desde la cabeza hasta los pies, sin
que el castigo os haga mejores. Seria texto excelente
para mostrar como naciones, comunidades e indivi-
duos rehusan a menudo humillarse por las afliccio-
nes y persisten en su maldad; pero la figura no es
para designar la depravacion, sino un castigo severo.

Isa. 63:1-3. Qulén es éste que viene de Edom, de
Bosra con vestidos bermegosﬂ”’ ete. Con frecuencm
se usa este texto como representa,ndo al Salvador de-
rramando su sangre y sufriendo solo por nosotros.
Pero es claro que aqui se habla de un conquistador
manchado con la sangre de sus enemigos y comba-
tiendo solo. El que habla es el conquistador de Edom
y libertador de Israel. Si se interpreta con referencisa,
al Mesias, ha de ser como conquistando a los enemi-
gos de su pueblo, y poderoso para salvar en este sen-
tido. En Rev. 19:11-16 se emplea semejante figura
describiendo al Verbo de Dios también como conquis-
tador.
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{3) Por espiritualizar impropiamente.

Amés 6.1, “Ay dé los reposados en Sion. Aqui
Qibén es la iglesia, los reposados en ella, los miembros
perezosos, etc. Pero el profeta afiade: “y de 10s COn-
fiados en el monte de camaria.” ¢Cual es el sentido
espiritual de esto? Los jefes de J uda confiaban en las
fortificaciones de Jerusalem, y los del reino del nor-
te, en Samaria, ¥ por lo mismio no se alarmaban por
ias amonestaciones del profeta que anunciaba que
los enemigos destruirian esas capitales como lo ha-
bfan hecho con otras grandes ciudades. Ay de ellos
si confiando iranquilamente en Jerusalem y en Sa-
maria, no se arrepentian de sus pecados ni confiaban
en Dios. Pudiera el texto aplicarse a toda confianza
en meras agencias humanas, en Vez de la ayuda di-
vina.

Exo. 2:9. “Lleva este nino, ¥ criamelo, ¥y yo te lo
pagaré.” Usan muchos este texto para predicar a los
padres ¥ maestros. “Djos os dice, tomad este nifo,”
etc. Pero &l no dice tal cosa. g6lo nos dice gue la hija
de Faraon dijo esto a la madre de Moisés. No hay ra-
zon para encontrar agul sentido espiritual.

Jon. 1:6. “¢Qué tienes, dormiléon? TLevantate ¥ cla-
ma a tu Dios.” ¢C6mo puede un predicador decir que
este texto se refiere a los pecadores dormidos espi-
ritualmente? Jonas, cansado de su vigje, y sintiéndo-
ge ahora seguro a bordo, dormia, y el capitan, alar-
mado e impaciente, le dice: “Levantate y clama a
tu Dios,” como lo estan haciendo los demés. Son pa-
labras del capitin, no de Dios, ¥ no hay razén para
atribuirles sentido alegérico.

Prov. 18:24. “Amigo hay méas conjunto que el her-
mano.” No hay razon para interpretar estas palabras
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como refiriéndose a Cristo. Es una afirmacion gene-
ral con respecto a la amistad. Puede tomarse este
texto para hablar de las amistades intimas y fieles,
y por analogia, y bajo la responsabilidad del mismo
predicador, hablar de Cristo como amigo; pero esto
no es afirmar que el pasaje se refiera a Cristo.

4. Breves reglas para interpretar.

(1) Interprétese gramaticalmente. Hagase lo po-
sible por determinar el sentido preciso de cada pa-
labra y frase usada en el texto. Averigiiese si alguna
de ellas tiene un sentido peculiar en las Esecrituras, y
si tal sentido tiene en el texto. Si hay palabras de

especial importancia, examinense, con la ayuda de

una Concordancia, otros pasajes en donde se emplea
la misma palabra. Es preferible hacer esto en el ori-
ginal, porque nuestras versiones tienen a Veces 1a
misma palabra cuando en el hebreo y el griego se
usan palabras diferentes, y otras veces la misma pa-
labra original se traduce de diferente manera en
distintos lugares. Conviene consultar diferentes tra-
ducciones, pues a menudo textos familiares asumen
un nuevo sentido o sugieren nuevos pensamientos
cuando los leemos en diferente versiéon. Y consulten-
se los mejores comentarios accesibles, prefiriendo los
que se ocupen principalmente de explicar el sentido
exacto del texto.

Este examen gramatical debe ser minucioso.
Whatley decia: “Antes de escribir tu sermén, mira tu
texto con un microscopio.” Todo esfuerzo que se ha-
ga por obtener un buen texto y por descubrir su sen-
tido y extension verdaderos, conlribuira a hacer mas
facil y fructuoso el trabajo de construccion y com-
posicién del sermon.
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(2) Interprétese légicamente. La conexién de pen-
Samiento en que se halle un texto, arrojari luz sobre
su sentido, ¥ es generalmente indispensable para en-
tenderlo. La conexién légica sera a veces todo el li-
bro a que pertenece el texto. Pocas frases hay en
Hebreos, 0 en Ios primeros once capitulos de los Ro-
manos, que puedan entenderse bien sin tener en
cuenta el argumento todo de Ia epistola. Imporia
que el estudiante de las Escrituras se acostumbre a
estudiar sus libros con referencia a toda su conexion,
pues asi podra examinar cada texto en particular con
un conocimiento correcto de su posicién ¥ relacio-
nes generales. En un sentido mas estricto, habra siem-
pre un contexto gue comprendera desde unos cuar-
tos versiculos hasta varios capitulos, de los gue el
predicador debe hacer un estudio especial, debien-
do cuidarse del error comin de pensar aque el con-
texto comienza y termina con el capifulo en gue se
halla el texto. En muchos casos hay alguna conexion
verbal interesante entre el texto y alguna frase antes
o despues, conexién que a veces se halla obscurecida
por la version. Puede afiadirse que ademsis de la im-
portancia del estudio de la conexién 16gica, para bue-
na inteligencia del texto, una exposicién del contex-
to forma frecuentemente una buena y a veces nece-
saria introduccién del sermon.

(3)- Interprétese histéricamente. Muchas veces se
deriva importante ayuda del conocimientoe histérico
general. En las narraciones que constituyen parte
tan importante de las Escrituras, necesitamos a cada
paso observar ciertos hechos geogrificos que daran
luz al texto. Lo mismo puede decirse con respecto a
las costunibres y practicas de los judios v de otras na-
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ciones que aparecen en la historia sagrada. Mucho
también se aprendera tomando en cuenta las opinio-
nes y estado mental de las personas a quxenes se di-
rlgleron las palabras del texto Hay que tomar en con-
sideracion las relaciones entre el que habla o escribe
y las personas a quienes se dirige. Para esto es pre-
¢iso no solo conocer las relaciones previas de las par-
tes, sino, como en el caso de las epistolas de Pablo,
averiguar qué errores o males exXistian entre ellos,
que el escritor quiere corregir. En el caso de las en-
sefianzas de nuestro Sefior, mucho se aprende de los
evangelios y de los escritos judaicos acerca de las
falsas nociones y malas practicas que existian entre
los judics, ¥ a las que hacen referencia directa las
palabras del Senor. Asi es con respecto al divorcio, el
juramento, el sibado, el pago de tributos, etc. Los co-
mentarios dan informes sobre estos puntos.

(4) Interprétese flguradamente cuando para ello
haya suhmente razon: Slempre que sea claro por la
misma naturaleza del caso, por la conexion o por ha-
llarse expresiones precisamente semejantes en otros
pasajes, que no debe tomarse el sentido literal, en-
tiéndase flguradamente En el lenguaje biblico; 1o mis-
mo que en todo otro, la presuncién es en favor del
sentido literal, y explicar como figurado lo que esta
en conflicto con prejuicios doctrinales o con nociones
capnchosas ¥y. sentimientos morbosos: en: cuanto a es-
tética y ética, o con inferencias de hechos cientificos
imperfectamente establecidos, es jugar con lo que re-
conocemos como- revelacién. autoritativa. Pero hay
mucho en la Escritura que es sin disputa figurado, y
mucho mas que bien pudiera entenderse, a la luz de
otros pasajes biblicos, como figurado, por lo que de-
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bemos tener cuidado en no fundar teorias importan-
tes sobre su sentido literal. Esto es particularmente
cierto con respecto a profecias de cosas venideras, en
1as que es necesariamente diffeil distinguir de ante-
maho entre 1o literal y lo figurado, si hien el cumpli-
miento lo aclarara algtn dia. Y recuérdese gque el len-
guaje puede ser altamente figurado sin ser ficticio.
Determinese lo que las figuras biblicas se proponian
expresar, y téngase por cierto que ese sentideo es tan
verdadero como si hubiera sido expresado en térmi-
nos lianos. Asi “fuego que nunca se apaga’” puede en-
tenderse como una figura; pero no hay duda de gque
significa que en el infierno habra algo tan terrible
como el fuego, tan torturador como €1 lo es para el
cuerpo—y en verdad, no hay duda de que la realidad
del infierno como 1z del cielo excede en mucho a to-
da figura que las cosas terrenas puedan proporcionar.

(2) Interprétese alegdricamente, cuando esto sea
propio fuera de toda duda. Todo lo gue el Nuevo Tes-
tamento asi interprefa es ciertamente alegérico. Mas
alld no tenemos derecho de ir. Podemos derivar ilus-
traciones de cosas espirituales, quizd de cada poreién
de la historia, profecia y proverbios biblicos, como
también de la historia profana v de la naturaleza:
pero no tenemos derecho de presentar tales ilustra-
ciones como interpretacion. José proporciona en mu-
chos respectos una buena ilustracién de Cristo, como
también el ateniense que, levantando su brazo muti-
lado ante ¢l pueblo, intercedia por su hermano. Pero
$POT qué hemos de decir que José fue un ¢ipo de Cris~
to? De que algunas cosas en los ritos leviticos, 1a his-
toria de Josué, la de David, la de Ciro, en los Prover-
bios de Satomon, o el libro de Isalas, tienen en adicion
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a su sentido literal otro alegérico, no se sigue que
todo lo referente a esas personas o libros deba en-
tenderse asi.

(6) Interprétese de acuerdo con las ensefianzas
generales de las Escrituras, y no en contradiccion con
ellas. Estas ensefianzas son armoniosas, y pueden
combinarse en un todo simetrico. Si un pasaje puede
tener dos sentidos, debido a la ambigiiedad de una
palabra o construcciéon, o a la duda de que alguna
expresion sea o no figurada, debemos preferir el que

esta de acuerdo con lo que la Biblia ensefia en lo ge-
" neral. Para aplicar con propiedad este principio, es
necesario que no nos formemos ideas estrechas ¥y
superficiales de la ensefnianza biblica, sino las que re-
sultan del estudio amplio, cuidadoso ¥ devoto de la
Teologia Biblica. .

El examen cuidadoso de las referencias biblicas al
estudiar un texto es de suma importancia. Estas
ayudaran con frecuencia en la interpretacion gra-
matical, pues mostraran como se usan las mismas
palabras o frases en otros lugares, y en la interpre-
taci6n histérica, mostrando cémo se presento6 el asun-
to en circunstancias diferentes, o cual era el estado
de cosas cuando el texto fue usado. Ademas, las re-
ferencias nos proporcionaran material para el cuer-
po del sermon, sugiriendo nuevos aspectos, pruebas,
ilustraciones o aplicaciones del asunto que se trata.
Muchos hombres y mujeres han llegado a ser pode-
rosos en las Escrituras mediante el uso diligente de
las referencias en su lectura diaria.
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CAPITULO III.

Asuntos.—8Su Clasificacidn.

I. Asuntos doectrinales. IT, Asuntos morales, ITI. Asuntos histé-
rices. IV. Asuntos experimentales. V. Sermones ocasionales,
Depende de 1as circunstancias el que se escoia pri-

mero el asunto o el texto del sermon. Si se tienen en

cuenta las necesidades de Ia congregacion, ¢ se pien-

Sa en los sermones que se han predicado reciente-

mente, o més probable es que nos decidamos por de-

terminado asunto, para el desarrollo del cual debe-
mos luego buscar un texto. Pero en Ia lectura de 1a

Biblia, o repasando su Iarga lista de textos, el predi-

cador se fijara naturalmente en algun terto que le

interese y del cugl procederi a desarrollar el asunto.

Cada uno de estos planes debe seguirse, adoptindose

umo u otro de breferencia, segiin las inclinaciones

particulares del predicador. Cuando se escoja prime-
re el asunto, biisguese cutdadosamente un texto que
presente tal asunto lo mas exactamente posible; y si
el texto se escoge primero, procurese desarrollar de
€l un asunto definido, pues es importante, aun en los
Sermones de texto y los €Xpositives, gue haya unidag
de asunio. Los asuntos tratados en el pilpito pueden
clasificarse en docirinales, morales, historicos, ExXpe-
rimentales y ocasionales. Toda clasificacidn es nece-
sariamente Imperfecta, pues las clases se mezelan en
muchas ocasiones: peroe la eostumbre de referir cada
asunio a una clase serj atil, pues contribuirsd a ia
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unidad y consistencia dekdiscurso, y a dar mayor va-
riedad a los asuntos. Por otra parte, la discusion de
estas clases da ocasi6én para hacer sugestiones prac-
ticas sobre puntos de no escasa importancia.

I. Asuntos Doctrinales

La frase “sermén doctrinal” se usa por muchos
para denotar sermones sobre puntos de controversia
denominacional. Tal limitacion, que da a entender
que éstas son las unicas doctrinas, o que no podemos
discutir doctrina mas que en polémica, es un grave
~error que debe evitarse ¥ corregirse.

Doctrina, esto es, enseflanza, es el principal tra-
bajo del predicador. La verdad es la sangre de la
piedad, pues sin ella es imposible mantener su vitali-
dad ni sostener su actividad. Ensefiar a los cristianos
1a verdad, y poner en accioén en ellos lo que ya cono-
cen, es el gran medio que tiene el predicador para
hacer bien. Los hechos y verdades que contiene la
Biblia con respecto al pecado, la Providencia y 1la Re-
dencion constituyen el elemento de toda predicacién
biblica. La ensefianza completa de la. Escritura con
referencia a un asunto particular, coleccionada y
arreglada sistematicamente, es lo que se llama la doc-
trina biblica sobre ese asunto, y en este sentido de-
bemos predicar las doctrinas de la Biblia sin cesar.
Importa tanto que el predicador tenga conceptos

sanos en cuanto a la doctrina como que los inculque .

en su congregacion. El predicador que logre hacer
1a ensefianza doctrinal interésahﬁé, a la vez que inte-
ligible a su congregacion, guiandola' de esta manera
» un conocimiento s6lido de las doctrinas de la Biblia,
le hard un servicio inestimable.

o
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Prediquemos especialmente sobre las grandes doce-
trinas. Bs verdad que son familiares, pero los sermo-
nes sobre ellas no necesitan ser rutinarios. La luz del
Sol nunca se hace vieja: el amor ¥ el dolor conmueven
Ios corazones 10 mismo hoy gue hace siglos, ¥ asi las
grandes doctrinas del evangelio seran siempre nue-
vas para el que tiene ojos para ver y un corazon sen-
sible, Es nuestra tarea, como amantes de estas verda-
des, ensefiar a otros a amarlas.

Ceonviene, no obstante, recordar que por Io gene-
ral, ¥ particularmente tratindose de pastores esta-
blecidos, no es prudente tratar de incluir en un solo
sermoén todo Io gque se puede decir sobre una, doctrina,
Es una ilusién comun entre oradores y escritores in-
expertos pensar que tomando un asunto amplio ten-
dran bastante gque decir. Es por lo regular preferible
tomar un solo aspecto de un gran asunto, pues asf
tendri oportunidad el orador de decir algo nuevo, y
le sera mas racil lograr que sus oyentes se interesen
en el gsunto.

En todo lo que se relaciona con la predicacion doe-!
trinal, es preciso que no perdamos de vista la distin-
cidn gue debe hacerse entre un tratado teologico ¥

| un sermoén popular] El analisis cientifico ¥ la logica

estricta del uno, raras veces S0 cosas gue convengan
al otro. Las partes de un asunto que demandan més
atencidn y excitan mayor interés en el estudiante
de teologia, pueden ser las menos apropiadas para el
sermaén, y viceversa. La congregacién no tiene el co-
nocimiento que se presupone en un maestro de teo-
logia. Debemos considerar qué aspectos de una doc-
trina pueden despertar el interés de 1z mente popu-
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lar, sin dejar por esto de dar a nuestros oyentes en-
sefianza completa sobre el asunto.

Podemos a veces considerar el aspecto de una doc-
trina presentado por un texto particular. Asi, al tratar
sobre el Arrepentimiento, podemos predicar sobre su
naturaleza, sus resultados, etc, buscando un texto
adecuado para cada sermoén; o se puede empezar por
escoger entre los textos que tratan del arrepenti-
miento. Por ejemplo, Marcos 6:12 sugiere el deber
general de arrepentirse; Actos 5:31 presenta el arre-
pentimiento como don de Cristo; Actos 20:21, la re-
lacion entre el arrepentimiento y la fe; ¥y Mateo 3:11,
la relacion entre el arrepentimiento y el pautismo.
En Rom. 2:4; Act. 3:16; Luc. 13:3; Actos 17:30, 31y
Luc. 15:10 se presentan varios motivos distintos e
impresivos para el arrepentimiento.

Ademas de los asuntos propiamente doctrinales,
o sea didacticos, hay asuntos apologéticos y de polé-
mica.

La Apologia, o sea la presentacion de las pruebas
de la verdad del Cristianismo en contra de sus oposi-
tores, es cosa gque no requiere a menudo ser tratada
formalmente en nuestra predicacion ordinaria; pero
incidentalmente podemos hacer frecuente y prove-
choso uso de las pruebas de la verdad cristiana. Sin
tratar de presentar todas las pruebas de la verdad
del Cristianismo, ni de refutar todas las objeciones
que puedan presentarse, podemos, en el curso de nues-
tros sermones ordinarios, introducir alguna division
subordinada u observaciéon oportuna que de una ma-
nera viva presente alguna o refute alguna objecion
particular. Si mencionamos alguna forma de error
u objecion plausible contra la verdad, debemos pre-
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sentar la completa refutacidén, pues el error facil-
mente permanece en la mente cuando se olvida Ia
imperfecta refutacion.

FPuede predicarse con provecho sobre las pruebas
internas y experimentales del Cristianismo. La her-
mosa armonia de los libros sagrados, los efectos del
Cristianismo sobre la civilizacion, ia adaptacion del
evangelio a las necesidades de las conciencias des-
piertas, el testimonio de los creyentes fundado en su
experiencia, y los benditos resultadeos de la piedad,
son asuntos que pueden tratarse extensa y libre-
mente,

La polémica, o sea c¢ontroversia con otros cristia-
nos, presenta asuntos gque requieren un tratamiento
fiel y cuidadoso. La caridad espuria que pide que no
se ataquen los errores de nuestros compafieros eris-
tianos, y la indiferencia por la verdad, que es cosa
tan comun y gue pretende que lo que un hombre
cree es de poca monta si es intelectual, amable, mo-
ral o devoto, hacen a muchos abstenerse de predicar
sobre asuntos de coniroversia, y especialmente sobre
los errores de otras denominaciones evangélicas. Por
otra parte, el amor natural al combate, que aun en
los predicadores es a veces ‘tan fuerte, el interés que
los infieles muestran por toda lucha entre cristia-
nos, ¥ la alabanza y sostén que recibe un hombre de
los de su partido—todo esto contribuye a fomentar en
otres un gusto exagerado por la controversia. ;No hay
acaso un medio justo? Puede ser una buenga regla que
un predicador jamas debe dejar su ¢amino en busca
de controversia ni para evitar Ia confroversia. El que
se sienta inclinado a evadir el conflicto, debe pensar
en su deber de ser Iiel; el que sea por naturaleza be-
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licoso, cultive la tolerancia y la cortesia. Cuando el

texto o el asunto naturalmente nos lleve a hacer ob-
servaciones con respecto a puntos de controversia,
no debemos, sino en casos excepcionales, evitarlo,
aunque estén presentes personas estimables que di-
fieran de nuestro sentir. Debemos ocuparnos de pre-
ferencia con la presentaéién de la verdad positiva,
pero la idea de que un hombre puede siempre hablar
de lo que él mismo cree,' sin cuidarse de las opiniones
de otros, es impracticable, si no impropia. En muchos
casos no podemos definir la verdad sin contrastarla
con el error, y puesto que los errores creidos y mante-
nidos por hombres buenos son los que mas influen-
cia para daino pueden tener, no estamos menos obli-
gados a refutarlos que cuando los defienden hombres
malos. Pablo empleé términos de suma severidad, co-
mo su Maestro, al denunciar errores ruinosos que se
ensefiaban con perversas intenciones; pero también,
y en presencia de todos, resistio a su amado pero
errado compafiero en el apostolado, usando conftra
¢l duros argumentos pero suaves palabras.

No pocas veces lo mejor que puede hacerse con
respecto a ciertas formas de errores es no prestarles
atencion. No hay para qué mencionar herejias o erro-
res que son para nuestra congregacion desconocidos;
y mencionar un error sin refutarlo plenamente puede
ser contraproducente. Hay algunas denominaciones
religiosas pequenas cuya vida es la controversia, y
qgue moriran irremisiblemente si nadie se ocupa de
ellas.

II. Asuntos Morales.
Algunas veces se reprueban por hombres piadosos
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lps sermones morales, debido a gue con frecuencia,
especlialmente por 1os Unitarios, se predican sermones
sobre moral sin relacién ninguna con la obra expla-
toria de Cristo y la regeneracion del Espiritu Santo.
Pero las ensenanzas de nuestro Senor consistieron
principalmente de moralidad; y Pablo y Pedro, a la
vez que desarrcollan Ias grandes doctrinas de la sal-
vacion por la gracia mediante-la fe, no s6lo insisten
en la necesidad general de una vida santa, sino que
han dado muchos preceptos eon referencia a deheres
particulares, de los mas peguelios a veces. Nadie se
opondra a que constantemente se exhorte a los cre-
yentes a mostrar su fe por sus obras, ¥y a ser santos
en todo proceder; pero por la razdén mencionada, al-
gunos se abstienen de predicar sobre cuestiones par-
ticulares de deber moral. Nada tiene gue ver el pre-
dicador con la moral aparte del evangelio. Puede
presentar motivos que no sean estrictamente evangé-
licos; pero subordinandolos manifiestamentie al gran
motivo del amor a Cristo ¥ la consagracién a sua ser-
vicio. Debemos exhortar a los hombres a guardar la
ley de Dios, porgue asit podran ser traidos a Cristo;
perc incitar a 1log no regenerados a Hevar unz vida
moral por razones de propic interés, o consideracién
por ¢l biencstar de la sociedad, o aun por amor de
sus hijos, no es propic del predicador sinoc en casos
muy especiales. Antes gue nada, debe Hamar, como
embajador de Cristo, a los hombres para que se re-
concilien con Dios, e Insistir en 1a necesidad de que
sean regenerados por el Espiritu Santo; y luego, di-
rigiéndose a los que han sido regenerados, debe, con
todo sa poder, inducirlos a ung moralidad alta ¥ ver-
dadera, como su solemne deber para con su Salva-
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dor. Bien puede descender a detalles, como lo hicieron
el Sefior y sus aptstoles, estimandolos y animéndolos
al indicarles su deber en cuestiones practicas, a cul-
tivar la verdadera santidad.

Conviene conservarnos dentro de ciertos limites.
No conviene, por ejemplo, empefiarnos en la discu-
siébn formal de asuntos pequefios, como el aseo, la
cortesia, etc., que si bien se pueden tocar en el curso
de un sermoén, no conviene tomrarlos como tema de
todo un sermén. En segundo lugar, la ensefianza de la
moralidad no debe consumir la mayor parte de nues-
tro tiempo, pues es nuestro primer deber exhortar a
los hombres a reconciliarse con Dios. Y por fin, no
debemos entregarnos a la discusién de cuestiones
particulares de moralidad, de tal modo que hagamos
la predicacién del evangelio tributaria de intereses
seculares.

La predicacién sobre politica ha sido asunto de
vehementes discusiones en los Estados Unidos, y pre-
senta cuestiones de gran importancia. El gobierno no
se entromete en religion, ni apoya a ninguna,; pero
no obstante, a menudo ciertas medidas politicas en-
vuelven grandes cuestiones morales. Que los hom-
bres piadosos lleven su religién al terreno de la po-
litica, y dejen que los principios religiosos determinen
su proceder en todas las cuestiones politicas que ten-
gan caracter moral, es un deber incuestionable. El
predicador debe exhortarlos a hacerlo asi, especial-
mente en tiempos de grande excitacién politica,
cuando tan facilmente es que los hombres buenos se
desvien. La gran dificultad es que es casi imposible
para el predicador cumplir con este deber sin ineli-
narse a algun lado. El ministro debe tener sus opi-
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niones, como hombre bien informado de 1os asuntos
fle su pais, y puede expresarlas en conversacién pri-
vada con mayor o IMENnor reserva seghn las circuns-
tancias. En el palpito debe exhortar v conjurar a sus
oyentes cristianos a dirigirse en su accién politica
por los principios cristianos; pero descender a deta-
lles y sugerir como deben votar es altamente impro-
plo, pues quiza sclo debe hacerlo en ¢asos muy pecu-
liares y extraordinarios.

Hay otros asuntos de moralidad particular muy
importantes y dificiles, como 1a temperancia y la
cuestion de las diversiones. El ministro debe evitar 1a
exageracion. Hay cosas gue en si mismas no son
malas, pero de las gue conviene abstenerse porque
facilmente conducen al pecado. Con respecto a ellas
puede haber diferencia de opinién. No porque se abu-
s¢ generalmente de una cosa, debe precisamente evi-
tarse; ¥ si a nosotros nos parece claro que debe ha-
cerse en un caso dado, otro puede opinar diferente-
mente. Ademas, no solo debemos condenar el mal,
sino exhortar al bien. La censura severa es a veces
necesaria, pero la exhortacién a la prictica de lo
bueno siempre es oportuna, y a menudo muche mas
eficaz. “Redarguye, reprende, exhorta con toda pa-
ciencia y doetrina.” Y por fin, generalmente es mejor
tratar estos asuntos en el curso de nuestra predica-
cion ordinaria, que predicar sermones especiales so-
bre ellos. Los argumentos y exhortaciones presenta-
dos de vez en cuando, segtn los sugiera el asunto o
1a ocasién, preducirdn buena impresién, v la perse-
verancla gradualmente ganara a los gue es posible
traer a Ia buena senda.
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II1. Asuntos Historicos.

La historia est4d llena de atractivos para todo lec-
tor, y de variada instruccién para los que la leen aten-
tamente. No hay historia m4as instructiva que la de
la Biblia. Un eminente escritor ha dicho que no es
posible construir ninguna filosofia de la historia sino
reconociendo que un propoésito providencial rige en
todos los acontecimientos y los liga. En la Biblia no
se dejan los designios de la Providencia para ser juz-
gados por nuestra sagacidad, sino que son a menudo
revelados, mostrandosenos el sentido de cosas obscu-
ras y la real coordinacién de cosas aparentemente
antagonicas. Asi las historias biblicas nos ensefian
céomo han de resolverse otros problemas que pre-
senta la historia generai del mundo.

Por otra parte, nada nos interesa tanto como
una persona. Ningun objeto inanimado, ni proposi-
ci6én general hard gran impresiéon en la mente hu-
mana si no esta personificado o revestido de algun
interés personal. Una empresa benévola raras veces
se apodera de la mente popular, si no est4 asociada
con algan hombre honorable, su encarnacion y re-
presentante. La Biblia consiste en gran parte de his-
toria, y la mayor parte de su historia es realmente
biografia presentando los mas variados e instructlvos
ejemplos _de caracter, tanto buenos. como malos, de
uno y otro sexo y de todas las condiciones de vida.
En este gran cuadro histérico se agrupan todas las
figuras en torno de una Persona, a quien unos miran
en el futuro con deseo, otros en el pasado con amor,
y con quien sus mismos enemigos se hallan involun-
tariamente relacionados.
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Esto nos hace pensar que debieran emplearse ¢on
mayor frecuencia los asuntos histéricos en la predi-
cacion. Hay varias cosas gue han contribuido 8 que
sean comparativamente descuidados. Muchos minis-
tros devoios pasan por allo los elementos humanos
en Ia historia biblica. Buscan €n todas partes “tipos
de Cristo,” cuidandose poco ¢e las personas o eventos
gue no pueden ser considerados como tales, 60 nNo es-
tudian estas historias como historia. No marcan el
progreso de la historia de Israel como de las de otras
naciones; nc analizan el caracter y Ios motivos de
los hombres inspirados, como “de semejantes pasio-
nes que nosotros;” se abstienen de contemplar la
humanidad genuina aungue inmaculada de la Per-
sona central, que la hace tan valiosa comne ejemplo
para nosotros. Aparte de esto, pocos ministros ad-
quieren el conocimiento minucicso y familiar de l1a
Geografia biblica, de las costumbres ¥y usanzas de los
judios y de otros pueblos con ellos relacionados, y de
Ia historia profana relacionada con 10s SUCES0S bibli-
cos, que les haria capaces de reproducirlos con vivos
colores, cautivando la imaginacion de sus oyentes;
ni enltivan, como debe hacerlo todo predicador, el
poder de descripeion.

Hay algunos gue s6io emplean los asuntos histd-
ricos para exhibir sus facultades descriptivas, o sus
conocimientos arqueologicos, sin ensefniar ninguna
Jeccitn atil. Otros (ue saben ¢ suponen qué no tienen
ningan talentioc para Ia descripcion, estan expuestos
a olvidar que uno de los principales beneficios de 1a
predicacién histérica se deriva del analisis del carac-
ter y motivos de los personajes biblicos.

1.2 historia del cristianismo fuera de 1a Biblia,
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desde los tiempos primitivos hasta los nuestros, pro-
porciona abundante material instructivo e interesan-
te para la predicacién, pero no seria propio sacar el
asunto de un sermén de tal fuente. Un sermoén sobre
la vida y caracter de Agustin, Calvino, Wesley, Fuller,
Hall o Judson seria provechoso, pero se formaria la
propensioén a uno de los abusos del Romanismo: ha-
cer los panegiricos de los santos en vez de predicar
la Palabra de Dios.

IV. Asuntos Experimentales.

Los asuntos histéricos necesariamente incluyen
- elementos doctrinales y morales; pero tienen, no obs-
tante un caracter distinto. Asi los asuntos experi-
mentales participan de lo doctrinal, lo moral y lo
histérico, pero son tan distintos y de tal importancia
que merecen ser clasificados aparte. Hay que deli-
near las experiencias de los hombres al recibir el
evangelio y vivir de acuerdo con él. Materia de esta
clase entrara frecuentemente en la formacion de
sermones cuyo asunto es doctrinal, moral o histérico;
pero las principales fases de la experiencia religiosa
merecen ser tratadas como asunto especial y discu-
tidas cuidadosamente. Hallaremos material para este
fin en la Biblia, en tratados sobre el asunto, en biogra-
fias, y en nuestra propia experiencia y la de los
cristianos experimentados que tengamos el privile-
gio de tratar.

Muy tutil sera sin duda en ocasiones pintar la vida
de un hombre irreligioso en su proceder, tanto entre
semana COmMo los domingos, en los negocios, en la
sociedad y en su hogar, cuidando de no incurrir en
exageraciones, y sin pasar desapercibidos los mejores
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impulsos, afectos e intenciones del hombre. Es comin
describir la “Conviccion de Pecado,” los medios por
10s cuales se produce y 1o que la debilita ¥ la hace
desvanecer. Lo mismo en cuanto a la conversion. Los
relatos de la conversion de personas de distinto tem-
peramento ¥ educacion religiosa, cuidando de distin-
guir lo particular de lo general, siempre seran pro-
vechosos. Otro tanto puede decirse de las varieda-
des de experiencia en la vida cristiana en sus con-
flictos, caidas, progreso, desalientos y consuelos, dis-
cutidos & menudo en todo palpite evangélico.

Hablar de nuestra propia experiencia, es cosa gue
requiere oracion especial en demanda de humildad
¥ tino, para no perjudicar nuestro propio cardcter ni
fastidiar a ciertos oyentes. Mas estamos dispuestos
a evadir el cumplimiento de este deber, Pablo habla-
ba frecuentemente de su conversion, pruebas, con-
flictos y consuelos, como también de sus propositos
¥ esperanzas. Los Salmos son principalmente relatos
de experiencias.

Conviene recordar una c¢osa, ¥ ¢s que no todas las
experiencias son idénticas. 51 nuestra conversion fue
repentina, nos sentiremos inclinados a representar
la conversion comdo siempre, repentina; 1o mismo en
cuanto a otros asuntos, Las experiencias humanas
son tan variadas como los rostros humanosg, aundgue
sus rasgos generalmente sean siempre los mismos.

V. Sermones Ocasionales.

Juzgamos cohveniente hacer algunas indicaciones
Con referencia a los sermones que se predxcan en oca-
smnes particulares o a clases espec:ales dé” personas.

Los sermones finebres tienen tanta demanda, ¥
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son de uso tan general, que los esfuerzos de algunos
por abolirlos siempre han fracasado. Cuando expe-
rimentamos la afliccion que causa la muerte de un
ser querido, sentimos necesidad especial de la mise-
ricordia y gracia del Seinor, y el predicador debe
aprovechar la oportunidad de recomendar el evange-
lio de consolacion, y de llamar la atencion a la ne-
cesidad de la piedad personal, a fin de estar listos
para morir. Generalmente en estas ocasiones habra
presentes personas que raras veces 0O nunca concu-
rren a los servicios regulares, y tendremos oportuni-
dad de anunciarles el evangelio. Por esto mismo es
importante que los sermones funebres indiquen cla-
ramente el camino de la salvacion, y hagan invita-
cion a los pecadores. Ademas, generalmente se desea
y se espera en estas ocasiones oir algin elogio del
finado, y si bien esto coloca a veces al ministro en
situacion dificil, es una sefial de su influencia y le
da ocasion de usarla para bien. Recuerde, sin embar-
go, que no esta alli para elogiar al muerto, sino para
predicar el evangelio, y tenga cuidado de que cuanto
diga con respecto al finado ha de ser escrupulosa-
mente cierto. Si el finado era cristiano, hable prin-
cipalmente de este hecho, mencionando algo de su
caracter o vida que sea digno de mencién o imitacion.
Sino era cristiano, puede decir algo de 1o que lo hacia
amado por los suyos; pero digalo sin exageracion, y
tenga cuidado de que nadie entienda que las cuali-
dades que adornaban su caracter constituyen fun-
damento alguno de esperanza para la eternidad. De-
cir: “No hizo profesion religiosa ninguna, pero era
ete., ete., y lo encomendamos a la misericordia de
Dios;” o “nunca pretendié ser cristiano, pero estaba

e et
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enteramente conforme ¢on morir’—como si esto pro-
bara algo,—es falta en gue nunca debe incurrir un
predicador del evangelio. 51 no dio evidencias de ie-
generacion, no digamos nada absolutamente acerca
de su deslinoe futuro; no sea gue alentemos en algu-
no falsas esperanzas. Téngase cuidado también de no
hacer estos servicios demasiado largos,

Los sermones académicos, 0 Sean sermones gque se
predican en instituciones de educacion, o en ocasio-
nes de interés literario, deben ser netamente evan-
gélicos., Piensan algunos gue es necesario en elios
mostrar mucha erudicion y discutir profundas cues-
tiones metafisicas; pero debe recordarse gue la cien-
cia y la erndiciéon son la ocupacion diaria de agquellos
profesores ¥ estudiantes, y ellos mismo desean algo
diferente. Convendra, quiza, que el sermon tenga cier-
tas peculiaridades de ilustracidn, estilo y aplicaciomn,
pero debe estar lleno de Cristo.

Cosa semejante puede decirse de los sermones
convencionales, 0 sean 10s que se predican en la aper-
tura de asambleas religiosas, ¥ que nunca son tan
aceplbables a los corazones devotos como cuando es-
tan lenos de la esencia del evangelio.

Debemos hacer mencion especial de los sermones
para nifios. Bien sabido es cuan pocos predicadores
tienen verdaderamente buen éxito en ellos; pero
muchos tienen mucho mas poder en este sentido gue
lo que se imaginan; pero no han dado al asunto la
atencion que merece, ni han tratadoe de desarroliar
sus capacidades para este trabajo.

Muchas veces se ha dicho gue en el nifio pequefio
predomina la imaginacién; en el de diez a doce
afios, la memoria, ¥y no es sino cuando estan casi en-
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teramente desarrollados cuando muestran actividad
los poderes de abstraceion y razonamiento. Es por lo
mismo necesario evitar los términos abstractos y ra-
zonamientos laboriosos. En vez de razonamientos, pre-
séntenseles hechos y verdades con el aire quieto de
autoridad a que estan tan acostumbrados. ¥ hagase
esto hiriendo la imaginacién. Las ilustraciones deben
ser generalmente en forma de narraciones, y las his-
torias y descripciones pintorescas, a grandes rasgos,
haciendo resaltar lo prominente.

Deben darse cuenta los nifios de que estan apren-
diendo algo, y de que tratamos de hacerles bien. Por
descuidado, voluble, o apasionado que sea un nifo,
su conciencia es activa, y todo nifio reconoce cuan
propio es que tratemos de inducirlo a amar y servir
al Senor.

La variedad es indispensable al hablar a los ni-
fios. Si una persona les habla por largo rato, preciso
es que tenga gran variedad de material, sentimientos
y expresion. Nadapatético, ni aun solemne, ocupara
largo tiempo su atencion sino en circunstancias ex-
traordinarias; y es conveniente hacer uso frecuente
de la reaccion natural entre lo patético y lo festivo.
Pocos lograran buen éxito en sus sermones a los ni-
fios, si no les dan algunos foques humoristicos. Algu-
nos han caido en el extremo de abusar de los chis-
tes, cosa que debe evitarse, pues no tratamos s6lo de
divertirlos, y cualquier historia o chiste gque se usa
debe tener por fin algo tutil y serio.

Refiéranseles, pues, hechos interesantes e instruc-
tivos y verdades en términos concretos y familiares,
sin argumentacién formal, procesos analiticos ni
ideas abstractas. Hablese a la imaginacion, ¢l cora-
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26N v la conciencia del nifio, haciendo que prevalezca
la seriedad, y animados por el deseo de hacerles bien.

No es por demés afiadir que es preciso hablar a
los nifios no como si ya fueran piadosos, sino necesi-
tando serlo; y ensefiandoles que tienen gue hacerse
eristianos lo mismo que los adultos, mediante el arre-
pentimiento y la fe por la renovacion del Espiritu
Santo.
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CAPITULO 1V.

Materiales Generales del Sermén—Originalidad,
Copia y Plagio.

1. Materiales que se poseen de antemano. 1I. Materiales recogi-
dos al tiempo de la preparacion. III. Materiales originales.
1V. Materiales prestados y plagio.

1. Materiales que se Poseen de Antemano

Los principales materiales de un sermo6n no son,
en la gran mayoria de los casos, inventados al tiem-
po de la preparacion, sino el resultado de adquisicién
y reflexién previas. Esto es verdad aun acerca de
mucho que al mismo predicador le parece que por
primera vez se presenta a su mente, y que no €s mas
que el despertamiento de algo olvidado o el desarro-
1lo de lo gque ya se conocia. Por esto es tan importan-;
te que ademds del cultivo de la piedad personal, eli;
predicador se esfuerce continuamente por _adquirir"i
nuevos y abundantes materiales generales para la
predicacién, pues de lo contrario, no so6lo él, sino sus
mismos oyentes advertiran el rapido agotamiento de
su caudal.

El predicador recogera sus materiales de toda cla-\
se de fuentes. Ningun conocimiento le sera entera-
mente inutil, v la reflexiéon sobre cualquier asunto le
dejara siempre algo que podra aprovechar en lo fu-
turo. Bueno es, sin embargo, mencionar algunas de

las fuentes principales de que deriva sus materia-
les.
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A
Las Escrituras mismas deben ser el principal es-

tudio en toda 1a vida del predicador. Es el primer libro
que debemos dar al joven que se siente llamadoe a pre-
dicar. Y no importa tanto al prinecipio el profundo
estudio de epistolas doctrinales o libros proféticos,
como el conccimiento exacto de los hiechos histori-
cos, el analisis de ecaracterces biblicos, la memoriza-
cion de porciones devocionales vy de preceptos, v 1a
adquisicion de familiaridad con el contenido de libros
particulares y de toda la sagradza coleceidn. Estudie-
se la Biblia en los idiomas originales si es posible, y
s3i no, en nuestras versiones; Iéanse a veces rapida-
mente grandes porciones; estidiese detenidamente
otras veces un libro entero; otras, examinense minu-
ciosamente pasajes particulares, y aun a veces léan-
se {rases aisladas aqﬁi y alla al volver las hojas. Léase
unas veces en compariia con otros, otras veces a solas
con Dios; adoptando nuevos métodos, pero a la vez
manteniendo los antiguos; cuando nos agrada su lec-
fura, por placer, y cuando al principio no nos agra-
da, por deber; de todas maneras y en todo ticmpo,
conservemos, renovemos y aumentemos nuestros co-
nocimientos de la preciosa palabra de Dios. Tedo co-
nocimiento gue ganemocs debe conducirnos 4 un nie-
vo examen de 1o que es para nosotros el centro de
tedo conocimiento, y las varias experiencias de la vida
deben guiarnos a encontrar nueva significacion, fuer-
za y consuelo en la palabra de Dies. No caigamos en
el habito de Ieer 1z Biblia s6lo por deber profesional;
leamosla con devociin, con el deseo de obtener bene-
Ticio personal, ¥ con la oracién constante porgue Dios
nos bendiga tanto al aprender como al ensefiar, de

Himsbre
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‘modo que nos salvemos a nosotros mismos, y a los que
‘nos oyen.

La Telogia Sistematica es de la mayor importan-
' cia para el predicador, e indispensable si quiere ins-
truir a sus oyentes y ejercer sobre ellos influencia
permanente. Este estudio le capacitara para hablar
con el atrevimiento de la conviccién, haciéndole sen-
tirse confiado en el gran sistema de verdad inspirada
que ninguna critica puede conmover. Estara prepa-
rado para predicar una doctrina o desarrollar un
texto sin temor de faltar y ofender a otra—{falta co-
mun en muchos ministros jévenes. Podra también
discutir diferentes aspectos de una doctrina en ser-
mones diferentes, impartiendo asi gradualmente un
buen conocimiento de la doctrina como un todo. Por
otra parte, l1a posesién manifiesta de un conocimien-
to sistematico de la verdad revelada le da autoridad
entre el pueblo. La gente escucha de buena voluntad
al que tiene opiniones definidas, positivas y bien con-
sideradas; y ningun hombre, ni aun el de mayor ge-.
nio, tiene tanto derecho de expresarse con autoridad, |
como el humilde predicador que habla con un cono- "
cimiento pleno y sistematico de la palabra de Dios.
El predicador debiera casi siempre tener a la mano
un buen tratado de teologia, nuevo o viejo, y estu-
diarlo con regularidad, o hacer de algin asunto doc-
trinal objeto especial de lectura y meditacion.

So0lo breve mencion haremos de otras lecturas
consideradas como fuente importante de materiales
para la predicacion. La Historia Eclesiastica no reci-
be generalmente de parte de los predicadores la aten-
cion que merece. La Historia de las doctrinas espe-
cialmente facilita la inteligencia de la verdad, ha
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ciéndonos comprender las objeclones y errdneas ten-
dencias que en una u otra forma se repreducen en
todos los siglos. Cada denominacién religiosa tiene
ciertas caracteristicas o doctrinas favoritas a las que
se da prominencia especial en sus obras; por lo gue,
aparte del estudio de la teclogia cristiana, conviene
estudiar las opiniones peculiares de las diferentes
denominaciones; y el estudio de sermones ajenos no
s6lo nos perfeccionara en el arte de prepararnos, sino
gque nos darid preciosos materiales con tal que sepa-
mos asimilarneslos por la reflexién. El analisis cui-
dadoso ¥ el examen repetido de unos cuantos sermo-
nes ricos e impresivos, es mucho mejor que la lectura
superficial de muchos.

Y esto es aplicable a todo lo gue leemos. Se nece-
sita reecomendar a los jovenes, no tanto que lean mas,
5ino que lean mejor. Es por demds querer leerlo todo.
Conviene tener un campo limitado de estudios, y cul-
tivarlo con el mayor cuidado. Hay que buscar los me-
jores libros sobre cada asunto, y limitarnos a ellos
casi por completo. Es una buena costumbre tomar
notas, hacer extractos y referencias a lo que leemos,
pues de esta manera 1o recordaremos facilmente.

Aparte de los libros, hay ofras fuentes de materia-
les para la predicacién. El conocimiento gue el pre-
dicador tenga de la naturaleza humana, y su conoci-
miento del mundo con su experiencia de la vida, ¥
en particular de la vida religiosa, su conversacion con
108 gue le rodean sobre temas generales o religiosos,
v su reflexién continua sobre todo lo que siente, ob-
serva y oye; ¥ todo esto le proporcionara una gran
parte de sus materiales mas valiosos. SUS SErmonNes
anteriores, si ha sido juicloso, lo habran enriguecido
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Dara hacer frente a demandas futuras. El que se con-
forma con recoger unos cuantos pensamientos en
torno de un asunto para hacer asi un sermén, descu-
brirad que cada sermoén lo deja mas pobre; pero si
tiene Ia costumbre de estudiar a fondo su asunto has-
- ta dominarlo, cada sermon lo dejara mas rico.

II. Materiales Recogidos al Tiempo de la Preparacién.

Entre éstos se incluye la interpretacion del texto
y la eleccién de asunto, cosas de que ya hemos tra-
tado. E1 modo preciso de expresar un asunto no pue-
de en muchos casos fijarse antes de haber recogido
gran parte de los materiales generales que hemos
de emplear al desarrollarlo. Si el tratamiento ha de
ser textual o expositivo, una gran parte de los ma-
teriales seran derivados del estudio del texto mismo;
y si ha de ser de asunto, el texto y su contexto no de-
Jjaran de proporcionarnos mucho que sera ttil en la
discusion del tema. Fijando luego la mente en el
asunto, el predicador debe hacer el analisis completo
Yy el copioso desarrollo de todos los puntos incluidos
en €l, y coleccionar todos los materiales relacionados
con él que pudieran serle utiles.

Kidder da buenas sugestiones pricticas con res-
pecto a la invencion, en forma de reglas:

1, Dirigid la mente a la invencion o produccion de
pensamientos, no de palabras. Pueden emplearse pa-
labras, pero s6lo como auxiliares.

2. Anotad cualesquier pensamientos importantes
que vuestra mente pueda llamar en su ayuda, sin re-
parar en su orden.

3. Al principio no seais demasiado escrupulosos en
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cnanto a la pertinencia de los pensamientos. Acoged
todo pensamiento aparentemente bueno. Probadlo,
llevadlo a sus conclusiones. Quizi, si no es til, os
guia a otros que 10 sean.

4. Procurad la produccidn de pensamientos en $0-
das circunstancias, tanto en el estudio como fuera de
&1. Haced de ello una ocupacion especial y continua-
da. Aun los sueiios pueden utilizarse con este Tin.

5. Elegid vuestros asuntos tempranc (en la sema-
na) para asegurar las ventajas de la accidn repetida
e incidental de los poderes inventivos.

6. Usad de vuestros estudios y preparaciones pre-

vias como auxiliares més bien que como substitutes

de 1a produccion.

Mas adelanfe mencionaremos 1a parte importan-
te que la imaginacion juega €n 1a invencion de mate-
riales, asi como 1a reaccitn del arreglo o plan sobhie
1a invencién.

Ifl. Materiales Originales.

Ya sea que los materiates se tengan de antemanao,
o gue sean recogldos al tiempo de la preparacion, €s
obvio gue puedan Ser originales ¢ prestados. Los cOn-
sideraremos ahora bajo esta division.

1. La originalidad puede ser ahsoluta o relativa.
Por 1o primero gueremaos decir 1a producciéon de pen-
samientos que el mundo nunca habia conocido antes,
y jamas se habian presentado a 12 mente humana.
Fn el mundo fisice, constantemente se estan presen-
tando nuevos hechos ¥ originandose NUevos invenftos;
bero en el mundo de las ideas es Iy dificil ser ab-
solutamente original. “Lo0s antiguos han hurtado to-
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das nuestras mejores ideas,” ha dicho un escritor; y
ya Confucio, seis siglos antes de nuestra era, no pre-
tendia ser més que un estudiante de la antigiiedad.
Sin embargo, aun en este sentido absoluto es posible
la originalidad, y no debemos desesperar.

Pero relativamente, cualquier hombre puede ser
original, y en cierto sentido todos lo somos. Produci-
mos pensamientos que no derivamos de otra mente,
aunque otros, en tiempos ignorados por nosotros, tam-
bién los hayan producido. Las mismas faces de la na-
turaleza y experiencias de la vida despiertan en nos-
otros las mismas reflexiones que despertaron en mu-

chos otros. Mucho del avivamiento mental, del vigor

y la confianza que resultan de la originalidad absolu-
ta, pueden ser producidos en nosotros por pensa-
mientos relativamente originales. Por supuesto que
no podremos menos de reconocer que otros deben de
haber tenido los mismos pensamientos, y no debemos
caer en la ridicula presuncién de imaginar ni expre-
sarnos de tal modo que se piense por otros que nues-
tras ideas son absolutamente originales.

~ La base de la predicacién no puede ser original,

:pues debe hallarse en las Escrituras; pero el predi-

cador puede ser original de varias maneras. Puede
tener opiniones originales acerca del sentido de las

-Escrituras. Es muy posible que cualquiera de nosotros

logre conceptos sobre el sentido de un pasaje o cier-
tos aspectos de una doctrina que nunca han estado

en otra mente. Examinar por nosotros mismos €es

nuestro privilegio y deber. No tenemos derecho de
dar por sentado que lo 'que dicen los comentadores y
tedlogos es correcto; y en verdad que los desacuerdos
y conflictos teol6gicos, con todos sus males, tienen
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esta ventaja, gue obligan a los mas confiados y pere-
Z0s0s de nosotros a pensar por si imismos. El estudian-
te de la ciencia fisica tiene que estudiar 1a naturaleza
por si mismo; ¥ asi en Ia teologia, debemos abrir
nuestros 0jos para observar y contemplar las ense-
fianzas de la Palabra de Dias. Por otra parte, la com-
binacién de las ensefianzas de la Escritura con los
hechos ¥ verdades que derivamos de la naturaleza, la
providencia y la vida humana proporcionan amplio
campo para la originalidad. La mente puede espar-
cirse en todas direcciones, y relacionar todas las co-
sas con la Palabra de Dios. En la eleccitn de asuntos,
la construccién del discurso, Ia ilustracion y apli-
cacion de la verdad, puede el predicador continua-
mente encontrar cosas que en algunos respectos sean
nuevas, y relativamente originales.

A veces se trata de obtener la originalidad por ca-
minos indignos, o se Ia convierte en afectacion. Al-
gunos hombres de cierto caracter inventan una he-

- rejia, s6lo para hacer alarde de su independencia de

las opiniones antiguas. Puede emplearse la paradoia,
como 1o han hecho muchos maestros y predicadores
eminentes, ¥ como lo hizo nuestro Sefior; pero hay
quienes usan de ella como si demostrara originalidad.
La exiravagancia en las ideas, expresiones ¢ ademanes
no son mas que la caricatura de la originalidad.

2. ;Por qué es tan deseable Ia originalidad? Con-
testamos: primero, porque ¢l pensamiento indepen-
diente, mas que ninguna otra cosa desarrolla, discl-
plina y vigeriza la mente. Para el mejoramiento men-
tal, no debe olvidarse que el camino mas dureo es el
mas facil, y el mas lento es el mas riapido, ast como
para la salud fisiea aprovecha mis andar a pie por
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una semana que viajar comodamente en ferrocarril.

Recuérdese ademds, que la originalidad hace el
discurso mucho mas atractivo e impresivo. El pen-
samiento original interesa mas al mismo orador: es
Su prole, es su posesion. Por otra parte, interesara
mas a su auditorio: satisface su natural deseo de no-
vedad; y si se dan cuenta de que el pensamiento es
original, despertara admiraciéon por é1 y mayor res-
peto por lo que dice. Y todo esto les hara participar
de los mismos sentimientos del orador. No es facil
interesar a otros por lo que no nos interesa a nosotros
mismos. .

Debemos pensar por nosotros mismos aun sobre
los asuntos mas familiares, y presentarlos a nuestro
modo. Feliz el predicador que puede dar a temas fa-
miliares, pero trascendentales, algin mayor interés
y.nuevo atractivo. Es importante también, que atn
las ideas prestadas sean de tal modo recons;deradas
que lleguen a formar parte de nuestro propio pen-
samiento, pues de lo contrario no lograran su objeto,
ni en nosotros ni en nuestros oyentes. Asi como el
gobierno frecuentemente recoge monedas extranje-
ras para reacufarlas, los pensamientos derivados de
otros deben recibir la marca de nuestra propia men-
te, lo que les darda novedad de aspecto, valor pleno
y facil aceptacion.

3. Obstaculos a la originalidad. Son muchos y po-
derosos, como se comprenderi si se recuerda cuin
deseable es, y cuan raramente se halla en alto grado.

Falsas ideas acerca de la naturaleza de la origina-
lidad impiden a muchos lograrla. Unos imaginan que
no merece llamarse original sino lo que es en lo ob-
soluto; y como esto raras veces se halla, desespe-
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ran, y se conforman con ideas de segunda mano.
Pero ya hemos visto que hay originalidad relativa que
puede aumentar en mucho el poder de un predicador.
Algunos se abstienen de leer, pensando asi fomentar
la originalidad; pero en realidad condenandose a gran
esterilidad mental. Cosa tan prudente como €sa seria
el evitar la conversacion, pues iquién no sabe cuanto
poder tiene para avivar la mente ¥ hacerla fructificar
cuando nos ccupamos de un asunto gue nos interesa
con un amigo inteligente? Aungue no tomemos ideas
ajenas, se nos sugieren nuevos pensamientos, y llega-
mos a ver con claridad lo gque antes nos parecia obscu-
ro. El mismo efecto puede ser producido por 1a lectura.
Conviene que meditemos atenta ¥ pacientemente so-
bre el asunto, antes de leer ¢ conversar acerca de él;
pero después de esto la lecturza y la conversacién re-
syltaran estimulantes y sugestivas. Otros, eqguivocan-
do la excentricidad por la originalidad, pervierten
sus aspiraciones y poder, ¥y jamas logran lo gue po-
drian. No siempre se da a quien corresponde el crédi-
to de la originalidad, pues algunes que piensan por
si, y presentan ideas propias, lo hacen con tal clari-
dad y sencillez que la gente cree que a cualguiera se
le podria ocurrir lo mismo; mientras que olros que
no presentan mas que sombras informes de pensa-
miento, pero usando un lenguaje oscuro, rebuscado,
peculiar y apasionado, pasan por maravillosamente
originales. Por eso es que algunos buscan la origi-
nalidad en la afectacién de estilo mas bien gue en
ideas genuinas y claras.

Otro obstaculo se halla en Ia indolencia natural.
La coriginalidad es cosa dificil, laboriosa, ¥ general-
mente lenta. No hay gue admirarse de que se Tecurra
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al préstamo y aun al desvergonzado hurto de ideas.

Un tercer obstaculo es la vasta extension de la
literatura y las formas atractivas que asumen los pe-
ri6dicos y libros, seduciéndonos con su encanto. La
lectura, acompafiada de la reflexi6n, promueve la
originalidad, pero nos sentimos inclinados a gastar
el tiempo en lecturas que no requieren reflexién ni
dejan lugar para ella. Aun entre los libros sobre asun-
tos religiosos, muchos de los m4s atractivos no con-
tienen nada que estimule o provoque la meditacion
como los libros antiguos de los cuales se derivan en
Su mayor parte.

El mismo caracter del siglo es en muchos respec-
tos desfavorable a la profundidad de pensamiento.
Se demandan procedimientos rapidos, resultados
“practicos.” El resultado inevitable es la tendencia
hacia la superficialidad, en el pueblo y en sus instrue-
tores, a desplegar una variedad prodigiosa de conoci-
mientos superficiales. Pero el verdadero conocimiento
tiene tres dimensiones: longitud, amplitud y profun-
didad.

Haremos dos observaciones en conclusién. Una
es que el predicador no debe desear originar ninguna
parte del material fundamental de su predicacion.
Debe someterse, y someterse gustosamente a tomar
éste de la Palabra de Dios. Demasiados predicadores
estan tratando de ser originales y novedosos olvidan-
do las Escrituras. La otra observacién es que no de-
bemos aspirar a la originalidad con el espiritu de
orgullo y ambicién egofsta, sino como un medio de
hacer bien a los hombres y glorificar al Redentor.
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IV. Muaieriales Prestades y Plagio.

Plagiario era entre los romanas el que se apode-
raba de hombres libres para convertirlos en esclavos;
y por analogia se ha aplicado el titulo & los culpables
de hurto literario, El plagio siempre ha sido censura-
do y satirizado, y nadie trata de defenderlo; pero
squé es lo que lo constituye y cual es el uso legitimo
de Ideas ajenas? Algunos incurren en plagio cuando
s6lo tratan de usar prestadas ideas ajenas, mientras
ofros, por temor de caer en tal falta, se privan aun
de 10 que es inocente y provechoso. Hay que conside-
rar, pues, cuil es el uso propio de ideas ajenas, y cual
el propio reconocimiento de tal uso.

1. ;Qué uso es proplo hacer, en la preparacion de
sermones, de ideas derivadas de otros? Lo mismo se
refiere la cuestion z 1o que hemos leido que a lo que
hemos ofdo, aunque muchas personas 1usan con gran
libertad lo que han ofdo en el pulpito, el salén de con-
ferencias o la conversacion, y son mucho més estric-
tos en cuanto a lo que leen. Pero la pregunta puede,
para fines practicos, subdividirse:

(1) {Qué uso haremos de 10 que hemos apren-
dido previamente?

Nunca debemos apropilarnos el plan completo de
un diseurso. Parece que muchas personas de nuestiro
pafs consideran esto perfectamente legitimo. El de-
Iito en el hurto no depende de ser descubierto, como
1o enseflaban a sus hijos los espartanos, y cacaso el
cristiano, en el desempefio de solemnes deberes, ha-
14 1o que se avergonzaria de confesar? Si alguien hi-
ciera el experimento de anunciar que el plan de su
sermon es aieno, veria desde Iuego cdme disminuia
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el interés de los oyentes. La gente viene no s6lo para
oir un discurso, sino & un hombre vivo que les comu-
nique sus pensamxentos y sentimientos fervorosos; y
si las ideas principales de un sermén son de otro
predicador, a la congregacién le parecerid que esta
oyendo a un muerto.

Los libros de esqueletos o bosquejos de sermones
que se publican tan a menudo, y tienen tanta deman-
da, son un grave mal y una vergiienza para el minis-
terio evangélico. Si alguien quiere estudiar buenos
sermones que le sirvan de modelo, 1éalos y analicelos
por si mismo, lo que ser4 de mayor provecho que el
‘examen del bosquejo.

Pero si no debemos apropiarnos ni un discurso
entero ni el bosque,]o de él si podemos Iegitlmamente
emplear como materiales de nuestros discursos pen-
samientos que hemos leido u oido, con tal que lo ha-
gamos de cierta manera y con el debido reconoci-
miento de su origen, cosas de que hablaremos mas
tarde.

(2) Después de escoger el texto y el asunto, ¢con-
viene que leamos algo acerca de ellos?

.81 el texto no es perfectamente claro, es indis-
pensable que en un perfodo temprano de la prep"a—
racion consulte los mejores comentarios explicativos
que le ayudaridn a comprenderlo.

Otros libros, tales como tratados teolbégicos, ser-
mones sobre el mismo texto o sobre asuntos seme-
jantes, y comentarios que desarrollen las ensefianzas
del texto, pueden ser lefdos con gran provecho, aun
cuando no se tome nada de ellos, pues ayudaran a

fijar la mente en el asunto, y a menudo sugerirdin

pensamientos, que seridn nuestros en verdad, pero

[
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e no se nos habrian ocurrido sin ia lectura,

Pero ;podremos tomar prestado? Ciertamente
que podemos y algunas veces debemos hacerlo. Hay
dos extremos. Algunos, en su deseo errado de origi-
nalidad e independencia, se ahstienen de leer cosa
alguna sobre su texto o asunto. Pero se engafian a
st mismos, pues muchos de los pensamientos que les
proporciona su mente fueron originalmente deriva-
dos de la lectura o de lo oido por ellos: ¥ aparte de
esto, se privan de 1o que podria serles de gran valor
bara el estudio de todas las faces del asunto y para
presentarlo con eficacia. El otro extremo es leer en
vez de pensar, llenando asf Ia mente de ideas ajenas
¥ construyendo con ellas el discurso,

Pero hay un curse medio. Podemos pensar y leer,
Pensad mucho y laboriocsamente sobre cada texto o
asunto antes de leer (excepto los comentarios que
expliquen el {exto.) Anotad por eserito vuestros prin-
cipales pensamientos v discurrid el plan del discurso.
Después, leed enanto se relacione con el asunto, en
cuante tengiis tiempo ¥y ocasidn, y al leer, seguid
reflexionando, pensando cuidadosamente Io que dice
el autor, y siguiendo cualquier encadenamiento de
ideas gue sugiera a vuestra propia mente. En cuanto
a algunos asuntos sobre los que carecemos de infor-
macion, convendra leer bastante antes de construir
el plan del disenrso. Si durante la lectura hallamos
alguna idea, 0 recordamos alguna que pueda facil-
mente acomodarse en el plan del discurso, haciéndo-
io mas instructivo, interesante e impresivo, usémosla,
reconociendo, por supuesto, su procedencia. No s6lo
ideas menores, ilustraciones, cte., pueden ser emplea-
das de esta manera, sino, en casos raros, una de las
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divisiones del discurso, siendo nuestras las demas.

Todo lo que asi tomemos de otros ha de ser per-
fectamente asimilado, y encaja naturalmente en el
sermoén como parte suya. El discurso es una estruc-
tura, y todo material extrafio que no se le adapte bien
causara disgusto y daiio, por admirable que sea en
si mismo.

3. ¢En qué casos y de qué manera hemos de re-
conocer el uso que hacemos de ideas ajenas?

Si la observacién es obvia, o pertenece al caudal
comun de ideas religiosos, de modo que podria ha-
bérsenos ocurrido a nosotros; es comunmente innece-

‘'sario confesar que la tomamos de otro. Pero si la

idea es notable, y los oyentes pudieran atribuirnos
crédito especial por ella, hay que indicar de alguna
manera que fué derivada de otro.

¢En qué casos conviene mencionar su origen pre-
ciso? Debe hacerse cuando el nombre del autor pue-
da afiadirle algun interés, como Bunyan, Bacon,
Spurgeon, etc. También cuando mencionandolo po-
damos inducir a algun oyente a leer el libro mencio-
nado. Generalmente, cuando tal mencién pueda ser
de algun provecho. Bueno es asegurarnos de que po-
demos pronunciar el nombre del autor correctamen-
te, pues de lo contrario es mejor callarlo.

En los demas casos es suficiente indicar que el
pensamiento fue denvado de fuente extrana. No hay
que hacer alarde de honradez; como tampoco de vas-
tos conocimientos y erudicion. Que el reconocimien-
to que hagamos no interrumpa la corriente del pen-
samiento, ni venga a disminuir el interés que la idea
misma pueda producir. Para todo esto se necesila
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buen sentido y gusto. Sin formalidad ni frases estu-
diadas, con graciosa sencillez declarese, indiquese,
o simplemente dése a entender que la idea fng ae-
rivada de otra persona.
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CAPITULO V.

Materiales Especiales: Explanacion.

I. Explanacién de textos, incluyendo Exégesis, Narracion y
Descripcién. II. Explanacién de asuntos, incluyendo Defi-
nicién, Divisi6én, Ejemplificacién y Comparacion.

Los materiales de la predicacién son ilimitados.
Recog'erlos mediante la observacion, la lectura y la
reflexién, y luego seleccionarlos y adaptarlos al de-
signio especial de cada discurso, es la gran tarea del
predicador. Y no so6lo el caricter de los materiales,
sino también el método de manejarlos cambiara de
acuerdo con el designio del sermén. Sin embargo,
hay ciertas clases especiales de materiales, de tal im-
portancia, y de manejo tan dificil, que conviene con-
siderarlos por separado. Las clases de que asi tra-
taremos en capitulos sucesivos son 10s materiales de
Explanacién, Prueba, Ilustracién y Aplicacion. No
pretendemos que ésta sea una clasificacion cienti-
fica de los materiales, pues no los abarca todos, y a
veces una de estas clases se mezcla con otra. Asi la
ilustracién puede ser empleada para explicar, pro-
bar o producir impresién; la aplicacién puede com-
prender explanaciéon, prueba y persuasion; y ciertos
procesos que son siempre clasificados bajo el titulo
de explanacion, como la narracién y la descripcion,
son frecuentemente usados al mismo tiempo con fines
que no son explanatorios. Pero creemos que esta cla-
sificaciéon sera practica.
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Frecuentemente se necesita en la predicacion la
Explanacién, Numerosos pasajes de la Escritura no
son entendidos o lo son mal, por nuestros oyentes;
¥ muchos se han acostumbrado a no parar en ellos su
atencion, por lo que ya no tienen idea de que presen-
ten alguna dificultad. Algunas de las doctrinas mas
importanies de la Biblia son en general muy imper-
fectamente comprobadas; los que las reciben’ necesi-~
tan obtener ideas mas claras de lo gue profesan creer,
¥ los que se oponen a ellas, en realidad se oponen a
algo muy diferente de la doctrina real. Constante-
mente habri nuevas ocasiones de contestar 1z pre-
gunta: “;Qué debo hacer para ser salvo?”, y mil cues-
tiones sobre lo gue es verdadero y justo en la vida
confunden las mentes devotas y demandan expli-
cacidon. La predicacién no debe ser meramente con-
vincente y persuasiva, sino eminentemente instruc-
tiva. Con frecuencia abrumamos a los hombres con
nuestros argumentos e instancias, cuando lo que
mas necesitan son explicaciones sencillas ¥ claras
acerca de lo gue deben hacer y c6mo hacerlo. Si al-
gunas personas presentes no han ofdo explicar cier-
tos puntos importantes, no debemos olvidar que hay
otros, nifios que estdn creciendo, extrafios gque han
venido, creyentes nuevos, para quienes seran buenas
las explicaciones y en alto grado necesarias, _

Conviene hacer algunas sencillas advertencias al
predicador sin experiencia. Una es que no debe tra-
tar de explicar lo que no sea perfectamente cierto.
A veces se tiene gran difieultad para explicar un he-
cho a principio, simplemente porgue no es realmen-
te verdadero. Tampoco debe tratar de explicar lo que
él mismo no entiende. No hay cosa mas aburrida que
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ofr a un hombre que hace tal cosa. Y sin embargo, es
cosa frecuentisima, ¥ mas que ridicula, lamentable.
No se trate de explicar lo que no tiene e:cpltcacmn
Hay cosas ensefiadas en la Biblia que son por su mis-
ma naturaleza incomprensibles; como por ejemplo,
la naturaleza de la Trinidad, o la coexistencia de la
predestinacion divina absoluta con 1a libertad y res-
ponsabilidad humanas. En tales cosas es muy im-
portante explicar tan s6lo lo que las Escrituras en-
sefian sobre el asunto, a fin de corregir falsos con-
ceptos; y algunas veces serd util presentar analoglas
remotas en otras esferas de existencia, a fin de dis-
minuir la indisposicién del oyente para recibir la
doctrina; pero todo esfuerzo por explicar la dificul-
tad esencial fracasara, y tal fracaso no hara sino
que la duda y oposicién se fortalezcan. Tampoco se
gaste tiempo en explicar lo que no necesita explica-
cion. Un caso conspicuo es la naturaleza de la fe.
Los hombres se quejan frecuentemente de que no en-
tienden lo que es creer, y los predicadores se afanan
continuamente por explicarlo. Pero la queja es en
muchos casos una mera excusa, y la verdadera di-
ficultad es que falta la voluntad de creer. Las expli-
caciones elaboradas no hacen mas que fortalecer su
excusa, y quiza hacer que el que sinceramente bus-
ca la verdad, piense que hay algo misterioso en cuan-
to a la fe, cuando es cosa tan sencilla que no admite
ni explicacion. Nuestro deber es decir al pueblo qué
debe creer y por que.

1. Explanacion de Textos.

- Explicar las Escrituras €s una de las funciones
primarias del predicador. Habra constante ocasién

[EA——
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de hacerio, no solo tratandose del texto del sermdn,
sino de otros pasajes que se iniroduzcan en la discu-
gidn. Bl poder de hacer tales explicaciones, atracti-
vas a la vez que claras, dependera principalmente de
1a conformacion mental del predicador; pero el de
mejores dones para esta importante tarea debe pro-
curar continuo mejoramiento, y los que para cllo ex-
perimenten gran dificultad, deben diligentemente es~
forzarse por vencerla., ;Qué ogbra mas noble que la
de “abrir” las Escrituras como Pablo 1o hizo en Te-
saldonica? {Act. 17:3).

La Exégesis del texto, con referencia al proceso
mediante el cual €1 predicador lega a entenderlo, ha
sido ya tratada; pero la exégesis o exposicién en el
pulpito es en ciertos respectos cosa muy diferente.
Salvo casos exXcepeionales, tenemos gue presentar en
el palpito los resultados sin el procedimiento. Ten-
dremos que omitir varias materias que quiza nos ha-
yan interesado grandemente, porque no interesarian
a nuestreos oyentes, ¢ porque no tienen relacion con
el objeto del discurso. Tales explicaciones destruirian
la unidad del discurso y distraerian la atenciom. No
hay gue hacer alarde de conocimientos de los idio-
mas originales, pero {ampoco tener miedo de gue se
nos atribuya tal jactancia. Pueden mencionarse los
comentarios si 1a gente sabe algo acerca de ellos, o
si deseamos llamar Ia atenciton a buenos autores po-
pulares. Repetir listas de nombres extranos y alti-
sonantes que favorecen esta o aguella interpretacion,
es inntil, ¥ lamentable exhibicion de erudicion bara-
ta. Bastara decir gue es la opinidn de los mejores es-
criftores o comentaristas. Lo gue importa es gue, exa-
minando los resuliados de la mas cuidadosa investi-
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gacion, se seleccione 10 méas apropiado, y se presente
brevemente y con claridad, dandosele el mayor inte-
rés posible. Algunas veces bastaran para la explica-
cién unas pocas palabras; pero estas palabras no ven-
dran de por si, sino que seran el resultado de cuida-
doso estudio y atinada elecci6én de expresiones. Al-
gunas veces puede introducirse un pasaje en tal co-
nexién que, sin una palabra de explicacion, reciba
nueva significacién y valor.

La Narracion tiene caracter peculiar en la pre-
dicacion. El predicador narra como orador, y su na-
rracién trata principalmente de historia biblica. Y
- debe subordinar su narracién al objeto de su discurso,
a la conviccion o persuasion que desea producir. No
debe extenderse en la narracion simplemente porque
seq, en si interesante, ni seguir la historia paso a
paso segun sus propias leyes. En discursos demostra-
tivos la narracién no debe ser continua sino fragmen-
taria, pues se mencibnaran_ tan soélo los hechos rela-
cionados con el discurso, y cuando éstos sean bien
conocidos, bastara hacer breve referencia a ellos, sin
detalles ningunos, para que los oyentes los recuerden.

Cuando predicamos sobre personajes menores y
poco conocidos de las Escrituras, es conveniente na-
rrar todos los hechos relacionados con ellos; pero
tratandose de uno de los grandes caracteres, habra que
escoger entre dos caminos: Podemos fijarnos en los
puntos salientes o caracteristicos de su historia, y
narrarlos exhibiendo las principales lecciones de tal
historia, introduciendo para ello los detalles que ven-
gan al caso, y omitiendo rigurosamente todos los de-
méas. Asi pueden tratarse las historias de José, de
Job, de Juan el Bautista. En tal caso cada orador
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mencionara o s¢ exXtenderid sobre diferenfes paries
de la historia, segin su proposito particular, asi como
el discurso de Esteban y el de Pablo en Antioquia de
Pisidia, bosquejan de manera diferente Ia historia
de Israel, ¥ como Pablo en los dos discursos en que
cuenta la historia de su conversion, se extiende en
cada uno de ellos sobre ciertas materias gue en el
otro apenas son tocadas, adaptando su narracién al
caracter y necesidades de su auditorio. Pero es gene-
ralimente mejor escoger alglin acontecimiento de Ia
historia de un hombre, o algan rasgo de su caracter,
¥ narrar sélo 1o que con ellos se relaciona. Predican-
do sobre la mansedumbre de Moisés, habrid ocasitn
para mencionar brevemente las circunstancias de su
educacion y carrera, que fueron especialmente des-
favorables al desarrollo de la mansedumbre, ¥ luego
narrar con toques vivos los casos notables en que se
manifesté su mansedumbre, asi como aguellos en que
temporalmente Iracasd, terminando el discurso con
una aplicacion algo extensa de todo lo dicho.

Generalmente se dara la narracion en la intro-
duccion del sermon. Téngase c¢uidado de que no sea
demasiado larga, de no deslizarse a partes de la his-
toria que no tienen que ver con el designio del discur-
50, ¥ de no detenerse, sino en raros casos, para hacer
observacienes sobre asuntos extrafios a los que su-
giere la narracion. Hay aqui peligro especial de
violar las leyes de unidad y proporcion.

Aparte de los ¢asos en que la historia biblica sea
nitestro tema, habra ocasiones constantes de derivar
ilustraciones de ella, ¥ se reguiere habilidad para la
narraecidn breve e infteresante de los aecontecimien-
tos exnpleados con tal fin, Feliz el predicador gque pue-
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da de esta manera conservar siempre frescas en la
mente de sus oyentes aquellas hermosas y sagradas
historias, que son no s6lo siempre dulces al corazdn
de los nifios e instructivas para los jovenes, sino que
asumen nuevo interés y significacién en cada é€poca
de la vida.

Falta comun es la de narrar en estilo declama-
torio. Excitado el predicador, refiere un hecho sen-
cillo o una historia ordinaria con tal vehemencia que
resulta en extremo inconveniente.

La Descripcién es por lo regular una parte nece-
saria de la narraciéon, siendo ya en parte descritas
diferentes escenas de la narrativa. Hay también oca-
sién frecuente de describir escenas biblicas aparte de
su relacion con la narracién, como en la introduccién
de sermones y en el empleo de ilustraciones histori-
cas tomadas de la Biblia. Y si bien hablamos aqui de
la narracion y la descripcién sélo con referencia a
sucesos y escenas biblicos, es obvio que se necesita la
misma habilidad en el manejo de la gran variedad
de materia ilustrativa de diversa procedencia, que
serd preciso narrar o describir para que produzca
impresion.

El poder de descripcion es por supuesto en parte
un don natural; pero muchos hombres inteligentes
se maravillan y lamentan de no poder describir,
cuando realmente jamas han probado hacerlo, ni han
cuidado de adiestrarse para ello. Saben que no es
posible construir un argumento sin reflexién previa,
pero no se dan cuenta de que se requiere un trabajo
semejante para presentar una buena descripcion.

Para la descripcion es indispensable haber visto
algo; no necesariamente con el ojo material, sino

T
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con la mente. Debe, pues, principiarse por obtener
una informacion correcta sobre la escena u objeto,
con los detalles posibles. Con respecto a escenas bi-
blicas, hay a menudo necesidad de famiHarizarse
con la Geografia biblica y con los usos ¥ costumbres
de los judios. Y al estar recogiendo tal informacion,
hay que conservar la mente fija en la escena, hasta
que la imaginacién pueda reproduciria; debe verla
primero en conjunto, examinando Iuego los detalles
mas interesantes, cambiando luego el punto de vista,
hasta que toda la escena se presenta clara y viva al
ojo de la mente; sélo entonces estara preparado para
describirla.

Recuerdese que €l orador no ha de describir como
el que escribe un poema, un romance ¢ un libro de
viajes; sino que su descripcién,_ha de ser breve y su-
bordinada al objeto de su discurso. Los rasges de su
pintura han de ser trazados rapidamente, ¥y no im-
porta gue sean rudos con tal que sean distintos. De-
be presentar luego ciertos puntos prominentes o ca-
racteristicos de la escena, afiadiendo algunos de los
detalles m#s sugestivos gque avivaran la imaginacidon
del oyente para gue é1 mismo complete el cuadro. En
esto se halla el gran arte de la descripecién: estimular
Ia imaginacion de los oyentes para ver por sl mis-
mos. Hay a veces unos cuantos detalles tan caracte-
risticos gue basta un ligero bosqueio para hacer la
pintura; asf como en una caricatura, uno o dos rasgos
peculiares algo exagerados, y unas cuantas lineas
adicionales seridn més divertidos que una pintura
acabada, por ser mas sugestivos.

Evitese la descripcion elaborada. Se espera que ¢l
predicador esté slempre tan preocupado por el fin
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practico, que no tendra tiempo para hacer pinturas
acabadas. No se haga alarde del poder de descrip-
ci6n, pero cultivese éste, a fin de usar para el mayor
bien posible las porciones historicas de la Escritura.

II. Explicaciéon de Asuntos.

Aqui también deben incluirse no solo el asunto
general del discurso, sino cualquiera otra idea que
entre en la discusién. Tanto aquél como esta requeri-
r4a a menudo explanacion. Muchos puntos de verdad
y deber son obscuros, y sin ayuda, practicamente in-
inteligibles para la mente popular. Contestar pregun-
tas, aclarar dificultades, ¥y hacer tan claro como fue-
re posible el camino del deber y la verdad, es una
parte importante de la tarea del predicador.

Un medio de explicar asuntos es la Definicion. La
definicién es la demarcacion de los limites de una
idea. Ensefia de qué elementos la idea en su totalidad
esta compuesta, y lo hace reuniendo muchas ideas
generales, de las que una esta limitada por las otras.
Cuando la idea, por decirlo asi, esta fortificada y
atrincherada, de manera que por todos lados repele
toda idea extraiia que trate de mezclarse con ella,
esta definida. La definicion tan sélo verifica la idea;
el juicio expresa una relacién. La definicién nos hace
conocer; el juicio nos ensefia a apreciar. Sin embar-
go, a menudo la definicién aprecia y envuelve juicio,
y el juicio es equivalente a una definicién parcial. Pe-
ro no hay que confundir con la definicion aquellos
juicios que dan fuerza a un rasgo caracteristico de
un objeto, tratando de excitar con respecto a €1 de-
terminado sentimiento. Ejemplos:
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“Los rios son caminos que se mueven y nos ilevan
a donde deseamos ir.” .

“La hispocresia es el homenaje que el vicio rinde
a la virtud.”

“El tiempo es €l tesoro del pobre.”

“El amor es el cumplimiento de Ia ley.”

Cuando Ja nocidn del atributo no agota la del
sujeto, ¥ no pueden ponerse el uno en lugar del otro
indiferentemente, no habrs definicion, sino juicio.

Impropiamente se ha dicho que es una definicién
de la fe la declaracion de Heb. 11:1: “Es pues, la fe
Ia substancia de las cosas que se esperan, la demos-
traciom de las cosas que no se ven.” Pueden expresarse
otros juicios con respecto a la fe aparte de éste.

Algunas veces se facilifard la definicién de una
idea relacionandola con otra, ya sea por via de dis-
tincién o de comparacién. Qtras veces, en lugar de la
definiciéon o en adicitn a ella, es bueno emplear la
ejemplificacion.

La definicién es no sélo un medio de lograr la
perspicuidad, un elemento de instruccién, y la hase
de la argumentacion; es a menudo el principio de la
prueba. A lo menos la demostracién sera firme y se-
gura en proporcion con la exactitud y claridad de la
definicion. Todos han observado cusn importante es
al principio de una controversia, pablica o privada,
gue la cuestién se defina exactamente; de lo contra-
rio, es inevitable la confusion de ideas. Pero es igual-
mente importante, cuando un asunto es discutido por
uno solo, que éste defina para sf mismo la idea de un
modo claro. En realidad, es mas importante hacerlo
en este caso, pues la confroversia tarde o temprano
obligara g las partes a percibir gque no han entendido
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claramente la cuestién, o que la han entendido del
mismo modo, mientras que el pensador solitario o el
orador a quien nadie contesta, pueden quedar per-
manentemente envueltos en la confusion o error pro-
ducidos por su falta de bien definidos conceptos al
principiar. La misma cosa €s aplicable a la definicion
de términos capitales. Pero si bien siempre debemos
definirlos para nosotros mismos, no siempre es ne-
cesario hacerlo para el auditorio. La proposiciéon del
asunto, si es feliz, puede a menudo ser por si sola
perspicua y precisa; o podemos tener cuidado de que
la discusién misma dé conceptos claros y definidos
del asunto. Y al presentar las definiciones, evitemos
toda formalidad y hagamos distinciones y clasificacio-
nes tan sutiles que demanden un gran habito de abs-
traceién y conocimientos exacto del lenguaje de par-
te de nuestros oyentes. '

Un segundo medio de explanar las ideas es la Di-
visi6n. Pero los métodos de devidir un asunto y de
presentar las divisiones serdn mas convenientemente
examinados cuando tratemos del arreglo del discurso.

La Ejemplificacion es a menudo necesaria, y casi
siempre util, en la obra de la explanacion. La mente
ordinaria no comprende con facilidad las definicio-
nes generales, expresadas en términos abstractos; ¥y
aun para los pensadores mas cultos, una idea adqui-
rira viveza e interés mayores cuando a una definicion
precisa se afiaden ejemplos oportunos. Dificil seria
presentar a un auditorio popular, mediante defini-
cion, la distincién entre el orgullo y 1a vanidad; pero
suponiendo ciertas circunstancias, y mostrando como
obraria en ellas el orgulloso y ¢6mo el vanidoso, O
tomando en consideracién alguna accién particular
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de un cardcter bien conocido, y averiguando sl su
mavil fue el orgullo o la vanidad, es facil hacer clara
1a, diferencia. Asi, en vez de explicar la fe, podemos
deseribir un creyente; ¢ en adicidn a la exposicion,
en términos generales, de lo gque hace feliz a un
cristiano, puede darse un retrato ideal de un cristia-
no feliz. Mas utiles aun son los ejemplos tomados de
la vida real, ¥ cada predicador aprovechars para pre-
sentarlos su experiencia y observacion, Pero ademas
de 10 que personalmente hayamos observado, tenemos
a nuestra disposicién los amplios campos de la histo-
ria, y especialmente de la historia bibiica, de 1a que
podemos derivar ejemplos. Al escogerlos, hay que
tomar en cuenta no s6lo cuiles seran mas oportunos,
sino también mas inteligibles e interesantes para los
gue nos han de oir, y cudles podemos manejar mas
facilmente. Algunos ejemplos histéricos gue conmo-
verian a una congregacion, apenas produciran im-
presion en otra no famillarizada con ellos. En esto,
como en casi todo, los ejemplos de 1a historia biblica
son los mejores: son mas generalmente conoeidos, ¥
si se tiene que gastar algun tiempo en presentarlos
de una manera viva a los oyentes, es tiempo bien em-
pleado, pues promueve el conocimiento general de
las Escrituras.

Entre los mas comunes y Utiles medios de expli-
cacion se halla la Comparacion., Con ésta pueden
mencionarse el contraste y la analogia, lo cual depen-
de de una semejanza, no entre los objetos mismos, si-
no entre sus respectivas relaciones con otros objetos.
gin embargo, la analogia se emplea mas frecuente-
mente con el objeto de probar, ¥ 1a consideraremos
en el sigulente capitulo. No hay necesidad de hacer
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observaciones ningunas con respecto al contraste.
La gran mayoria de las parabolas de Cristo son
comparaciones. “El reino de los cielos es semejan-
te...” “¢A qué compararé esta generacion?” Algunas
asumen la formacion de narraciones; pero otras son
meras declaraciones de comparaciéon, y usa muchas
comparaciones notables que no son llamadas para-
bolas. La comparacion de su venida con la de un
ladrén es un ejemplo instructivo del hecho de que
la. comparacién es tanto mas notable cuando presen-
tamos un punto de semejanza entre dos objetos o
sucesos que son en otros respectos muy diferentes.
Varias de las parabolas son mas bien casos de ejem-
p11ﬁcac16n que de comparaciéon; como por ejemplo,
la del rico avariento, la del Fariseo y el Publicano, la
del Buen Samaritano. Algunas son introducidas con
otros fines ademas del de explicar. Nos demuestran
asi la importancia de la explicacién, y el valor de la
comparacion como medio de efectuarla, a la vez que
nos recuerdan cuan deseable es derivar nuestras com-
paraciones de cosas familiares a nuestros oyentes.

U ot e
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CAPITULO VL

Argumento.

Importancia del argumento en la predicacion. I. Preliminares
del argumento—La carga de Ia prucha, ete. II. Variedades
principales de argumentos: A, A priori B. De Testimonio,
C. Induccidn. D. De Analogia. B Deduccion de verdades
establecidas. F. Ciertas {ormas de argumentos. ITT. Refu-
facion. IV. Orden de los argumentos. V. Sugestiones gene-
rales conl;jgspea;to al argumento.

El argumento en el sentido 16gico y a la vez popu-
lar del término, constituye un importante departa-
mento de los materiales de la predicacion. Verdad es
que hay predicadores que parecen pensar que no tie-
hen ocasion para razonar, y que todo o lograran me-
diante aseveraciones autoritarias e instancias apa-
sionadas, nocidn que no es nueva, pues yva Aristoteles
s5e¢ quejaba de que los anteriores escritores de Ret6-
rica solo se habfan ocupado de los medios de persua-
sion, interesando los sentimientos y prejuicios. Pero
los predicadores tienen gque emplear a cada paso ar-
gumentos. Hay gue convencer a los que dudan o se
oponen, mientras que los sentimientos y actividad
religiosos de otros recibiran estimulo si podemos de-
mostrarles de modo impresivo que estas cosas son
asi. Ademas, hay en los paises cristianos muchos gue
dicen que creen simplemente porgque no descreen, b
cuyas mentes permanecen en un estado negativo con
respecto al evangelio, Io que 3 veces es la forma mas

fatal de incredulidad. El argumente para demostrar
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la verdad y valor de las declaraciones evangélicas en
cuanto al peligro y culpa de su posicion, es uno de los
medios de que podemos valernos, mediante la bendi-
cion del Espiritu, para traerlos a una fe real y activa.
Y el argumento es util para despertar los sentimien-
tos. La mente se interesa en una verdad que es capaz
de prueba clara, y los predicadores mas poderosos
como medios para producir conversion inmediata,
son a menudo severamente argumentativos al prin-
cipio.

Los hombres se deleitan en el argumento—no €n
sus formas, sino en su realidad. Aun los rostros de los
rusticos brillan cuando se les presenta un argumen-
to derivado de las cosas que se hallan dentro del ra-
dio de su pensamiento y adaptado a su gusto, en
términos tan claros, tan vigorosos € interesantes, que
lo comprenden con facilidad y sienten toda su fuer-
za. Ciertas formas de error que exaltan lo intelectual
a expensas de lo espiritual, llegan a tener mucha
aceptacion por el ropaje argumentativo en que apa-
recen. Los maestros de tales errores se presentan a
los hombres acostumbrados a aceptar pasivamente
verdades que nunca han oido discutir vigorosamen-
te, emplean para persuadirlos sus poderes de argu-
mentacion, y los ganan. Aun muchos que mantienen
doctrina sana, la sostienen a veces con razonamiento
tan defectuoso, que dejan abierta la puerta para que
algiin 0p0$1t0r astuto desbarate sus argumentos y asi
aparezca como si hubiese demolido la doctrina.

Cada predicador debe, pues, cultivar y disciplinar
sus poderes de argumentacién. Si no tiene gusto en
ello, debe obligarse a practicarlo; y si es demasiado
inclinado en ese sentido, debe recordar el serio pe-

-
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ligro de engarfiarse y engafiar & otros con falsos ar-
gumentos. Debe esiundiar un buen tratado de Logica,
pues esto adiestrara su mente para distinguir toda
falacia, tanto en cotros como en si mismo, ¥ lo afir-
mara en el habito de razonar correctamente. Es 1til
como disciplina en este respecto, la participacion en
bien dirigidas sociedades para debates, como también
la argumentacion prolongada por algin amigo en
conversacion privada y a veces las discusiones por la
prensa. Recusrdese, no obstanie, que siempre se debe
argiliir por la verdad mas que por la victoria, y por
regla general nunca se debe mantener una proposi-
cion que no se cree cierta,

No hay que obrar como si todo hubiera de nece-
sitar prueba en la predicacion. Hay co0sas que no pue-
den probarse; otras gue no lo necesitan, y otras que
va han sido suficientemente probadas con anterio-
ridad v deben darse por sentadas. Argumento labo-
rioso que nadie demandg, no hara mas gue despertar
duda o producir cansancio y disgusto. Generalmente
podemos asumir la verdad de la Escritura; y en cuan-
to a4 todo 10 gue la Escritura claramente enseia, si a
veces debemos argiiir, a menudo, como Spurgeon dijo,
hay gue “dogmatizar.” Todos escuchan con .agrado €l
acento de autoridad. Nos sentimos inclinados en fa-
vor de quienes en este mundo de incertidumbre y per-
plejidad, se expresan con aplomo y autoridad sobre
un asunto grave. La persona del predicador no e€s
nada, su mensaje 1o es todo, y demanda respeto, no
para su persona, sino para su mensaje. Pero el dere-
cho de hablar con tal autoridad le serd reconocido
al predicador, s6lo cuando se muestre capaz de pro-
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bar, en toda ocasion debida, cuanto afirma y man-
tiene.

El argumento en la predicacion tiene una peculia-
ridad: Existe una gran autoridad, la Palabra de
Dios, cuyas simples declaraciones sobre cualquiera
cuesti6n deben ser tenidas por el predicador como
decisivas y finales; pero esto no nos libra de la ne-
cesidad de argumentar. A veces tenemos que probar
que las Escrituras son la norma infalible; y la de-
mostracion de lo que las Escrituras ensefnian sobre
algun asunto demanda a menudo no sélo exposicion,
sino argumento. Muchas verdades tienen que ser es-
tablecidas en parte por argumentos construidos so-
bre otras bases, reforzados y confirmados por ense-
fianzas indirectas de la Biblia; y es agradable a los
creyentes y demandado por 10s incrédulos que, siem-
pre que sea posible, se muestre la concurrencia de la
razén y la experiencia con las ensefanzas de la reve-
lacion. Tenemos, pues, continua necesidad de argu-
mentos; pero en todo nuestro razonamiento hay que
cuidar de tratar la autoridad de la Escritura como
suprema, y cuando sus declaraciones sean claras y
terminantes, como decisivas.

I. Preliminares del Argumento.

Hay varias cuestiones que requieren Ser conside-
radas al iniciarse un argumento:

(1) ¢Conviene anunciar la proposicion desde el
principio? Esta debe, por supuesto, ser muy clara en
1a mente del orador, pues argliir sobre no sabemos que,
es por demds y hasta perjudicial. Por regla general
debemos anunciarla claramente al -auditorio. Sl es
demasiado dificil para que la mente ordinaria la com-
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prenda, sera mejor presentarla en partes, ¥y 4ar
primero los varios argumentos gue elucidaran, & la
vez que estableceran la proposicién, y reservar la de-
claracion de ésta hasta el fin. Lo mismo convendra
hacer si sabemos gue hay poca disposicion para oir
1a discusion del asunto, 1 oposicion marcada contra
la proposicidn gue vamos a establecer. Sin embargo,
algunas veces seria mejor, aun en este caso, hablar
franca y valientemente,

Al anunciar la proposicién o alguna parte de ella,
io mismo gue en todo el proceso de ia argumentacion,
debe tenerse gran cuidado de evitar los términos am-
biguos, o si es precise usarlos, limitar su significa-
¢ién por la conexién, o definirlos distintamente. To-
dos habran observado cuin importanie es en toda
discusién privada o publica entre dos partes, que
ambas entiendan los términos principales de la cues-
tion del mismo modo. Largas disputas ha habido gue
no eran mas que cuestion de palabras. El mismo pe-
ligro existe cuando un hombre ha de argiiir sin que
haya quien le replique. Los siguientes términos, por
ejemplo, ocurren frecuentemente en argumentos re-
ligiosos, y descaminan y embarazan por su ambigiie-
dad: necesario, posible, imposible, razon, justo, jus-
ticia, bueno y malo, ley, naturaleza, persona, iglesia.

(2) La carga de la prucba. Es de la mayor impor-
tancia al principto de toda discusion, que se perciba
elaramente, ¥ lo comprendan los oyentes, sobre qué
lado pesa el onus probandi, esto es, la carga de la prue-
ba. Es un principio generalmente reconccido y evi-
dentemente correcto, gue nadie estd bajo obligacion
de probar una negaliva. Las razones son manifiestas:
toda proposicion gue depende de prueba, silo parece
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como verdadera cuando ha sido probada, pues hasta
entonces depende de nada y carece de sosten. ¢Por
qué exigir de uno que eche abajo lo que no ha sido
establecido? Por otra parte, para probar una nega-
tiva se necesitaria a menudo tener un conocimiento
imposible. John Foster nos ha hecho observar que el
ateo que no solamente niega que haya un Dios, sino
que afirma que no hay Dios, necesita tener un co-
nocimiento infinito para poder estar seguro de su
aserto, pues de lo contrario, mas alla de los limites
de su conccimiento pudiera existir la prueba de que
hay un Dios; en otras palabras,.en cuanto a conoci-
miento, él mismo necesitaria ser Dios. Probar una
negétiva es pues, a menudo imposible, y nunca se
exige con justicia. El que alega debe probar; y el én-
fasis debe ponerse sobre el hecho de la alegacion o
afirmacion, no sobre la forma de la proposicion mis-
ma, ya sea ésta afirmativa o negativa. Si el alegato
estd en forma negativa, esto no libra de la carga de
la prueba.

Pesa la prueba, pues, sobre el que alega; y mien-
tras no pruebe su aserto, nada tiene que hacer su con-
trincante. Cuando se presenta alguna prueba, ¢€ste
examina hasta qué punto es valida y concluyente,
gbrando aun a la defensiva. Si en adicion presenta
alguna objecion, debe (excepto cuando sea perfecta-
mente evidente) demostrar que la objecion es real y
aplicable; en este punto alega, y debe probar. El
principio se sostiene inalterable y universal: el que
alega debe probar; nadie esta obligado a probar una
negativa.

Whatley y otros, sin embargo, introducen la pala-
bra presuncion (forense, conjetura, suposicion, —
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sospecha hasada en indicics; 110 en pruebas}, ¥y afir-
man gque la carga de la prueba pesa siempre sobre
el lado opuesto al gue tiene la presuncion en su fa-
vor. Definen la palabra presuncién como, no una
preponderancia de probabilidad en favor de una su-
posicién, sino cierta preccupacion del terrenc gue nos
indica que debe considerarse huena mientras no se
presente prueba suficiente en su confra,; en otras pa-
labras, que Ia carga de la prueba pesa sobre el que la
quiera combatir. Pero con esta definicion se asume
Io que deberia probarse. Unga presuncion en favor de
una proposicién es, en términos generales, algo gue
nos incling a creerla verdadera antes de examinar la
prueba, o independientemente de ella. Tal presuncion
puede ser ligera ¢ fuerte. Puede haber una fuerte
presuncién en favor de alguna acusacién, como la de
gue Neron incendié a Roma, producida por el cono-
cimiento del caracter de la persona acusada; pero
esto no echa sobhre elia la carga de la prueba; ésta
pesa aun sobre el gue acusa, si bien tal presuncion
refuerza su prueba, y aun puede hacerse parte de
ella. La presuncion puede favoreeer a cualquier lado,
0 a ninguno, sin que esto alfere la carga de la prueba.

Hay, sin embargo, ciertos usos del término pre-
suncion en que parece a primera vista que existe esta
correlacion. Es un bien conocido prineipio en Juris-
prudencia gue se ha de presumir la inocencia de to-
da persona (incluso el preso sujeto a juicio), mien-
tras no se compruebe su delito. Esto no significa que
ha de darse por sentado gue es inocente, pues si tal
fuera el caso, deberia ser puesto inmediatamente en
lihertad; tampoco quiere decir que sea méas probable
gsu inoreneia que su culpa. S0lo quiere decir que la
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carga de la prueba pesa sobre los-aeusadores;—aque
no se le debe exigir que pruebe su inocencia, ni tra-
tarsele como criminal hasta que esto se haya DPIro-
bado. Los jueces tienen que limitarse a la considera-
cion de la evidencia, ¥ examinar l1as pruebas sin pre-
juicios, ¥ sin ser afectados por ninguna presuncién
(en el sentido ordinario del término) en favor ni en
contra del preso. La ley no admite mas gque una pre-
sunciéon: la de que el hombre €S inocente mientras
no haya prueba en su contra. Asi es que el hecho de
que en este uso legal la presuncion y la carga de la
prueba se hallen en lados opuestos, no €s porque l1a
relacion general entre ambas COSas asi lo determine,
sino porque la ley reduce a prueba toda decision, ¥
por lo mismo excluye toda presuncion excepto la de
inocencia.

Existe una restriccion técnica semejante cuando
decimos que hay legalmente una presuncion en favor
de los que tienen en su posesion una propiedad. Quie-
re esto decir que a nadie se debe molestar en sus po-
sesiones mientras no se justifique alguna reclama-
cién en su contra, La carga de la prueba pesa sobre
el reclamante. Aparte de 1as disposiciones legales, 1a
posesion, en la mayoria de los casos, proporciona una
presuncion 16gica, antecedente a toda prueba, en fa-
vor del derecho del poseedor. Pero la ley por conve-
niencia, y para promover el orden y la seguridad, de-
clara que la presuncién legal siempre estara en favor
del que posee. La presuncion l6gica puede algunas
veces estar en favor del reclamante, sobre gquien pesa
la carga de la prueba, pero la presuncion legal siem-
pre estard en contra suya. Méds aun, la ley declara
que la posesién por determinado namero de afios es-
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tablece el derecho, sin que pueda después ser dispu-
tada; lo cual es sin duda 1o mas acertado como regla
general, aunque algunas veces ses ocasion de gran-
des injusticias. En este caso, como en el anterior, la
presuncion y Ia carga de la prueba se hallan en lados
contrarios, no a causa de la relacion general entre
ellas, sino por el cardcter peculiar y disposiciones le-
gales.

Hay también, dice Whatley, una presuncion en
favor de una institucion existente. Muchas de estas
serin sin duda susceptibles de ser mejoradas; pero la
carga de la prueba pesa sobre el que propone la alte-
racion. Nadie es llamado a defender una institucion
existente mientras no se presenten argumentos en
su contra.

Pero, como en los casos anteriores se confunden
la presuncién legal y la I6gica, asi aqui hay una con-
fusitn entre la presuncion logica ¥ la que pudiéramos
lamar prdctica. Es priacticamente lo mejor retener
las instituciones existentes mientras no se pruebe gue
son inconvenientes y se muestre la posibilidad de un
cambio ventajoso. Pero esta aversion al cambio ¥
preferencia practica por las cosas tal como se hallan,
aun hasta el grado de que se soporten males mani-
fiestos hasta gue se vea la manera de corregirleos, es
cosa muy distinta de la presuncion légica de que los
arreglos existentes sean justos y buenos.

Hay dos cuestiones que considerar cuando se ar-
guye con respecto a una institucidén existente. La pri-
mera es si tal institocidn es justa y buena. La pre-
suncion puede ser en un sentido o en el otro; la car-
ga de la prueba pesa sobre el que alega que es justa
y buena. Hay comunmenie una hase de presuncidn
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en favor de una institucién existente, y especialmen-
te cuando ésta ha sido de larga duracioén, y es que
los hombres deben de haber tenido buenas razones
para establecerla y mantenerla. Pero a menudo la
debilita mucho el hecho de la bien conocida necedad
y egoismo de la humanidad, o la destruye por com-
pleto o la cambia en sentido contrario el hecho obvio
de que los hombres s6lo se habian sometido a lo que
eran incapaces de evitar. Cualquiera que sea la pre-
suncién en favor o en contra, la carga de la prueba,
al discutirse la excelencia de la institucién, se halla
“sobre el que afirma su excelencia. Puede negarse a
discutir la cuestion, exponiéndose a que se le acuse
de temer la luz; pero si consiente en argiiir, suya es la
carga de la prueba.

La segunda cuestién es si tal institucion existente
debe ser mantenida. Si la primera cuestion ha sido
resuelta por la afirmativa, aun quedari por averi- '
guarse si no hay alguna otra cosa igualmente justa y
mejor en sus resultados. Y si la institucién (por ejem-
plo, una forma de gobierno, una organizacion de be-
neficencia, o una costumbre social) no es del todo
buena, ni verdaderamente justa, puede ser, no obstan-
te, conveniente retenerla, a 1o menos por lo presente,
mientras no se halla algo méas satisfactorio. Las dos
cuestiones son enteramente distintas y no deben con-
fundirse. Y lo que llamamos arriba una presuncion
practica, se ve que es realmente una presuncién 16-
gica, pero con referencia a una cuestion distinta y
directamente practica.

Un ejemplo instructivo en cuanto a la carga de
la prueba es el que proporciona el argumento de los
romanistas. Dicen que Cristo prometié a su iglesia
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existencia continua; que la Igiesia de Roma ha teni-
do existencia continua; que por lo tanto es Ia Iglesia
de Cristo. En este caso, 1a carga de la prueba se halla
sobre el romanista, obligado a probar que ninguna
ofra iglesia ha tenido existencia continua: debe pro-
bar que la Iglesia Griega, ta de Inglaterra, las refor-
madas, las bautistas, ete., no han existido continua-
mente desde el principio. Con esto no exigimos que
s¢ pruebe una negativa, sino sefialamos el hecho de
gue el mismo argumento del romanista lo obliga a
ello, sin lo cual pierde todo su valor. Los demas le di-
cen: Pruébanos que no hemos tenido tal continuidad.
Pero s5i alguno de elloz mantiene, en argumento se-
mejante o con cualquier otre fin, que ha tenido exis-
tencia continua, estara obligado a probarlo.

(3). Prueba indirecta.

En vez de presentar prueba directa de que una
proposicion es verdadera, adoptamos a veces el mé-
todo indirecto, esto es, mostramos que la suposicidon
contraria conduciria a algo manifiestamente absurdo
{reductio ad absurdum]). Este plan se sigue frecuen-
temente en geometria cuando sélo otra u otras dos
suposiciones serian posibles. Pero en el razonamien-
to moral esto no es muy frecuente, por lo cual la re-
duccion al absurdo solo tiene para nosoiros su impor-
tancia principal en la Refufacion.

II. Principales varledades de argumentos.

No nos proponemos comenzar haciendo un ana-
lisis y clasificacion formales de los argumentos; que-
remos s60lo explicar 1a naturaleza y uso de las prin-
cipales variedades. Sera facil después indicar el lu-
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gar que les corresponda en una clasificaci6én com-
pleta.

A. Argumentos a priori.

Argiir a priori es literalmente, argiir de algo an-
terior a algo posterior; un movimiento en direccion
opuesta se denota como a posteriori.

1. La expresion era usada por escritores de Logi-
€a, y se usa aun, para denotar un argumento de causa
a efecto. Es aplicable, pues, a todo caso de causas
fisicas, pero se aplica principalmente al argumento
fundado en un principio necesario. Se empleaba a
cada paso en la determinacién de fenémenos y leyes
fisicas. Se establecia un principio, considerado como
necesario y universal, y se argiiia en consecuencia que
los hechos reales deberian ser asi y asi. Pero la cien-
‘cia moderna, fundada en la observacion, ha demos-
trado que algunos de los supuestos principios necesa-
rios no eran verdaderos o no eran universales. No
quiere decir esto que debamos rechazar todo argu-
mento de principios necesarios, sino que debemos ser
cautos en su uso.

La conclusion de un argumento a priori, légica~
mente manejado, sera cierta s6lo si, por una parte
la causa supuesta es real, y si no hay nada que in-
tervenga en su operacién. Pero si la realidad de la
causa es cuestionable, 0 sus operaciones susceptibles
de intervencioén, la conclusién ser4 mas o menos pro-
bable. Hay un argumento a priori en favor de la exis-
tenicia de Dios, que comienza asi: “La existencia po-
sitiva es posible, porque no envuelve contradiccién
ninguna.” Aqui el primer principio que se da por
sentado es que lo que no envuelve contradiccién al-
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guna es posible. Después de indicar luego gue la exXis-
tencia posible tiene que ser necesaria 0 contingente,
se toma Ia posicion de que cierta existencia es nece-
saria, porque de lo contrario toda existencia seria im-
posible. Se llega luego, mediante una serie de argu-
mentos abstractos, a la conclusion de que hay un
sér mnecesariamenfe existente, causa de toda ofra
existencia aparte de la suya, ¥ que es eterno, infinito,
ete. Ahora bien, suponiendo gque los pasos Sucesivos
de este argumento sean ldgicos, la conclusion sera
cierta sdlo si el principio de que se partio es cierto.
Cuando se quiere probar que tenemos una revelacion,
se arguye primero a priori del caracter de Dios ¥ la
condicion del hombre gue una revelacion era de es-
perarse; pero éste es s6lo un argumento probable,
porque aparte de la revelaciéon, no entendemos sufi-
cientemente el cariacter de Dios para inferir con cer-
tidumbre que le haria dar una revelacion a crigturas
en tal condicion.

Z. El uso de la frase se ha extendido gradualmen-
te hasta incluir argumentos fundados en 10 que nos
parece un principio general—no asentado como prin-
cipio necesario, sino como aceptado por cierto en to-
dos los casos. En esta direceién se lleva a veces dema-
siado lejos el uso de la frase. Los hombres guieren
dignificar como argumento «¢ priori 1o que en reali-
dad no es sino un argumento fundado en prejuicios,
conceptos ya formados, feorias fantasticas o meras
opiniones propias. Y algunos parece gue piensan gue
todo argumento que parece general o abstracto puede
ser llamado argumento a priori.

3. Se ha intentado dar a la expresién otra aplica-
cién distinta, ¥ es a los argumentos que proceden de
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la substancia a sus atributos. Ej.: Juan es un hombre;
iuego posee inteligencia, voluntad, conciencia, etc.
Seria argumento a priori decir: Juan es un hombre,
luego obrard conscientemente; pues esto seria razo-
nar de causa a efecto—aunque la conclusion sélo se-
ria probable, pues otras causas intervienen a menu-
do en la operaciéon de la conciencia del hombre. Pero
decir: Juan es un hombre; luego tiene conciencia,
es s6lo un argumento de lo general a lo particular, en
el que se llama la atencién a uno de los particulares
que constituyen lo general. No es argumento de algo
anterior, pues ser hombre no es anterior a tener con-

ciencia, sino que lo incluye. El argumento, Juan es

mortal, porque es hombre, es algo ambiguo. Tomado
estrictamente, infiere el atributo de la mortalidad,
Yy es una deduccién de lo general a 1o particular. Pero
s1 se entiende que Juan morira porque es hombre, se
tendra un argumento a priori, de causa a efecto—
hay en el hombre algo que le causars la muerte.

Asi, pues, inferir el atributo de la substancia no es
argumento a priori. En los casos en que parece serlo,
existe realmente una inferencia de la constitucion al
resultado, lo que es de causa a efecto. Bueno es afia-
dir que debe tenerse mucho cuidado en el empleo de
argumento a priori,cuando se refiere g la naturaleza
de Dios. Dios siempre obrara de acuerdo con su na-
turaleza, y podrian por lo mismo sacarse conclusio-
nes ciertas, si no fuera por el hecho de que es tan
imperfecto nuestro conocimiento de la naturaleza de
Dios y de las relaciones que tienen con ella determi-
nadas lineas de conducta. “Dios es justo, luego dara
a todos los hombres iguales oportunidades de salva-
cion,” “Dios es bueno, luego salvara a todos los hom-
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bres,” son conclusiones gque el mismo 4angel Gabriel
no se atreveria a sacar, creyéndose demasiado lgno-
rante para ello.

4. Se ha mostrado, pues, que un argumento a priori,
en todos 1os usos legitimos de la frase, es uno de cau-
58 a efecto; ya sea de una causa fisica propia, o de
algo en la naturaleza general de las cosas que re-
quiere cierto resultado, o de alguna cosa en la na-
turaleza de un objeto o petsona particular que tiende
a producir cierto resultado.

Con referencia al empleo de argumentos, ya sean
0 no a priori, que tienen gque ver con las relaciones de
causa ¥y efecto, hay ambigriiedades en €l uso familiar
del lenguaje gue hacen necesarias dos distinciones.
Primero: debemos distinguir entre la consecuencia
16gica ¥ la fisica. Ej.: “De muchos de ellos no se agra-
d6 Dios; porgue fueron derribados en el desierto.” Kl
hecho de que Dios no se agradd de ellos es la conse-
cuencia 16gica de haber sido derribados, pues con
esto se prueba; pero es, por decirlo asi, el anteceden-
te fisico o causa de ello. Se confunden g menudo es-
tas dos clases de consecuencias, las cuales pueden
coincidir, ¢ ser opuestas una a la otra, o existir sepa-
radamente. Segundo: es importante distinguir entre
causa y ocasion. El ebrio dice al cantinero: “Tu eres
Ia causa de mi embriaguez,” cuando no fue sino la
ocasion, siendo Ia causa su apetito. Quitar las oca-
siones de alguna clase de vicio, hara disminuir el mal
probablemente, pero eso no sera quitar la eausa, ni
asl debe imaginarse.

B. De Testimonio.

Convendria que las palabras testimonic vy autori-
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dad se conservasen enteramente distintas en su sig-
nificado, aplicandose la primera a lo referente sélo
a hechos, y la segunda s6lo a asuntos de juicio y
opinién. Sin embargo, el uso comun confunde estos
términos a veces, 1o mismo que muchos confunden los
hechos con sus propios juicios acerca de ellos. De-
bemos acostumbrarnos, y educar al pueblo a distin-
guir mas cuidadosamente entre el testimonio que se
refiere a hechos, y meros juicios, opiniones e hip6-
tesis propuestos para su explicacion.

(1) En el testimonio con respecto a hechos, los
puntos que deben tomarse en consideracion son, por
‘una parte, el cardcter y numero de los testigos, y por
otra, el caracter de las cosas atestiguadas.

En cuanto al cardcter de los testigos, primero que
nada consideramos su veracidad, pero también su in-
teligencia, y sus oportunidades de conocer los hechos.
Un gran nimero de testigos hard mas fuerte la prue-
ba, con tal que hable cada uno de su propio conoci-
miento, y no lo que de otros ha oido. Cuando hay va-
rios testigos independientes, su testimonio diferiria
en puntos de detalle. Si los detalles son Nnumerosos,
no se puede esperar que nadie los recuerde y declare
todos: cada uno mencionara lo que tuvo oportunidad
de observar, lo que produjo mayor impresiéon en su
mente, o 1o que ha tenido ocasién de recordar con
mas frecuencia o le sugiere la asociacién natural de
las ideas. Si todos concordaran en los detalles de una
extensa declaracién, soSpechariamos que habian to-
mado sus informes unos de otros, o de una fuente
comun a todos. Las discrepancias entre las narracio-
nes de los diferentes evangelistas, ya que no envuel-
ven una verdadera contradiccion, sélo demuestran
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que log testipos eran independientes y fortalecen su
testimonio combinado de los hechos substanciales.
La prueba recibe mayor fuerza también de las coin-
cidencias manifiestamente no intencionadas.

E] testimonio no intencional de los adversarios es
frecuentemente de gran valor. Asi los enemigos del
cristianismo en los primeros siglos, tanto entre paga-
nos como entre judios, al tratar de explicar los mi-
iagros de nuestro Sefior como obrados por magia, de-
muestran que consideraban imposible negar la rea-
lidad de los sucesos.

Hay que econsiderar, por otra parte, el caricter de
las cosas atestiguadas. Cosas improbables en si, re-
guieren mas testimonio para que las creamos. Tal es
el caso con los milagros. Los gue sostienen que los
milagros son imposibles, dan por sentado lo que se
disputa, y solo siendo omniscientes podrian estar se-
guros de gue su posicion era correcta. Pero los mi-
lagros si1 son sumamente jirmprobables. Que una fuer-
za espiritual intervenga en la operacion de grandes
fuerzas fisicas, impidiendo por un tiempo sus resulta-
dos uniformes, es cosa gue naturalmente somos tar-
dos en creer. Esta improbabilidad, no obstante, dis-
minuye en mucho cuando vemos que existe ocasién
impertante para tal interferencia, como cuando los
milagros son obrados para autenticar una revelacion,
Los milagros cristianos tienen ademas de ésta, oira
ventaja. El caricter y ensefianzas de Cristo estan in-
separablemente asociados con los milagros. Quien
niega los milapgros niega el origen sobrenatural de su
carécter y ensefianzas, cosas que debe explicar como
meramente humanas y nhaturales, Io cnal no han
logrado los mas hibileg e ingeniosos de Ios incrédu-
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los. Asi la cuestién a priori—de probabilidad antece-
dente—se reduce a esto: qué es mas improbable, que
se hayan obrado milagros en ocasion como la intro-
duccion del cristianismo, o que el caracter y ensefian-
vas de Cristo fueran meramente humanos y de ori-
gen natural. La improbabilidad de los milagros dis-
minuye, pues, mucho por lo adecuado de la ocasion,
y es mas que equilibrada por una improbabilidad mu-
cho mayor.

Ademais, el testimonio de otros a los milagros de
nuestro Sefior no s6lo es poderoso e incuestionable en
si mismo, sino que tiene la unica e invencible confir-
macion del propio testimonio del Sefior. Jesus pre-
tendio obrar milagros; no existe la posibilidad de que
se haya engafiado en cuanto al asunto; por lo tanto,
obré los milagros o era un hombre malo. Contra su
caricter se estrellan todas las objeciones a los mila-
gros como la ola contra la roca. La negacién de los
milagros lleva necesariamente a conclusiones mas
improbables que los milagros mismos.

No debe menospreciarse la evidencia que propor-
ciona la experiencia cristiana. El creyente observa un
cambio en si mismo que demuestra la realidad y po-
der del cristianismo, y da a otros su testimonio de
que el cambio que observa en €l ha sido obrado en

conexién con su fe.
(2) Cuestiones de opinién en distincién de cues-

tiones de hecho, pudieran convenientemente desig-
narse por el término autoridcd. Pero este término es a
veces aplicado al testimonio en cuestiones de hecho,
particularmente cuando tal testimonio es singular-
mente fuerte y convincente, y también se usa para
denotar alguna combinacién de testimonio en cuan-
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t0 a hecho, y juicio u opinién dighos de confianza.

I.a Hamada autoridad de los Padres debe conside-
rarse de diferente valor en casos diferentes. Con res-
pecto a la cuestion de cuales libros fueron de origen
apostolico nos dan su testimonio—aungque con excep-
cion de los mas antiguos, no es testimonio original,
sino transmitido,—y también la autoridad de su jui-
cio con respecto al peso de Ia prueba entera gue les
€ra conocida, ¥ de la que solo nos transmiten una
parte, Con respecio a tales cuestiones sabemos que
eran muy escrupulosos, y podemos atribuir gran va-
lor tanto a su testimonio como a su autoridad. Pero
en cuanto a la inferpretacién de los libros sagrados,
s6lo tenemos su autoridad, su juicio. Los mas de ellos
usaban de demasiada libertad en esto, y fueron in-
fluenciados por opiniones fileséficas, prejuicios de
varias clases, ¥y con raras excepciones, por una extre-
mada aficién a la alegoria. Exceptuando, pues, los
casos en que su familiaridad con el griego o con las
costumbres antiguas y cosas por el estilo, dan valor
especial a las opiniones de un padre, su autoridad en
cuanto al sentido de las Escrituras no es grande, ¥ ni
aun siquiera igual a la de algunos escritores mas
recientes,

Las mismas Escrituras son ciertamente autoridad.
Todo 1o que testifican como hechos queda por lo mis-
mo plenamente comprobado, v cuanto ensefian como
verdadero y justo es incuestionable ¥y obligatorio. Hay
algunos asuntos en cuanto a los cuales la Biblia es 1o
unica autoridad, como la Trinidad, 1a justificacién
por la fe, las condiciones de 1a vida futura, y las orde-
nanzas positivas del Cristianismo, esto es, el bautis-
mo ¥ la cena del Sefior. El razonador cristiano debe
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saber apreciar plenamente esta autoridad sin para-
lelo, y observar cuidadosamente su relacién propia
con todos los demas medios de prueba.

Las opiniones generalmente recibidas de la huma-
nidad, y los proverbios y maximas que expresan el
juicio colectivo de muchos, tienen mayor o menor au-
toridad segun la naturaleza del caso. Las que, por
ejemplo, deben naturalmente atribuirse a las supers-
ticiones o egoismo humanos, poco valor tendran. Los
refranes populares no son a menudo mas que la ex-
presion de una media verdad, o el resultado de gene-
ralizaciones hechas a la ligera.

Con respecto a todo el asunto de la evidencia y la
fe, es importante no olvidar la relacién entre 1a fe y
la incredulidad. Con respecto a muchas verdades del
Cristianismo, quien no las cree, se ve obligado a creer
algo en su lugar. Quien vacila a causa de las dificul-
tades, reales o supuestas, inherentes a las pruebas
cristianas, no debe olvidarse de las dificultades de la
incredulidad. Tenemos que creer algo con respecto
a los problemas de la religion, y si dejamos a Cristo
“:a quién iremos?”

C. Induccién.

Este término ha sido definido sencillamente co-
mo el proceso de sacar una regla general de un nua-
mero suficiente de casos particulares. Si descubri-
mos que algo es cierto con respecto a ciertos objetos
individuales, concluimos que la misma cosa es ver-
dad acerca de toda la clase a que pertenecen tales
individuos, y luego probamos que €s verdad también
de un nuevo objeto, mostrando simplemente que per-
tenece a la misma clase. La induccién es en el uso
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popular la forma mas comin de argumento, y la que
mas frecuentemente envuelve error. Los hombres en
general no arguyen de principios generales o verda-
des previamente establecidas, tanto como de ejem-
plos, Estos ejemples son gbservados indolentemente
¥ sin Ia comparacion extensa y el cuidadoso escru-
tinio debido, y los hombres infieren ligeramente gue
lo que cierta persona hizo es bueno para ellos, ¥ que
lo que es verdad de ciertos individuos, o de todos los
que han observado, 10 es de toda 1a clase. Cuando tie-
nen poderosos motivos para desear que sea asi, e in-
teresados su apetito, sus intereses o prejuielos, com-
bindndose asi algiin poderoso sentimiento con Ia
indolencia, no es maravilloso, aunque sea deplorable,
que el resultadc sea una induccién prematura. En
agricultura y en medicina doméstica se siguen toda
clase de reglas, fundandose la gente en observaciones
imperfectas. En libros de viajes se hacen a menudo
declaraciones universales con respecto a las opinio-
nes, usos y caracter de un pueblo, fundadas en in-
ducciones hechas con ligereza y estimuladas por pre-
juicios. Podriamos multiplicar los ejemplos hasta la
saeciedad.

La cuestion de cual es “un ntmero suficiente de
casos” gue nos autorice para deducir una regla ge-
neral, depende de la naturaleza del caso de que se
trate. Con respecto a hechos fisicos un solo ejemplo
bastara a veces. Un guimico que se hubiera asegura-
do, por su experiencia en un solo caso, de que el oro
es capaz de combinarse con el mercurio, no juzgaria
necesario repetir el experimento, sino gque desde lue-
go asentaria como universal y cierta tal relacién en-
tre dichos metales. Pero esto no puede decirse de



118 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

hechos sociales o de verdades morales y religiosas.
La observacion de un hombre por muchos afios; y aun
de todo el mundo civilizado por siglos, ha conducido
a menudo a falsas conclusiones en cuanto a los fe-
némenos fisicos o cuestiones de buen gobierno y bien-
estar social. Para que la jinduccién sea correcta, no
basta agregar cierto numero de casos; es preciso com-
pararlos y analizarlos, a fin de eliminar lo que es
s6lo incidental, y determinar las “circunstancias ma-
teriales” en cada caso. Mientras mas claramente se
pueda discernir una relacién causal que explique el
elemento comun, menor numero de ¢asos bastara pa-
ra establecer la regla. Pero es preciso que la causa
lo sea en realidad, y no una mera hip6tesis, no algo
sin conexion real con el resultado en cuestion, ni una
circunstancia incidental. Como ejemplo de esto ulti-
mo, frecuentemente se infiere que algo cierto en va-
rios casos de conversion, lo sera en todos los casos;
pero la cuestion es si es algo fundado en los princi-
pios del temperamento particular, la educacion, etc.

Cuando sea posible presentar una induccion se-
gura, sera bueno hacerlo; pero tales casos son raros.
Sin embargo, después de haber probado con argu-
mentos de otras clases nuestra proposicion, podemos
presentar ejemplos, casos, qué no s6lo ilustren nues-
tro punto, sino que refuercen la prueba con una in-
duccion probable cuando menos. Pero es de la mayor
importancia que sepamos como corregir las innume-
rables inducciones erréneas que se presentan, ya en
los argumentos de otros oradores, ya en los peri6di-
cos o la conversacion, o en nuestra propia mente, ¥
que pudieran descaminar a nuestros oyentes.
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D. Argumentos de Analogia.

Muy » menudo se confunden la analogia y la se-
mejanza, a pesar de los esfuerzos de muchos eserito-
res por limitar el término a su sentido original y pro-
pio. El sentido primario de la palabra es proporcion,
¥ s6lo en este sentido se emplea en matematicas. De-
nota noe una semejanza entre los objetes mismos, sino
una correspondencia entre sus razones o relaciones
con oiros objetos. La pata de una mesa 10 se parece
mucho a la pierna de un animal, pero son cosas ana-
logas, pues la primera sostiene con la mesa en varios
respectos la misma relacion que la segunda con ei
animal. No se¢ parecen un huevo y una semilla, pero
sostienen una relacion semejante, el primero con el
ave progenitora y su futura descendencia, y la se-
gunda con la planta vieja y 1a joven. Los objetos ana-
logos son & veces también semejantes, y este hecho
ha contribuido a cbscurecer en la mente la distineion,
atribuyéndose a veces a la semejanza 1o gue en rea-
lidad es debido a la analogia. Por otra parte, sera a
menudo una analogia mas notable cuando exista
entre objetos que en oiros respectos son enteramernte
desemejantes. Asl es que no percibiendo algunos la
diferencia entre la analogia y la semejanza, y obser-
vando ademas que el primer término se emplea a ve-
ces cuando hay en algpunos respectos una gran de-
semejanza, muchas personas han adgquirido la cos-
tumbre de lamar andlogos obietos gue son semejan-
tes en algunos respectos, pero notablemente diferen-
tes en otrog. Un argumento sacado de una mera se-
mejanza parcial entre dos ¢ mas objetos carece de
valor; pero muy diferente puede ser el caso cuando
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hay parecido (a veces aun identidad) en la relacion
que dos objetos guardan con un tercero o con otros
dos respectivamente. Entiéndase la analogia en este
sentido estricto y propio, y el argumento de analo-
gia tendra gran fuerza. Debe, pues, tenerse cuidado
de no decir que existe analogia entre ciertos objetos,
a menos que haya correspondencia (identidad) en
sus relac_i‘ones' con alguna otra cosa, ya sea que los
mismos objetos tengan o no parecido.

Siguese que debemos evitar cuidadosamente el
error de concluir que las cosas €n cuestion son igua-
les porque son analogas;, y que €S una injusticia,
cuando alguien ha fundado un argumento en la ana-
logia de dos objetos, acusarlo de haberlos represen-
tado como similares. Ademas, l1a correspondencia en-
tre las relaciones de objetos analogos no debe pen-
sarse que comprenda todas sus relaciones. Asi, por-
que se ha discernido una justa analogia entre la. me-
tropoli de un pais y el corazon de un animal, se ha ar-
giiido que el aqumento de su tamafno es una enferme-
dad,—que puede impedir algunas de sus mas impor-
tantes funciones, 0 aun ser la causa de su disolucion.
La cuestion es en qué respectos son semejantes las
relaciones entre los objetos.

Una gran porciéon de las metaforas que emplea-
mos se fundan no en semejanzas, sino en analogias.
Ejemplos: “Es el pilar del estado;” “Paris es el co-
razén de Francia.” Todos los estados u operaciones
mentales y espirituales son expresados por términos
derivados, por analogia, de lo fisico; todo lo que sa-
bemos de la vida futura esta expresado en términos
derivados de objctos o relaciones analogas en esta
vida. El sentido de tales expresiones metafoéricas ha
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sido en muchos casos I1jado y definido por el uso, de
modo que en su uso comin no pueden ser causa de
equivocacidn; pero cuando vayamos a fundar razo-
namientos sobre ellas debemos cuidar de ne exten-
der la analogia a cosas no comprendidas realmente
en ellas. Asi es con los términos que usamos para des-
cribir los atributes de Dios ¥ sus relaciones con sus
criaturas. Llamamos a Dios Padre, y en clertos res-
pectos Cristo razona basado en esta analogia. Pero
sl inferimos que porgue un padre perdona a su hijo
s5in mas condicién que el arrepentimiento de éste,
que nuestro Padre Celestial perdonard de la misma
manera, sin demandar una expiacion, estaremos ex-
tendiendo la analozia mas de o justo. Dios es un
Padre, pero es también un Rey, ¥ su gobierno no es
un sistema de expedientes imperfectos, sino de abso-
Iuta justicia.
¢Tiene el argumento de analogia fuerza positiva?
No hay duda de gue proporcionarda una prueba pro-
bable de verdad positiva. Cuando se observa que dos
objetos son anialogos en muchos respectos importan-
tes, es ciertamente mas o menos probable que tam-
bién sean analogos en otros respectos no observados,
Pero es de dudar que esto pueda constituir en algfin
Case una prueba abscluta., Muchos resultados de Ia
induccién, como ya lo hemos visto, son so6lo proba-
bles en alto grado; ¥ aparecen ciertos s6lo cuando
aparte de observarse que los casos exXxaminados son
todos similares en cierto respecto, podemos discer-
nir alguna causa de tal Similaridad, que obhrars ignal-
mente en los casos no examinados, Lo mismo es en
Ios casos de analogia. St dos objetos correspondieran
en todas sus relaciones con ciertos otros objetos hasta
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donde puede llegar nuestro examen, v si pudiéramos
discernir alguna causa de la correspondencia, de tal
naturaleza que tendria necesariamente que producir
semejante correspondencia en otras relaciones no
examinadas, podriamos inferir con certidumbre que
en todas estas otras relaciones corresponden. En mu-
chos casos de induccion una causa, O g 10 menos, una
“explicacion del elemento comun puede descubrirse.
No nos atrevemos a afirmar que lo mismo pueda ha-
cerse en casos de analogia; pero de todos modos, un
argumento de analogia aumentars la fuerza de otras
pruebas, ¥ mostrara la mayor O menor probabilidad
de un resultado cuando no existan otras pruebas.
Para propositos negativos, en la refutacion de ob-
jeciones, el argumento de analogia tiene su principal
valor y es de gran utilidad, como las armas, que si no
matan al enemigo, desvian sus golpes. Si 10s hombres
dicen que serfa injusto que Dios castigase a los hom-
bres por violar su ley, ignorando o no creyendo que
fuese su ley, podemos sefialar el hecho de que quien
toma veneno muere, aunque no haya sabido ni creido
que era veneno. Si hacen objeciones a la doctrina del
pecado original, como incompatible con la bondad
de Dios sefialamos las enfermedades hereditarias, in-
clinaciones hereditarias hacia el vicio y la deshonra
hereditaria. Lo mismo en cuanto a la eleccion. Si se
objeta que es inconsistente con la justicia divina el
hacer tal distincién, podemos refutar la objecion se-
fialando las inmensas distinciones que hace en esta
vida.
Cuando se inventan ejemplos para proporcionar
argumentos (y no s6lo explicacion o adorno), deben
ser siempre argumentos de analogia. Basta que el
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caso supuesto sea s60lo probeble. La induccidon funds-
da en ejemplos imaginarios seria sin valor; pero casos
meramente probables pueden proporcionar una ana-
logia que sera en alto grado convincente.

E. Deduccion de verdad ya establecida.

Toda clase de argumento supone una deduccion.
Pero hay muchas deducciones que no pertenecen a
ninguna de las variedades que acabamos de conside-
rar—las que se derivan de una verdad general gue
ha sido ya de algun modo establecida. Lo que hace-
mos entonces es demostrar que esta verdad incluye
alpuna otra, o por su combinacion con otras verda-
des ya establecidas también nos conduce a otra. Es-
te proceso puede repetirse formando una serie. Mu-
cho de nuestro razonamiento es de esta clase. No nos
detenemos en Ia verdad proporcionada por ¢ausa, tes-
timonio o ejemplo, sino gue procedemos a desarrollar
su contenido, o combinarla con ofiras verdades y mos-
trar el resultado. Aparte de lo que en esto tienen de
comin con oftros hombres, 1os predicadores poseen
un abundante elemento de esta clase en sus deduc-
ciones ¢ inferencias constantes de las ensefianzas de
las Escrituras.

Debe tenerse sumo cuidadeo al hacer semejantes
deduceiones, pucs pudieran resuitar nuestras deduc-
ciones mucho menos ciertas gue las verdades de que
las sacamos. La deducecién debe ser estrictamente
16gica. Pero aun mas: Se ha visto en Economia Poli-
tica que es preciso a cada paso comparar con los he-
chos los resultados obienidos por el razonamiento
abstracto, pues de lo contrario pronto estarain muy
iejos de la verdad. Lo mismo es en el razonamliento
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religioso. Pocas veces podemos tomar una verdad
general y hacer de ella una serie de deducciones, co-
mo en geometria, seguros de no equivocarnos. Nece-
sitamos constantemente compararlas con los hechos
de la existencia y con las ensefianzas de las Escritu-
ras. La idea de establecer alguna verdad religiosa por
“una perfecta demostraciéon,” es comunmente iluso-
ria. Debemos conformarnos con las verdades practi-
cas a que las condiciones de la existencia nos permi-
ten llegar; y a la vez que sacamos inferencias, en
-1o cual hacemos bien, debemos de buena gana com-
pararlas con los hechos y con las Escrituras, para es-
tar seguros de que sean correctas.

I O Ciertas formas de argumento.

Hasta aqui hemos conmderado las pnnmpa,les va-
riedades de argumentos en cuanto a su naturaleza
esencial; pero conviene mencionar y explicar varias
formas que asumen a menudo, sean cuales fueren su
material y caracter.

El argumento a fortiori (de mas fuertes funda-
mentos), demuestra que algo es verdadero en un caso
menos probable, real o supuesto, y luego insiste en
que debe considerarse como mucho més cierto en un
caso mas probable. Esta forma de argumento es fa-
vorito entre los oradores, y se halla frecuentemente
en las ensefianzas de Cristo y de los apostoles. “Si
vosotros, siendo malos, sabéis dar buenas dadivas a
vuestros hijos, cuanto mas vuestro Padre celestial . ..
“3i la yerba del campo, que hoy es y mafiana es echa-
da en el honro, Dios la viste asi ¢no har4 mucho mas
a vosotros hombres de poca fe?” “Si en el 4rbol ver-
de hacen estas cosas, ¢en el seco qué se hara?” “El
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fue aun a su propio Hijo no perdond, antes le entrego
por todos nosotros, ;como no nos dard también con
€] todas las cosas?” Véanse también Heb. 2:2-4; 1
Ped. 4:17, 18, ete.

El dilema presenta dos supuestos, de tal caracter
que uno u otro han de ser necesariamente ciertos, de-
biendo seguirse en cualquier caso el resultado Dro-
puesto. Tal fue el argumento de Gamaliel (Act. 5:38,
39): “Si este eonsejo o esta obra ez de los hombres,
se desvanecerid; mas st es de Dios, no la podréis des-
hacer.” Es, o de los hombres o de Dios, pero en todo
¢aso la conclusion seria: “Dejaos de estos hombres y
dejadlos.” El dilema se emplea mis comianmente,
aungue no exclusivamente en la refutacidn.

De una manera semejante la reduccién al absurdo
se emplea para la refutacién mis gue otra cosa. Cuan-
do se arguye que no deberiamos enviar el evangelio
a los paganos, porque si lo rechazan su culpa ¥ con-
denacion seran mayores, contestamos que 5egin ese
principio tampoco deberia predicarse el evangelio en
nuestra propia patria, ni a nadie, ¥ que es una des-
gracia que exista un evangelio. El principio que he-
cesariamente conduce a tal absurdo tiene que ser
falso.

El argumento ex concesso, de algo concedido por
el anfagonista, ¢ admitido por las personas a quie-
nes nes dirigimos, puede ser empleado no s6lo para
refutacion, sino también para establecer la verdad
bositiva, cuando estamos satisfechos de que la cosa
admitida es realmente cierta.

El argumento ad hominem sélo es empleado legi-
timamente en la refutacion, v de é1 trataremos des-
pués.
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A veces se combinan en un argumento complejo
argumentos de distinta naturaleza o forma.

Diferentes oradores preferiran una u otra espe-
cie de argumentos de acuerdo con su constitucion
mental y otras circunstancias, y generalmente sera
para cada uno mas facil el manejo de los que asi pre-
fieren. Pero esta preferencia nunca debe ser exclusiva,
pues hard parcial a la mente. Es, por otra parte, ne-
cesario considerar qué clase de argumentos se adap-
taran mejor a la constitucion mental, inteligencia
y gusto del auditorio. Debemos, pues, buscar argu-
mentos de fuentes variadas y ponerlos en formas di-
ferentes.

III. Refutacién.

~ (1) Basta frecuentemente, para refutar un error,
demostrar la verdad contraria; cosa que debe pre-
ferirse en todo caso posible, pues de este modo el
error queda destruido sin necesidad de mencionarlo
siquiera, y nadie vuelve a pensar en ¢l. Pero no siem-
pre sera esto suficiente, sino que habra necesidad de
combatir los argumentos de los adversarios, y des-
truir las objeciones que se hagan a la verdad. En ser-
mones de controversia, aunque no tengamos antago-
nista, habré, sin embargo, que refutar argumentos
bien conocidos a favor de la doctrina opuesta, de ma-
nera de ‘‘convencer a los que contradijeren; porque
hay muchos contumaces, habladores de vanidades ¥
engafadores ... a 10S cuales es preciso tapar la bo-
ca.” (Tito 1:9-11). Tarea penosa, pero necesaria. Sin
embargo, a todos nos agrada el conflicto. Somos mas
inclinados a refutar que a probar; a de_struir que a
edificar. Es mas facil y mas de acuerdo con nuestras

=N

RO

RIS e R

AN

i



i ca —p_pr— . s

e A o s LA bt 4 i Sn . sty i o

TRATADO SOBRE LA PREDICACION 127

pasiones naturales. Todos son elocuentes en la ira,
mientras que el amor y 1a paz raras veces hacen elo-
cuentes a los hombres. Los oyentes, por su parte,
también se interesan al momento. No hay guien no
corra para ver un pleito; v el que asume el caracter
de temerario defensor de doctrinas impopulares, o
de martir, facilmente gana, de parte del vulgo, cierta
simpatia y admiracion. Por esto debemos guardarnos
de la tenfacion de atacar a otro, si no es absoluta-
mente necesario. Debemos subordinar la refutacion
a nuestro trabajo de establecer la verdad.

Pero aparte de ia controversia, y aun no habiendo
antagonista real, frecuentemente tendremos ocasion,
al predicar, de refutar objeciones hechas a la verdad
gue defendemos. Es convenientie tratar estas objecio-
nes como si procedieran de parte de un honrado in-
vestigador ¥ no de un sofista. En vez de asaltar al
que haece la objecion para conguistarlo, acerquémo-
nos a €l con bondad, y procuremos ganarlo para la
verdad.

{(2) No siempre es posible en el razonamiento mo-
ral, como en la geometria, refutar completamente to-
das las chjeciones. Son a veces demasiado débiles pa-
ra ser refutadas. Tan facil seria destruirlas como he-
rir una sombra. Lo absurdo de la ohjecién salta a la
vista, ¥ quien no 1o nota jamas podra ser persuadido.
Otras veces se puede desde luego percibir gue Ia ob-
jecion es s6lo un pretexto de parte de hombres que
POr razones que no expresan se oponen a la verdad.

Hay, ademas, objecicnes contra todo. La razdn
para creer una proposicion referente a una verdad
moral consiste de jos argumentos en su favor mencs
a3 objeciones, refutadas en lo posible, La objecitn
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puede ser incontestable, y sin embargo la proposicion
permanecera en pie si se puede mostrar que hay ob-
jeciones mas numerosas y graves contra toda otra
suposicion. Bueno es recordar esto al estudiar las
evidencias de la religion. Pidase al que las rechaza
que en vez de limitarse a preguntarnos cémo contes-
tamos esto o como explicamos aquello, presente una
hipotesis consistente que explique la introducciéon del
Cristianismo por medios humanos, y que considere
luego si hay mas o menos dificultades en su hipotesis
que en la nuestra.

Se sigue que no debemos perder tiempo en la re-
futacion de objeciones futiles, ni mencionar objecio-
nes que jamas turbaran la mente de nuestros oyentes,
Y que no proporcionan razon suficiente para dudar de
la verdad.-Tampoco intentemos refutar una objecion,
si no estamos seguros de hacerlo satisfactoriamente.
Vale mas decir: “Concedo que esto es una objecion a
mi proposicion; pero no obstante, la proposicion de-
be ser verdadera, como lo demuestran los argumen-
tos en su favor.”

(3) Cuando se discutan objeciones, deben presen-
tarse en toda su fuerza. Es justo, y a la vez conve-
niente. Debemos presentarlas tal como creamos que
se hallan en la mente de los oyentes, de modo que
puedan decir: “Esa es precisamente mi objecién, y
quisiera saber cé6mo la resuelve el predicador.”

(4) La refutacion, ya sea de una proposicion erro-
nea o de una objecion a la verdad, se hara mostran-
do que los términos son ambigucs, o falsas las premi-
sas, o torcido el razonamiento, o injustificada la con-
clusiéon. Algunas veces lo que se presenta como ob-
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jecitn puede ser verdad, pero sin estar en conﬂicto
con la proposicion gue consideramos.

Siempre que parezca necesario, debemos dividir Ia
dificuliad, con lo que se hace ordinariamente ma4s fa-
cil 1a refutacion. Raras veces una réplica sola puede
destruir de un golpe ¢l error en todas sus partes. Y,
por otra parte, el oyente que 0s vea vencer muchas
veces en sucesion, percibira que hay muchos errores
del Iado contrario y muchas verdades del vuestro.

Debemos saber como tomar la ofensiva, y si es
posible convertir en prueba la objecion. Una defensa
prolongada nos debilita; y para defendernos con ven-

- taja es menester atacar., Los grandes predicadores

siempre han observadeo esta regla.

{5) A veces se fortalece la refutaciéon de un error
mostrando como se origind. Un opositor del bautismo
infantil, después de refutar los argumentos que en
favor de tal practica se hayan presentado, basados
en pasajes del Nuevo Testamento, puede destruir la
fuerza de todo argumento basado en la antigiiedad
de esta practica, mostrando ¢émo pudo originarse en
el sigio segundo © tercero.

(6) Podemos a veces recurrir con ventaja a la
refutacion indirecta. El modo principal de hacerlo es
por la reduccion al absurdo. El argumento ad homi-
nem, ‘al hombre,” dificilmente podra usarse para es-
tablecer una verdad positiva; pero en la refutacion
es eminentemente propio y puede ser de mucho efee-
to. Consiste en apelar a Ias opiniones peculiares, po-
sicibn o modo de razonar del oyente para hacerle
creer algo. Tal es el argumento del Sefior en Mat.
12:27: “Si por Beelzebub echy fuera los demonios,
dvuestros hijos por quién los echan?” No afirma que
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los discipulos de los fariseos echaban fuera demo-
nios: simplemente los hace callar por medio de un
argumento ad hominem. También lo es el de 1 Cor.
15:29: “De otro modo ¢qué haran los que son bauti-
zados por los muertos, si en ninguna manera los
muertos resucitan? ¢Por qué, pues, son bautizados
por los muertos?” El apo6stol hace callar a los que
negaban la resurreccién, aludiendo a la practica su-
persticiosa que ellos aprobaban, de bautizar vivos en
lugar de los que habian muerto sin bautismo,—prac-
tica que sabemos existi6 en el siglo siguiente. No pre-
senta esto como argumento para probar la doctrina
de la resurreccion; es solo argumento ad hominem
para hacer callar a sus irrazonables contrincantes.
No era preciso que a la vez condenase aquella prac-
tica supersticiosa, pues esto ya se sabia en Corinto.
Y de esto debemos tener sumo cuidado cuando use-
mos esta clase de argumentos, para no aparecer co-
mo si aprobaramos la posicion o practica a que ape-
lamos.

A veces es conveniente mostrar la falsedad de una
premisa demostrando que ‘“prueba demasiado,” esto
es, que ademas de probar la conclusién que de ella
se deduce, prueba otra que es manifiestamente ab-
surda.

La ironia, como medio de ridiculizar el error de
nuestro contrario, es ciertamente permisible en un
discurso serio. Tenemos un ejemplo famoso de esto
en el discurso de Elias a los sacerdotes de Baal. Por
supuesto que hay que tener cuidado de no parecer
irreverentes; por lo cual es necesario que las porcio-
nes irénicas de un sermoén sean breves.

(7) Una refutacién demasiado elaborada y vehe-
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mente puede resullar contraproducente, pues puede
despertar preocupacicnes muy arriesgadas, y provo-
car cierta resistencia en algunas personas para reco-
nocer gue la opinién gue habian mantenido es tan
falsa comgo se trata de representarla.

(8) Una feliz refufacién ganara las simpatias de
los oyentes, pues los hombres generalmente simpa-
tizan con el que ha obtenido una victoria. Influencia-
dos por este sentimiento, estdn en peligro de exage-
rar el valor de la refutacién. Pueden haker sido reiu-
tados todos 1os argumentos presentados en favor de
una proposicion, y sin embargo ser ésta verdaders
por razones gue no se han mencionado. Si los de-
fensores de cierta opinion son entendidos, es natural
suponer gue no habran omitido los argumentos mas
convincentes en su favor, por lo gue no hay mucho
peligro de errar en este sentido. Pero hay aun otro
peligro. Cuando el antagonista ha refutado de una
maneraz abrumadora algunos de los argumentos pre-
sentados, ¥y luego con altive menospreeio declara que
de un modo semejante podrian ser refutados fodos
los demas, si esto valiera la pena, lo creerd la mayo-
ria y lo declarara victorioso. Por esto es de la mayor
importancia no emplear pruebas dudosas, ¥ al pre-
sentar las gue s6lo proporcionan una probabiiidad
0 presuncion, bueno es indicar gue tal es el caso. De
lo contrario el contrincante refutari los puntos dé-
biles, o demostrari que lo probable no establece nada,
vy hara que se crea que nuestras otras pruebas son
del mismo caracter.

Esto ha sucedido en cuanto a la doctrina de la
Divinidad de Cristo. Los Socinianos pueden mostrar
aqie muchos de los pasajes que se citan en prueba de
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dicha doctrina son muy dudosos, mientras otros pue-
den ser entendidos en otro sentido, haciendo creer a
algunos que han destruido por completo el argumen-
to 0 cuando menos lo han reducido a unos cuantos
pasajes. Es preferible comenzar demostrando que un
gran numero de pasajes parecen envolver la doctri-
na, que muchos otros la hacen en extremo probable,
¥y por fin que otros la presentan de un modo conclu-
yente. Mejor aun, especialmente en sermones, es pre-
sentar unas cuantas pruebas fuertes, y luego sefialar
en general el hecho de que esta doctrina se encuentra
manifiesta en todas partes del Nuevo Testamento,
- de modo que el lector ordinario no puede menos que
observarlo; y que forma la trama de toda la ense-
flanza del Nuevo Testamento, que quedaria reducida
a fragmentos si trataramos de excluirla. Lo mismo
debe hacerse en todo discurso sobre asuntos sujetos
a mucha controversia; no se ocupe un terreno que no
se puede defender. Distinganse claramente las prue-
bas que proporcionan una presuncién de las que con-
sideremos concluyentes. Una prueba falsa o insufi-
ciente hace que se sospeche de todo el discurso; hace
que nuestros oyentes nos menosprecien a nosotros y
nuestra doctrina, y frecuentemente es la tinica parte
que recuerdan de todo nuestro discurso.

La ignorancia, la pereza, los prejuicios y la tan
frecuente falsedad de los hombres hacen que el ra-
zonamiento humano abunde en falacias. Debemos
aprender a evitarlas en nosotros mismos, y a descu-
brirlas y sefialarlas en los demés. Por esto es conve-
niente estudiar sistemas de l6gica, a fin de educar a
la mente en la distincién entre los razonamientos
correctos y los falsos. Es penoso percibir que hay al-
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2o falso en un argumento, ¥ no saber qué es; o verlo
¥ no poder explicarlo a otros. :

IV. Orden de los Argumentos.

No ¢5 menos importante el orden de los argumen-
t0s que su fuerza individual. Un ejército disciplinado
es superior a una turba sin orden. Por buenos que
sean los argumentos en st mismos, no produciran tedo
el efecto posible mientras no se ordenen convenien-
temente. Pueden ser utiles las siguientes sugestiones:

(1) Consérvense separados los argumentos distin-
tos. No es raro que oradores sin experiencia reunan
porciones de dos argumentos diferentes, y separen
con materia extrafia dos partes de un mismo argu-
mento.

(2} La principal consideracidén que ha de deter-
minar el orden de los argumentos es 1a de 1a relacién
natural de éstos entre sf. Unas pruebas explican 3
otras, por lo gue es imporfante presentarlas prime-
ro;, unas pruebas dependen de otras; algunas seran
de gran peso yendo precedidas de otras, mientras gque
solas serfan de muy poco valor.

(3) Las pruebas gue proceden de la misma natu-
raleza de la proposicidén deben comiinmente presen-
tarse primero, pues la exhibicién de ellas compren-
dara una plena explicacion de la proposicion, vy po-
dran apreciarse mejor las que vengan después.

(1) Los argumentos a priori deben generalmente
preceder z los otros, pues preparan la mente para
recibir los a posteriori. Hay casos sin embargo, en
que es mejor presentar primero una prueba més tan-
gible ¥ popular de una proposicidn, y mostrar luego
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que esto no debe sorprendernos si tomamos en cuen-
ta ciertas consideraciones a prori.

(5) Generalmente conviene, cuando nada lo im-
pida, presentar primero los argumentos mas débiles,
y concluir con los mas fuertes, formando asi un cli-
max (punto de grado sumo) cuyo poder es facil
apreciar.

(6) Conviene a veces dejar el orden natural de
los argumentos para seguir el que nos impone la con-
dicién de nuestros oyentes. Si no favorecen nuestras
opiniones, sera bueno comenzar con uno o mas argu-
mentos fuertes que se adapten a sus mentes y ase-
guren su respeto y atencién. Podemos luego, segun
el precepto de los antiguos retoricos, introducir el
material menos importante para terminar con el ar-
gumento mas poderoso de todos; o comenzando con
los argumentos mas fuertes, ¥ afiadiendo luego con-
sideraciones confirmatorias menos importantes, po-
demos concluir recapitulando en orden inverso, y for-
mando asi un climax breve y eficaz.

(7) ¢Qué posicién deben ocupar los argumentos
derivados de las Escrituras en relacién con los de
otras fuentes? Comenzar, como Ssé hace frecuente-
mente, con pruebas claras sacadas de la Biblia, ¥y
afiadir luego otras de la razon, la historia o la expe-
riencia, parece practica derogatoria de la autoridad
de la Palabra de Dios. Cuando se ha probado algo
con ella, 1a cuestién esta decidida para el predicador;
no puede admitir, ni debe parecer como si admitiera,
que hay necesidad de otros argumentos. De esto se
deduce que las pruebas viblicas deben regularmente
seguir & las otras Habri, sin embargo, €asos €n que
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esto parezca desagradable; ademds, para algunos de
los oyentes ias pruepas de 1a razén puecden parecer
mas convinecentes, o las de la experiencia mas impre-
sivas que ias simples deeclaraciones de la Biblia. En
atencion a esto, podemos comenzar con las ensefian-
zas biblicas, y hacer notar luego gue tanto en ese
punio como en todo lo demis, la razén ¥ la experien-
cia armonizan con la Biblia, procediendo a presen-
tar los argumentos de tales fuentes. De este modo nos
adaptamos a la mente y sentimientos de los oyentes,
concluyendo con el argumento que producira en ellos
la mas profunda impresion, sin que nosotros aban-
donemos nuestra posicidn con respecto a la supre-
macia de las Escrituras.

(8) ¢En gqué parte del discurso debe hacerse la
refutacion de las objeciones? Si una cbjecién se re-
ilere a un punto particular del sermon, conviene sin
duda refutarla con la mayor brevedad posible al tra-
tar ese punto y antes de pasar a otro. Si las objecio-
nes son conira la ensefianza generzal del sermén y
pueden refutarse independientemente de la discu-
s5i6n y en pocas palabras, es ventajoso barrerlas del
camino antes de entrar en nuestra argumentacion.
Cuando Ia refutacién dependa de nuestro argumento,
0 haya de ocupar mucho tiempo, debe dejarse para el
iin; en cuyo caso podemos, al presentarse la chjeci6n
en €l curso del sermon, anunciar que la refutaremos
al concluir.

(%) Cuando se deflenda alguna posicién contro-
vertida, puede obtenerse alguna ventaja presentando,
antes de entirar de llenc en !la prueba, una o dos de
las mas fuertes objeciones contra la opinién contra-
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ria. De este modo los que no estén de acuerdo con
nosotros, verdn que de su parte hay dificultades en
que no habian pensado, y pueden ser inducidos a es-
cuchar con candor los argumentos en favor de nues-
tra posicion.

En una discusién publica formal es comun artifi-
cio de los que hablan primero insistir en que su an-
tagonista siga el orden de puntos fijados por él. Asi
lo intenté Esquines en la famosa discusién acerca de
la corona; y tan importante le pareci6 a Demoéstenes
tal pretension, que comienza su discurso apelando
solemnemente a los jueces bara que en cumplimien-
to de su voto de imparcialidad, permitan a cada uno
de los disputantes que siga el orden que prefiera.

V. Sugestiones generales acerca del argumento

Presentamos a continuacién algunas de caracter
practico, reuniéndolas bajo este titulo, aunque varias
de ellas se hallan comprendidas en lo que queda
dicho arriba.

(1) No pretendais probar nada si no estais persua-
didos que es verdad, Yy seguros de poder probarlo.

(2) Haced que vuestro argumento comience con
algo que las personas a quienes hablais admitan ple-
namente. Punto Importantisimo, pero descuidado a
menudo.

(3) Usad argumentos inteligibles a vuestros oyen-
tes y propios para impresionar sus mentes.

(4) Por lo regular, depended principalmente de
argﬁrhentos biblicos, prefiriendo los que sean mas
claros e incuestionables.

(5) No tratéis de decirlo todo; elegid, mas bien,
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un nimero convehiente de 1os argumentos mas efi-

caces. :
(6) Evitese el formalismo. Téngase la realidad del

argumentio, pero lo menoes posible de sus formas y
frases meramente técnicas,

(7) En cuanto al estilo del argumento, los mas
importantes requisitos son la claridad, Ia precision,
y la fuerza. Una sencilla elegancia es compatible con
ellas, y cuando el asunto es elevado € inspirador, y el
alma del orador esta llena de fuego, pueden sus ra-
yos de argumentacién brillar con esplendor meri-
diano.



138 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

CAPITULO VII.
Nustracién.

1. Varios usos de la Tlustracion. IL Fuentes de Ilustracién: la
Observacion, la Intervencién Pura, la Ciencia, la Historis,
la Literatura y el Arte, las Escrituras. IIT Precauciones en el
Empleo de Ilustraciones.

L Varios Usos de la Ilustracién.

Ilustrar, segun la etimologia de la palabra, es arro-
jar luz (o lustre) sobre un asunto; por lo que, estric-
tamente hablando, s6lo incluye la explicacion y el
ornamento. Pero lo que sirve para explicar puede a
la vez contener una prueba por analogia; y lo que
adorna un asunto puede al mismo tiempo poner en
relacion con ¢l ideas de naturaleza patética. De modo
que lo que llamamos ilustraciones se usan para expli-
car, para probar, para adornar y para imprimir las
ideas.

Hablando en rigor, no deberia considerarse la
jflustracion como una clase distinta de materiales del
discurso. Como medio de explicar, probar o emocio-
nar, podria tratarse de ella al hablar de la Explica-
cién, el Argumento y la Aplicacién; como medio de
ornato corresponderia a la elegancia de estilo; pero
como la misma ilustracién sirve a menudo para di-
ferentes fines; y como el manejo propio de las ilus-
traciones es cuestion de gran importancia practica,
parece mejor discutir este asunto por separado.
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(1) Ruizd el uso principal de las ilustraciones es
para explicar. Lo hacen, ya presentando un ejemplo
de la materia de gue se trata, o algo similar o ana-
logo que vendra a hacer clarc ¢l asunto,

(2) Las ilustraciones son muy a menudo emplea-
das para probar. Esto se hace en €asos raros presen-
tande un ejemplo que autoriza una induccidon; pero
comunmente es un argumente de analogia. En Ro-
mancs caps. 6 y 7, introduce el apdstol tres ilustra-
ciones, mostrando el absurdo de suponer gue la jus-
tificacion por la fe dara estimulo al pecado: los cre-
yentes estan muerios para el pecado, y han resucita-
do a nueva vida; han cesado de ser esclavos del pe-
cado ¥y han venido a ser esclavos {(por decirlo asi) de
la santidad, de Dios; han dejado de estar casados
con la ley, ¥ ahora lo est4n con un nuevo marido,
Cristo, para quien deben ahora producir fruto. Cada
una de estas ilustraciones es no s6lo explanatoria,
sino que implica un argumento de analogia. Lo mis-
mo es en cuanto a la oliva del cap. 11.

El hecho de que una ilustracion pueda propor-
cionar prueba, al mismo tiempo que servir de expli-
cacion, adorno, ete., demanda atencion especial. Una
ilustraciom puede de tal manera servir para adornar,
divertir o conmover, que nos haga pasar por alto el
hecho de que tieme también Iverza argumentativa;
o alguna comparacion puede ser tan hermosa como
adorno, gque se le atribuya fuerza en calidad de prue-
ba, cuando en realidad no es mas gue un simil fun-
dado en mera semejanza, sin que exista verdadera
analogia, siendo por lo mismo sin valor como argu-
mento. Examinemos atentamenfe Jas ilustraciones
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empleadas para otros fines, y veamos si no contienen
también argumento.

(3) Las ilustraciones son valiosas como ornato.
Su uso para este fin debe ser gobernado por los prin-
cipios generales que pertenecen a la elegancia de
estilo. Los que se sienten demasiado inclinados al uso
de ilustraciones de ornato deben refrenarse rigurosa-
mente, y cultivar de tal manera su gusto que los
haga desechar todo lo que no sea genuinamente be-
110. Los de estilo arido, desprovisto de tal ornamento,
deben procurarlo no prendiendo a su discurso flores
- marchitas y artificiales, sino haciendo que el mismo
- asunto florezca si esto es conforme con su naturaleza.

(4) Finalmente, las ilustraciones sirven para ha-
cer que el asunto cause impresién, excitando alguna
emocion correspondiente o preparatoria. Asf en la
parabola del hijo prédigo, el sentimiento natural de
la misma historia toca el corazén y lo prepara para
recibir una impresién mas profunda del pensamien-
to de la disposicién de Dios para recibir al pecador
que vuelve a casa. Los mas de los predicadores usan
numerosas ilustraciones con este fin. La historia o
descripcion puede tener algun valor como explicacion,
prueba u ornamento; pero el objeto principal de su
empleo es excitar los sentimientos. Esto es util y le-
gitimo con tal de que se aproveche la ocasién para
plantar en la tierra asi suavizada las simientes de la
verdad divina. Pero a veces oimos cuentos cuya rela-
cion ocupa bastante tiempo, que pretenden ser ilus-
traciones de la verdad sagradai,'pe'ro que no tienen
mas afecto, y al parecer tampoco méis objeto que exci-
tar una emocién pasajera e inutil.
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La importancia de la ilustracion en la predicacién
sobrepuja a toda ponderacidén. En numerosos casos es
el mejor medio de explicar la verdad religiosa, ¥ a
menudo el anico medio de probarla a la meunte popu-
Iar. Como ornamento tienen también su lugar legi-
timo en la predicacién, y todo cuanto nos ayude a
mover los corazones endurecidos es indeciblemente
valioso. Y sea cual fuere el propdsito conr el cual se
emplee la ilustracion, hace muchisimas veces gue la
verdad sea recordada. A veces, aundgue su fuerza como
explicacién o prueba no sea apreciada desde luego,
1a ilustracitn, especialmente cuando tiene el caracter
de narracién, se conserva en la mente hasta que la
instruccion o la experiencia subsecuentes hacen apa-
recer su significacién. Tal fué frecuentemente el caso
con las pariabolas de nuestro Sefior. Al predicar a 1os
nifios ¥ a la pran masa de adultos, Ia ilustracion es
simplemente indispensable si queremos interesarlos,
instruirlos o impresionarlos; mientras que Ias buenas
ilustraciones son siempre aceptables y utiles, aun pa-
ra los de mayor talento y cultura. El ejemplo de nues-
tro Seior decide toda la cuestitn; y las ilustraciones
que de tal modo abundan en Ia historia de su pre-
dicacion, debieran ser estudiadas cuidadosamente por
cada predicador, considerando su origen, su objeto,
su-estilo, ¥ su relacion con otrgs elementos de su en-
sefianza. Entre los predicadores cristianos de dife-
rentes siglos que han sido mas notables por 1a afluen-
cia y felicidad de sus ilustraciones pueden mencio-
narse Crisdstomo, Jeremias Taylor, Christimas Evans,
Chalmers, Spurgeon y Beecher,
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II. Fuenites de Ilustracién.

Pueden sacarse ilustraciones de la verdad religio-
sa de todas las cosas creadas y todos los dominios de
la imaginacién. Podria parecer ocioso intentar hacer
clasificacion alguna de las fuentes, pero hay dos ra-
zones para ello. El predicador puede sentirse estimu-
lado a buscar materiales de esta especie en direccio-
nes que antes ha descuidado, y la tentativa de cla-
sificacién dard ocasién para algunas observaciones
practicas que haremos de paso.

(1) La observacién. Es de la mayor importancia
que el maestro de religiéon sea observador atento; en
parte para que pueda adaptar la instruccion religio-
sa al caracter real de sus oyentes y las condiciones
actuales de su vida; pero también para sacar de esa
inagotable fuente las ilustraciones que en todas par-
tes hallara el que tiene ojos para ver y oidos para ofir.

La naturaleza esta llena de analogias de la verdad
moral; y no s6lo debemos aceptar las que se imponen
a nuestra atenciéon por si mismas, sino que debemos
buscarlas continuamente. Ademas de las analogias
que hallan expresién en nuestras metaforas familia-
res, hay otras, casi innumerables, que cualquier ob-
servador percibird por si; y recuérdese que en esto,
como en todo lo demas, lo que es aun relativamente
original, tendra por esto mismo mayor poder. Varias
de 1a§ ilustraciones de nuestro Sefior que méas impre-
sionan, fueron derivadas de su observacion de la na-
turaleza, (el lirio, la semilla de mostaza, las aves, etc.).
Obsérvese que aunque son en si mismas hermosas, él1
las emplea no como adorno sino para explicar Y pro-
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har. Leccién importante gue deben aprender los pre-
dicadores. .

Campo aun mas rico, si esto es posible, es la vida
rumang con todas sus relaciones sociales y distinias
vocaciones, trabajos, costumbres, etc., ¥y con sus mul-
tiples experiencias. El que observa real y atentia-
mente 1a vida que se extiende en su derredor, ¥ 2 la
vez el mundo que hay dentro de si mismo, nunca ca-
recerd de ilustraciones. Criséstomo, a pesar de su as-
cetismo, abunda en alusiones a 1a vida real. Beecher,
que vivio por anos en medio de un continente y una
nacion condensados en unas cuantas millas cuadra-
das, muestra haber practicado la ensehanza de Rus-
kin de mantener los ojos y oidos abiertos. Este es el
secreto de la infinita variedad y novedad de sus ilus-
traciones, y €l principal elemento de su poder en el
ptlpito. Spurgeon €s también ejemplo notable de lo
mismo.

No debe olvidarse que muchas de las mejores ilus-
traciones se derivan de las ocupaciones mas comu-
nes y de las mas familiares experiencias de 12 vida.
La mayor parte de las jlustraciones de nuestro Sefior
fueron sacadas de la vida humana ordinaria: de los
trabajos del campo, de los asuntos domésticos, de 10s
negocios, de las relaciones sociales, de suces0os po-

1iticos.

La observacién de los nijios es particularmente
provechosa para el maestro y el predicador. Revelan
mucho de la naturaleza humana, y SUs palabras ¥
modos de ser interesan generalmente a los adultos.
Pero nunca repitamos sus chistes ¢ agudezas en pre-
sencia de ellos mismos, ni 1os adulemos en modo al-
gung, como a veces 10 hacen los predicadores.
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La relacién de experiencias de la vida religiosa,
ya sean de la nuestra o de la de otros, es generalmente
interesante, y a menudo proporciona ilustracion ad-
mirable. Los grandes evangelistas tienen generalmen-
te una multitud de tales relaciones recogidas por su
observacién en otros lugares, las usan con mucho
efecto. Este es un secreto del poder que poseen algu-
nos predicadores comparativamente ignorantes.

(2) La invencién pura. Es perfectamente legitimo
inventar ilustraciones, aun en forma de cuentos, con
tal que sean verosimiles y que manifestemos que son

~ Imaginarias, y que no hagamos que dependa nada de

la idea de que son reales. Es casi seguro que algunas
de las parabolas de nuestro Sefior son de esta natu-
raleza. Cuando usemos ilustraciones imaginadas co-
mo argumento, debe tenerse gran cuidado de que

sean justas, y jamas suponer lo inadmisible o inve-
rosimil.

(3) La ciencia. Aparte de lo que derivamos de
nuestra propia observacién de la naturaleza y de la
vida humana, hay un inmenso caudal de ilustracién
en la ciencia, la que recogiendo los resultados de ob-
servaciones mucho mas extensas, los clasifica y trata
de explicarlos. Se puede comprender la gran impor-
tancia de sacar ilustraciones de esta fuente, teniendo
en cuenta el gran desarrollo que las ciencias fisicas
han alcanzado en nuestros dias, y el hecho de que
por este medio se podran contrarrestar eficazmente
los esfuerzos de algunos cientificos incrédulos que se
empefian en hacer aparecer el cristianismo como en
pugna con la ciencia. Por esta y otras razones con-
viene que el predicador se familiarice con uno o algu-
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nos departamentos de la ciencia fisica, mas bien que
adquirir conocimientos superficiales de muchos,

Se presentan dos dificultades en el uso de ilustra—
ciones cientificas. Ha sido tan comun el valerse de 1a
astronomia, Ia geologia, etc., como ocasién de mara-
villosos vuelos de pretendida elocuencia, que muchos
evitan toda menecion de estos asuntes, lo cual es pasar
de un extremo al otro. Podemos emplear tales ilus-
traciones sin alarde alguneo, y si alguna vez avivan
Ia imaginacion y excitan Ias emociones, el efecto sera
bueno siendo nateral. La otra dificultad es que mu-
chas de Ias mejores ilustraciones cientificas deman-
dan mis conocimiento de la ciencia que el que posee
la mayoria de los oyentes. Podemos usar alguna ilus-
tracién que sea particularmente aceptable y prove-
chosa para algunos diciendo al introdueirla, no que
lo ignora 1a mayoria, sino que las personas gque se
hayan fijado en tal o cual cosa recordarin que...
etc. En ocasiones convendra dar Ia informacion nece-
saria para que se pueda apreciar la ilustracién, con
tal de gue lo logremos en pocas palabras ¥ sin alarde
alguno, pues los sermones jamas deben convertirse
en conferencias cientificas.

Otras ramas de la ciencia proporeionaran también
buenas ilustraciones: la zoologia, la boténica, la me-
dicina, Ia psicologia, Ia socialogia ¥ la legislacion,

(4) La historia. Los predicadores han hecho siem-
pre gran uso de ilustraciones sacadas de la historia.
El campo es ilimitado, perc Ia falta de extensos co-
nocimientos populares de ella lo reduce mucho. Como
en el caso de la ciencia, podemos introducir lo gue
no sea familiar, dando sin ostentacion y de un modo
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interesante la informacion necesaria. La historia por
sus narraciones y descripeiones y por su interés hu-
mano, posee encantos incomparables. En algunos ca-
sos esto es especialmente cierto con respecto a la
biografia, tanto general como religiosa. Los hechos
piograficos pueden regularmente ser presentados con
mayor facilidad que los de la historia general. Los
predicadores antiguos sacaban casi todas sus ilustra-
ciones histéricas de la historia antigua. Hero6doto,
Plutarco y Josefo pueden ser usados con mucha ven-
taja. Pero hay en la actualidad mayor demanda de
fuentes mas modernas, ¥ los autores antiguos son
ahora comparativamente ignbrados, por lo que po-
demos hallar en ellos abundantes ilustraciones que
pareceran nuevas.

Todos los predicadores derivan ilustraciones de
las noticias de actualidad. Algunos abusan, pudien-
do decirse de ellos que “toman de la Biblia el texto
y el sermoén de los periodicos.” Pero seria un grave
error desechar una fuente de ilustracion tan fresca
en interés y mucho mas familiar a los oyentes que
la ciencia o la historia.

Las anécdotas, cuyo término se aplica a historias
de lo que uno ha observado, o que ha derivado de
fuentes orales, pero que a veces incluye también inci-
dentes sueltos publicados, son un medio valioso de
ilustracién que algunos predicadores emplean con
exceso y mal gusto; pero que otros debieran usar con
mayor frecuencia. El que imagine que su estilo se
degradaria si refiriese una anécdota, debiera pregun-
tarse también si no serd demasiado mondétono en su
sostenida elevacion para llenar el objeto de un dis-
curso popular. Que las anécdotas sean verdaderas si
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como tales las referimos, y cuéntense sin exageracion
ni adornoe. Que no sean ridiculas, si bien a veces con-
viene darles cierto humor; y gue no sean triviales
ni mucho menos fastidiosas. Como la ilustracién es
un elemento subordinado de la predicacion, ¥ 10 su-
bordinade rara vez debe hacerse prominente, convie-
ne que el predicador evite que en un mismo sermon o
en sermones sucesivos haya tal multiplicacion de
anécdotas que Hamen en un modo especial la aten-
¢ion.
(5) La Literatura y el Arte. Aparte de la ciencia
y de la historia, Ia literalura, tanto antigua como
moderna, en prosa y en verso, abarca un inmenso
campo y ofrece gran abundancia de material ilustra-
tivo. Pueden citarse expresiones notables ¥ hacerse
alusion a obras o caracteres literarios bien conocidos,
siempre que esto contribuya a dar interés al discurso
J y hacerlo ttil. Las citas po¢ticas de que algunos abu-
san, son empleadas por otros con efecto admirable;
y e¢s bueno que los ministros acostumbren aprender
de memoria y citar con alguna frecuencia pasajes
poéticos adecuados. Puede hacerse esto con los him-
5 nos familiares; Spurgeon lo hacia con mucho efecto.
“E1 Peregrino” es riquisimo en ilustraclones selectas
[ que todo predicador debe poder usar. Las fabulas son
continuamente citadas en la conversacion, y pueden
con irecuencia unsarse provechosamente en la pre-
dicacion.
Los refranes son un medio notablemente valioso
1[‘ ' para presentar la verdad de modo que cause Impre-
|
!

sién. Verdad es que por lo regular presentan s6lo ge-
neralizaciones imperfectas, ¥ casi cada proverbio
i tiene su opuecsto; pero al presentar aspectos particu-
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lares de la verdad, o al dar énfasis a puntos especia-
les, tienen gran poder, principalmente en la mente
popular. Los grandes predicadores populares han em-
bleado siempre los proverbios con frecuencia. Nues-
tro Sefior hizo uso expresamente de un proverbio en
cierta ocasién, y frecuentemente empleaba expresio-
nes que parecen haber sido proverbiales. Fue éste
uno de los varios medios por los cuales él procuré lla-
mar la atencién de la mente popular e interesar el
corazon. Nuestro idioma abunda en refranes que po-
demos emplear; pero también es bueno usar los de
idiomas extrafios, si podemos hacerlos inteligibles y
'agudos Los tienen todas las naciones, y es bueno
leer despacio listas de proverbios considerando qué
verdades religiosas pueden ilustrar. A veces son hu-
moristicos, y si bien conviene evitar los que sean tos-
cos o ridiculos, no hay que mostrarnos demasiado sen-
sibles en este respecto. Vale mas que un sermén ten-
ga sal que no que esté desabrido. Ademas de los re-
franes podemos usar maximas de sabios y dichos de
buenos autores.

Se derivan también ilustraciones de las obras de
arte especialmente de pinturas. Frecuentemente las
encontramos en los libros bajo el titulo de ilustracio-
nes, y cuando son buenas nunca dejan de interesar a
los lectores. De un modo semejante puede emplearse
la. descripcidn de pinturas en un sermén, teniéndose
cuidado de que la descripcién sea breve y sin preten-
siones.

(6) Las Escrituras. Estas ofrecen material ilustra-
tivo propio para todo tema legitimo de predicacion,
Y que pertenece a casl todas las clases ya menciona-

[SR———
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das. Varias causas se combinan para hacer que ésta
gsea la mejor de todas las fuentes de ilustraeion. El
material es en mayor o0 menor grado familiar a todos
¥ la ilustracion resulta inteligible. Por otra parte,
este material producird mucha mas impresion que
ningin otro por su caracter sagrado y su relacién co-
nocida y sentida con nosotros mismos; v el uso fre-
cuente de ilustraciones biblicas sirve para avivar y
extender el conocimiento de las Escrituras. Todo pre-
dicador debe acudir diligentemente a esta fuente, y
ademas del estudio profundo que haga de alguna por-
cion de la Biblia, -debe tener Ia costumbre de leer
atentamente en ella para que sus dichos y hechos se
conserven siempre frescos en su memoria, ¥ listos
para ser usados.

IIl. Precauciones en el Empleo de Dustraciones,

(1y No useéis todas las ilustraciones gue se os ocu-
rran, ni Ias busquéis por interés de ellas mismas. La
cuestion es si tal o cual ilustracion realmente con-
duce a los objetos del discurso, si realmente explica
0 prueba lo que se discute o si lo hace mas interesante
¥ qué produzea mas honda impresion. Tienen algu-
nos Ia idea de gque la ilustracién es una cosa buena,
¥ que es su deber emplearla, y econ mucho trabajo
logran presentar alguna llamada ilustracién que en
realidad no tiene efecto alguno, v no es mas que paja
inatil. Otros, que tienen fecunda imaginacién o bien
provista memoria, careciendo de eculiura genuina y
buen gusto, multiplican excesivamente sus {lustra-
ciones o les dan demasiado extension. Olvidan qgue lo
mismo con respecto a las palabras que a las ilustra-
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ciones, se requiere no s6lo copiosa producciéon sino
juiciosa seleccion y adaptacion feliz.

(2) Por regla general es mejor no decir que va-
mos a ilustrar algo, sino simplemente presentar la
ilustracion. Si podéis arrojar alguna luz viva sobre
vuestro asunto, raras veces sera necesario decir de
antemano que vais a hacerlo.

(3) Tened sumo cuidado de no apartar la aten-
cion del asunto ilustrado para fijarla en la ilustra-
ci6én misma. Grave falta, pero muy comun. Hay tan-
tos oyentes que so6lo buscan algun entretenimiento, que
es cosa triste distraer sus mentes de algun asunto que
debieran considerar para hacer un examen del mero
aparato mediante el cual arrojamos luz sobre €l.

Es evidente, por lo que ya hemos dicho, que el
predicador debe estar continuamente acumulando
materiales de ilustracion; ya sea que anote cuanto se
le ocurra y tenga un libro de recortes, o que se fie
principalmente de su memoria, lo cual dependerad
de su constitucion y hébitos mentales, pero sin que
ningun meétodo sea empleado descuidando comple-
tamente el otro. '

S eritinieiee
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CAPITULO VIII.

La Aplicacién.

La aplicacién en un sermoén no es un mero apen-
dice a la discusién ¢ parte subordinada de ella, sino
la cosa principal. Spurgeon dice: “Donde la aplica-
cién comienza principia el sermén.” No vamos a ha-
blar delante del pueblo, sino al pueble, y debemos
procurar con todas nuestras fuerzas hacerles recibir
Io que les decimos.

Los sermones de Jonatin Edwards, con todo su
poder, tienen el defeecto de presentar siempre una
aplicacion regular, anunciada formalmente. Fs pre-
ferible por lo regular, hacer una aplicacion breve e
informal. También, no pocas veces es mejor no re-
servar la aplicacién para la tltima parte del discur-
0, sino aplicar cada pensamiento segiin se van pre-
sentando, con tal que estas aplicaciones sucesivas
tiendan a un resultado comun.

El término aplicacién se emplea en un sentido
algo amplio con referencia a la predicacion, pues de-
signa no sblo la parte del sermén en la cual mostra-
mos al oyente de qué modo lag verdades que se han
expuesto le son aplicables, sino también lo que deno-
tamos por los términos “persuasion” y “exhortacisn.”

La aplicacion propiamente dicha, se efectiia a me-
nudo mediante “inferencias” u “observaciones.”
Aquéllas no deben ser deducciones tedricas o gene-~
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rales de las verdades presentadas, sino que deben dar
a tales verdades un giro practico. Y las observaciones
no deben divergir en varias direcciones, sino tener
un fin comun y producir una impresion combinada.
En sermones sobre temas historicos es legitimo pre-
sentar varias lecciones distintas, pero conviene que
éstas tengan intima conexiéon. Es obvio que si algu-
nos asuntos pueden aplicarse a la congregacion en
su totalidad, otros s6lo seran aplicables a clases par-
ticulares, o deberan ser aplicados a clases distintas
por separado, a convertirdos e inconversos, a viejos
y jovenes, etc. Pero no es necesario, como lo suponen
algunos predicadores, hacer siempre cierta aplica-
ci6on a los inconversos u observacién dirigida a ellos
en la conclusi6on. Un sermon dirigido a los piadosos
producir4 a menudo impresion en los inconversos;
y lo que los hombres se aplican a sf mismos sin sen-
tir que a ellos iba dirigido, es lo que puede hacerles
mayor efecto. No es prudente hacer una aplicacion
a un individuo en particular, y muy raras Veces a
una clase pequefia y bien definida.

Para presentar sugestiones practicas buenas se re-
quiere experiencia y cuidadosa observacion, y a ve-
ces tacto delicado, pero cuando esto se hace propia-
mente es parte importantisima del trabajo del predi-
cador. Cuando se ha tratado de un deber general como
el de la oracion de familia o privada, la lectura de la
Biblia, etc., es sumamente util afiadir indicaciones con
respecto al cumplimiento actual de tal deber, hacién-
dolo aparecer como cosa practica y practicable.

La parte principal de la aplicacién es la persua-
siém. No basta convencer a los hombres, ni probarles
que una verdad les es aplicable y practicable, sino que

JOR——
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debemos persuadirlos. Pablo no s6lo argumentaba, si-
o que podia decir: “Os suplicamos de parte de Cris-
to, que os reconciliéis con Dios.” Puede un hombre co-
hocer su deber ¥y no obstante descuidario ; ¥ median-
te la persuasion hemos sido muchas veces inducidos
a practicar algo, bueno o malo que antes rehuiamos.
Es propio, pues, persnadir, exhortar ¥ aun rogar,
Generalmente se logra mejor 1a persuasion, no s6-

1o apelando a los sentimientos, sino presentando an-

tes algun motivo o motivos para obrar segun propo-
nemos. Para esto no debemos extendernos en largas
argumentaciones que estorbarian nuestro intento.

No debe el predicador apelar mas gue a motivos
dignos. Los mas importantes, que esta en libertad de
usar pueden clasificarse en tres grupos: de Telicidad,
de sanfidad y de amor.

Podemos legitimamente apelar al deseo de felici-
dad. Los filosofos que insisten en que debe el hom-
bre hacer el bien sé6lo por el bien mismo, no son filo-
sofos mas que de nombre, o no econoccen la haturaleza
humana., No debe presentarse la felicidad como el
maévil exclusivo, ni sigiriera como el principal; debe
subordinarse al deber y al amor, pero subordinado
asl es motivo legitimo v poderoso. Las Escrituras no
s6lo apelan a nuestro sentimientc de obligacién mo-
ral, sino también a nuestras esperanzas ¥ temores
en el tiempo y para Ia eternidad.

Todos los hombres desean Ia saniidad, a 1o me-
nos en cierto sentido del término, pues a menudo 13
desean junto con placeres pecaminoses. El peor hom-
bre desea a veces ser bueno, ¥ aun se persuade de que
1o es en cierto modo; y muchos hay que se proponen
reformarse después de pasar algiin tiempo més go-
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zando de sus pecados. Este es pues, un moévil poderoso
al cual puede apelarse. Debemos mostrar a los hom-
bres la belleza de la santidad, y educar a los regene-
rados en la practica del bien por amor al bien mismo
y no sélo por los premios que tiene. Hay que estimu-
lar y disciplinar ese odio a lo malo que es el natural
complemento del amor a la santidad; y con respecto
g la vida futura, mostrar a los hombres no s6lo su
_ felicidad, sino también su pureza.

El mas poderoso de todos los méviles es el amor.
En las relaciones de la vida presente, el amor es el
gran antagonista del egoismo. Los que no tienen pa-
rientes o familia a quien amar, tienen que interesar
sus corazones en favor de los necesitados o afligidos,
o hacerse cada dia mas mezquinos o egoistas. Debe-
mos, pues, apelar al amor de los hombres por sus se-
mejantes para inducirles a obrar el bien. Los padres
pueden ser inducidos a obrar lo bueno y ser piadosos
por amor a sus hijos, y del mismo modo otras clases
de personas. El Evangelio apela a este motivo de un
modo peculiar. Segun €1, debiéramos amar a Dios so-
bre todo; y tal amor supremo serfa nuestro movil
principal para obrar lo recto y bueno. Pero el peca-
do nos ha apartado de Dios y no lo amamos. Cristo
se presenta: el Hombre-Dios, el Redentor, con el
objeto de ganar nuestro amor para ¢l y para Dios.
El amor de Cristo es el nuevo y poderoso movil pro-
puesto en el Evangelio, y debe apelar a ¢l todo predi-
cador. '

Pero nuestra tarea no es sélo proponer méviles a
los hombres para que obren friamente de acuerdo
con ellos. Las verdades de la religién son propias para
mover los sentimientos y provocar intensas emocio-
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nes. Hay que procurar, pues, hacerlo, para vencer la
natural aversion del hombre a someterse a la volun-
tad de Dios. Algunos jamas tratan de excitar los sen-
timientos; pero debemos observar que por lo regular
nuestros sentimientos religiosos son demasiado frios.
I.os maestros inspirados, los profetas, nuestro Seiior
mismo y sus apéstoles, no s6lo trataron de convencer
a sus oyentes, sino que los excitaban a obrar, y a me-
nudo sus palabras vibraban de emocidn,

Tengamos, no obstante, cuidado de no excitar los
sentimientos sin objeto, sino como medio de persua-
dir a nuestros oyentes a obrar de cierto modo. La
emocién no es el fin, sino el medio, ¥y no es buen pre-
dicador el gue excita emociones pasajeras y estériles.

Nadie podra conmover a otro sin estar €l mismo
conmovido. Demostenes hablaba a veces con tal apa-
sionamiento gue sus oventes lo Hamaban loco. Cice-
ré6n dice que la pasién hace rey al orador, ¥ que sus
propios éxitos no eran debidos a su talento ni su
habilidad, sino al fervor de su alma que lo dominaba
por completo. Se dice de Ignacio de Loyola, el fun-
dador de la orden de los Jesuiias, que predicaba con
tal uncion y emocién gue aun los que entre sus oyen-
tes no entendian el idioma en gue se expresaba, se
sentian conmovidos hasta el punto de verter lagri-
mas por el solo tono de su voz.

Es a menudo nuestra principal dificultad en la
predicacién el sentir tan intensamente como debiéra-
mos. El fervor genuino no se produce a voluntad; te-
nemos que cultivar nuestra sensibilidad religiosa
guardandonos en contacto constante con la verdad
evangélica, v manteniendo mediante la oracién y la
actividad abnegada el amor 2 Dios ¥ a los hombres,
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que nos darid sin esfuerzo alguno verdadera pasion.
Cuando el predicador siente profundamente, su sim-
ple exhortacién conmueve, especialmente cuando es
conocido como hombre devoto y posee las simpatias
de su auditorio. _

Nuestra propia emocién es, pues, lo mas impor-
tante; pero debemos también presentar a nuestros
oyentes consideraciones calculadas para producir
emocion. Debe el predicador estudiar atentamente
las pasiones humanas en cuanto a su naturaleza, y los
mejores medios de excitarlas. Es preciso, ademas, que
~ conozca también las circunstancias peculiares, preo-
cupaciones, gusto, etc., de sus oyentes.

Para excitar las pasiones mediante la palabra ne-
cesitamos apelar a la imaginacién. La sensacion es
lo que mas poderosamente excita la pasiéon: la vista
del peligro despierta el temor; el sentimiento de la
ofensa y la presencia del ofensor encienden la ira.
Pero después de la influencia de los sentidos, la de
]2 memoria es la que tiene més poder sobre la pasion,
y después de la memoria, la imaginacion. Por la ima-
ginacion le parece al oyente ver lo que le describi-
mos, y el efecto de esto sobre el sentimiento, se apro-
xima al efecto producido por la vista.

Para producir este efecto en la imaginacién, gene-
ralmente necesitamos presentar detalles bien escogi-
dos: Sin éstos es imposible que una narracion o des-
cripcién produzca efecto; pero a veces los predicado-
res multiplican los detalles al grado de cansar a sus
oyentes. Unos cuanfos rasgos presentados con bre-
vedad y genuina emocion produciran una impresiéon
mas profunda. '

La comparacién es a menudo muy eficaz como
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medio para producir emoccion. Sentiran los hombres
mas profundamente cuan vergonzosa es la ingratitud
para con Dios, si se les presenta algan caso conino-
vedor de ingratiftud hacia un benefactor humano. La
emocion excitada por aquello que los hombres perci-
ben y les afecta, es transferida al objeio comparado.
El efecto del climarxr que gradualmente intensifica los
sentimientos hasta llevarlos a su mas alto grado,
puede ser también muy grande, como todos lo ha-
bran podido observar,

No debemos tratar de mostrarnos conmovidos al
tratar todos los asuntos, ni en todas las ocasiones, ni
en todas las partes de un discurso. Generalmente es
en la conclusién cuando debe apelarse a los senti-
mientos; pero algunas veces puede hacerse después
de 1a discusién de cada punto, slempre que estemos
seguros de poder renovar el interés excitado al prin-
cipio, ¥ aun aumentarlo gradualmente. Falta comuan
es en predicadores sin experiencia usar desde el
principio del sermdn un lenguaje vehiemente; la reac-
citn viene inevitablemente, v el interés decae antes
del final, 8i ha de haber varios pasajes apasionados
en el discurso, deben los primeros ser breves, seguil-
dos por algo reposado y familiar, Importa también no
agotar nuestra fuerza fisica antes de llegar a la par-
te del sermodn gue demanda mayor apasionamiento;
¥ la exhortacién final no debe prolongarse mas alla
del punto en que el predicador se siente aun en pleno
vigor y los oyentes conservan todo su interés,
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PARTE IL
El Arreglo del Sermén

CAPITULO L

La Importancia del Arreglo.

En el arreglo propio de los materiales de un ser-

moén no es menos importante' el interés y la fuerza

intrinseca de los mismos. Este es parte del trabajo
del orador, y debe ser considerado y tratado como al-
go aparte de la invencion por una parte ¥y del estilo
por la otra, aunque se halla, intimamente relaciona-
do con ambas. La tarea requiere talento especifico.
Hay quienes demuestran desde el principio una ca-
pacidad para construir discursos fuera de toda pro-
porcién con sus capacidades generales; mientras que
para otros no hay cosa tan dificil de adquirir o prac-
ticar como la habilidad en el arreglo.

En este respecto es el orador un arquitecto. Tiene
que construir de los materiales acumulados una e€s-
tructura, y una estructura adaptada a un fin espe-
cifico. Los mismos, 0 casi los mismos materiales pue-
den ser usados para la construccién de una casa ha-
pitacién, una carcel, una fabrica o una iglesia. Pero
jcuan diferente es el plan del edificio segun el objeto
a que se destina, y cuin importante que sea construi-
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do con referencia especial a su designio! De manera
semejante, los mismos materiales pueden ser arre-
eglados para formar una historia, un dialogo, un en-
sayo, o un diseurso; y varios discursos sobre €l mismo
asunto, y conteniendo casi los mismos pensamientos,
pueden producir una impresion muy diferente se-
gun su plan.

Puede también compararse la tarea del predica-
dor con la de organizar un ejército, y Iuego 1la de
concentrar sus varias divisiones sobre un objetivo
determinado.

Dice Vinet: “No sabemos gqué nombre dar a una
composiciéon sin orden. Es el arreglo, es el orden, lo
gue constituye el discurso. La diferencia entre un
orador comnan y un hombre elocuente no es a menu-
do mas que una diferencia en cuanto al arreglo. La
disposici6n del discurso puede ser por si elocuente, y
si examinamos el punfo atentamente, notaremos que
la intervencion por si y aparte del arreglo es una
fuerza intelectual comparativamente debil. “Los bue-
nos pensamientes,” dice Paseal, “abundan. El arte
de organizarlos no es tan comun... No gquiero decir
que un discurso sin orden es incapaz de produeir im-
presién, porque no puedo decir gque una fuerza indis-
ciplinada es una absoluta nulidad. Hemos conocido
discursos muy defectuosos en este respecto, que han
producido grandes resultados. Pero podemos afirmar,
en lo general, que siendo iguales olras cosas, el poder
del discurso es proporcional al orden gque reina en
él, y que un diseurse sin orden (y recuérdese que hay
mas de una clase de orden) es comparativamente dé-
bil. Tendra un discurse todo el poder de que es sus-
ceptible, sblo cuando las partes que tienen ym desig-
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nic comun, estén intimamente unidas, ajustadas
exactamente, cuando mutuamente se ayudan y sos-
tienen, como las piedras de un mismo arco... Tan
cierto es esto, y tan bien se comprende, que €l des-
orden absoluto es casi imposible, aun para la mente
menos activa. En proporcion a la importancia del ob-
jeto que deseamos alcanzar, o a la dificultad de al-
canzarlo, se halla nuestro sentimiento de la necesi-
dad de orden.”

(1) El arreglo es de gran importancia para el mis-
mo orador. Reacciona sobre la invencién. No se ha
estudiado en realidad un asunto, s6lo se ha pensado
acerca de €l de una manera inconexa, aunque la me-
ditacién haya sido vigorosa ¥y continuada. El esfuer-
zo por arreglar los pensamientos sobre é€l, sugiere
otros pensamientos y le proporciona una idea cabal
del asunto como un todo. El buen arreglo ayuda en
la determinacion de los detalles, ya se haga esto men-
talmente o por escrito. Cada pensamiento particular,
cuando es visto en su propio lugar, se desarrolla se-
gun la situacién y crece de acuerdo con su medio. Si
se habla sin manuscrito, el arreglo ordenado del dis-
curso ayudara mucho al orador para recordarlo. Una
de las razones por qué algunos predicadores tienen
tanta dificultad para hablar improvisadamente, es
que no arreglan bien sus sermones. ¥ no s6lo para
la invencién y la memoria, sino también para la emo-
cién es importante el a#reglo. Tanto en la prepara-
ci6n como en la predicacion del sermon, los senti-
mientos del hombre fluiran natural y abundamente
solo cuando siente el estimulo, sostén y satisfaccion
que se derivan del orden consciente.
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Fl orador que descuide el arreglo, en vez de me-
jorar su poder para construir y organizar un discur-
50, o perdera rapidamente; y tendri que depender
para el efecto de sus sermones, de la impresién pro-
ducida por notables pensamientos particulares, o de
la posibilidad de que una gran excitacion emocional
produzca algo de orden, La pasion produce cierto
orden propio de ella, “Nada es tan 16gico, a su mane-
Ira, como la pasidn; ¥ podemos depender de ella para
la direccion de un discurso del cual sea la principal
inspiracion. Podemos estar seguros de gue el princi-
pio sera bueno, y el principic producira el resto. Ha-
bri repeticiones, retrocesos, disgresiones, pero lo ha-
ra todo con la gracia y felicidad que siempre la acom-
pafian. Seria menos genuina y en consecuencia, me-
nos elocuente, si fuera mas 1logica en el sentido ordi-
nario del término. Halla naturalmente el orden gue
le conviene, ¥ lo halla precisamente porgue no lo
busca. La rapida propagacion de las ideas, su enca-
denamiento mediante transiciones vitales, que cons-
tituyen el movimiento del discurso, bastan para la
elocuencia de la pasidén.” No pocas veces se obhserva
este fendmeno en 105 mejores esfuerzos de hombres
incultos, pero dotados, v muchos pastores lo han ex-
perimentado ocasionalmente cuando, obligados a pre-
dicar sin preparaciéon adecuada, se han visto ayuda-
dos eficazmente por la emocién apasionada. Es bue-
o gque el predicador se deje llevar de vez en cuando,
en porciones cortas de su discurso, por las sugestio-
nes de 1a pasion, arrastrado por la corriente de sus
sentimientos; y en reuniones sociales puede hablar
a veces sin preparacion inmediata; si Hega a sentir-
se profundamente conmovido, ¥ gana las simpatias
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de su auditorio, puede hablar con un orden esponta-
neo y poderoso efecto. Depender, Nno obstante, de esto
habitualmente es proceder sin prudencia.

(2) M4s importante aun es el buen arreglo en lo
que respecta al efecto sobre el quditorio. Es necesa-
rio; primero, para que el discurso sea inteligible.
Cuando el plan del predicador es defectuoso, gene-
ralmente los oyentes sienten la dificultad, aun cuan-
do no se dan cuenta de dénde procede; y una de las
razones por qué un hombre de mente verdaderamente
filos6fica es capaz de “hacer las cosas claras” aun

para los oyentes incultos, es que presenta pensamien-

tos claros en un orden propio. Muchas personas pa-
rece que piensan que la inteligibilidad es cuestion de
estilo, cuando en realidad depende tanto del claro
pensar y un buen arreglo como de expresion pers-
picua. Es triste pensar cuan grande es el nimero de
los que en realidad nada comprenden de la mayor
parte de los sermones que oyen, y esto es cierto no
s6lo de los que son comparativamente ignorantes o no
prestan ninguna atencion, sino que muchos sermones
no son comprendidos ni por los de clase mas culta.
“Los oyentes,” dice Coquerel, “no conservan nada del
discurso; y al retirarse llevan consigo una masa
indistinta de observaciones, asertos o exhortaciones
que nada pueden coordinar en la memoria, y las im-
presiones recibidas pueden resumirse en la mas tris-
te critica que una persona devota que vino a escu-
char con atencién puede hacer: ‘No sé exactamente
de qué trato el predicador.” ” Y puede suceder algo
peor; que su discurso sea mal entendido, y con de-
plorables resultados. Debemos procurar no s6lo que
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se nos entienda, sino que sea imposible gue se nes
entienda mal, .

Y el buen arreglo contribuye con mucho a hacer
el discurso ggradable, “El orden es la primera ley del
cielo.” Aun los fenémenos de la naturaleza que pa-
recen mas irregulares, y las escenas gue exhiben la
méas disimbola variedad estan dispuestos segin un
orden sutil sin el cual no agradarian. El caos puede
ser espantoso, pero nunca bello. Los discursos que
agradan, pero gue parecen carecer de plan, poseen
realmente un orden propio, aunque discreto y pecu-
liar. Un sermon mal arreglado puede, por supuesto,
contener pasajes particulares agradables, pero aun
éstos parecerian mejores como partes de un toedo or-
denado, y el efecto general de aquél todo seria incom-
parablemente mejor, Afiddase a esto que un discurso
bien arreglado mantendra la atencién del auditoric
con mayor facilidad. Y esto no sélo porque sera mas
inteligible y agradable, sino porque estando confor-
me con las leyes generales del pensamiento le sera
mas facil llevar consigo los pensamientos del oyente.

Ademas, el buen arreglo hace al discurso mas per-
suasivo. Tanto al proponer los motivos, como al ape-
Iar a los sentimientos, el orden es de gran importan-
cia. El gue quiere romper una roca ccn su mazo no
golpea en donde quiera, sino que multiplica sus gol-
pes sobre un punto o sobre determinada linea. Lo mis-
mo debe ser cuando se trata de mover la voluntad. Y
los sentimientos del oyente seridn excitados mas po-
derosa y permanentemente, cuando se apele a ellos
en un orden natural. “Mediante una palabra o acto
aislado podemos dar un movimiento al alma, inch-
nandola inmediatamente hacia cierto obieto, o a
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practicar un acto de la voluntad; pero este movimien-
to es s50lo una sacudida. Podemos repetir, multiplicar
estas sacudidas ... La elocuencia consiste en mante-
ner el movimiento mediante el desarrollo de un pen-
samiento o prueba, en perpetuarlo asf, segin la frase
de Ciceron: ‘¢Qué es la elocuencia, sino un continuo
movimiento del alma?’”

Y finalmente, hace que el discurso sea mds fdcil-
mente recordado.

Por otra parte, puede verse la importancia del
arreglo observando cuiles son los elementos princi-
pales de un buen arreglo. Son la unidad, el orden y
la proporcién. Casi innecesario es insistir en la im-
portancia de la unidad en el discurso, pero a menudo
es descuidada en la practica, particularmente en ser-
mones textuales y expositivos, que a veces constan
de dos o tres sermones en sucesién. Ya sea que la
unidad sea la de la proposiciéon doctrinal, o de la
persona histérica, o del designio practico, es preciso

que de algun modo haya unidad. Y también orden.

Pueden todos los pensamientos que se expresen refe-
rirse a un mismo asunto, y sin embargo, no seguirse
uno a otro de acuerdo con sus relaciones naturales
0 el designio del discurso. Y debe haber, ademas, pro-
porcion, 1o que comprende dos cosas: las varias par-
tes del discurso, ya sea que estén distintamente indi-
cadas o0 no, deben ser tratadas de manera que formen
un todo simétrico. No que se dedique a cada una de
ellas el mismo tiempo, sino que se les dé la extension
proporcionada a sus relaciones mutuas y con el
discurso entero. Y ademdas de esta proporcién de si-
metria natural, existe la de designio especifico. Pue-
de uno tratar substancialmente el mismo asunto, del
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mismo modo esencial, ¥ sin embargo variar grande-
mente la extension de las partes particulares, y el
énfasis sobre ellas de acuerde con el objeto gque uno
se PONga.

Dice Coquerel gue la ausencia de método es la
falta Thas coman en la predicacién, y la mas inex-
cusable por ser generalmente el resultado de traba-
jo insuficiente. “No puede un hombre hacer suyas
todas las cualidades del orador; pero si tiene bas-
tante cuidado, sf puede relacionar sus ideas ¥ proce-
der con orden en la composicién de su discurso.” Sin
talento especifico para construir un discurso, sera
ésta tarea dificil, y quiz4 nunca se logre formar pla-
nes notablemente felices; pero esta al alcance de to-
dos un cierto grado de éxito en el arreglo de los dis-
cursos, con f{al que se tenga voluntad de trabajar.



166 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

CAPITULO 1II.

Las Varias Partes de un Sermén.

I. La Introduccién. II El Plan y las Divisiones. III. La Con-
clusién,

El analisis de un discurso, segin lo han propuesto
algunos escritores, es demasiado superficial. Algunas
de las partes que sefialan son comprendidas a menu-
do en otras y se mezclan con ellas. La exposicioén,
por ejemplo, constituye a menudo la introduccioén, y
en muchos casos ninguna exposicién formal se ne-
cesita ni es conveniente. La proposicién casi ni nece-
sita ser tratada como parte distinta del discurso. El
analisis mas simple y natural es el que considera al
discurso como formado de tres partes: la introduc-
cion, el plan (incluyendo las divisiones que se hagan),
¥ la conclusioén.

I. La Introduccién

1. Los sermones deben tener generalmente una in-
troduccioén; sentimos aversién por lo abrupto, y nos
agrada un acercamiento gradual. Un edificio es raras
veces agradable si no tiene un pértico o algo seme-
jante. La luz de la aurora aumenta gradualmente
hasta que el dia es perfecto. Una composicién musi-
cal tiene siempre un preludio o notas introductorias;
¥ en los poemas, historias, ete., se ve generalmente al-
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puna introduccion. Lo mismo es cierto con respecto
a2 muchos libros de la Bibha. -

La introduccién tiene dos objetos principales: in-
teresar a los oyentes en el asunto, ¥ prepararlos para
entenderlo. Generalmente el predicador puede con-
tar con la buena voluntad de su congregaciéon para
ofrlo: no son muchos los que vienen en actitud hos-
til; pero si hay muchos del todo indiferentes. Una
introduccion interesante conseguira una atencion
mas viva. Mucho depende en todas las cosas, de las
primeras impresiones, y con frecuencia el éxito de
un sermén depende de la impresién producida por el
exordio. Tratemos de excitar no solo interes intelec-
tual, sino también espiritual y practico; bacer que
nuestros oyentes simpaticen con nuestros sentimien-
tos v se armonicen con €l asunto que vamos a Pre-
sentarles. A veces podemos suplicarles expresamente
que nos presten su atencién (Deut. 4:1; Isa. 28:14;
Act. 7:2; Mat. 15:10); pero tal suplica, si se repite a
menudo, perdera su fuerza y es mejor tratar de decir
algo gue por si interese a los oyentes.

Preparar al auditorio para entender el asunto es
cosa muy importante, ¥ puede lograrse hasta cierto
punto; pero debemos tener cuidado de no anticipar
lo gue propiamente pertenezca al cuerpo del discurso.

Los predicadores alemanes dan con frecuencia
una introduceiéon antes de anunciar su texto; pero
esta practica puede hacer que la introduceion resulte
demasiado general 0 poco precisa. Sin embargo, con-
viene seguir a veces esta practica.

Hay casos en gue conviene omitir la introduccion
y entrar de lleno en la discusién; por ejemplo, enan-
do el sermén ha de ser largo o cuando nada se Dos
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haya ocurrido que pueda ser una buena introduccion.
Tengamos una buena introduccioén, o ninguna.

9. Las fuentes de que puede el predicador derivar
sus introducciones son numerosisimas y variadas.
Pueden clasificarse como sigue: '

(1) El texto. Cuando el sentido del texto requiere
explicacion, esta explicacion puede por supuesto ser-
vir de introduccion. También puede serlo la explica-
cin6 del contexto cuando ésta arroje luz sobre el
texto. A veces habra ocasion de ilustrar el texto con
conocimientos histéricos y geograficos que hagan su

~ sentido, si no mas claro, si mas vivo e interesante.

En otros casos se puede decir algo acerca del escri-
tor del texto o de la condicion de las personas parti-
culares a quienes fue dirigido.

(2) El asunto que-ha de discutirse, si el texto lo pre-
senta con toda claridad o se anuncia desde el prin-
cipio, puede proporcionarnos una introduccién de va-
rias maneras. Podemos hacer observaciones con res-
pecto a su relacion con algun otro asunto, v. g, al
género del cual el asunto es una especie, 0 a un asun-
to opuesto o semejante, 0 a uno que sea su causa 0
su consecuencia. Cuando el serm6n ha de ser expla-
natorio o practico, serA apropiada una introduccion
que trate de la importancia del asunto; cuando el
sermén ha de establecer la verdad de una proposi-
cion o de exhibir su importancia, convendra frecuen-
temente que la introduccion explique la naturaleza
del asunto en cuestién. El predicador puede mostrar
Jas ventajas intelectuales que se derivaran de la dis-
cusién del tema. Puede mostrar las relaciones del
asunto con otras verdades espirituales mas practi-
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cas, cuando sea de caridcter doctrinal, y desvanecer
la preocupacion de que las doctrinas no tienen ntili-
dad ni aplicacién practica inmediata. Puede, por fin
hacer alguna alusion histérica relacionada con el
tema.

{3) La ocasion. Si el sermdn tiene referencia a una
estacion particular del afio, o se practica en reunion
religiosa, etc., podemos comenzar con algunas obser-
vaciones acerca de la ocasion. Podemos hacer alusio-
nes al caricter de los sucesos recientes o a las cir-
cunstancias existentes, para mostrar por qué hemos
elegido aquel texto o asunto; o mencionar algunas
dudas que existen, o Ia hostilidad, o errores, o prac-
ticas que se observan con respecto al asunto. Puede
hacerse referencia al estado espiritual de Ia - iglesia,
o a las noticias recibidas de otras partes. Podemos
referirnos a los asuntos discutidos antes, al himno
que se acaba de cantar, al pasaje biblico que se leyd.
En casos raros puede el predicador comenzar hablan-
do de si mismo, de sus sentimientos como predicador,
de su interés como pastor, o0 de alguna experiencia
personal. Evite el predicador las apologias, pues a
menudo lo hacen sospechoso de insinceridad. Cuan-
do sea absolutamente indispensable deeir algo que
pudiera llamarse apologia de si mismo, gue nunca
proceda ni parezca proceder del temor del predicador
por su reputacién; y que sea cosa breve, quieta y de
caracter incidental.

Con frecuencia sera necesario decidir si estas ob-
servaciones con respecto a la ocasion deben hacerse
en Ia introduccién o en la conclusidén. Hay que ver si
una observacién particular de esta clase no es mas
propia para despertar el interés en la discusion o para
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hacer mdas profunda la impresién producida por la
aplicacién.

(4) Hay una inmensa variedad de otras fuentes
que no admiten clasificacion, y el genio inventivo del
predicador debe ejercitarse continuamente buscan-
do para cada sermoén la introduccién que mas le con-
venga.

3. Consideremos ahora las cualidades de una bue-
na introduccion.

La introduccion debe presentar algin pensamien-
to intimamente relacionado con el tema del discur-
so, pero que sea a la vez distinto de la discusion. No
debe ant1cxparse 1o que corresponde al cuerpo del dis-
curso; y por regla general, la introduccién no debe
tratar de dar instruccion separada y aparte de las
ensenanzas del discurso. Su designio es preparatorio.
A menudo se vera tentado el predicador a hacer ob-
servaciones de paso sobre puntos interesantes suge-
ridos por el contexto, pero que son extrafias a su ob-
jeto en la ocasién. Debe resistirse esta tentacioén;
pues debemos mostrarnos determinados a conducir a
la congregacion a lo largo de cierta linea y para lle-
gar a una conclusién definida. No hay para qué des-
viarnos en los primeros pasos, sino que desde luego
debemos tomar la ruta escogida y caminar resuelta-
mente en ella.

Debe generalmente consistir de un solo pensa-

miento. No hay para qué hacer un poértico a otro
portico.

Conviene evitar la practica de comenzar con ge-
neralidades amplias o0 lugares comunes, como por
ejemplo, la naturaleza humana, la vida, el universo,
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el Ser Supremo, Habra ocasiones en que estoc con-
venga, pero algunos lo hacen practica habitual.

La introduccion no debe prometer demasiado, ni
en sus pensamientos, ni en su estilo o declamacion.
Que excite el interés y provoque expectacion con tal
de que podamos satisfacerlos en el resto del diseurso.
No debe ser muy argumentativa, ni demasiado apa-
sionada. Si el predicador esta sumamente execitado
desde el principio, recuerde gue Iz congregacion no
10 estd por lo regular, y debe contenerse. Evite pare-
cer sensacional o pretensioso. Muestre modestia, no
s6lo personal, sino oficial, y reserve para una parte
posterior de su sermon 1o que sea menester anunciar
con la autoridad de su oficio.

Una buena introducciéon sera en 1o general adap-
table s6lo a un discurso particular. En algunos casos,
cierto pensamiento general podria propiamente in-
trodueir diferentes asuntos. Una relacion de la his-
toria de Pablo podria servir de introduccién a ser-
mones sobre varios pasajes de sus escritos; pero aun
ssta debe variarse de algan modo para adaptarse a
su objeto. Lo mismo sucede con la. descripcion de
alguna localidad biblica. Debemos evitar el uso de
frases y formas estereotipadas de introduceion, pues
jamas produciran interés y curiosidad.

La intreduccion no debe ser demasiado larga.
Quizd convenga €n ocasiones hacerla mas Iarga que
de costumbre, ¥y no es posilbe decir cuantas frases
ha de contener; pero por cada sermén que peca por
lo abrupto de su introduceion hay cien gue pecan
por le largo ¥ cansado de su prefaclo.

La introduccion, aungue sencilla, hs de ser pre-
parada cuidadosamente. Debe el predicador saber
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de antemano lo que va a decir en la introduccidn,
pero no recomendariamos que la escribiese cuando
no ha de escribir el resto de su discurso. A veces se
nos ocurrira la introduccion desde el principio de la
preparacion; pero mas comunmente convendra ele-
girla después de que se tengan los principales ma-
teriales del sermon.

II. El Plan y las Divisiones.

1. El cuerpo del discurso debe ser constituido de
acuerdo con algin plan, o no sera discurso. Aunque
no haya divisiones ni arreglo formal alguno, los pen-
samientos deben sucederse de acuerdo con las leyes
naturales del pensamiento. Los que confian en la fa-
cilidad de su palabra, vacilan generalmente y se ex-
travian por carecer de direccién fija, y bien poco es
lo que logran, a no ser cuando la pasién les hace en-
contrar algun orden propio.

El plan de un discurso abarca en realidad tanto
la introduccién como la conclusiéon, pero como éstas
se discuten separadamente, podemos, por convenien-
cia, referirnos al plan aparte de ellas.

No conviene llamar prueba al cuerpo de un dis-
curso, aunque algunos buenos escritores lo han hecho
asi. La discusién del asunto frecuentemente consiste
de prueba, del todo o en parte, pero también a me-
nudo, de explicacién, o de la exhibicion impresiva de
un tema, sin proceso alguno de prueba. En los ser-
mones hortatorios se presenta una serie de motivos,
pero hacer que éstos obren sobre la voluntad no es
lo mismo que probar.

Algunas veces se nos ocurrird un plan al mismo
tiempo que el asunto o tras breve reflexiéon. En otros
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casos 5010 obtenemos nna variedad de pensamientos
separades. Conviene en tal easo, anotarlos segiin ocu-
rran, y tarde o temprano podremos formular el plan.
El esiuerzo por arreglarlos nos sugeriri con frecuen-
¢ia nuevos pensamientos, que de otra manera tal vez
nunca se nos ocurrirfan.

Y no s6lo debemos formar un plan, sinoc el mejor
posible, Hay planes enérgicos y ricos que abarcan y
profundizan fodo el asunto, mientras que otros nun- '
ca Hepan al fondo, y s6lo son superficiales. Es preci-
samente en esto, en la concepcién de planes . en o
que distinguimeos los oradores que son capaces de lo
bueno, de los que son capaces de lo mejor-—de ese
grado de excelencia que es la prueba decisiva del ta-
lento ¥ del trabajo. No debemaos eonformarncs con el
primer plan que se 1108 presente, 2 menos gue no po-
damos encontrar otro mejor. El plan debe ser simple,
ng solo en el sentido de que no debe tener obscuridad
alguna, sIno que no parezca en modo alguno [orzado.
Debe ser a la vez novedoso e interesante. Muchos
sermones solo siguen los caminos trillados, ¥y desde
el principic se puede prever cuanto seguira; es difieil
pirlos con ateneidn. S6lo un plan que impresione sera
recordado, Hay que evitar, por supuesto, el parecer
sensacionzles, como también Ia exXcesiva Iormalidad.
El plan no debe encadenarnos. El método, necesario
para la instruceién, no es un fin, sino un instrumento.

2. El plan de un discurso regularmente compren-
deri la proposiciéon del asunto. A veces no seri ne-
cesaria, pues el texto o la introduccién habran indi-
cado el asunto claramente; pero por lo regular es
preferible asentar con claridad ¢l asunto. La propo-
eicién, en ecuanto a su forma, puede ser ldgica o retd-
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rica. “La religién produce felicidad,” ser4 una pro-
posicion lé6gica. “Los placeres de la piedad”, es una
proposiciéon retérica. Una proposiqién l6gica deman-
da unidad, fuerza argumentativa y pensamiento con-
secutivo; una proposicion retérica permite libertad
y variedad, deja lugar para la prueba, para la apli-
cacién y para cualquier modo de ﬁratar el asunto se-
gin se prefiera. Deben emplearse ambas formas, y
a veces conviene expresar la proposici()n de los dos
modos. Cuando el asunto requiera discusion afirma-
tiva y negativa, puede emplearse la forma interroga-
tiva en la proposicion. Ejemplo: én vez de “Eviden-
cias de la piedad personal,”’ comﬁendra proponer el
asunto en esta forma: “;Cudles son las evidencias
genuinas de la piedad?” Al contestar esta pregunta
puédese en una forma didéictica negar la suficiencia
de ciertas supuestas evidencias, o proponer varias
cuestiones, tales como ¢es ésta o?aquella cualidad o
curso de conducta evidencia genuina? ¢lo es ésta
otra?, etc.; y exhibir luego las verdaderas evidencias.

La proposicién ha de ser completa; esto es, inclui-
rd cuanto va a tratarse; y ha de ser simple y clara,
breve y atractiva. A veces debe jfcepetirse en forma
diferente o en términos equivalentes.

3. Es cuestion de mucha importancia practica si
el plan de un discurso debe inclui:ﬁ divisiones, y en tal
caso cual debe ser su numero, caracter, orden y dis-
posicién general. | '

(1) Dos cosas son necesarias para el buen éxito
de un discurso: que se tenga un plfan, y que haya mo-
vimiento; éste no debe ser irregular, como el de un
ejéreito indisciplinado, y el orden en el plan no ha de
entorpecer ni retardar el movimiento. Ademés, las li-

—
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gaduras no deben ser demasiado prominentes, ni de-
hen 10s miembros separados atraer demasiado la
atencion, sino que el discurso debe aparecer como un
todo simétrico. Es falta comiin en la predicacidén mo-
derna hacer las divisiones demasiado marcadas, ¥y
preccuparnos demasiado por la exposicion analitica
de los asuntos y por la argumentacién laboriosa a
costa de Ia sencillez y de la naturalidad. En cambio
oiros evitan el hacer divisiones, haciendo del sermon
una platica informal, cosa comin a muchos predi-
cadores de la Iglesia Anglicana, siendo, no obstante
de notarse gque los dos predicadores de esa iglesia que
se han hecho mas notables y han sido mas admirados,
Robertson vy Liddon, regularmente hacen divisiones,
¥ por lo comiin las indican en el curso de su sermon,

cQué convendri, pues, hacer? No es necesario
tener divisiones marcadas, especialmente si el discur-
so puede desarrollarse sin ellas, pero aungue no ne-
cesarias, generalmente seran itiles, no s6lo para gue
los oyentes puedan seguir el hilo del discurso, sino
también para €l mismo predicador, pues lo obligan a
procurar la correccién légica ¥ a hacer preparacion
completa; y por ofra parte, le serviran patra recor-
darle los pensamientos al predicar. Lo mejor serai,
pues, hacer divisiones, ya sea que se marguen vaga
o claramente y se indigue o no la entrada a cada nue-
va, divisién, cosas éstas que se decldirdan segin el
caso. Cuando el asunto demande explicacion y argu-
mento, serad ventajoso por lo comiin, tener divisiones
claramente marcadas, ¥y frecuentemente también
subdivisiones: pero éstas no deben multiplicarse al
grado de que impidan que el discurso sea visto como
un organismo vivo, ni interrumpan su movimiento
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progresivo hacia el fin practico que se proponga.

(2) En cuanto al numero de divisiones, importa
procurar la sencillez, al mismo tiempo que la varie-
dad y la viveza. En muchos casos bastaran dos divi-
siones; pero en otras ocasiones se necesitaran varias,
pues dificilmente podra haber la necesaria variedad
en el arreglo en dos divisiones solamente. Sin em-
bargo, cuando las divisiones llegan a cinco o seis, es
" necesario que se sigan en un orden muy natural a
fin de que el oyente ordinario pueda retenerlas. Por
esto es que los predicadores habiles y juiciosos raras
veces hacen mas de cuatro divisiones.

Es facil comprender por qué lo mas frecuente es
que ocurran tres divisiones. Algunos quiz4 las hagan
mas por costumbre que por demandarlo el asunto,
pero aun esa costumbre debe tener un origen natural.
Tres divisiones proporcionaran variedad sin distraer
la atencion ni sobrecargar la mente. Uno de los pla-
nes mas comunes para un discurso sera: ¢Qué? ¢(Por
qué? ¢Para qué? Esto es, explicar, probar y aplicar.
Un silogismo consta de tres proposiciones. No puede
haber climax sin que se den a lo menos tres pasos.
Tres da idea de lo completo—principio, medio y fin.
Las Escrituras usan a menudo la repeticion triple
para dar énfasis: «Santo, santo, santo;” “Pedid...
buscad ... llamad...” Se combinan a veces razones
l6gicas y retéricas para fijar el numero tres. Ejem-
plos: La resurreccion del cuerpo es: (1) Posible;
(2) Probable; (3) Cierta. La practica de la religion
es: (1) Posible; (2) Deseable; (3) Obligatoria. Por
supuesto que no debemos por simple rutina usar tres
divisiones: pero tampoco evitar este nimero sélo por
no parecer rutinarios.
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(3} El caracter de las divisiones debe ser deter-
minado por su relacion con el asunio y la gue tengan
entre si. Claro es que ninguna divisién debe ser co-
extensiva con el asunto; pero es commin entre predi-
cadores sin experiencia esta falta. Mas importante
aun es la cuestion de si es preciso que las divisiones
agoten el asunto. Esto depende de 1o que entendemos
por asunto. El asunfo general que se trate, raras ve-
Ces sera en un solo sermon; pero el aspecto del asunto
que s¢ propone en el sermoén; si debe ser agotado por
las divisiones. Esto no quiere gecir gue sea preciso
un anslisis 1o6gico minucioso, sino que las divisiones
deben cubrir todo el terreno de la proposicién; pues
es facil multiplicar ias subdivisiones sin un resultado
verdaderamente priactico. El analisis completo v de-
tallado sera Titil como parte de la preparacién; pero
la division oratorica es distinta, y a menudo muy di-
ferente de aquél, especialmente en 1as subdivisiones,

La relacién de las divisiones enfre si debe ser
distinia y siméirica. Falta comiin es tener una divi-
5i0n que incluya a otra, o parte de 1o ¢ue correspon-
de a otra. Nos vemos tentados a desviarnos siguiendo
un curso de ideas .que llevan a ofra divisién. En oca-
siones es diffcil decidir a qué divisién corresponde
cierta idea. Otras veces se mencionan como divisiones
ideas que nos son bastante distinfas para ello, o que
50lo debieran figurar ¢omo subdivisiones. Y deben
ser las divisiones simétricas. Aun predicadores habi-
les retinen a veces materiales tan incongruentes como
lo serfan una cabeza bhumana, un pescuezo de caba-
llo y un cuerpo compuesto de partes de diferente pro-
cedencia y cubierto con plumas de todas clases, y ter-
minando en cola de pescado, segin el decir de Ho-
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racio. Las divisiones deben todas guardar la misma
clase de relaciéon con el asunto. Comun es hacer tres
divisiones, de las cuales una no esta coordinada con
las otras dos, sino con alguna otra proposicion de la
cual aquellas dos son s6lo subdivisiones. La simetria
no consiste en tener bajo cada division igual numero
de subdivisiones, ni en que cada division o subdivi-
sion sea discutida con igual extension. Debe ser mas
bien interna que externa.

(4) El orden de las divisiones ha de decidirse no
sOlo por consideraciones logicas, sino practicas. Ge-
neralmente, la instruccion y la. conviceion se subor-
dinan al objeto practico de mover los sentimientos y
determinar la voluntad. Conviene que precedan las
divisiones que contribuiran a hacer que se entiendan
las demas; ¥ comunmente las consideraciones nega-
tivas deben preceder a las positivas. Debe estudiarse
cual sera el arreglo de 10s pensamientos que mas con-
venga adoptar para lograr el fin practico que nos
proponemaos, avivando la imaginacion ¥y los senti-
mientos. Para esto lo abstracto debe preceder a 1o
concreto, lo general a lo particular, y la instruccion
o 1a exhortaci6n o suplica. A veces conviene dejar
toda la exhortacién para el fin del discurso; otras
veces dar exhortaciones sucesivas después de cada
divisién, cuando estemos Seguros de poder intensi-
ficar gradualmente las emociones. El predicador que
repita un sermon debe considerar si no e€s posible
darle con ventaja un nuevo arreglo, o a l0 menos
mejorar su plan.

(5) La enunciacién de las divisiones y subdivisio-
nes, como la de la proposicién, debe ser exacta, con-
cisa, y hasta donde s€ pueda, sugestiva ¢ interesante.
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Conviene anunciarlas en forma semejante de expre-
sién cuando esto pueda hacerse sin artificio. Esta
semejanza en la forma de anunciarlas hace resaltar
la simetria de las divisiones, haciéndolas mas claras
y mas agradables.

(6) ¢Conviene anunciar 1as divisiones de antema-~
no? Esta era antiguamente la practica universal, y
aun ahora es la de muchos predicadores. Anunciar
minuciosamente las divisiones y subdivisiones, ¥ aun
repartirlas, es propio cuando se da una conferencia
4 una clase sobre un asunto dificil, y cuando nos pro-
ponemos no tanto persuadir como instruir y conven-
cer. Pueden notarse tres ¢asos cuando es conveniente
anunciar las divisiones desde el principio en la pre-
dicacion: (a) Cuando el curso del pensamiento es
dificil ¥ el anuncic puede ayudar para seguirlo. (b)
Cuando es de desearse gue no s6lo la impresién prac-
tica sea permanente, sinc que sc recuerde cada paso
sucesivo de la exposicidén o argumento. (¢) Cuando
creemos que el anuncio despertara el interés y Ia
atencion en tugar de disminuirlos. Si no existe alguna
de estas tres condiciones, serd4 mejor no anunciar las
divisiones. Shedd opina que generalmente es mejor
recapitular gque anunciar de antemano. Esto es ver-
dad en muchos casos. En otros es mejor hacer esto
altimo, y a veces conviene hacer ambas c05as.

4. La transicién de una parte a otra del discurso
es tanto mas feliz cuanto menos notoria. Las divi-
siones deben adaptarse perfectamente una a otra, ¥
proceder una de otra en desarrolio natural. Cuando
1a transicion nos parece dificil, hay gue sospechar gue
el arreglo sea defectnoso, pues en verdad la dificul-
tad tiene easi siempre por cansa el estuerzo que ha-
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cemos por introducir una idea o pasaje que no tiene
un lugar natural en el curso del pensamiento. Esto
pasa cuando tratamos de introducir ideas que hemos
recogido en nuestras lecturas, y que a no Ser que en-
cajen perfectamente, deben omitirse. Como la savia
en la planta y la sangre en el cuerpo, la corriente vital
del pensamiento debe pasar por todo el discurso dan-
dole animacioén, flexibilidad y fuerza.

Sin embargo, sucedera a veces que €l objeto prac-
tico de un sermoén o las exigencias de la preparacion
nos haran reunir pensamientos que no se adaptan
perfectamente el uno al otro. Conviene en tal caso
intercalar una tercera idea reiacionada con ambos y
que facilite la transicién. Tal idea no debe ser pro-
minente ni atraer mucho la atencién, y en muchos
casos bastard para expresarla una sola frase. Ma-
nejar estas transiciones con sencillez, gracia y varie-
dad es tarea delicada, pero la atencién y la practica
capacitaran a cualquiera para desempefirla con éxito.

Ya sea transicion mediata o inmediata, las mas
de las veces conviene usar alguna expresion que, junto
con el cambio natural de tono y actitud, hara obser-
var al oyente que pasamos a otro pensamiento. A
veces se hace esto numerando las divisiones y subdi-
visiones y mencionando el numero de cada una al
introducirla. Podemos hacerlo también empleando
ciertos términos como ademds, también, por otra
parte, otro punto, no sélo esto, finalmente, etc. Ob-
sérvese la relacion entre lo que precede y 1o que sigue,
e indiquese la transicién como mejor convenga y en
la forma mas sencilla que sea posible.

Si el sermoén es excepcionalmente largo, se puede,
al hacer la transicién a una de las ultimas divisiones,
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confesar el hecho, y aun ofrecer una ligera exeusa,
si alguna porcion particular, por su dificultad o im-
portancia, reguiere especial atencién, puede indicar-
se esto en la transicidon; y en ¢asos raros puede intro-
ducirse alguna palabra gque avive la atencién cuan-
do esta se muestra floja. Todas estas observaciones y
el modo de hacerlas, deben sujetarse siempre al buen
sentido y al buen gusto.

l. La Conclusion.

Raras veces descuidan leos predicadores la prepa-
racion de su iniroducecion, pero con frecuencia des-
cuidan la conclusién; vy, sin embargo, ésta es mais
importante que aquélla, Todos 1los oradores célebres
han dado mucha atencién al asunto, comprendiendo
gue la conclusion es la lucha final gue decide el éxito
del conflicto. Debe ser, pues, nuestra regla el prepa-
rar cuidadosamente la conclusion.

Regularmente podremos determinar con preci-
5idn, al preparar el sermon, con qué pensamientos he-
mos de concluir, aungue €1 modo de hacerlo lo deje-
mos para que lo determinen los senfimientos o la
inspiracion del momento. En todo caso, debemos te-
ner listo algo que sirva de buena conclusidon, aun
cuando al llegar el momento de presentarla las cir-
cunstancias nos hagan tomar otra direccion y elevar-
nos a nivel superior.

Un elemento de la conclusién del sermdén serd a
menudo la recapitulacidn. Si el discurso ha consistido
de explicacién cuidadosa o de laborioso argumento,
¥ sl es de imporiancia que se recuerden sus varias
divisiones, convendria hacer recapitulacién de éstas

y aun de ciertas subdivisiones. Hay que hacerlo te-
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niendo cuidado de no repetir el discurso, sino soOlo
avivar el recuerdo. Por lo general, no nos preocupa-
mos por reproducir los varios pensamientos, y fijar-
los separadamente en la mente de los,que oyen, sino
por reunirlos y concentrar su fuerza en un supremao
esfuerzo de conviccién o de persuasién. En tales ca-
sos, en vez de una recapitulacion final, es preferible
recordar el hilo del pensamiento o sus puntos princi-
pales, empleando formas diferentes para presentar-
los. Es un resumen, mas bien que recapitulacion. Este
término, como ya lo hemos indicado, se usa popular-
mente para designar una variedad de madteriales,
incluyendo la aplicacién propiamente dicha, sugestio-
nes practicas y apelacion persuasiva.

1. La aplicacién, en sentido estricto, es la parte
del discurso en gque mostramos de qué modo se aplica
el asunto a los oyentes, qué instruccion practica les
ofrece y qué obligaciones les impone. A veces se hace
por medio de observaciones. Estas, en la conclusién
del sermoén deben ser muy practicas. Sea cual fuere
la verdad presentada por el sermoén, debe conducir a
un resultado practico en cuanto a la determinacion
de la voluntad, el estado de los afectos o el curso de
la accion. Muchos sermones concluyeron con obser-
vaciones inadecuadas 0 con pensamientos muy poco
relacionados con el asunto, y para los que no se hall6
lugar en la discusion. Tales conclusiones son suma-
mente desgraciadas, pues derraman en vez de reco-
ger, y alejan al oyente del asunto en vez de ponerlo
en contacto personal con él. Cuando son de caracter
practico, y tienen intima relaciéon con el asunto y
unas con otras, constituyen una buena conclusion.

La aplicacién toma mas frecuentemente la forma
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de inferencias. Hace dos siglos que era comun en In-
glaterra presentar, al concluir el sermén, un gran nia-
mero de inferencias—doce, veinte y aun cincuenta.
Por supuesto que tal cosa destruia el efecto oratorico.
Esta forma de aplicacién debe limitarse eunidadosa-
mente en dos sentidos. No debe presentarse como in-
ferencia nada gue no se deduzca Iégica y directamen-
te del asunto discutido; y no debe presentarse nin-
giing inferencia que no sea de iinportancia practica.
No es negocio del predicador exhibir todas las cosas
que puedan inferirse de su discusién, como si estu-
viera empefiado en hacer ejercicios de ldgica, sino
sacar sOlo las que sean de importancia. Y deben ser
practicas. En el cuerpo del discurso se ha dado ya
instruccion y argumento; para conecluir debemos Ii-
mitarnos a lo que pueda mover los afectos ¥ 1a velun-
tad. Shedd dice que las inferencias deben ser homo-
géneas y cumulativas; esto es, deben todas tener una
relacidon semejante con el asunto, y cada inferencia
debe ser capaz de producir un efecto superior al de
la precedente. A esto conviene afiadir que deben ser
breves.

Otras veces la aplicacién se presenta en forma de
lecciones. Este término indica que las enseflanzas
practicas del asunto son presentadas de una manera
mas completa, ¥ aplicadas de un modo mas pleno gue
s5i se hiciera mediante simples observaciones. Tales
lecciones deben ser, por supuesto, practicas, ¥y no de-
masiado formales, ni presentadas en tono magistral.
No es el predicador un dignatario que habla ex cdfe-
dra a sus inferiores.

Hay aplicaciones que no serfa proplo designar con
ninguno de los términos, observaciones, inferencias o
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lecciones: ni es necesario ni conveniente que se
usen con frecuecia estas frases formales. Al pre-
sentar las aplicaciones debe el predicador estudiar la
naturalidad, la sencillez y la variedad.

2. Otra subdivisién de lo que llamamos aplicacién
consiste de sugestiones acerca de los mejores medios
y métodos de practicar algun deber ensefiado en el
cuerpo del discurso. Después de hablar de la devocion
secreta o familiar, del deber de trabajar por la con-
version de otros, ete., es propio concluir mostrando
el modo practico de cumplir tales deberes. Alguno
puede pensar que para él es impracticable tal deber,
y hay que hacerle ver que no es asi, mostrando que
apreciamos sus dificultades, pero que hay manera de
vencerlas. Pero estas explicaciones y sugestiones de-
ben ser breves. En caso de que se crea que conviene

hacerlas copiosas, sera mejor darles lugar en el cuer-.

po del discurso.

3. La aplicacion incluye con frecuencia también
una apelacion persuasiva. Después de haber instrui-
do y convencido, es necesario persuadir a nuestros
oyentes a obrar de acuerdo con su deber. Esto no
quiere decir que cada sermoén deba terminar con fra-
ses patéticas. A veces es mejor terminar tranquila-
mente, pero de un modo que impresione. Cualquiera
que sea el asunto, no debe tratarse de hablar apasio-
nadamente si no se siente verdadera emocion. Si se
ha preparado una conclusién apasionada, y el orador
comprende que sus propios sentimientos y los de sus
oyentes no estan en condicién de ser excitados, me-
jor sera omitir la conclusién que se ha preparado, o
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modificar su tono de modo gue no se intente mas que
lo gue se puede lograr.

Toda exhortacion final debe ser especifica v tener
intima relacién con el asunto gue se ha tratado. Hay
gran peligro de divagar haciendo exhortaciones ge-
nerales gue pudieran servir para cualquiera ofre
asunto u ocaston. Se acostumbraba antiguamente que
el sermon fuese seguido por una exhortacion de otro
ministro o de algin cristiano particular. Tal practi-
¢a, si se tiene cuidado, puede ser en ocasiones muy
itil. Perc toda alocucitn o exhortacion debe estar
bien ligada con el sermfn y }levar su pensamiento
mas lejos en Ia misma direccion.

Cuando el sermén haya sido de amonestacion o
invitacién, convendrid a veces concluir con algo de
tendencia opuesta. El predicador juzgari en cada
caso si tal combinacién ahondars la impresién gene-
ral, o si las dos cosas se neuntralizaran en la mente
de los oyentes. Puede afiadirse que las amonestacio-
nes, y todo lo que hay de alarmante en la verdad
evangeélica, debe presentarse, no como si nos delei-
taramos en denunciar el mal o anunciar castigos, sino
mostrando gue hablamos asi por fidelidad y amor.

El tamafio de la conclusién, como el de la intro-
duccion, depende de las circunstancias; pero hay gran
peligro de prolongarla demasiado, especialmente
cuando es de caracter hortatorio. Si el sermén ha sido
largo, la conclusién debe ser breve. A veces 1a ultima
divisién completa del todo el desarrollo del pensa-
miento, ddndole un giro practico, y no se necesitarsg
conclusion separada. Una conclusién abrupta puede
e€n ocasiones resulfar muy provechosa. Dar indiea-



186 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

cién de que vamos a concluir, y no hacerlo, es lo peor
posible para el éxito de un sermon.

El caracter general de la conclusién debe ser de-
terminado antes de comenzar la composicion detalla-
da del discurso; esto nos facilitara la sabia eleccion
y desarrollo de los detalles. Puede ocurrirsenos, des-
pués de terminado el discurso, alguna conclusiéon me-
jor, y en tal caso no debemos vacilar en cambiarla.
El problema no es hallar alguna conclusion, sino la
que mejor se adapte al discurso y sea de mas efecto.

Las palabras finales de la conclusiéon pueden ser
una reafirmacioén comprensiva y enfatica del asunto
" que se ha discutido. Otras veces el texto mismo puede
ser citado para concluir, lo que conviene sobre todo
cuando el discurso ha sido el verdadero desarrollo
del texto y ha mostrado toda la riqueza de su signi-
ficado. También podemos concluir con otro pasaje
de la Escritura, o citando un himno, o con una invo-
caci6n. Esto ultimo es a veces natural e impresivo,
pero no debe convertirse en costumbre regular. De
todas maneras, la ultima frase debe ser apropiada,
pero no de estilo elaborado y ambicioso. Es un mo-
mento solemne. No pienses en tu reputacion, sino en
tu responsabilidad, y en la salvacion de tus oyentes.
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CAPITULO IIL

Diferentes Especies de Sermones

I. Sermones de Asunto, II. Sermones de Texto. IXI Serfﬁuﬁes

Expositivos,

¥Ya hemos mencionado los sermomnes de asunto,
los de texto v los expositivos. Conviene tratar ahora
de sus peculiaridades respectivas, ¥ hacer sugestio-
nes practicas acerca de su manejo.

La distinei6n entre los sermones de asunte y los
de texto se funda so6lo en el plan del discurso, espe-
cialmente en lo gue se refiere al origen de las divi-
siones, Sin embarego, 1a diferencia es de considerable
impertancia practica. Son sermones de asunto, o t6-
picos, aguellos cuyas divisiones se derivan del asunto
independiente del texto; sermones de texto, aquellos
cuyas divisiones son tomadas del texto. En éstos, como
en aquéllos, puede haber un asunto definido, distinta
y aun formalmente expresado; pero el asunto no se
divide segin su propia naturaleza, sino que se pre-
sentan tan sdlo las divisiones indicadas por el texto.
Coincidiran a veces los dos planes. Habiendo escogi-
do algtin asunto, podemos hallar un texto tan apro-
piado que las divisiones l6gicas del asunto se hallen
todas contenidas en el texto; ¢ habiendo elegido un
texto, es posible enunciar su asunto en una forma de
proposicién tan feliz que las varias divisiones presen-
tadas en el texto constituyan a la vez una division 10-



188 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

gica completa de la proposicién. Tal cosa, €mpero, 1no
sera frecuente.

1. Sermones de Asunio

En éstos sacamos del texto cierto asunto presen-
tandolo en forma de proposicion. Aparte de esto, el
texto nada tiene que ver con el sermén, pues el asun-
to se divide y trata segiin su propia naturaleza, como
se harfa aunque no se derivase de un texto.

Esta forma de discusién tiene importantes venta-
jas. Asegura la unidad indispensable para el mejor
efecto del discurso; educa la mente del predicador en
el an4alisis 16gico, cosa que le sera utilisima; es la for-
ma mas agradable y convincente para cierta clase de
oyentes, en particular los educados, por ser el discur-
so de caracter mas l16gico y completo. Ademas, se pre-
sentaran con frecuencia ocasiones practicas para dis-
cutir asuntos. Las necesidades de la congregacion
mostraran a veces al predicador la conveniencia de
presentar de un modo completo cierta doctrina, y no
s6lo los aspectos especiales de ella que aparecen en
el texto. Las Escrituras no presentan la verdad en
una sucesion l6gica de proposiciones, asf como tam-
poco los objetos de la naturaleza se hallan agrupados
segin la clasificacién cientifica. Esto acuerda con el
designio de la Biblia, libro para ser leido de todos, y
conduce a una gran variedad en la predicacion tex-
tual. Pero es con frecuencia conveniente y satisfacto-
rio discutir algin asunto colectivo.

Generalmente conviene que el asunto no sea ge-
neral, sino especifico. Esto produce mayor variedad,
vy hace a cada asunto mds fructifero. Si ademas de ser
el tema especifico en cuanto a su caracter 10gico, es
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también el fema especifico del texto de que se deriva,
no podra objetarse que el texto no desempefia un
papel importante en la predicacion. A veces el texto
ne es mas que el punto de partida con el cual el SEr-
mon no tiene conexion vital, y se convierte asi en un
simple lema; pero tal practica es de dudosa propie-
dad. Por supuesto que de un texto que presenta un
aspecto especifico de un asunto, podemos legitima-
mente derivar el asunto general, o de un texto gene-
ral sacar el asunto general pero limitarnos a la con-
sideracién de uno de sus aspeclos; pero siempre sera
mucho mejor que el asunto sea el gque el texto pre-
sente mas naturalmente,

El asunto se dividira segtin su naturaleza ¥ nues-
tro designio practico. Este designio nos llevara a la
explicacion, la prueba o la aplicacion del asunto, y
en muchos casos a una combinacién de estas tres co-
sas. Los métodos diferentes de division son nunierg-
805 ¥ variados, y el predicador tendra amplio campo
bara usar sus facultades analiticas e imaginativas.
Poco puede ensefiarse con respecto a la manera de
dividir Ies asuntos si no es por medio de ejemplos, ¥
estos se pueden estudiar mejor por el anilisis eritico
de sermones publicados, ¥ una inspeccidon repetida
¥ cuidadosa de los planes que nosotros mismos hemos
formado.

H. Sermones de Texio

Debemos aplicar a éstos los mismos principios
generales que a 1os sermones de asunto. Deben siem-
pre tener un plan, y por lo regular, divisiones, las
que deben regirse por los principios mencionados en
el capitulo anterior. Los sermones de texto incluyen
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dos variedades distintas: los que presentan un solo
asunto, y los que discuten varios.

1. Puede sacarse un solo asunto del texto, anun-
ciarlo formal o informalmente, y discutirlo luego
conforme a las divisiones que el texto proporcione.
Ya hemos visto que pueden éstas coincidir con la di-
vision logica completa del asunto; pero aun en tal
caso, el sermon sera de texto si las divisiones fueren
derivadas de la consideracién del texto. Por lo regu-
lar, los planes de estos sermones seran muy diferen-
tes de los que sugeriria el analisis 10gico del asunto.

Sin embargo, y aunque las divisiones no son un

" analisis completo del asunto, deben guardar tal re-

lacién con él1 y entre si que formen una estructura,
un todo simétrico. De lo contrario, el discurso pare-
cera incompleto y fragmentario.

Un buen sermon de texto tiene todas las ventajas
de los sermones de asunto, y ademaéas, la de que se
halla en contacto mucho mas intimo con el texto, del
que deriva, no sélo el asunto que se trata, sino todos
los principales pensamientos. Este método es, por 1o
mismo, muy extensamente adoptado, y proporciona
oportunidades numerosas de variedad, novedad y
originalidad. Necesita tacto el predicador para des-
cubrir el oculto esqueleto, y este tacto lo adquirira
gradual y seguramente todo el que procure su propia
cultura homilética. Es posible descubrir un nuevo plan
para un sermoén sobre un texto del que ya se ha pre-
dicado, haciendo una nueva seccion del pasaje en
una nueva direccion. Témese, por ejemplo, l1a histo-
ria de la negacién de Pedro. Se puede partir del he-
cho de la negacion misma, consideridndola en cuan-
to a sus causas, sus consecuencias, ete.; o del peligro
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4 gue se expone el gue se calienta junto con les mun-
danos; o del pensamiento de que en este mundo todo
contribuye para haecer caer al discipulo; o del arre-
pentimiento de Pedro, gque presupone a la vez amor
y debilidad de amor; o del poder del amor de Jesas
mostrado en su mirada a Pedro.

En estos sermones, 1o mismo que en los de asunto,
el predicador presenta con frecuencia so0lo una serie
de cbhservaciones sobre el asunto, que apenas pueden
llamarse divisiones. Quizad convenga a veces predicar
en esta forma; pero no debemos acostumbrarnos a
construir los sermones en forma tan poco soélida.

El predicador debe ejercer su propio juicio en ca-
da discurso particular para determinar si es conve-
niente hacer una division textual del asunto, o tra-
tarlo independientemente, segin su propia natura-
leza.

2. En otres sermones de texto no hay un asunto
definido ¥y comprensivo, sing que varios asantos pre-
sentados por el texto son tratados sucesivamente, Es-
tos, aungue no puedan combinarse en un solo asunto,
deben tener intimas relaciones mutuas que den uni-
dad al discurso, 1o cual se consigue haciendo gue to-
das las ideas se refieran a una misma persorna, sucteso
0 lugar. Asuntos tan distintos como el suicidio, la
avaricia, la ingratitud y el remordimiento pueden
tratarse en un mismo sermoén acerca de Judas, pues
no solo se refieren a una sola persona, sino gue es-
tuvierorn, en su caso, Intimamente relacionadas, como
se podra apreciar presentandolos en un orden distin-
to—avaricia, ingratitud, remordimiento, suicidio.
Conviene, no obstante, procurar que todas las partes
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del discurso tengan entre si las relaciones mas in-
timas posibles.

En ambas variedades de sermones de texto, pero
especialmente en la segunda, pueden expresarse las
divisiones en las mismas palabras del texto. Ejemplos:
El joven cristiano encomendado a Dios (Judas 24):
1. Es poderoso para preservaros de caida; 2. Y para
presentaros (a) irreprensibles, (b) delante de su glo-
ria, (c¢) con alegria excesiva. Gal. 5:6: Lo que vale en
Cristo: 1. No la circuncisién ni la incircuncision; 2.
Sino (a) la fe, (b) que obra, (c) por el amor. Puede
variarse el orden de las clausulas cuando se crea con-
‘veniente para el efecto oratoérico. Luc. 24:43: 1. Esta-~
ras en el Paraiso,; 2. Estaras conmigo en el Paraiso; 3.
Hoy estaras conmigo en el Paraiso. Hay que tener
cuidado al hacer tal diseccion del texto de no destruir
su misma vida; pero cuando el texto esta bien elegido
y analizado, un sermoén tal puede ser de mucho pro-
vecho.

Las divisiones pueden también expresarse en tér-
minos diferentes de los del texto, y en orden dife-
rente, si asi conviene. Eze. 11:19, 20: Religion Genui-
na: 1. Su Autor; 2. La disposicion que produce; 3.
La obediencia que demanda; 4. La bienaventuranza
que asegura. Salmo 73:24, 26: Dios es el Todo para el
Piadoso: 1. Su Guia en la vida; 2. Su Sostén en la
muerte; 3. Su Porcién para siempre. A veces no hay
necesidad de emplear las palabras del texto. Rom.
5:1, 2: El Estado Feliz del Creyente: 1. Tiene paz con
Dios; 2. Esta firme en la gracia de Dios; 3. Se gloria
en la esperanza de la gloria de Dios.

Muchas veces pueden presentarse los pensamlen-
tos dcl tcxto por medio de una serie de preguntas
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cuyas contestaciones forman las divisiones del ser-
mon. -

Al tratar Ios detalles del sermoén, no es necesario
limitarnos estrictamente a las ideas presentadas por
el texto. Todos los puntos pueden ser desarrollados
¥ aplicados segan su propia naturzleza o el designio
especifico del sermon. Sin embargo, siempre es agra-
dable, cuando se hace sin artificio, que todas las H-
neas de desarrollo se conserven dentro de los limites
del texto.

III. Sermones Expositivos.

El nombre de esta especie de sermones se deri-
va de una peculiaridad de sus materiales, esto es, el
hecho de que se ocupan principalmente de la expo-
sicion de un pasaje biblico. Estudiaremos su construec-
cion y arreglo oratérico que deben distinguir a un ser-
mon de esta clase de un comentario o ensayo exe-
gético.

No hay predicador gue no comprenda la impor-
tancia de estos sermones, pero no son muchos los
que los predican por creer que carecen de talento
para ello, cosa que debiera hacerlos trabajar por des-
arrollar este don.,

1. No hay necesidad de discutir extensamente las
ventajas y desventajas de Ia predicacion expositiva.
Las prineipales de sus ventajas son: (1) Este método
corresponde mejor con la verdadera idea y designio
de la predicacidén; (2) Es el método antiguo y primi-
tivo; (3) Asegura un conocimiento meior de las Es-
crituras, tanto en el predicador como en los oyenfes;
{(4) Hace que los sermones contengan mas verdades
biblicas puras y mas opiniones biblicas acerca de las
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cosas; (5) Da ocasion de hacer observaciones sobre
muchos pasajes de la Biblia que de otra manera nun-
ca entrarian en nuestros sermones, y para dar impor-
tantes amonestaciones practicas que, si se introduje-
ran en un sermoén de asunto, parecerian demasiado
personales y aun ofensivas; (6) Tal predicacion dis-
minuye la tentacién de interpretar mal los textos,
alegorizandolos.

Una de las objeciones que se presentan contra esta
clase de sermones es que hay cierto prejuicio popu-
lar contra ellos por la frecuencia con que se predican
sin la debida preparaci6on. En domingos lluviosos, o
entre semana, el predicador que no tiene sermén pre-
parado, 0 que quiere reservar su trabajo para mejor
ceasion, se conforma con leer un pasaje de la Escri-
tura y hacer algunas observaciones, sin riesgo nin-
guno, pues, como dijo un predicador, si se le persigue
en un versiculo, huye al otro. Llega asi la gente a creer
que siempre que se toma un texto largo es para aho-
rrar trabajo.

Otra objecioén se debe a la circunstancia lamenta-
ble de que nuestro pueblo raras veces acostumbra te-
ner la Biblia a la mano durante el sermoén, y por lo
mismo, les es mas dificil recordar el giro y la conexion
de un texto largo que cuando se trata de uno corto.
Debemos vencer esta dificultad.

Otros objetan que la exposicién continua carece
de variedad. Se cansan de ofr al predicador anunciar
domingo tras domingo el mismo libro, y quiza el mis-
mo capitulo. Otros alegan que un sermén expositivo
no puede presentar el encadenamiento de argumen-
tos que tanto agrada a nuestra mente, pero en cam-
bio puede trazar y desarrollar el argumento de un



C R T o L R

§ o e S i —

w1 A AL bl e

TRATADO SOBRE LA PREDICACION 195

escritor inspirado, Io cual vale mucho mas. Ofros di-
cen que en nuestro tiempo no es tan necesaria 1a pre-
dicacién expositiva, porgque las escuelas dominicales
¥ las clases biblicas han venide a substituirla; pero
la, verdad es gque la escuela dominical prepara al
pueblo para apreciar mejor la predicacion expositiva.
La dificultad para hacerla interesante no es el cono-
cimiento de las Escrituras, sino la ignorancia de
ellas.

2. Trataremos de dar algunas sugestiones pracei-
cas acerca del! manejo propio de la proedicacion ex-
positiva. Las indicaciones gue siguen han sido deri-
vadas de la experiencia y la cbservacion, de conver-
saciones con otros ministros, y del estudio de los nie-
jores sermones de esta clase gue se han podido ob-
tener

Sermon expositivo es el que se ocupa principal-
mente de la exposicion de las Escrituras, Esto no ex-
cinye el argumento y la exhortacion con referencia
a las doctrinas y lecciones que la exposicién desarro-
lie. El pasaje puede ser largo o corto, ¥ en ocasiones
s0lo una parte de una frase. Puede el sermon ser par-
te de una serie 0 estar solo. No hay linea bien mar-
cada de divisién entre la predicacion expositiva y los
métodos comunes, ¥ podemos pasar por graduacion
casi insensible de los sermones textuales a 105 expo-
sitivos. Muchas veces se predican sermones expositi-
v0Ss sin que se piense en darles tal nombre. La expo-
sicion puede ser de un pasaje doctrinal, o de uno his-
Lorico o devocional; pero siempre gue el discurso no
sea, meramente una discusion de ciertos pensamien-
tos sugeridos por una historia o eseena bhiblica, sino
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que se dedique parte importante del tiempo 4 la pre-
sentacién clara y vivida de los pensamientos, la esce-
na o la historia del pasaje que consideramos, habra
verdadera exposicion.

Hay uno o dos peligros que conviene evitar en la
exposicion de pasajes historicos. Uno de ellos es apre-
surarse a deducir del pasaje algun asunto o ciertas
doctrinas o lecciones, y luego discutir éstos como si
los hubiera sacado de cualquier otro versiculo en Ro-
mnanos o los Salmos, perdiendo de vista por completo
]a narracion. Otro peligro es el de dar rienda suelta
a la imaginacion, sobrecargando la hermosa Yy senci-
l1a narracion biblica con descripciones elaboradas, sin
dejar tiempo para mostrar las lecciones que ensefa
1a narracién. Hay un curso medio. Sin gastar el tiem-
po en presentar nuestras propias lucubraciones, po-
demos arrojar luz sobre la narracién biblica, de modo
que los que nos oyen puedan ver la escena clara y vi-
vidamente, y aun indicar las lecciones, segun avanza-
mos de un punto a otro, o agruparlas todas al final
del discurso. Lo que importa es que adoptemos para
la predicacion sobre las porciones narrativas de las
Escrituras un método propio de la narracion, sin que
deje de ser predicacion.

(1) El primer requisito que se demanda en un ser-
moén expositivo es la unidad. La unidad es necesaria
en todo discurso para la instrucecion, la conviccion
y la persuasion. Sin ella no pueden quedar satisfe-
chos los oyentes cultos, y aun los ignorantes, aunque
no se den cuenta de la causa, se sentiran poco impre-
sionados. Hay muchos predicadores que raras Veces
la. consiguen. Su idea del sermén expositivo es que
ha de estar formado por una serie de observaciones
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sin relacion mutua, sobre Ios versiculos sucesivos. No
hay necesidad de que en un sermon €XPositivo apa-
rezca esta falta. La dificultad que para lograr la uni-
dad presenta esta clase de discurscs no Ilega a la
imposibilidad. No tomamos nuestro texto al acaso;
el limite del texto es de antemano determinado con
referencia a la unidad. En exposicicnes continuas de
un mismo libro puede a veces ser necesario tomar
comao texto un pasaje que no llene ests condicion;
pere aun entonces podremos sacar de &1 los pensa-
mientos gue sea posible organizar en un plan, ¥ pasar
por alto los demds, o hacer mencion de ellos con
mucha brevedad. Importa también gque haya una
estructura firme, pues Is mente moderna se deleita
en el analisis. El descuido practico frecuente de estos
dos requisitcs es una de las causas principales del
fracaso de muchos en esta clase de sermones.

(2) Cuando el predicador sin experiencia intenta
predicar sus primeros sermornes exXpositivos, general-
mente piensa en una serie de discursos sobre algun
libro de Ia Biblia; pero indudablemente es mejor para
su propia disciplina, ¥ para que su congregacion se
acostumbre a esta clase de sermones, presentar expo-
siciones de pasajes aislados. Ya tendra tiempo de ha-
cerlo en serie cuando haya adquirido mas experien-
cia. No se hagan los primeros ensayos en el libro de
los Salmos porque, con poecas excepciones, en los Sal-
mos no hay unidad manifiesta, ni eonexion distinta,
¥ se requiere practica para exponerios con éxito. Serd
bueno a veces tomar un pasaje extenso ¥ predicar un
sermoén textual sobre un texto largo, tomandg de él
varios pensamientos v formando nuestro plan como
en los sermones comunes de texto. O puede anunciar-



198 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

se un texto corto y ocuparse el sermén de la discusion
de todo el parrafo en que se encuentra.

(3) En cuanto a la exposiciéon continua de un li-
bro entero de la Biblia o de un pasaje largo, lo pri-
mero es hacer de antemano un estudio cuidadoso de
todo el libro o pasaje a que se haya de referir la serie
de sermones. Considerar el libro en su totalidad, for-
marnos idea de todo su contenido, y luego sefialar
el progreso de la narracién o el argumento, es metodo
de estudio biblico que poco se practica, y es una de
las ventajas de la predicacién expositiva que obliga
~ al predicador a estudiar la Biblia de esta manera.
‘Nadie tendra éxito en la predicacién expositiva a
menos que se deleite en el estudio exegético de la Bi-
blia, y escudrifie el significado exacto de sus frases,
clausulas y palabras. El conocimiento de los idiomas
originales de la Biblia es para esto muy provechoso,
pero en ningun modo indispensable. Abundan los co-
mentarios, y el que los usa con celo y prudencia, al
mismo tiempo que piensa por si mismo, como lo hara
todo hombre que se respete, adquirird conocimientos
s6lidos de las Escrituras. No es mala la idea de me-
morizar todo el libro o pasaje sobre el que se vaya a
predicar la serie de sermones; pero a lo menos, hay
que fijar bien en la mente todo el curso de su pen-
samiento, o serie de hechos que contiene. Conviene
luego determinar en lo general el programa de los
sermones que se han de predicar. Podremos asi distri-
buir cuerdamente los diferentes temas del libro. En
Romanos, por ejemplo, se indican en los primeros tres
capitulos varios asuntos que después se tratan con
mayor extension. Deben, pues, discutirse brevemen-
te en conexién con esos capitulos, y reservar la expo-
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sicion general de ellos para mdas adelante, al conside-
rar los pasajes en que ocurren de nuevo. No es pru-
dente prometer desde el principio determinado nia-
mero de sermones, ni aun anunciar una serie. Puede
anadirse a esto gue es indispensable que haya pro-
greso manifiesto, y gque no se vaya demasiado des-
pacio; sin embargo, a veces convendra detenerse a
predicar un sermoén sobre un selo versiculo ¢ frase
cuando lo demande su importancia.

(4) Pero ahora tenemos que construir el discurso
particular. Ei pasaje que tenemos para nuestra consi-
deracién tiene unidad, y anotamos sus diferentes di-
visiones como lo hariamos en un sermén textual. Asi
tendremos una estructura. Pero una de las principa-
les dificultades es el manejo propio de los detalles.
Si tomamos simplemente el asunto y los encabezagos
que el pasaje nos proporciona, v procedemaos a su dis-
cusion segun nuestro propio modo, dejari de ser un
sermoén expositivo para convertirse en textual. En
un sermadn expositivo no solamente han de exponerse
las ideas principales del pasaje, sino explicarse apro-
piadamente sus detalles de manera que proporcionen
el material del discurso. Para conseguirlo, debemos
estudiarlos cuidadosamente hasta dominarlos, en vez
de sentirnos embarazados con ellos. No hay necesi-
dad de hacer observaciones acerca de todos los de-
talles del texto. Es preciso escoger los pensamientos
prominentes, los detalles que daran vivacidad e inte-
rés al discurso, ¥ que harin que el argumento apa-
rezca en todas sus partes.

Un error gue debe evitarse es la indebida mulii-
plicacion de citas largas de pasajes paralelos. Los de-
talles del texto, a veces numeroscs por si, se sobre-
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cargan con los de otros pasajes, y el discurso se hace
cansado y largo. Por supuesto que la cita juiciosa de
otros pasajes de la Escritura es eminentemente apro-
piada y benéfica. Otro error frecuente ocurre en la
manera de tratar los pasajes dificiles que ocurren en
el texto. El emperno de explicar cada pasaje dificil ha
arruinado a muchos sermones expositivos. Si el pre-
dicador es en realidad capaz de aclarar la dificultad,
y lo puede hacer por medio de una explicaciéon com-
parativamente breve y satisfactoria, el auditorio ten-
dra gusto de oirle. Si puede demostrar que el pasaje
asi explicado presenta algunas verdades interesantes
~y valiosas, todos quedaran complacidos. Pero esos
casos son raros comparativamente, y la gente se can-
sa de largas discusiones sobre pasajes dificiles.

En el progreso de un discurso expositivo es de de-
searse que la conexion del texto esté siempre pre-
sente a la mente del auditorio. Consiguese esto ha-
ciendo de vez en cuando una revista de lo que ya he-
mos tratado. Nuestros oyentes no tienen comunmen-
te el texto sagrado a su vista durante el sermon, y
tenemos que suplir esta deficiencia. Marcando dis-
tintamente los pensamientos principales del texto,
seleccionando y agrupando cuidadosamente los de-
talles, revisando lo que se ha expuesto y senalando
los puntos que seguiran, se habra vencido hasta cier-
to punto la principal dificultad.

Debe tenerse mucho cuidado al sefialar y aplicar
las lecciones del texto. La gente necesita y desea que
estas lecciones sean presentadas distintamente, pero
hay que hacerlo a la vez brevemente, pues que se ne-
cesita 1a mayor parte del tiempo para la exposicion.
Pero cuando haya algin asunto de especial impor-
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tancia practica debe discutirse y presentarse con al-
gung extension, aunque para esto haya gque dejar
sin explicacion algunas porciones del texto. Debe
stempre recordarse que el interes practico es el prin-
cipal en la predicacion.

Si las sugestiones que hacemos estan bien funca-
das, se sigue gque la predicacion expositiva es una
tarea dificil. Requiere mucho estudio de las Escritu-
ras en general, y mucho estudio en particular del pa-
saje que ha de tratarse. No todos hallaran que el me-
todo expositivo se adapia a sus facultades mentales;
pero cada uno debiera adguirir el poder de emplearlo
con tino vy buen éxito. No se necesita mas que estudio
diligente y practico sobre los principios gue se han
indicado, para que i0s sermones expositivos lleguen
a ser muy utiles a los oyentes ¥ singularmente deli-
ciosos para el mismo predicador.
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PARTE III.
El Estilo

CAPITULO 1.

Observaciones Generales con Respecto al Estilo.

1. Naturaieza e Importancia del Estilo. II. Medios de Mejorar
el Estilo.

L. Naturaleza e Importancia del Estilo.

El estilo (styhls) era entre los romanos un instru-
mento agudo de hierro del cual se servian para escri-
bir en sus tabletas enceradas; y Ciceron emplea el
término en sentido figurado para denotar el modo
de escribir o de expresar por escrito los pensamien-
tos, y mas tarde se empled para designar también la
manera de hablar. En la actualidad se aplica a otras
muchas cosas, como las bellas artes, 10s vestidos, etc.
El estilo de un hombre es, pues, Ssu manera caracteris-
tica de expresar sus pensamientos, ya sea por escri-
to o de palabra.

Asi como cada uno tiene su propia forma de letra,
y aun cuando trate de imitar cierto modelo conser-
vara su estilo propio, también, en un sentido mas
alto, todo hombre tiene su propio estilo que lograra
modificar mas o menos por la imitaciéon, pero sin
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que ésta llegue jamas a ser perfecta, pues su propio
astilo ge sobrepondrd siempre. “El estilo es el hom-
bre,” dijo Buffon.

Algunas veces se usa el término estilo incluyendo
en su significado la idea del arreglo de un tratado o
discurso; pero generalmente ésta no se incluye en el
término. Por otra parte, a veces se distingue el estilo
de la diccidn, esto es, del vocabulario que se emplea,
el caracter de las palabras y de las frases particula-
res; pero es mejor considerar la diccion como parte
del estilo,

5¢ ve desde luego la gran importancia del estilo.
No puede el estilo separarse de Ias ideas ni del cariae-
fer mental del hombre; el estilo no es sélo el vestido,
5ino la encarnacion del pensamiento. Los oradores
¥ escrifores que han ejercido influencia permanente
y extensa, 10" han logrado en virtud de sus buenos
pensamientos bien expresados. Es verdad que a veces
la excelencia de estilo ha hecho que obras de peco
merito logren gran popularidad, como las Historias
de Goldsmith y 1la Vida de Jesus por Renan; y tam-
bién que se han popularizado algunas ciencias. Esto
viene a demostrar que el estilo no es cosa de mero
ornato: es el brillo y pulimento de la espada del gue-
rrero, pero también sn filo. El estilo puede hacer
aceptable y aun atractivo lo mediocre, ¥y dar a la
fuerza, fuerza mayor; puede hacer seductivo el error,
mientras que la verdad sea ignorada por carecer de su
ayuda. No debemos, pues, descuidar tan. poderoso me-
dio de utilidad, pues si bien Pablo dice: “No mi pala-
bra, ni mi predicacién fué con palabras persuasivas
de humana sabiduria,” no quiere decir esto que deja-
ra de expresarse segin la filosofia ¥ la retdrica que
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eran entonces populares. Pues su estilo es un modelo
de apasionada energia, y en ocasiones se eleva hasta
adquirir una belleza exquisita y sin artificio.

La idea es, por supuesto, la cosa esencial; pero
también el estilo es importante. La, experiencia de to-
dos los tiempos y el testimonio de todos los maestros
nos presentan como inseparables estas dos proposi-
ciones: 1. Que no debemos jactarnos de poseer un
buen estilo si carecemos de un caudal interesante de
ideas; y 2. Que aun poseyendo un fondo interesante
y substancial de ideas, no debemos imaginarnos que
el estilo vendra por si mismo. ,

Dedtcese de lo anterior que todo escritor u orador
debe dedicar gran atencién al mejoramiento de su
estilo. La suma excelencia de estilo es necesariamen-
te rara, pues cada discurso, cada parrafo, y aun cada
frase es realmente una obra de arte, y son raras las
dotes artisticas de todas clases. Sin embargo, todo
hombre que lo procure con dedicacion ¥y empeno, pue-
de aprender a decir lo que quiere, a expresar con
vigor lo que siente hondamente, y a revestir sus pen-
samientos de un modo atractivo aunque modesto.
Algunos de los mejores escritores y oradores han te-
nido dificultad grande para adquirir un buen estilo,
¥ su buen éxito debe animarnos.

II. Medios de Mejorar el Estilo.

El estilo oratoérico es s6lo uno entre muchas es-
pecies, y una variedad del estilo oratérico es el del
pulpito. Sin embargo, el estilo caracteristico de un
hombre serd esencialmente el mismo en toda clase
de escritos y discursos; y la cultura mental jamas
debe confinarse a la esfera de nuestra principal ac-
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tividad mental. Consideremos, pues, los medios de
mejorar el estilo en general ¥ no sélo en lo gue se re-
fiere a la oratoria.

1. El estudio de las lenguas, ¥ particularmente el
de la nuestra, es en este respecto de sumo provecho.
La ciencia del lenguaje, que en los ultimos afos ha
progresado tanto, no puede considerarse inferior en
interés ni provecho a ningunha otra. Pero 1o mas im-
portante no es el estudio de la ciencia como tal, sino
Ia adquisicién practica del lenguaje. Cuando se pro-
cura esto con sistema y bajo sancs prineipios, la aten-
cidn se fija en la naturaleza del idioma en general,
en Ja historia, cambies y eapacidad de las palabras,
¥ en la relacion de las construcciones sintactieas con
las diferentes formas y procesos de pensamiento. Se
observaran también las peculiaridades de nuestro
propio idiorna, desapercibidas por otros. Hay ventaja
peculiar para los que hablamos Espafiol en el estudio
del Francés, y particularmente del Latin y el Grie-
g0, por las relaciones que con ésios iiene nuestro
idioma. El estudio cuidadoso de otros idiomas es atil,
no solo como parte de la educacién en la juventud,
sino en todo tiempo, y debe proseguirse, en cuanto
sea posible, por toda Ia vida.

Pero ya sea que fengamos o no conocimiento de
otros idiomas, debemos con dedicacion estudiar el
nuestro, Nuestro idioma es notable por su dulzura,
su poder de expresién ¥ su flexibilidad; es uno de los
idiomas gque se disputan el dominio universal, ¥ en
los paises extranjeros se da cada dia mayor impor-
tancia a su estudio. Si el mejor poeta gue el mundo
ha comnocido fue inglés, el mejor novelista fue espa-
niol, ¥ son numerosas las obras de verdadero meérito
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que se han escrito en nuestro idioma. Debe, pues, el
predicador dar gran atencién al estudio de la gra-
matica. Esta le mostrara sus faltas, y le hara refle-
xionar sobre el modo de corregirlas. Con la costum-
bre de observar las reglas gramaticales, llegaran
éstas a sernos innecesarias.

Bueno es afiadir que debe el predicador emplear
espaiiol puro segun el uso comun, sin aceptar las
novedades callejeras o periodisticas, ni introducir
los arcaismos que le son familiares por la lectura de
libros antiguos. Debe hablar el espafiol de uso gene-
ral, evitando por lo regular los provincialismos y pe-
culiaridades locales. No debe tratar de inventar pa-
labras. Madame de Stael dice: “No hay por lo regu-
lar mejor sintoma de la esterilidad de ideas que la
invencién de palabras.” Sélo en casos peculiares con-
vendra que emplee palabras o frases de idiomas ex-
trafios. En un tiempo era comun y se consideraba
propio que los ministros citaran mucho latin y grie-
g0 en sus sermones, ¥y aun los de Wesley abundan en
tales citas. Sefial de que mejora el gusto es que tal
cosa ha dejado de practicarse.

2. El estudio de la literatura contribuye al mejo-
ramiento del estilo, quiz4 aun mas que el estudio di-
recto del idioma. Con la lectura ganamos mucho en
el conocimiento del idioma, especialmente en cuan-
to a riqueza de vocabulario y plenitud de expresién.
Mas atn, mediante ella principalmente, es como for-
mamos nuestro gusto literario, cosa de indecible im-
portancia. Bafiar nuestras mentes en literatura se-
lecta hasta tenerlas imbuidas de principios correctos
de estilo; alimentarlas en el estudio de buenos au-
tores hasta adquirir un gusto sano y poder discernir
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pronta y seguramente entre lo bueno y lo malo,
€5 proceso de resultados altamente provechosos v
satisfactorios.

Debemos cultivar la buena literatura, no s6lo por
sus beneficios positivos, sino también para contra-
rrestar ciertas malas influencias de gran poder. Po-
cos de nosotros hemos aprendido desde la nifiez a
hablar nuestro idioma con gracia y vigor, o sigquiera
con relativa correccién. De nuestros compaferos de
infancia raras veces ganamos mucho en cuanto a co-
rreccidon gramatical y buen gusto, y una parte tan
considerable de lo que leemos en los peri6dicos u
oimos en conversacidn adolece de tantos vicios de
estilo, gue inevitablemente sentimos el efecto. Tales
mfluencias no sOlo producen los errores de pronun-
ciacién y de sintaxis tan comunes en los oradores
educados, sino que también dafian el gusto a tal pra-
do gue sélo la aplicacion continuada al estudio de
la mejor literatura, puede remediar el mal. Quien
quiera formar un buen estilo, debe seleccionar sus
periodicos tanto seculares como religiosos en rela-
cidn con su propédsito.

Es agradable pensar que hay tantos buenos auto-
res tanto en espafiol como en otros idiomas, y hara
bien el predicador en estudiar tanto los autores cla-
sicos de la literatura espaifiolz comeo los sermones de
los grandes predicadores franceses, ingleses y ame-
ricanos, como Bossuet, Massillon, Fuller, Spurgeon,
Maclaren, ete. Mucho podemos también aprender de
los grandes oradores seculares, por supuesto sin con-
sigerar iamas a ninguno como impecable ni tomar-
1o comno modelo exclusivo. No hay escritor ni orador
en quien no puedan descubrirse faltas mas o menos
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notables de estilo. Las hay en Shakespeare, cn Milton
y en Cervantes; pero podemos aprender de ellos gran-
des cualidades.

Mucho beneficio derivara el predicador, en cuan-
to al estilo, de la lectura y estudio cuidadoso de su
Biblia. La Biblia contiene casi todas las clases de
estilo, y cada una con muchas variedades. La versién
de Valera data del siglo de oro de la literatura espa-
nola, y si puede ser superada en cuanto a exactitud,
no lo sera en la pureza de su lenguaje.

Debe aftadirse que la conversacion—especialmen-
te con mujeres inteligentes—influira grandemente
para la adquisicién de un estilo claro, variado y atrac-
tivo. También ayuda mucho la lectura Yy escritura de
cartas. Las epistolas de Cicerén son mejores ejem-
plos de estilo que sus mismas oraciones.

3. El medio principal de mejorar el estilo es la
practica cuidadosa tanto en esecribir como en hablar.
Pero no se practique sin cuidado, pues que esto ser-

vira para el desarrollo y la confirmacién tanto de lo
bueno como de lo malo.

En la composicién escrita es cosa muy comun
descuidar los detalles. Si alguno comete faltas de
ortografia, debe corregir tal defecto, para lo cual
no se necesita mas que algo de sistema Yy perseve-
rancia. El cuidado que se tenga para lograrlo, reac-
cionara favorablemente sobre los habitos mentales,
y aumentard nuestro amor por el trabajo de 1la
composicién. También debemos tener cuidado con la
puntuacioén, cosa a la que se da frecuentemente muy
poca atencién. La puntuacién indica la relacion que
tienen entre si las diferentes partes de un periodo;
¥ la Wniea dificultad real para la buena puntuacion
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es determinar la verdadera relacion de las clausu-
l1as entre si. El que no marca 10s Signos de puntuacion,
esta propenso a descuidar mas de lo que se figura la
estructura de sus periodos. La mala puntuacion o la
falta de ella puede muchas veces cambiar el sentido
de una frase o hacerla ininteligible.

Debe darse atencion también a iodos los demas
detalles gramaticales. La correccidén gramatical es
objéto digno de nuestros esfuerzos. El predicador jo-
ven que se halle deficiente en este respecio, debe no
s6lo estudiar un buen tratado de gramatica, sino tam-
bhién alguno sobre composicion, escribiendo cuidade-
samente todos los ejercicios.

Al fijarnos en los detalles de la composicion, no
debemos perder de vista ni por un momento el pen-
samiento; y si al principio se escriben composiciones
DOr mero ejercicio, debemos poco a poco ir occupan-
donos de asuntos de real interés y fin practico. Debe-
mos procurar primerc penetrarnos bien del asunto, ¥
escribir luego tan rapidamente como sea posible ha-
cerlo, con expresion clara y vigorosa, dejando para
después la correccion minuciosa. Pero nunca dejen
de hacerse las correcciones necesarias. El pensamien-
to vaciado en un molde se endurece pronto, ¥ es ta-
rea dificil hacer luego alguna alteracion considera-
ple. Es a veces preciso arrojar de nuevo todo un pa-
rrafo en el horno de la mente, y refundirlo con el
fin de corregir un solo defecto de una sola frase.

Un medio valioso para mejorar el estilo y domi-
nar el idioma es el hacer traduceiones al espafiol de
otros idiomas. Este trabajo prueba y desarrolla nues-
tro conocimiento del espafnol. Cuando tratamos de
expresar NUuestros propivs pensamientos tenemos al
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principio 1a idea en nuestra mente en forma vaga,
nebulosa, y al tratar de expresarla, podemos incons-
cientemente alterar la idea primitiva o cambiarla por
otra para la cual hemos hallado adecuada expresion.
Pero al traducir, no palabra por palabra como un
muchacho de escuela, sino cogiendo la idea exacta y
tratando de hallar para ella una expresion exacta en
espafnol, no es posible hacer tal substitucién o cam-
bio de la idea. El pensamiento esta fijo en otro idio-
ma, con la forma y colorido especial que éste le da, y
tenemos que hallar palabras espafiolas que lo expre-
sen, o reconocer que nuestro esfuerzo por conseguir-
lo ha sido inutil. De este modo la traduccion cuida-
dosa es, en un respecto, mejor ejercicio que la com-
posicion original.

Ademas de escribir, es preciso observar asidua-
mente la practica de hablar, a fin de formar el estilo.
El que es habil tanto en hablar como en escribir, pue-
de imitar en la escritura el estilo en que habla, pero
los dos son distintos, y en algunos respectos comple-
tamente diferentes. Hablemos con mucha frecuencia
lo que hayamos preparado cuidadosamente, aunque
sin escribirlo; y en algunas ocasiones hablemos sin
preparacion ninguna, dejandonos llevar del impul-
50 del momento. Tengamos siempre un objeto practi-
co, no el de hacer un discurso, sino el de lograr un
fin. Observemos a nuestros oyentes, y aprendamos a
percibir cuando nos entienden y se sienten impre-
sionados. Asi podremos juzgar cuando nos conviene
ser difusos, y cuando rapidos, y adquiriremos la ener-
gia de expresion, la gracia sin afectacién, la flexi-
bilidad y la variedad que caracterizan el estilo ora-
torico.
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RBueno es afiadir que todo escritor u orador debe
cultivar la variedad de estilo.

Nadie imagine, después de todo lo pxpuesto, que
sblo necesita adguirir poder de expresion, sin que seéa
preciso dar atencidn al pensamiento. Algunos jove-
nes incurren en esta equivocacion siempre fatal.
«wpened cuidado de las palabras,” dice Quintiliano,
“pero solicitud en cuanto a las cosas.”
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CAPITULO II.

De la Perspicuidad del Estilo.

La més importante propiedad del estilo es la pers-
picuidad. El estilo es excelente cuando, como la at-
mosfera, muestra el pensamiento sin dejarse ver.
Sin embargo, esta comparacion, y el término pers-
picuidad que de ella se derivo, son inadecuados, por-
que el buen estilo es como el estereoscopio, que me-
diante sus cristales transparentes da forma y cuerpo
y rasgos distintos a lo que por ellos se mira.

Hay ciertos oyentes y lectores a quienes agrada
1a obscuridad grandilocuente en el estilo, que parece
indicar vasto saber, gran originalidad o inmensa pro-
fundidad. No es cosa nueva tratar de esta manera
los asuntos. Livio menciona un maestro que reco-
mendaba a sus discipulos que obscureciesen la idea,
y habla de los hombres que se creen talentosos solo
porque se necesita talento para entenderlos.

El predicador estd mas solemnemente obligado
que nadie a usar de un lenguaje perspicuo. Si esto
es importante al redactar una ley o formular una es-
eritura o una receta, mucho més lo es cuando se
proclama la palabra de Dios. Verdad es que el predi-
cador tiene mayores dificultades que ningtn otro
orador para hacerse entender de todos sus oyentes,
pues ningtin otro habla a audencias tan hete-
rogéneas, que incluyen personas de ambos SeXos, de
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todas las edades y todo grado de inteligencia y edu-
cacion. Pero esta dificultad sé6lo debe estimularnos
a hacer esfuerzos mas diligentes y cuidadosos. Nos
proponemos hacer bien con nuestra predicacion, pe-
ro esto es imposible si no se nos entiende. La obscu-
ridad en nuestro lenguaje puede excitar cierta admi-
raciom, perg no hacer bien alguno, Peor aun, podemos
hacer dafio, pues rnos exponemos a ser mal entendi-
dos ¥ a ser causa de {ropiezo ¥ error para algunos.
Debemos, pues, tener cuidado, no s6lo de que sea
posible que se nos entienda, sino de gque sea impo-
sible que no se nos entienda.

Podemos hacer aqui dos ohservaciones generales
con respecto a la perspicuidad. Aun sin carecer de
ella el estilo, puede el discurso ser de dificil com-
prension, debido a que el asunto mismo sea dificil o
inaceptable su ensefianza. Es cosa comin llamar obs-
cura la epistola a los Romanos, pero quiza en mucho
se deba esta opinidn al deseo de saber acerca de al-
gunos asuntos, mas de lo que ensena, 0 a Ia predis-
posiciton contra la verdad que en ella se ensena.
Mientras mis claras sean las verdades de un discur-
s0, mas cbscuro parecera éste cuando se trate de ha-
cerlo significar algo diferente de su contenido po-
sitivo.

La otra observacion es gue la perspicuidad de es-
tilo esta intimamente relacionada con la del pen-
samiento. Bs verdad gue hay quienes hablan obscu-
ramente sobre un asunto por la simple razén de que
les es familiar y olvidan que no lo es para los demas
—error practico en que los predicadores estan siem-
pre en peligro de incurrir—pero esto no contradice
la proposicion de que no puede haber claridad de ex-
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presion sin claridad de pensamiento. Los esfuerzos
por obtener conceptos claros y por presentarlos en
expresiones perspicuas siempre iran juntos.

La perspicuidad de estilo depende principalmen-
te de tres cosas, que son: la eleccién de los términos,
la construccion de las frases, y el uso propio de la
brevedad y la prolijidad.

1. La perspicuidad, en cuanto depende de los tér-
minos - empleados, requiere la combinacién de dos
elementos.

(1) Debemos usar en cuanto sea posible, pala-
bras y frases que sean inteligibles a nuestro audito-
rio. Cuando en €l hay muchos comparativamente in-
doctos—y tal es el caso generalmente—debemos pro-
curar que los términos les sean inteligibles. Ya sea
que el predicador pueda llamarse lingiiista o no, debe
a lo menos, saber dos idiomas, el de los libros y el
de la vida practica. Cuando hemos aprendido una
cosa en latin o en aleman, y tratamos de decirla al
pueblo, es preciso, por supuesto, traducirla. Y 1o mis-
mo es con lo que estudiamos en obras eruditas, en
las que se usa necesariamente el lenguaje técnico de
la ciencia: en la predicacién es preciso traducirlo al
lenguaje popular. Verdad es que en toda predicacion
tendremos que hacer uso frecuente de ciertos térmi-
nos, como regeneracion, depravacion, conversion, ete.,
que si los hubiéramos de explicar a cada paso, incu-
rrirfamos en cansados circunloquios; pero podemos
aprovechar con frecuencia las ocasiones de explicar-
los, o emplear algunas palabras de caracter popular
en adicidn a ellos al introducirlos. Asi evitaremos que
algunos términos biblicos sean empleados en sentido
extrafio a la Escritura.

—
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(2) Debemos emplear palabras y frases que ex-
presen exactamente nuestro pensamiento. Pueden
ser los términos inteligibles para nuestro aunditorio,
¥ sin embargo, no darles idea de 1o que queremos sig-
nificar con ellos. Pueden ser ambiguos, dejando al
oyente en duda acerca de su sentido. Aun en los es-
critos sagrados hallamos con frecuencia expresiones
ambiguas como “el amor de Dios,” que tanto en grie-
g0 cOmo en espanol puede denotar nuestro amor a
Dios, 0 su amor a nosotros, siendo preciso determinar
el sentido por la conexidn del texto o por el uso ge-
neral que el escritor hace de tal expresién. Juan la
153 en ambos sentidos, mientras gue Pablo casi inva-
riablemente en el segundo. No seria natural un esti-
lo enteramente libre de tales ambigiiedades, pero
deben evitarse en 1o posible. A veces 1samos un mis-
mo término en diferentes sentidos en la misma co-
nexion, ¢ usamos {érminos generales sin indicar Ia
idea especifica que significamos; o términos indefi-
nidos, ¥ nadie sabe qué expresion les damos.

En general los términos deben ser precisos, cor-
tados, por decirlo asi, para adaptarse al significado,
de modo que la expresion y la idea se correspondan
exactamente, sin que contenga ninguna nada que
no esté en la otra. Casi siempre es posible hallar tales
términos, y debemos acostumbrarnos a buscarlos.
Sera en bien de los que nos oyen, y a la vez de gran
provecho para nuestras mentes, pues s6lo adquieren
forma definida y rasgos distintos nuestros pensa-
mientos segun hallamos términos precisos que los
expresei,

Otro medio importante de lograr la precisién es
hacer distincion escrupnlosg entre los lamados si-
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nénimos. Estrictamente hablando, no hay sinénimos.
El uso ha atribuido a las palabras diferentes aspec-
tos de significacion, o a lo menos diferente extensiéon
de aplicacién. Mientras mas se cultive un idioma,
mas clara sera la distincién que se haga entre siné-
nimos aparentes. Hay buenos diccionarios de sino-
nimos, cuya consulta frecuente nos ensenard a dis-
tinguir el sentido preciso de las palabras (N. del BE.—
Recomendamos el Diccionario de Sinonimos Caste-
lianos por Crates, Editorial Sopena, Argentina, Bs.
As.; y el Diccionario de Sinénimos Castellanos, de la
- Editora Pax-México, México.)

2. La perspicuidad depende también de la cons-
truccion de las frases y periodos. No discutiremos lar-
gamente este asunto por ser preciso ilustrarlo con
numerosos ejemplos, y solo es posible obtener la co-
reccién deseada en este sentido, mediante ejercicios
escritos. Creemos pertinentes, no obstante, las si-
guientes observaciones:

Es claro que una frase corta seri mas perspicua
que una larga. Sin embargo, una sucesién de frases
cortas resultara deficiente, no s6lo en cuanto a 1la
armonia y la energia propias del climax, sino que
sera también desfavorable a la claridad. Los perio-
dos son un agregado de pensamientos que hay que
comprender y retener; y si estos haces son, por de-
cirlo asi, de convenientes dimensiones, el pensamien-
to sera facilmente comprendido y retenido. La varie-
dad demanda la combinacién de frases cortas con
frases largas. Aun una frase larga puede ser clara
con tal que el sentido no se interrumpa antes del
fin. En lo general es mejor que las clausulas califi-
cativas de una frase precedan a las calificadas, con
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el fin de que cuando lleguemos a un concepto comn-
creto, ne haya ya necesidad de ninguna adicién ni
correccion subsecuente. Perg tanto el numero de las
elgusilas calificativag, como la extensiéon de las mis-
mas, no deben sobrepasar ciertos limites, mas alia de
los cuales mas se pierde que se gana. A estos limites
se Ilega mucho mas pronto cuando se oye gue cuan-
do se lee; y Ia dificultad es mucho mayor para las
mentes incultas que cuanto se imaginan los educa-
dos. Debe procurarse cierta simplicidad en la estruc-
tura de los periodos, no haciéndoles Iargos, intrin-
cados ni complejos. Hay que recordar gque la mayoria
del pueblo no estd habituado a la lectura y al estu-
dio, Mientras mas se asemeje nuestro lenguaje al de
la conversacion, mas familiar les serd ¥y mas com-
prensible. En esto es un modelo excelente el estilo
de las Escrituras.

Por grande que sea la dificultad para aprender
a consfruir bien los periodos, todos comprenden que
es cosa importante lograrlo. Los escritores y oradores
sin experiencia no siempre comprenden la importan-
cia del parrafo. No es raro encontrar personas de
considerable habilidad, que al escribir un discurso o
ensayo no hacen ninguna divisiéon de parrafos, aun-
que, si analizamos sus escritos, vermos que seria posi-
ble cortarlos en irozos mas o menos toscos. Peor es lo
que otros hacen, pues indican parrafos al acaso, se~
parando a menudo lo gue deberia estar unido. Ahora
bien, en algunos respectos la construccion propia de
los parrafos es mas importante que la de las frases,
pues si una frase estd mal arreglada, podra de todas
maneras el lector u oyente percibir con mayor o
menor esfuerzo, la relacion de las ideas expresadas;
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pero cuando se descuidan los parrafos, se necesita
un examen amplio de toda la conexion de 10sS mismos
en el discurso para suplir el defecto; y si en la lectu-
ra esto es posible, pues podemos volver atras y leer
de nuevo, cuando se oye un discurso es imposible.

El principal requisito que debe llenar un parrafo
es el de la unidad. Debe haber un solo pensamiento
o un grupo de pensamientos relacionados entre si
en todo el parrafo. Las digresiones, en caso de que
las haya, deben constituir parrafos separados. El
pensamiento capital debe ser comunmente presen-
tado en la primera frase; o puede presentarse el pri-
" mero de una serie o grupo de pensamientos, de modo
que indique el caracter y proposito eomun a todos.
A veces, no obstante, la primera frase puede ser pre-
paratoria, quiza: repitiendo lo que la ha precedido
para facilitar la transicion. Otro requisito es que
cada frase sucesiva sea originada por la anterior, o
esté de tal modo unida a ella mediante alguna par-
ticula, que el parrafo sea en realidad un todo. No
hay regla en cuanto al tamaiio de los parrafos, ¥ lo
que importa es que muestren una variedad natural y
facil. '

Tanto en la formacion de los parrafos como en la
de las frases, debe prestarse mucha atencién a las
conjunciones. Lo que los gramaticos llaman parti-
culas, o sea partes pequefias del discurso, no son me-
nos importantes que las mayores, pues establecen
una relacién entre éstas, convirtiendo el material
tosco en estructura. La feliz eleccién de una prepo-
sicién o conjuncién, o el manejo propio de un pro-
nombre relativo, contribuira a menudo inmensamen-
te a la perspicuidad de una frase o parrafo.
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En la composicién no escrita, o sea el Hamado dis-
curse extemporaneo, es practicamente mejor fijar la
mente en los puntos del discurso mas bien que el
los parrafos. Fijese una sucesién de punttos que ha-
yan de tratarse, sin preocuparse por el modo como ge
distribuirian en una p&agina escrita. Considerando
cada punto en su orden y sin salirse de el, se conse-
guira Ia unidad que corresponde a un parrafo escri-
to. Para lograr esto en discursos extemporaneos no
hay cosa mejor que la discipiina mental que se ad-
quiere escribiendo. Quien nuneca escribe podra a ve-
ces formar buenas frases y arreglar bien el discurso,
pero no lograra desarrollar sus puntos ordenada-
mente, de modo que cada frase proceda de la ante-
rior o tenga con ella conexién manifiesta.

3. La perspicuidad depende no solamente de la
buena eleccion de los términos ¥ de la construccién
bropia de las frases y parrafos, sino también de la
brevedad o prolijidad del estilo.

Es un error suponer que la presentacién mas bre-
ve posible de una idea es hecesariamente Ia mas clg-
ra. Si tal forma de presentacién eg realmente clarg
para los oyentes, es, por supuesto, preferible; pero
la extremada concisién no se adapta a oyentes o
lectores cuya capacidad intelectual y cultura son pe-
quefias. Dicen los anatomistas gue Ia cualidad nutri-
tiva de los alimentos no es el Yinico requisito gue
deben lienar; pues se necesita cierto grado de dis-
tension del estémago para que este desempefie sus
funciones, por 1o cual hay que dar a los ecaballos no
s6lo grano, sino paja también Ppara gue se produzca
el volumen necesario. Pasa con Is mente algo an4-
logo a esto: es incapaz de digerir v asimilar lo gue se
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le ofrezca en forma demasiado condensada. Es pre-
ciso que la atencién se detenga por cierto tiempo en
el asunto; y las personas de mente no educada, si
bien pueden prestar atenciéon a lo que leen u oyen,
son incapaces de sostenida meditacion subsecuente.

El expediente comun de emplear un estilo prolijo
con el fin de acomodarse a tales mentes rara Vez
tiene éxito. Los que podrian comprender el sentido
si 1a idea se expresara con brevedad, se pierden en
tan tediosa expansién, y olvidan lo que se ha dicho
antes de que se complete el todo. El orador debe
considerar atentamente qué es lo que puede ganar
y retener la atencién, pues ésta se puede perder tan-
to por brevedad excesiva cOmo por demasiada proli-
jidad.

La prolijidad es peor que la extrema brevedad.
Esta puede estimular la atencion y la reflexion, ¥y
conducir a un examen subsecuente del asunto; aqué-
11a s6lo cansa y desagrada. Es muy comun la proliji-
dad en el pulpito. Los predicadores tienen a menu-
do que prepararse y predicar cuando sus mentes no
se hallan en condicién de crear. Es su deber decir
algo, y la costumbre exige que por estéril que sea el
asunto y desfavorable su estado mental, hablen du-
rante cierto nimero de minutos por lo menos. Bajo
tales circunstancias las ideas de un hombre no son
claras, y en sus débiles esfuerzos por expresarlas,
incurre inevitablemente en prolijidad.

Hay varios medios de evitar la extrema concision
sin incurrir en prolijidad. Uno de ellos es la repe-
tici6én. En algunos casos es bueno repetir la decla-
racién o pensamiento en las mismas palabras. Mas
comunmente conviene hacerlo en formas diferentes
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de expresién. Esta repeticidon no debe ser una mera
tautologia; el pensamiento debe ser presentado bajo
huevo aspecto ¢ en nueva relaecidon. Lo gue se ha ex-
presado en términos propios, puede ser repetide en
expresiones metaforicas; el antecedente y el conse-
cuente de un argumento, o las partes de una antite-
sis pueden transponerse; ¢ presentarse en orden di-
ferente varios puntos enumerados. Otro medio es la
ilustracion. Después de presentar el pensamiento con
claridad podemos usar varias ilustraciones del mismo
0 de sus diferentes aspectos. Esto interesa al oyente y
retiene su atencion sobre el asunto hasta familia-
rizarse con €l. Otro medio de ganar la expansion ne-
cesaria sin llegar a la prolijidad, es la division. El
asunto presentado, por pequeiic que sea, puede gene-
ralmente dividirse en varios puntos que tratados su-
cesivamente hacen claro el todo. En conclusion, re-
cordemos que es posible excedernos en nuesiros es-
fuerzos por ser perspicuos. Nada hay tan fastidioso
como oir a un hombre explicar cuidadosamente 1o que
cada une de los presentes entiende ya, o continuar
repitiendo e ilustrando lo que ya es bastante claro.
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CAPITULO IIL

De la Energia del Estilo

El término energia aplicado al estilo incluye todo
1o que expresamos por los términos separados: ani-
macion, fuerza y pasion. La animacion o viveza sirve
para estimular la atencién; no basta que el orador
~ diga cosas que el oyente puede comprender si presta
atencion; importa que lo despierte, 10 anime, y haga
facil y agradable la atenci6n, y dificil la desatencion.
Para esto, los principales medios son la novedad del
pensamiento y el poder magnético de la enunciacion;
pero mucho se lograra también mediante la anima-
cion del estilo. El término fuerza se usa especialmen-
te con referencia a los argumentos, mientras el térmi-
no poder se aplica tanto a los argumentos como a los
motivos. La pasion obra sobre los sentimientos, a me-
nudo mediante 1a imaginacién; y tanto 1a fuerza co-
mo la pasion tienen por objeto influir en la voluntad.
Es claro, pues, que la propiedad caracteristica de un
estilo elocuente es la energia. En comun con el estilo
filos6fico o didactico necesita perspicuidad; puede
poseer elegancia como el estilo poético; pero la ener-
gia, esto es, la animacion, la fuerza y la pasion, es su
caracteristica.

La principal condicién para un estilo enérgico es
una enérgica naturaleza. Debe haber pensamiento
vigoroso, sentimiento sincero o méas bien apasionado,

i
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y un proposito firme de lograr un fin determinado,
para gue el estilo del hombre tenga verdadera ¥y exal-
tada energia, En este sentido es muy cierto que el
orador nace, no se hace. 5in estas cualidades es po-
sible dar valiosa instruecién, predicar o que algunos
lamaran hermosos Sermones, pero sk un hombre ca-
rece de fuerza de caracier y de un alma apasionada,
jam#és sera elocuente. Hay, sin embargo, hombres ti-
midos y sensibles que cuando la practica ya les ha ins-
pirado confianza, ¥ 1a ocasion demanda el uso de sus
poderes, muestran poseer esta cualidad en grado su-
perior a lo que se imaginaban,

La siguiente condicién es tener algo que decir, ¥
gue sea algo gue se juzgue de suma importancia. Es
preciso que la mente esté Hena de pensamientos para
que sea posible ia expresién enérgica. Lo que se diga
ha de ser lo gue el orador cree sinceramente, de cuya
importancia se sienta profundamente persuadido, ¥
de inculcar lo cual tenga ardientes deseos. Bl predi-
cador tiene ventajas especiales en cuanio a la pose-
sitn de materiales productores de energia, st dispone
de un eonocimiento familiar, profundo ¥ siempre re-
novado de la Biblia. Ningln interés temporal tiene
Ia, importaneia de los eternos; y ninguan otro asunto
puede impariir a la mente tal vigor y auteridad como
las verdades que personaimente sabemos que la Bi-
bhlia ensena.

La energia de estilo debe ser considerada en re-
1acion con la eleceidn de los términos, ia construccion
de frases, la coneisién y el uso de figuras.

1. En cuanto a la eleccién de 10s términes, y has-
ta donde lo permita el asunto, debemos preferir los
términos concrefos a los abstractos, y los particulares
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o especificos a los generales. En discusiones filos6-
ficas 0 en declaraciones comprensivas hay necesidad
de usar términos abstractos y generales, pero éstos
son muy desfavorables a la energia del estilo. Mien-
tras mas generales sean los términos mas débil sera
la pintura. Consideremos algunos ejemplos:

Hablando un poeta acerca de los egipcios dice:
“se hundiercn como plomo en las poderosas aguas.”
Si cambiamos un poco la expresion y decimos: “ca-
yeron como metal, ete.,” la diferencia en el efecto
serd sorprendente. Las palabras de Cristo: “Apren-
ded de los lirios del campo, coOmo crecen: no traba-
jan ni hilan; mas os digo que ni aun Salomoén con
toda su gloria fue vestido asi como uno de ellos. Y si
la yerba del campo, que hoy es, y mafniana es echada
en el horno, Dios la viste asi, ¢no hara mucho mas a
vosotros?” etc. Hagamos la substitucion de algunos
términos por otros mas generales y observemos el
efecto: “aprended de las flores, co6mo aumentan gra-
dualmente en tamano; no hacen trabajo de ningu-
na clase, y sin embargo, os aseguro que ningun rey
con su mas espléndido ropaje esta vestido como una
de ellas. Si pues Dios en su providencia adorna asi
los productos vegetales que existen s6lo por un poco
de tiempo en el suelo y después son puestos en el
fuego, ¢c6mo no os proveera a vosotros de vestido?”

Para impartir animaci6n y pasién al estilo es pre-
ciso apelar a la imaginacion. S6lo de objetos indivi-
duales podemos formarnos imagenes, y es mucho
mas facil imaginar un objeto que pertenezca a una
especie, como un lirio, que uno que pertenezzca a un
género, como una flor.

Generalmente podremos escoger entre términos
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genéricos y especificos. A veces convendra emplear
términos mas generales que los que el asunto requie-
re, coino cuando gueremos evitar el producir una Im-
presion demasiado viva—cuando nuestro objeto sea
suavizar lo que ofende, choca o disgusta. Pero muchos
por recurrir innecesariamente a esta substitucion de
lo general peor lo especifico adquieren un estilo de-
masiado débil. .

Los epiteios rara vez contribuyen a la energia.
Epiteto es un adjetivo afiadido a un nombre, o un ad-
verbio afiadido a un verbo, gue no afiade nada al sen-
tido del nombre o del verbo, sino gue solo da promi-
nencia a algo contenido en €l. En Ia forma en gue los
usan los novelistas y oradores de iercera clase, jamas
hacen enérgica la expresion. Aun cuando sean verda-
deramente ornameniales, no son propios mas gue de
la poesia ¥ de la prosa poetica. 51 se corta una rana
de un manzano para mostrar su belleza a nuestros
amigos, le dejamos sus hojas y sus Ilores; pero s1 que-
remos azotar a un hombre con ella, serd meior gui-
tarselas. 8in embargo, algunos epitetos bien introdu-
cidos pueden afiadir fuerza. Pueden, por ejemplo,
llamar la atencion a propiedades de un objeto que
de lo contrario pasarian desapercibidas; y pueden
también tener la fuerza de verdaderos argumentos
abreviados, como cuando decimos: “debe servirnos
de amonestacion la sangrienta revolucion francesa,”
en cuya Irase el epiteto sugiere una de las razones
por qué debemos ser amonestados. Generalmente, y
en particular tratandose de escriteres u oradores jo-
venes, hay mas necesidad de restriceion que de esti-
mulo en el uso de epitetos.

Los términos onomatopdyicos daran a veces ener-
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gia a la expresion; pero €n la oratoria, si se usan,
no deben ser rebuscados, sino naturales.

Las frases o términos inusitados pueden también
ser eneérgicos por su contraste con las expresiones
comunes, despertando interes especial, como es el ca-
so con un visitante o extranjero. Sin embargo, si 1o
extrafno es ridiculo, el efecto no sera bueno; y por 1o
mismo las expresiones inusitadas no deben ser inin-
teligibles ni grotescas.

9 Mucho depende, en cuanto a la energia, de la
construccion de las oraciones.

La estructura periodica de las oraciones requiere
especial atencion. El término periodo significa una
vuelta, un circuito, una revolucion, y hablando en
rigdr un periodo es una oracion que al final retorna
al asunto con que comienza. En griego y en latin era
comun comenzar con un nombre en nominativo, ha-
cer luego una larga clausula consistente primero de
adjuntos del nombre y luego de adjuntos del verbo,
colocando éste al final. Tal construccion seria estric-
tamente un periodo; pero mas generalmente se 1la-
ma periodo una clausula en la cual el sentido esta
de tal modo suspenso que no parece completo en par-
te alguna antes de la frase final. Por ejemplo: Al
fin, tras mucha fatiga, por profundos caminos, y su-
friendo las inclemencias del tiempo, llegamos con no
poca dificultad al término de nuestro viaje. Compa-
rese este periodo con la floja construccion siguien-
te: Llegamos al fin de nuestro camino con no poca
dificultad, tras mucha fatiga, por caminos profun-
dos y sufriendo las inclemencias del tiempo. Aqui el
sentido seria completo, vy la clausula podria terminar
con cualquiera de las frases.
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La continuacitn inesperada de un periodo que el
oyente o lector creia ya terminado, producc una des-
agradabple sensacion, semejante a la que experi-
mentamos euando al descender una escalera encon-
tramos un escalén mas que l0s que creiamos; y si tal
cosa se repite se produce cierta impaciencia debida
a la incertidumbre acerca de cuando conciuira el
periodo,

En Ia oratoria el estile periddico es mucho menoes
necesario y apropiade que en la composicion escrita.
En los mas de los casos puede el orador, mediante la
habil suspension de su voz, dar a una frase un tanfo
floja el efecto de un periodo. Realmente, deben evi-
tarse en la oratoria los periodos demasiade largoes.
Es preciso gue el oyente pueda retener en la mente
todo el periodo, pues no comprendera ninguna parte
de &1 mientras no se liegue al final; ¥y las mentes no
educadas tendran para elle mucha dificultad si es
largo el periodo. Un pericdo concentra toda su fuer-
7za en un s0lo golpe; perc no hay gue sacrificar para
esto 1a perspicuidad ni 1a naturalidad.

La disposicion enfatica de las frases, en virtud
de la cual se da prominencia a ciertas palabras o
clausulas, contribuye fambién a la energia. Por su-
puesto gue la pronunciacién misma indicara el énfa-
sis, pero conviene que el orden de las palabras sea tal
que por si mismo muestre cuiles son los términos o
ideas enfaticos.-

La posicién de mas prominencia en un perfodo es
el principio, ¥ en segundo lugar, el fin. Si una palabra
qgue, conforme al orden gramatical podria ponerse en
cualgquier lugar, se coloca al principio o al fin, atrae-
ra la atencion de un modo especial: sera una de las
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palabras importantes o enfaticas del periodo. De he-
cho toda palabra colocada fuera de su lugar ordina-
rio llama la atencion, y tales inversiones de orden,
dando prominencia a la palabra mas importante con-
tribuyen a la energia de la frase. Comparese:. “Gran-
de es Diana de los Efesios,” con “Diana de los Efesios
es grande.”

Algunas veces una palabra o frase enfatica se CO-
loca primero, aunque sea preciso después represen-
tarla en su propio lugar mediante un pronombpre.
Ejs.: “Vuestros padres ¢donde estan? y los profetas
¢viven para siempre?” Cuan débil apareceria la frase
 si dijéramos: “¢donde estan vuestros padres?” etc.
Lo mismo sucederia con la frase: “Ser 0 no ser, €sa
es la cuestion.”

Hay numerosos casos en que una inversion conve-
niente puéde efectuarse cambiando la construccion
activa en pasiva. Ejemplo: “Hay un caso aun mas
notable de ingratitud: uno de los doce discipulos negé
a Jesucristo, y otro le traiciond.” Aqui el término Je-
sucristo es enfatico, v debiera estar primero, lo cual
se logra diciendo: “Jesucristo fue negado por uno de
sus doce discipulos, y traicionado por otro.”

No conviene terminar un periodo con varias sila-
bas sin acento. Es mejor concluir con una palabra
aguda, o cuando menos que tenga cierto énfasis. Asi
es mejor decir: “daré al asunto preferente atencion,”
que decir: “daré preferente atencién al asunto.”

La antitesis contribuye con frecuencia a la ener-
gia. Ejemplo: “El sibado fue hecho por causa del
hombre, y no el hombre por causa del sdbado.” Otro:
“por las muchas cosas estas turbada, empero una
cosa es necesaria.” Tales expresiones antitéticas
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abundan en los proverbios de Salomon, como también
en los proverbios no inspirados de todos los pueblgs,
iCuan vigoroso el diche citado por Quintiliano: “no vi-
VO para comer, como para vivir.” En cada uno de estos
casos, cada una de las clausulas contrapuestas arro-
ja Iuz sobre la otra, de modo que sin sacrificar 1a cla-
ridad, las expresiones puedcn abreviarse mucho v
hacerse mas agudas y enérgicas. Es tanto lo que
contribuye 1a antitesis a la energia, gue muchos es-
critores y oradores la emplean con exceso. Esto des-
figura el estilo de Macaulay, tan admirsble como es
en otros aspectos; y no s6lo es una falta contra el
buen gusto, sino que r.os lleva al peligro de faltar a
la verdad, pues con el fin de contrastar dos cosas
podemos inconscientemente exaperar la diferencia.
Asl Lord Bacon dice en uno de sus ensayos que “la
prosperidad es la bendicién del Antiguo Testamento,
la. adversidad Ia del Nuevo.” Pero la verdadera dife-
rencia en este respecto entre los dos testamentos es
relativa, no absoluta; el Antipuo Testamento ense-
ha muchas veces la bienaventuranza de la adversi-
dad, y el Nuevo Testamento promete con frecuencia
prosperidad material. _

El que habla bajo la influencia de fuertes senti-
mientos, estd expuesto a usar construcciones quebra-
cas. Estara tan absorto que no observara la sintaxis,
0 después de comenzar de un modo la oracién, un si-
bito impulso le hace romperla para concluir de un
modo diferente. Los oradores y escritores fogosos em-
plean con frecuencia tales expresiones; son comunes,
por ejemplo, en los escritos de Pablo. Cuando son pro-
ducto verdadero de los sentimientos, tales construe-
ciones son admisibles y enérgicas; pero no deben ser
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usadas por calculo ni aun permitirse que, aunque na-
turales, recurran muy a menudo.

Cosa semejante es lo que los gramaticos llaman

aposiopesis, esto es, 1a omision de parte de una frase
debida a la emocion. Ejemplo: Luc. 19:42: “Ah, si
ti1 conocieses a 1o menos €n este tu dia lo que toca a
tu paz...” El silencio sugiere cuanto mejor hubiera
sido su destino. Luc. 22:42: «“Padre, si quieres que pase
esta copa de mi...” No llega a pedir que le sea qui-
tada, sino que después de una pausa, afiade: “empe-
ro no se haga mi voluntad, mas la tuya.” Act. 23:9:
“Ningun mal hallamos en este hombre; que si algun
" espiritu le ha hablado o angel...” iCuan expresivo
fué este silencio de parte de un fariseo hablando en
el Sanedrin ante los saduceos! Las palabras “no re-
sistamos a Dios” fueron afhadidas por algun critico o
copista que entendia mejor la gramatica que la re-
torica.

3 La concisién es muy favorable a la energia.
Puede darse por regla sin excepcion que no violando-
se la propiedad ni la claridad, mientras menor sea el
namero de palabras mas viva sera la expresion. “La
prevedad es el alma del ingenio,” dice Shakespeare.
Asi como cuando se reunen los rayos del sol en el
foco de un lente, que mientras mas pequefio es el lugar
que los recibe tanto mayor €s Su brillo, del mismo
modo, al expresar nuestros sentimientos por la pala-
bra, cuanto menor sea el numero de términos en que
se condensa la idea mas enérgica sera la expresion.

No hay ejemplo mas notable de concisién enérgi-
ca que el famoso dicho de César: “Veni, vidi, viei”—
vine, vi, venci. La estudiada brevedad de 10s Lacede-
monios en su manera de expresarse, nos ha dado el
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término laconico. Todos los hombres, doctos e indoc-
tos, aprecian la brevedad.

Opuesta a la concision es la tautologia, el pleo-
nasmo y la verbosidad. Quiza la tautologia no sea
falta muy comun. El pleonasmo, o sea el uso de pa-
labras que nada afiaden al sentido, sf es bastante
comun, y a menudo perjudica mucho a la energia.
La verbosidad, o sea, la introduccién de expresiones
que anaden algo, pero algo que carece de importan-
cia real, es cosa muy frecuente y perjudicial.

Hay cierta verbosidad sonora que admiran mucho
los ignorantes; pero tal admiracién no significa para
ellos un verdadero provecho, ni demuestra que el ora-
dor posea poder. Es comun decir acerca de escritores
u oradores de esta clase que tienen “perfecto dominio
de la lengua,” cuando serfa mas correcto decir que
“la lengua los domina perfectamente.” Siguen un en-
cadenamiento de palabras mas bien que de pensa-
mientos, y antes que en el sentido se fijan en la so-
noridad de las expresiones. Dominan el idioma tanto
como el jinete al caballo que corre desenfrenada-
mente con é€l.

Al procurar ser concisos no sacrifiquemos la cla-
ridad. A veces antes de una frase tersa y aguda que
no serfa facil de comprender, conviene presentar una
declaracion mas difusa; los oyentes entenderan la ex-
presion mas larga y recordaran la mdas corta. En
otras ocasiones una breve expresién puede ser de tal
naturaleza que sugiera mas de lo que dice; la inte-
ligencia se ve empujada en cierta via de pensamien-
to, o la imaginacién es estimulada a completar un
bosquejo. Tal ejercicio de la inteligencia y de la ima-
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ginacion, cuando no es demasiado dificii, resulta
sumamente agradable y provechoso.

La gran mayoria de los oradores y escritores jo-
venes deben tener cuidado especial de cultivar la bre-
vedad. Para muchos es facil la verbosidad, y ésta pa-
rece aceptable 2 sus oyentes; pero si bien la excesiva
exuberancia en el estilo es de mas promesa que la
extrema esterilidad, es preciso refrenar enérgicamen-
te nuestro lenguaje.

4. Quiza sea el principal elemento de energia en
el estilo el uso de figuras de lenguaje. Estas son a ve-
ces consideradas como materiales del discurso mas
bien que como accidentes del estilo; pero general-
mente se usan como medio de expresar el pensa-
miento, por lo cual deben tratarse como parte del
estilo.

La metafora es mas favorable a la energia que la
comparacion. Esta es util para la mayor claridad o
elegancia, pero generalmente se evitara en discurso
apasionado o enérgico. En la gran oracién de Demos-
tenes acerca de la Corona, y en la cual habla con
tanta fuerza y vehemencia, sélo hay una compara-
cién y esta presentada en dos palabras. Sin embargo,
las comparaciones pueden ser muy impresivas. Ejem-
plo: “Sus ojos eran como llama de fuego y su voz co-
mo sonido de muchas aguas.” “Los malos ... son co-
mo el tamo que lo lanza el viento.” “Porque como el
relampago que sale del Oriente y se muestra hasta el
Occidente, asi sera la venida del Hijo del hombre.”

La metafora supone cierta semejanza o analogia,
pero sin expresarla como en la comparacién, por lo
cual la frase resulta mas condensada y tersa. Cuan-
do una metafora no sea ficilmente inteligible, pue-
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de eombinarse con una comparacidén o aclararse con
un término adicional. Muchas metaforas se han he-
cho tan familiares que carecen de fuerza especial;
pero en las innumerables que jamas se gastan, y en
las que Ia invencién y combinacién proporcionan, ha-
llara el orador una fuente inagotable de expresion
enérgica.

La sinécdoque es también favorable a la energia.
Cuando se toma la parie de una cosa por ¢l todo, ¢ 1a
especie por el género, la expresion resultarad por lo
regular mas animada y sugestiva, ast como, segan
hemos visto, los términos particulares o especificos
son m4as enérgicos que los generales. Ejemplo: “Vol-
veran sug espadas en azadones, ¥ sus lanzas en ho-
ces,” [rase mucho mas enérgica que lo seria si sblo
se dijese que convertirian sus armas de guerra en
implementos de agricultura.

La hipérbole, o sea el decir mas de lo que se quiere
significar, es muy natural en quien estA tan absorto
en la contemplacién de un chjeto o asunto particular,
que exagera su importancia comparativa; o en quien
se halla tan intensamente excitado que le parece
débil toda expresion ordinaria. BEs permitida también
en cualquier caso en gue sabemos gque no se infer-
pretara mal el lenguaje exagerado, ¥y deseamos pro-
ducir una impresién profunda con respecto a un he-
cho importante. Ejemplo: “Hay también otras mu-
chas cosas gue hizo Jesils, que si se escribiesen cada
una por si, ni aun en el mundo pienso gue cahrian
los 1ibros que se habrian de eseribir.”” Tales expresio-
nes son muy naturales para la fogosa mente orien-
tal, v tienen gran poder sobre las masas populares.
Pabln es notable por sus hipérboles. Su expresion
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apasionaqda: “deseara yo mismo ser anatema de Cris-
to por causa de mis hermanos,” se entiende mejor
como ejemplo de lenguaje hiperbo6lico. La ensefian-
za de nuestro Sefior tiene la notable peculiaridad de
emplear casos extremos para mostrar un principio.
“Al que te diere en la mejilla derecha, vuélvele tam-
pién la otra,”—modo hiperbélico de presentar el pre-
cepto de no vengarse. Expresiones semejantes son:
“No sepa tu izquierda lo que hace tu derecha;” “si
alguno viene a mi, y no aborrece a su padre y a su
madre, etc.” Como buen maestro, nuestro Senor em-
ple6 una gran variedad de recursos para estimular
la atenciéon de sus oyentes, ¥ obligarlos a recordar ¥
reflexionar.

La personificacion, esto es, el representar como
vivo un objeto inanimado, ¥ dirigirle la palabra, im-
parte a veces al discurso gran animacion y belleza,
y aun energia. Abundan ejemplos de ella en las Es-
crituras, en la poesia y en la oratoria. En los Pro-
verbios se personifica la sabiduria, y con mucha fre-
cuencia se personifica la iglesia. Debe tenerse cui-
dado de no abusar de esta figura.

El apéstrofe consiste en volverse del auditorio ha-
cia alguna persona o €Csa, de la que se ha estado ha-
blando quiz4, para dirigirle la palabra. Si es una cosa
a la que nos dirigimos hay también personificacién.
“No es posible que un profeta muera fuera de Jeru-
salem. Jerusalem, Jerusalem, que matas a los profe-
tas, etc.” Puede también dirigirse el ap6strofe a una
persona real, o a una ausente o imaginaria. E1 apos-
trofe no debe ocurrir demasiado frecuentemente, ni
ser demasiado largo. .

La exclamacién es en algo semejante al apéstro-
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fe, pero propiamente distinta. Los predicadores apa-
sionados estan expuestos a4 usarla con demasiada fre-
cuencia. Algunos dicen: coh! ah! ay! con tanta fre-
cuencia que sus exclamaciones pierden toda su sig-
nificacién y poder. Por otra parte, no debemos evi-
tar la exclamacion cuando sea naturalmente inspi-
rada por el sentimiento.

La inferrogacion es un recurso frecuente para
dar animacion al discurso. No sdlo podemos dirigir
preguntas a un antagonista real o imaginario, des-
pertando con €llo el interés de los oyentes, sino que
se pueden dirigir preguntas con frecuencia a los mis-
mos oyentes, Sus mentes se sienten como obligadas
a dar una respuesta. Debe tenerse cuidado de no
abusar de esta figura, pues la ocurrencia constante
de interrogaciones producira una desagradable mo-
noionia.

La dramatizacion da al discurso una vida, vigor
¥ encanto que no pueden ser superadoes. Personificar
un caracter y expresar sus sentimientos, introducir
un contrincante y asentar sus objeciones contes-
tandolas punto por punto, sostener un diilogo entre
dos personas supuestas, producir alguna esceng me-
diante una descripcion dramatica, son metodos que
todos los oradores de renombre usan en mMayor o
menor grado, ¥ de ello abundan ejemplos en Demés-
tenes, Criséstomo, Spurgeon, ete.

En el pialpito debe conservarse la dramatizacion
dentro de ciertos limites, rigiéndose siempre por el
buen gusto y la sobriedad de sentimientos. Debe te-
nerse especial cuidado en la imitacidén de la accidon
v el tono para no caer en ridiculo ni produeir un efec-
to impropio.
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En cuanto al asunto general de la energia del
estilo, se cometen con frecuencia graves yerros. Se
imaginan algunos que deben ser enérgicos en su esti-
lo y ademan, aunque esto no convenga ni concuerde
con sus sentimientos. SoOlo un sentimiento fuerte
puede producir expresion apasionada y enérgica. Pa-
ra lograr ésta necesitamos cultivar nuestra sensibi-
lidad y guardar la mente en contacto con el asunto
que ha de tratarse hasta que se exciten las emocio-
nes correspondientes. Si no hay emeocion no produci-
r4 efecto el lenguaje de la pasion, o sera el efecto
contrario a lo que se desea. Una de las mas impor-
 tantes lecciones que puede aprender el predicador
es que no debe mostrar fogosidad de estilo y expre-
si6n cuando esta desprovisto de fogosidad de senti-
miento.

Otro error serio y muy comun es el de mantener
una energia uniforme durante todo el discurso. Tan-
to el autor como el orador deben cuidarse de la vana
ambicion de expresarlo todo en un estilo igualmen-
te elaborado, brillante y enérgico, pues de esa ma-
nera se hace imposible que se note la prominencia
que deben tener ciertas ideas y periodos. Iluminar las
partes oscuras de un cuadro equivale a oscurecer las
partes brillantes, pues en ambos casos se destruye el
relieve y el contraste. La composicién, como la pin-
tura, tiene sus luces y sus sombras que deben ser dis-
tribuidas con semejante habilidad para que se pro-
duzca el efecto deseado.

En el lenguaje altamente apasionado es preciso
que haya variedad, alteracion. En todo esfuerzo fisi-
co intenso se necesita cambio frecuente de posicion,
de modo que entren en juego miusculos diferentes, y
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se alivien mutuamente. Es 1o mismo en todo esfuer-
zo mental. Ni los oyentes ni el predicador pueden
conservarse intensamente excitados por mas de un
breve periodo de tiempo: lo contrario no seria natu-
ral ni saludable.

La alferacion mas completa seria el paso de Io
conmovedor a lo divertido. Los escritores y oradores
humoristas introducen casi siempre pasajes patéti-
cos por via de descanso, y viceversa es igualmente
aplicable el principio. Sin embargo, el predicador no
podra aliviar las mentes de los gque le oyen mas que
con raros y delicadoss rasgos de humor. Puede, no
obstante, descender del lenguaje apasionado al guie-
to y facil; retroceder para avanzar luego mas alla, y
de otras maneras variar las emociones que exeita en
cuanto sea compatible con su designio especifico.

Graves errores se cometen también con respecto
a lo que constituye la energia de estilo. Hay una ener-
gia espasmodica y convulsiva, como la de Carlyle, que
no debe imitarse. Hay una energia exagerada que
Longino describe como “no sublime, sino rascacielos,”
¥y una energia ampulosa, inflada, que es puro bembo.
Hay cierta tendencia en nuestra époeca a excitarse
prodigiosamente por la mas leve causa, a usar super-
lativos, epitetos exagerados e imfigenes apasionadas
cuando son innecesarios, y por lo tanto impropios.
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CAPITULO 1V,

De la Elegancia del Estilo.

La elegancia en el estilo es producto de la imagi-
nacion, sola o en combinacion con la pasion, operan-
do bajo el control del buen gusto. Todo ejercicio del
gusto abarca una emocion -y un juicio. La emocion
excitada por la belleza o lo contrario, es involuntaria;
pero el juicio de que cierto objeto, idea o expresion
es hermosa o lo contrario puede ser gobernado y co-
rregido, y la norma intima por la cual juzgamos ad-
mite indefinido mejoramiento. Quien quiera, pues,
lograr la elegancia en el estilo, debe, por una parte,
cultivar la imaginacién y la sensibilidad, y por la otra,
procurar mediante la discreta contemplacién de lo
verdaderamente bello, mejorar su gusto.

La elegancia en la palabra es menos importante
que la claridad y la energia, pero contribuye con
mucho a lograr los fines del discurso, aun el mas
serio. La verdadera elegancia sera, por supuesto,
grandemente modificada por el asunto, la ocasién y
el designio. Modificada asf, no habra ninguna justa
objeciéon contra ella, y sera digna de todo esfuerzo
por lograrla.

Aristoteles dice: “Al principio el estilo retérico se
form6 de acuerdo con el de 1a poesia, y aun ahora la
mayoria de la gente ignorante se siente deleitadisi-
ma por tales oradores; pero el estilo de la poesia y el
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de la prosa son distintos.” El objeto principal del poe-
ta es agradar; el del orador es convencer, produecir
impresion, persuadir. Para el primero, la beileza es el
mas importante elemento del estilo; para el segun-
do, ésta debe estar enferamente subordinada a la
perspicuidad y a la fuerza. Existe una diferencia se-
mejante, aungque no igual, entre una historia ¥y un
romance. En discursos de dia de fiesta y en las aren-
gas populares, agradar es el fin principal, por 1o cual
se sigue en ellas méas de cerca el estilo propio de 1a
poesia. Pero en la oratoria, propiamente dicha, el ob-
jeto es distinto, y todo esfuerzo por deleitar ¥ agradar
tiene que subordinarse a lo que se haga poTr COn-
vencer y persnadir. Y esto es especialmente cierto con
respecto al predicador, en quien se supone un propé-
sito siempre pr:—icﬁicn vy serio, 51 no uniformemente
solemne.

Es facil comprender por qué algunos predicado-
res se cuidan tanto del embellecimiento de sus dis-
cursos. Tienen un concepto falso de su ofielo, 0 son
a lo menos influenciados por un motivo equivocado.
No sienten la seriedad de su trabajo y la solemnidad
de su posicién, Deseando, gquiz4, sinceramente hacer
bien, insisten demasiado en 1a necesidad de agradar
al pueblo con ¢l fin de beneficiarlos. Saben que mu-
chos oyentes Unica o principalmente s6lo quieren
que se les divierta, y que al salir del templo s6lo ha-
plan, no de la verdad que se predico, sino de la repre-
sentacion del actor, y ceden con demasiada facilidad
a esta demanda aparente, y llega a ser su objelo prin-
cipal, 0 a lo menos uno de sus anhelos, el agradar.
Pero cuando el sincerc deseo de hacer bien a los queé
los oyen absorbe de tal manera el de agradarlos, ¥



240 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

cuando el sentimiento de responsabilidad ante Dios
se sobrepone a toda preocupacion por la critica de
los hombres, el estilo del predicador tendra soélo la
modesta belleza que sabe facilmente conservarse en
su propio lugar. Y cuando se vea tentado a ceder al
falso gusto de muchos, le sers provechoso recordar
que el deseo de agradar facilmente conduce a resul-
tados contraproducentes. Su cuidadosa compostura
no sé6lo afligira a los devotos y disgustara a los inte-
ligentes de verdad, sino que llegara a empalagar a
los mismos a quienes trataba de complacer.

Por otra parte, algunos predicadores, obrando ne-
ciamente procuran evitar todo lo pello. Hay pen-
samientos que naturalmente propenden a florecer
en belleza; ¢por qué reprimirlos? Hay grandes con-
ceptos que se revisten espontaneamente de majestad;
pero no sé6lo esto, sino que muchos temas ordinarios
de que continuamente tiene que estar tratando el
predicador, lograran mejor atencion de parte del au-
ditorio, si se les retoca cuidadosamente con un poco
de fantasia. Merece alabanza quien asi da nuevo
brillo a importantes verdades que s€ han empafiado
un tanto por el uso. Pero debe tenerse cuidado de que
tanto la atencién del predicador como la de los oyen-
tes, no se fije mas en el bello ropaje que en la misma
verdad, pues si tal ha de suceder, mas vale presentar
la verdad sin adorno alguno. Tal falta se evitara, no
obstante; si el predicador tiene buen gusto y un pro-
p6sito serio.

Los que sé muestran temerosos de la elegancia,
olvidan que la belleza nativa, y aun cierto ornamento
del estilo, no son cosas necesariamente desfavorables
a la perspicuidad. Olvidan que lo hermoso y lo 1util
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ge ven frecuentemente unidos en la naturaleza. i
estilo recargado de adorno de algunos predicadores
&5 tan Impropio, como lo seria que una persoua encar—
gada de edificar una casa para la familia constru-
yese un cenador de jardin; pero por otra parte, una
casa de familia puede, ademas de ser perfectamente
comoda, tener un aspecto agradable ¥y aun cierto
discreto adorno.

La verdadera energia de estilo es a menudo ele-
gante a la vez. Frecuentemente la pasién no puede
€xpresarse sino mediante imagenes atrevidas, las que,
81 bien elegidas en atencion a su fuerza, pueden 5 la
vez tener uns belleza sin afectacion. Un rostro pin-
tado es abominable, pero haya tan sélo salud ¥ ani-
macion, y sin esfuerzo alguno las mejillas tomarin
un hermoso color. Asf lo dispuso el Creador; ;eres
nas sabio gue é1?

Debe aliadirse que las citas en verso o prosa que
se¢ hacen sola o principalmente por su belleza, jamas
pueden ser propias en ia predicacion. Las flores con
dque se adorne un discurso serio nunca han de ser ar-
tifictales. Y es sobre todo impropia la introduceién
de pasajes ornamentales de poetas bien conocidos por
su irreligiosidad.

La elegancia de estilo depende especialmente de
los términos, el arreglo y las figuras; ¥ hay también
mucha verdadera elegancia en Ia sencillez de estilo
que por tantos concepios es de desearse.

1. Los términos mas enérgicos son frecuentemente
también los mas elegantes, de modo gue logramos
esta ultima excelencia al busear la primera. Pero no
es éste siempre el caso. Ciertas expresiones de gran
fuerza tienen que evitarse por ser indecentes o vul-



242 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

gares. So6lo en circunstancias especialisimas debe per-

mitirse el predicador el uso de vulgarismos. Las ideas
que sean demasiado dolorosas deben expresarse en
términos suavizados. Falta muy comun contra la ele-
gancia es el uso de términos demasiado grandiosos
para el asunto de que se trata. No es posible dar una
regla general que ensefie cuando una expresion enér-
gica debe ser rechazada por inelegante, pues cada
caso debe resolverse por sus propios méritos; pero di-
ficilmente convendra usar, por elegantes que parez-
can, palabras que realmente debiliten la expresion o
que de ningun modo le afiadan fuerza.

9 En cuanto al arreglo de las palabras debemos,
pmj' supuesto, evitar 1as combinaciones asperas o des-
agradables, a menos que sean necesarias para la ener-
gia. También es importante evitar la demasiado fre-
cuente repeticion de una palabra en un mismo pe-
riodo o parrafo. El gusto moderno es mas exigente
en este sentido que el de los antiguos. Pero tampoco
debemos, por el sb6lo deseo de variedad, sacrificar
nada que sea esencial al sentido.

La antitesis contribuira frecuentemente a la ele-
gancia, al mismo tiempo que a la energia; pero si se
usa en exceso producira tiesura o monotonia.

son de suprema elegancia las frases tersas y fa-
ciles;' pero vale mas 1a fuerza aspera que la suave
debilidad. “Despedazad la gramatica, con tal que
rompais los corazones.” Y recordad que la constante
sucesion de frases suaves ¥ graciosas se hace inevi-
tablemente monétona.

Las diferentes partes de un periodo estan a veces
de tal manera proporcionadas que producen cierto
ritmo. El metro en la poesia no es méas {ue una espe-
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cie de ritmo; pero la recurrencia regular de los mis-
mos movimientos eg cosa demasiado elaborada para
sor natural en la oratoria. La cadencia, o sea 1a ma-
nera de terminar un periodo, es mucho mas impor-
tante. Como se ha dicho ya, tratando de la energia,
importa no terminar con cierto nimero de palabras
sin énfasis o silabas sin acento.

3. La mayor parte de las figuras que dan energia
al estilo le impartiran a Ia vez elegancia. Las que
particularmente lo hacen son la comparacion, Ia me-
tafora y la personificacién. Una comparacion o simil
que tenga valor considerable como aclaracion ¢ prue-
ba, servira agan mucho mas si es también bella, pues
se le prestara atencion con agrado y simpatia. Lo
que no constribuya de algiin modo a la claridad o la
energia, jamas debe introducirse como mero orna-
mento, pues si esto es propio de la poesia, no 1o es
nunca de discurso serie y practico.

4, Ninguna cualidad de estilo es mas frecuente-
mente recomendada como digna de nuestros esfuer-
zos por lograrla, que la sencillez. Todos comprenden
que es una gran excelencia. Pero cuando fratamos de
analizarla, vy de mostrar cé6mo se logra, encontramos
inesperada dificultad. Lo eontrario de un estilo sen-
cillo seria uno enmaranado, o muy elaborado, ¢ re-
cargado de adornos. Un estilo sencillo no envuelve
1a idea en una multitud de cliusulas y frases gque el
oyente tiene gue desarrollar para descubrirla, Sino
que la exhibe desde luego ante nuestra mente; en
otras palabras, es directo y facil de comprender. Y se
dice también que es sencillo el estilo cuando no es
en exceso elaborado, o en algtn sentido, afectado, ¥
que no parece ser producido a costa de gran esfuer-
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z0. En una variedad particular de este uso del térmi-
no, designamos con €1 un estilo que no tiene recargo
de ornato.

Un estilo sencillo es, pues, el que desde luego hace
percibir el pensamiento, el que es perspicuo, aun
cuando puede haber cierta clase de perspicuidad sin
verdadera sencillez. Puede aclararse una idea me-
diante la repeticion y la ilustraciéon; pero un estilo
sencillo 1a hace clara desde luego, y en este respecto
la simplicidad demanda la concurrencia de las dos
condiciones' de perspicuidad que en otro lugar hemos
mencionado: el lenguaje debe ser de facil compren-
' si6bn para los oyentes, y expresar exactamente la
idea. No puede decirse que el orador esta ‘“simplifi-
cando” un pensamiento con machacarlo en explica-
ciones prolongadas y fastidiosas. Es preciso que en-
cuentre la expresion menos complicada, la mas di-
recta y de facil comprension, y que a la vez signifi-
que lo que €l quiere. Se usan frecuentemente pala-
bras familiares, pero no siempre se escogen y rela-
cionan de modo que el estilo sea simple.

Por otra parte, un estilo simple es el que no es
laborioso o artificial, sino que fluye libremente, con
naturalidad. Tal estilo, si a la vez es realmente pers-
picuo, revelara una cuidadosa disciplina mental, y
sera la expresion de ideas concebidas con claridad
y pacientemente meditadas. Las inclinaciones natu-
rales producen en esto, como en todo lo deméas, pecu-
liaridades, pero es una gran equivocacién conside-
rar la verdadera sencillez de estilo como un mero
don de la naturaleza. Hay que adquirir el habito de
pensar con claridad, y un ficil dominio de todos los
recursos del idioma si se desea hablar con sencillez,

S SR
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y al mismo tiempo decir algo que valga la pena.

Cuando decimos que la simplicidad consiste en la
ausencia de excesiva ornamentacion, cuidémonos 4e
no caer en el extremo opuesto. South satirizaba a su
gran contemporaneo Jeremias Taylor extractando
de sus eseritos algunas muestras de recargada orna-
mentacién, y comparandolas con el estilo ilano del
Apéstol Pablo. Muchos incurren en el mismo defecto
en nuestros dias; pero esto no significa gque deba re-
chazarse todo adorno. Verdad es gue puede decirse
de muechos pensamientos gue “su mejor adorno es
la carencia de adorno;” pero como ya lo hemos ob-
servado, hay pensamientos gque naturalmente esti-
mitlan la imaginacién y ésta los reviste motu proprio
de hermosas galas, Y hay verdades que deben lievar
ciertos toques de imaginacidn si gqueremos presen-
tarlas debidamente, como la doncella que se presen-
ta con su sencillo vestido blanco, perc {ue sabe, con
un simple liston habilmente colocado, o un hotdén de
rosa entre su pelo, dar a su presencia un modesto
encanto. ;Se le negara al sencillo traje de la verdad
un adorno semejante?

Importa recordar dos cosas; una de ellas es que
la. peor afectacion en el estilo es la afectacion de sim-
plicidad—es como la afectacion de modestia en una
mujer sin pudor;—y la otra es que un estilo no sim-
ple puede tener verdadera belleza y poder. La pom-
posidad de los grandes periodos de Milton, los esplen-
dores de Chalmers, 1los relampagos y auroras de Cri-
s6stomo v Jeremias Taylor, deben hacernos recordar
gue la simplicidad no es todo. Y, sin embargo, estos
hombres son a menudo simples; tienen demasiado
buen gusto y sentido natural para emplear frases
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hinchadas cuando hablan de cosas ordinarias.

De todo lo expuesto S€ deduce que la verdadera
sencillez de estilo, que 2 1a vez es inteligible, tiene
movimientos faciles ¥ pbelleza natural, requiere pa-
ciente reflexion, disciplina de la imaginacién y com-
pleto dominio del idioma.
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PARTE1V.

La Predicacion
CAPITULO I

Los Tres Méiodos de Preparacién y Predicacién,

I. Lectura. I¥. Recitacion. ITI. ITmprovisacion. IV. Historla de
los Tres Métodos. V. La Preparacion General y Especial para
Ia Improvisacion.

& Cual es el mejf:rr método de preparacion v predi-
cacion—Ila lectura, la recitacion o la improvisacion?
Ista cuestion se presenta a cada paso, no sdlo a los
predicadores jovenes, sino también a los de edad ma-
dura que no estidn satisfechos de haber seguido el
meétodo mejor. Es cuestion que afecta no solo Ia ma-
nera de predicar, sino todo el método de prepara-
cién, ¥ aun mas, todos los procesos de pensamiento
¥ modos de expresion. No es cosa tan esencial para
Ia utilidad de un hombre como lo es gue mantenga
la verdad, que ame su trabajo v tenga dotes naturales
de orador; pero si de gran importancia para el que
dedica sus mejores energias por toda la vida a pre-
dicar, y que desea hacerlo del modo mas eficaz que
le fuere posible.

S6lo podemos discutir qué meétodo es generalmen-
te mejor. Ninguno de los tres puede presentarse como
exclusivo. Para que un proceso tan compleje como lo
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es el preparar y predicar un sermén, y que comprende
tan gran multitud de elementos diversos y variables, es
claro que solo se pueden dar reglas generales. Algu-
nos hombres incapces de escribir una palabra, han
hablado con gran poder. Otros que han tenido practi-
ca especial en escribir, no pueden hablar lo que no
ha sido antes escrito. Y otros pueden hablar con po-
der de cualquier modo. Cada uno de los métodos de
predicar ha sido y es empleado por muchos con efec-
to admirable. Lo que importa es considerar las ven-
~tajas y desventajas de cada método en relacién con
nuestras circunstancias y auditorio, y escoger el que
- mas convenga en cada caso.

I. La Lectura.

- 1. Escribir los sermones y leerlos, es un método que
tiene importantes ventajas, tanto para la prepara-
cion como para la predicaciéon y la utilidad del pre-
dicador en otros respectos.

(a) El escribir ayuda mucho en la preparacion,
haciendo que la mente se fije mas facilmente en el
asunto. La accion mental se facilita mediante la ac-
cion fisica apropiada, y 1os que no escriben sienten a

menudo la necesidad de moverse, andar, o asumir .

alguna postura forzada, o ejecutar alglin acto de re-
currencia regular. El acto de escribir proporciona en
alto grado ese dominio del cuerpo que de tal modo
contribuye al de la mente, y tiene a la vez la ventaja
de poseer una relaciébn natural mas intima con el
pensamiento que ningun otro acto exterior excepto
el de hablar. Todos saben cuin eficaz es el escribir
para impedir que divague 1a mente.

(b) El escribir un sermén hace que la preparacion

et

-
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sea mas completa. El que prepara su sermén sin es-
cribirle, puede y debe seguir todo el desarrollo de sus
pensamientos, pero el que escribe tiene que hacerlo
necesariamente,

(c) El escribir ayuda de varias maneras a lograr
mayor e¢xcelencia de estilo. Por regla general, un
discurso no escrito no puede igualarse con uno es-
crito en correccién gramatical, precision y pulimen-
to, cualidades del estilo muy importantes, en parti-
cular ante ciertos auditorios, en determinadas oca-
siones, o cuando se tratan algunos asuntos. Si, por
ejemplo, estames discutiendo un punto doctrinal con-
trovertido, en presencia de personas propensas a en-
tendernos mal o torcer nuestras palabras, serd de im-
portancia especial que usemos de un lenguaje preciso
e inequivoco. Ciertas personas sS0n muy exigentes.
Tanto el lenguaje como los ademanes, y aun el vesti-
do del predicador, deben ser comme il faui, o de lo
contrario por nada querran girlo. Sin que mostre-
mos gran respeto por tales exigencias, tampoco hay
que verlas con indiferencia.

(d) En la predicacién del sermoén, este método
tiene ]la ventaja de hacer gue el predicador pueda
sentirse mas tranquilo, tanto antes como durante la
predicacién. Teniendo su sermén escrito no tendra
que temer un mortificante fracaso, v es un gran alivio
el escapar de la ansiedad que de otro modo estad uno
expuesto a sentir. El predicador gque va a leer su ser-
moén lograrda sin dificultad conciliar el suefio el sa-
bado por la noche. Y es una gran ventaja sentirse
cont plena confianza mientras se predica el sermon,
¥ no oprimido por una nerviosa solicitud o arreba-
tado por irrefrenable exeitacién.
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Aparte de lo dicho, la practica de escribir los ser-
mones favorece la utilidad del predicador en otros
respectos: ,

(e) El discurso escrito puede ser usado en ocasio-
nes subsecuentes sin necesidad de nueva prepara-
ci6n, cosa que a menudo economiza mucho tiempo y
trabajo.

(f) Los sermones quedan listos para su publica-
cién, si ésta se desea. Muchos predicadores verdade-
_ramente grandes y muy atiles en su dia, no han de-
jado mas que un recuerdo efimero, mientras que al-
- gun contemporaneo de habilidad no mayor, pero que
escribi6 sus discursos, es aun conocido y sigue sien-
do util.

(g) Adems4s, tal practica hace que se adquiera fa-
cilidad para escribir, cosa que €n la actualidad es un
medio muy importante de ser util.

2. Consideremos ahora las desventajas de este mé-
todo:

(a) Es verdad que €l escribir nos ayuda a pensar,
pero hay peligro de que lleguemos a depender dema-
siado de tal ayuda. Esta practica acostumbra al pre-
dicador a pensar solo tan aprisa como escribe, sien-
do mucho mas natural y conveniente que piense tan
aprisa como habla.

(b) Aunque es cierto que el escribir hace al pre-
dicador estudiar el asunto mas extensamente, no
siempre le ayuda a hacerlo con mayor profundidad.
Obligado a correr por la superficie en todas direccio-
nes, bien puede ser que en ninguna parte ahonde de-
bajo de ella; y si es verdad que muchos sermones se
dicen sin la debida preparacion, muchos también se
escriben con preparacion muy superficial. Muchos

s
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se figuran gue 1o gue se eseribe ¥ lee debe haber
sido preparado cuidadosamente, pero €n esto estan
completamente equivocados.

(¢) Otra desventaja es gue se gasta tanto tiempo
en el mero esfuerzo mecinico de escribir, tiempo gue
podria emplearse con mas provecho en el estudio de
los pensamientos del discurso, o en la cultura gene-
ral del mismo predicador. Ademas de esto, los pasto-
res de iglesias grandes tienen otros muchos trabajos
v atenciones en su ministerio: tienen que visitar ¥
ensefiar, estudiar y buscar continuamente nuevos
materiales para argumento, ilustracién y aplicacion;
y si quieren hacer bien todo su trabajo, dificilmente
tendran tiempo para escribir tres sermones cada se-
mana.

(d) Este método obliga al predicador a seguir
forzosamente el plan adoptado originalmente para
su discurso, aungue en el proceso de la preparacion
note que otro plan hubiera sido mucho mejor. Tal
experiencia cs frecuente, especialmente cunando se
comienza a escribir antes de que el plan se haya ma-
durado bien. ;(Quién no ha descubierto alguna Vez
gue su tercera divisién debiera ir primero, 0 que €s
preciso modificar la presentacion del asunto? Ade-
mis, si por la premura del tiempo, o por negligencia,
se ha incurride al escribir en faltas de detalle, sera
muy diffcil corregirlas en el curso de la predicacion,
auncgue se perciban con claridad.

(e} Este método tiene también el inconveniente
de que priva al predicador del beneficio del estimulo
mental gue produce la presencia de la congrega-
cion. En el curso de 1a peroracién ocurren pensamien-
tos nuevos v felices que el predicador habil SabTa
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introducir ventajosamente en su discurso; pero si
éste esta escrito, tal cosa s6lo puede hacerse con difi-
cultad y escaso efecto. Y no solo pueden ocurrir nue-
vos pensamientos, sino que en el calor de la predica-
cion las ideas pueden adquirir una viveza de expre-
sién inesperada. De esto se priva quien lee su ser-
mon. |

(f) La lectura es necesariamente de menos efecto
que la improvisacién para los grandes fines de la ora-
toria. Se hace inevitable, al leer, cierta frialdad y
formulismo. No pareceri natural que quien lee trate
de mostrarse muy animado o patético. Habra mono-
tonia de voz o forzada variedad. Los ademanes casi
nunca seran naturales, pues no es natural gesticular
mucho cuando se lee. El mero acto de volver las pa-
ginas rompe la continuidad del discurso, y lo hace
quizd en el pasaje mas apasionado, destruyendo en
un momento su efecto. Recuérdese que, por otra par-
te, el elemento mas poderoso de que se vale un ver-
dadero orador es a menudo la expresién de su mi-
rada. Todos la hemos sentido penetrar nuestra alma
para incendiarnos en pasiéon o fundirnos en ternura.
Pero si el orador lee su discurso, su vista tendra que
conservarse constantemente fija en su papel; s6lo de
vez en cuando podra dirigir una mirada a su audito-
rio. El acto de leer es esencialmente distinto del de
hablar. Cuando se lee bien, la lectura tiene un poder
peculiar, pero no es natural substituir la lectura por
la peroracién, pues jamas lograra producir el mismo
efecto.

(g8) Debe afiadirse que la lectura es mas perjudi-
cial para la voz. Quizas no noten la diferencia los que
no estdn propensos a la laringitis; pero la verdad es
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que entre las causas gue s€ combinan para produeir
1as enfermedades de garganta, tan frecuentes entre
log oradores, debe contarse la lectura de los diseursos
en publico, aun cuando Nno sea ésta la principal.

(h) No puede afirmarse que la. costumbre de leer
tenga por necesaria consecuencia gue el orador sien-
ta temor de hablar sin manuscrito, pues todos los
que defienden la costumbre de leer insistiran en la
necesidad de que el predicador se habitie también g
perorar; ¥ hay personas que comnunmente leen, ¥ que
no obstante, cuando lo demanda 1la ocasion, pueden
improvisar con muy buen éxito. Pero la verdad es gue
la propension natural, ¥ el resultado comin de Ia
costumbre de leer, es que el orador se haga timido, ¥
tenga gue perder muchas ocasiones de hacer bien, ¥
aun llegue a ponerse en ridiculo por su incapacidad
para predicar cuando no lleva consigo algunos ser-
mones. Por éstas y otras razones no es de recomen-
darse la practica uniforme de leer los sermones.

3. Habiendo considerado ya las ventajas ¥ las des-
ventajag de leer Ios sermaones, daremos algunas suges-
tiones practicas a los gue adopten tal meétodo.

Si leéis no tratéis de ocultar el hecho. Todos 1os
esfuerzos por lograrle seran inutiles. 5i se lee en el
pulpito, hagase franca ¥y abiertamente, cuidando s6lo
de que el manuscrito sea faciimente legible y esté
propiamente colocado en el pulpito.

Tampoco ftratéis de convertir la lectura en pero-
racion., Las dos cosas son esencialmente gdiferentes:
tan dificil es hablar como si se estuviese leyendo, co-
mo leer cual si se estuviera hablando. En realidad,
nadie puede leer exactamente como conversa, ni de-
be procurar haccrlo,
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Leed bien. Hay predicadores que recorren su ma-
nuscrito con mondétona indiferencia. Otros caen en
el extremo opuesto y quieren declamar su sermén con
mucho sentimiento. Sea la lectura modesta y reposa-
da, pero expresiva a la vez.

II. La Recitacién.

1. Este método consistente en escribir los sermo-
nes y repetirlos luego de memoria. Tiene todas las
ventajas del anterior en cuanto a lo completo de la
preparacion, la practica que se adquiere en escribir
y la conservacién de los sermones para su uso sub-
secuente. Sin embargo, el que lo sigue no cuenta con
medio alguno para impedir un fracaso completo, ni
para evitar el temor del fracaso. Tiene, por otra par-
te, dos ventajas que no posee el método anterior: re-
citar nuestra propia composicién es una manera de
hablar, mientras que leer no lo es; recitar es hablar
bajo dificultades y desventajas, pero es hablar. La
otra ventaja es que la recitacién cultiva la memoria,
y todo verdadero desarrollo de esta facultad es va-
lioso. Pero si la recitacién es superior a la lectura, no
lo es a la improvisacion, porque el poder de aprender
de memoria palabras es menos valioso que la capaci-
dad de retener ideas mediante sélo las palabras que
son esenciales a su expresion precisa.

2. En cuanto a las desventajas, el que recita tiene
muchas de las mismas del que lee. Tiene menos opor-
tunidad de corregir los errores que observe al tiempo
de recitar, o de intercalar pensamientos que enton-
ces le ocurran por primera vez, o para dar nueva for-
ma y color a los pensamientos 'y nueva fuerza a las
expresiones al calor de la predicacién. La mente es-
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tara tan ocupada en cl trabajo de recordar palabras
que casi no puede usar mas facultad gue la memoria.
Tste método requiere también mayor tiempo para
la preparacion, pues no s6lo hay que preparar 1l0s ma-
teriales y formar el plan del discurso y gastar muchas
horas en escribirlo, sino que también habra que dar
mucho tiempo al trabajo de aprender de memoria.
Tal tarea es incompatible con la meditacion paciente
y profunda y con el buen desempeiio de otros deheres
ministeriales. La ansiedad natural del que recita, por
temor de olvidar su discurso, es otra seria ohjecidon
a esta practica, como fambién lo es el hecho de que
la declamacion del que recita siempre sera mas o
menos artilicial.

Este método puede servir para discursos de cole-
gio o extraordinarios, en los que el arte constituye un
importante elemento; pero no es de recomendarse,
ni siquiera practicable en el trabajo comin de nues-
tros predicadores.

3. Algunos siguen la practica de escribir sus ser-
mones y predicarios luego sin tratar de repetir lite-
ralmente lo que escribieron. Predicadores eminentes
Io han hecho asi con efecto admirable; pero esto no
es recitar. Sin embargo, los que observan ial practica
logran, en virtud de la asociacion de las palabras con
las ideas, expresar sus pensamientos casi en 10s mis-
mos términos de su manuscrito, aunque no hayan
hecho esfuerzo alguno por aprenderlo de memoria.

1. Improvisacion.

Se entiende por improvisacion el acto de hablar
sin preparacidn previa alguna; pero usaimos aqui el
término solo con referencia a las palabras y no a los
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pensamientos del discurso; esto es, llamamos impro-
visacion la predicacion de un sermoén cuyas ideas y
plan general han sido preparados cuidadosamente,
dejando la eleccion de los términos a la inspiracion
del momento. Con frecuencia se llevan al pulpito no-
tas escritas mas o menos extensas del sermon con el
fin de no omitir en la predicacién ningun punto de
interés; pero no por esto deja de ser improvisacion
la predicacién, pues las notas so6lo sirven para traer
a la memoria los pensamientos, siendo improvisadas
las palabras.

Ninguna persona inteligente sostiene que los pre-
dicadores deben habitualmente improvisar la subs-
tancia o materia del discurso. Verdad es que se pre-
sentan con frecuencia ocasiones en que el predicador
tiene que hablar sin preparaciéon inmediata especial,
y debe estar listo para hacerlo; pero so6lo el que ha
tenido la costumbre de preparar sus sermones con-
cienzudamente lograra en tales casos improvisar con
provecho.

1. Consideremos las ventajas de este método:

(a) En lo que respecta a preparacion, este méto-
do nos acostumbra a pensar mas rapidamente y con
menos dependencia de ayudas externas que si escri-
biéramos todo el sermon.

(b) Este método también permite al predicador
que emplee su fuerza principalmente en las partes
mas dificiles e importantes de su sermén. Cuando
disponga de tiempo limitado, caso frecuente entre
los pastores, lograra poner en sus sermones mas pen-
csamientos que si gastase su tiempo en escribir de ca-
rrera lo que le ocurriera al momento. Frecuentemen-
te hav aue escoger entre la imorovisacion de las ideas
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v la de las palabras, ¥ sl se escriben las palabras no
quedara en muchas oCcasiones tiempo alguno para la
puena seleccion y ordenamiento de las ideas. Nadie
negara que es preferible dedicar el tiempo a las ideas
e improvisar las palabras,

(¢) Este método favorece por lo general 1a econo-
mia de tiempo gue puede dedicarse a la cultura ge-
neral u otros trabajos pastorales. Quiza al principio
el predicador sin experiencia necesitara mas tiempo
para la preparacion de un sermon improvisado que
de uno escrito; pero después que haya tenido al-
guna practica economizara mucho tiempo.

{d) En el acto de la predicacion, el gue se expresa
en frases improvisadas tiene inmensas ventajas. Con
mayor facilidad que si leyera o recitara, podra apro-
vechar las ideas que le ocurran al momento, ¥ el efec-
to seré mucho mejor. Quien posea, aungue solo en
grado humilde, dotes oratéricas, habra observado que
aun después de prepararse cuidadosamente, algunos
de los pensamientos mas nobles e inspiradores se pre-
sentaran a su mente al tiempo de predicar. Si sin-
tiendose profundamente impresionado con la impor-
tancia de su tema, y absorto en €1 logra llamar la
atencion de algunos buenos oyventes siguiera, y el fue-
go de su propia mirada vuelve a ¢l reflejado en los
ojos de los que lo escuchan, sentira arder su alma, ¥
en tales ocasiones no podra menos que gencontrar pen-
samientos mas espléndidos y preciosos que Ios que
jamas visitaron su mente en la soledad.

(e) Una ventaja aun mas importante gue la an-
terior se obtiene también por este método: toda la
masa del material preparado se ilumina y s¢ calienta,
y aun se fransfigura por Ia inspiracién que pPropor-
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ciona el acto mismo de la predicacion. El lenguaje
del predicador se eleva sin esfuerzo consciente hasta
adaptarse a la altura y belleza de sus conceptos. Ja-
mas podra ser propiamente descrita tal exaltaciéon
del alma, pero el que no sepa por experiencia lo que
significa, de seguro no naci0é para orador. Aparte,
pues, del hecho de que se presentaban a la mente
nuevos pensamientos, este método de predicacion da
Iugar a esos eambios de forma y color de los pensa-
mientos en el acto de su presentacion y aumenta in-
calculablemente su poder. _ _

(f) Por otra parte, el predicador puede observar,
mientras pronuncia su discurso, el efecto que esta

produciendo en su auditorio, y cambiar deliberada-

mente las formas de expresion y aun la manera ge-
neral de presentar su sermoén, en conformidad con
sus propios sentimientos y los de sus oyentes. Tal
adaptacién es especialmente deseable en las partes
hortatorias, que son con frecuencia las mas impor-
tantes del sermén. Si tanto el predicador como los
oyentes han llegado a sentirse intensamente excita-
dos, convendra usar figuras vigorosas, y en general,
el lenguaje de la pasién; no hacerlo asi seria decep-
cionar a los oyentes. Peor aun sera que, no habiendo
logrado el predicador excitar los sentimientos de sus
oyentes, trate de aparecer apasionado tan s6lo por
usar las frases que ha preparado de antemano. Nadie
negars la inmensa importancia de esta consideracién.
¢Qué predicador al predicar el mismo sermoén a dis-
tinto auditorio no ha podido observar diferencia, a
veces muy grande, en los sentimientos con que, tanto
€1 como sus oyentes, llegaron a la exhortacién final?
Unas pocas frases que por sus conceptos, estilo y ex-

o

A ]

A

gpoonsiremensd

[T TR—



TRATADO SOBRE LA PREDICACION 259

presion se adapten al estado de animo de los oyentes,
intensificaran maraviliosamente el efecto del discur-
s0; pero es imposible predecir con seguridad cual ha
de ser tal estado de animo. Por esto el que lee o
recita su sermon, estara siempre expuesto a fracasar,
mentras que el orador acostumbrado a la improvi-
sacion, facil y naturalmente se elevara o descendera
hasta el nivel gue convenga a los senfimientos del
momento.

{g) Puede preguntarse también en qué sentido
muestra su dependencia del Espiritu Sanfto y de 1a
oracion el predicador que tiene ya trazado todo su
camino y esti resuelto a seguirlo paso a pasoe. Por
supuesto que debe pedirse la ayuda divina en la pre-
paracién del discurso, y sl se va a leer éste, debe pe-
dirse gue nuestros sentimientos correspondan con la
tectura; pero ¢cuanto mas natural es tal oracidn y
real la dependencia de la ayuda divina si €l sermon
no se ha echado en moldes fijos, sino que habiéndose
reunido el material se ha fundido en 1a mente, reser-
vandose para ¢l momento de la predicacion el ultimo
acto del proceso?

(h) So6lo en la predicacidn improvisada es posi-
ble hablar con perfecta naturalidad y obtener los
mejores resultados. S6lo por este método seran la voz,
el ademan y la mirada lo que la naturaleza dicta, ¥
capaces de desarrollar fodo su poder. El que asi habla
podra facilmente ganar las simpatias de sus oyentes,
ya gue éstas tienen por objeto el hombre, no la com-
posicidon.

(i) Otra ventaja de este método es gue siguiéndcln
se adquiere 1a facilidad para hablar sin preparacion
inmediata. El predicador que no pueda hacerlo en un



260 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

caso dado, perderd muchas oportunidades de ser util,
y lo resentira su influencia sobre el pueblo, que juz-
gara reprochable su incapacidad.

(j) Quiza la mas importante ventaja de todas se

deba a que éste es el método popular. No es tan facil.

interesar a una congregacion con una lectura o una
recitacién como con la predicacién directa de la Pa-
labra. Quiza una congregaciéon compuesta exclusiva-
mente de personas muy educadas prefiriera a veces la
lectura o la recitacion; pero nuestras congregaciones
regulares en las que abunda la gente sencilla, siem-
pre preferiran que se les hable directamente, sin
preocuparse por la escrupulosa correccion de 1a frase.

9. Consideremos ahora las desventajas de la pre-
dicacion improvisada, algunas de 1as cuales requieren
mucha vigilancia y atenciéon en la practica.

(a) Quiza la mas grave de todas consiste en la
propensién a descuidar la preparacion cuando se ha
logrado cierta facilidad de pensamiento y expresion.
Los hombres propenden al abuso de Sus privilegios,
pero no por ello hay que desechar 1os mismos privile-
gios. Si muchos improvisadores se tornan indolentes,
y se fian demasiado de las sugestiones del momento,
tienen a lo menos que ejercer cierta actividad mental
al tiempo de predicar, mientras que el indolente que
se ha acostumbrado a leer o a recitar, se conformara
con repetir sermones preparados mucho tiempo antes,
sin que para ello sus mentes trabajen en modo algu-
no ni se calienten sus corazones. Esta tendencia a
descuidar la preparacién es real y poderosa, pero pue-
de y debe ser resistida.

(b) También existe la desventaja de que la mente
tiene dificultad en fijarse en el trabajo de la prepa-
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racién cuando no se escribe todo €l discurso. Esta di-
ficultad puede desaparecer con 1a practiea; vy al pPrin-
cipio se lograra vencerla haciendo notas copiosas ©
hablando del tema en 1o privado.

(¢) El improvisador no puede citar tan extensa-
mente pasajes de la Escrilura o de otros autores como
el gue lee sus sermones. En cambio citara sélo lo que
es realinente importante y que puede recordarse fa-
cilmente. No siempre es un bien 1a facilidad para ci-
tar. Los que Ieen sus Sermiones citan a menudo pasa-
jes largulsimos que no salo no aumentan el interés
del sermoén, sino gue lo disminuyen. Es, por otra par-
te, mucho mejor generalmente citar las ideas ajenas
en nuestro propio lenguaje. Cuando fuere preciso
citar un pasaje Iargo al pie de la letra, podemos leer-
1o en la Biblia o el libro en gue S€ halle, o copiario
integro y leerlo en el manuscrito.

(d) El estilo de un sermon improvisado serd por
1o regular menos condensado y pulido gue si s¢ €S-
cribiera para su lectura o recitacion. Pero esto no es
necesariamente un defecto. Tal estilo puede ser el
que mejor se adapte a Ia mejor inteligencia de las
ideas por parte del auditorio, que quiza tendria difi-
cultad para ello con la formalidad de estilo de un en-
sayo. Es a menudo absolutamente necesario amplifi-
car y repetir un pensamiento bajo nuevas formas ¥
con distintas ilustraciones cuando hablamos a un
auditorio popular, ¥y aun cuando sean educados nues-
tros oyentes, tal practica no sera inttil. En caso de te-
ner qgue dar definjciones o citar pasajes breves €n
los que lag mismas palabras sean de especial impor-
tancia, podemos de antemano fijar los términos pre-
cisos que hemos de emplear, ya sea eseribiéndolos 0
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no. Sin embargo, hay que tener cuidado en no incu-
rrir en esas repeticiones cansadas, €sa pesadez de
estilo y embrollo de ideas ¥ palabras que ocurren en
tantos sermones, y especialmente evitar esas “con-
clusiones que jamas concluyen,” lo cual se lograra
extremando el cuidado en la preparaciéon y escribien-
do con frecuencia para otros fines.

(e) El éxito de un sermoén improvisado depende
en parte de los sentimientos del predicador al tiem-
po de la predicacion y de las circunstancias que con-
curran, de modo que esta expuesto al mas completo
fracaso. Por esto, mas que por ninguna otra causa
jamas intentan algunos improvisar. Sin embargo, el
predicador gana mas que pierde por esta circuns-
tancia. Quien no es capaz de fracasar, jamas sera elo-
cuente, pues si no se posee una naturaleza excitable,
sobre la cual tengan influencia las circunstancias fa-
vorables o adversas, nada habra capaz de exaltarlo
o inspirarlo en alto grado. Un método de predicacion
que haga imposible el fracaso, hara también imposi-
ble un triunfo superior.

(f) Si el sermén se usa de nuevo, y no ha sido es-
crito totalmente, se requerira una nueva preparacion.
. Pero también esto es ganancia mas que pérdida, pues
de esta manera podra el discurso adaptarse mas facil
y exactamente a las nuevas circunstancias. Un ser-
mén adaptado exactamente a un auditorio u ocasion
sera, cuando menos en muchos de sus detalles, im-
propio de otra alguna. So6lo el predicador que impro-
visa podra facilmente hacer los cambios necesarios,
quiza pequefios, pero indispensables para el resultado
practico. Puede ser también que nuestras mismas
ideas u opiniones sobre algun punto hayan cambiado,
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7 esto demandard una nueva preparacién.

(g) Otra desventaja, y bastante seria, de cste mé-
todo es su propensién a impedir que ¢l predicador
adquiera la costumbre de egeribir. Mientras mayor
sea su facilidad de palabra, mayor serd también su
aversion por el trabajo lento y cansado de escribir, ¥
llega a desarrollarse en €l 1o que algunos han Hama-
do “calamofobia,” o sea, horror a la pluma. Esto pri-
va al predicador de muchos medios impertantes de
ser util—especialmente en nuestro dia, la era de la
imprenta—y a la vez reacciona desastrosamente sobre
su poder oratérico. Tanto el principiante como el ora-
dor experimentado deben obligarse a eseribir mucho
y cuidadosamente. No precisamente 10s sermones que
han de predicar, Sino ensayos, composiciones, articu-
los o sermones ¢ne hayan predicado. De este modo
sus habitos de escribir y hablar mantendran en equi—-
librio sus métodos de pensamiento y su estilo de
expresion.

Cabe aqui observar gue todas las desventajas de la
predicacion improvisada pueden obviarse por esfuer-
zos resueltos y juiciosos, mientras que la lectura ¥
la recitacién tienen desventajas inbherentes gque es
imposible remediar por completo. El que tenga dis-
posiciones oratéricas naturales, lograré vencer 1as di-
fieultades de la predicacién improvisada, y en esta
practica, ¥y solo en ella, hallara amplic campo para
el ejercicio de todas sus facultades. Y no nos Tefe-
rimos a los pocos grandes oradores solamente, sino a
todos los que tengan algin talento innato para ha-
blar en publico, inclusos los que jamas lo han desa-
rrollado por falta de ejercicio o por seguir métodos
equivecados.
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IV. Breve Historia de los Tres Metodos.

No hay duda de que se hablaba en publico mucho
antes de que se in'ventase la escritura, del mismo mo-
do que se hace esto actualmente entre los salvajes;
y desde el principio algunos de estos discursos eran
pensados de antemano, y aun se fijaba en cierto gra-
do su lenguaje. Cuando se generaliz6 la escritura, na-
da mas natural que la preparacion se hiciese por
escrito. Los grandes oradores griegos y romanos im-
provisaban v recitaban, y muchos de sus discursos
que parecen haber sido recitaciones, fueron en rea-
lidad improvisaciones después de cierta preparacion
por escrito. Si alguna vez se practicé la lectura de
discursos entre los griegos y los romanos, o la lectu-
ra de sermones entre los primitivos cristianos, fue
cosa rara y excepcional. “Los sermones,” dice Nean-
der refiriéndose a la época de Criséstomo y Agustin,
“eran a veces, pero raramente, leidos en el manus-
crito o repetidos de memoria; otras veces eran pro-
nunciados libremente conforme a un plan prepara-
do previamente; y otras veces eran completamente
improvisados. Esto ultimo lo sabemos incidentalmen-
te por lo que se dice acerca de Agustin, que en cier-
tas ocasiones era inducido a la eleccion de su asunto
por el pasaje que el praelector habia escogido para
su lectura, y que otras veces era impulsado por al-
guna impresion del momento a dar a su sermén un
giro distinto del que se habia propuesto originalmen-
te. Nos informa también Cris6stomo que frecuen-
temente le era sugerido el asunto por algo que en-
contraba en camino a la iglesia o que le ocurria re-
pentinamente durante el servicio divino.”
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La generalizacion de la practica de leer los ser-
mones parcce haberse originado durante el reinado
de Enrigque VII, Dice Burnet en su Historia de la Re-
sormacién que “los gque eran licenciados para predi-
car, viéndose frecuentemente acusados por causa de
SuS sermones, y porque continuamente eran presen-
tadas al rey queias por Persoids de ambos bandos,
recurrieron a la costumbre general de escribir y leer
sus sermones, de donde ¢£sta se hizo comun,” Se acen-
tu6 aun mas la practica citada a consecuencia de las
guerras civiles, especialmente por €l desagrado pro-
ducido por lo apasionado de 1a predicacion de los in-
dependientes. Carlos 11 traté vanamente de cambiar
tal costumbre, pues continud practicandose la lectu-
ra en la Iglesia de Inglaterra. Fn el Coniinente ha
sido rara esta practica, come tambien entre los Ro-
manistas de todas partes, ¥ 8010 es comun entre cier-
tos protestantes de Inglaterra y AmErica.

V. Preparacion General y Especial para la Predicacion
Improvisada.

El predicador debe cuidar de su salud, no s6lo por
los motivos gue tienen todos para ello, sino porque
el trabajo de la predicacion demandsa un alto grado
de energia nerviosa y poder fisico. Mis de un buen
sermon fracasa porque el predicador se siente ago-
iado fisicamente antes de concluirlo, lo gue 1o inca-
pacita para experimentar una emocion profunda ¥
para hablar con poder.

Debe acostumbrarse a pensar con exactitud ¥
rapidez, y a seguir sin interrupcion el encadenamien-
to de las ideas sin auxilio exterior alguno. Dehe poder
citar la Biblia sin titubear y conservar frescos todos
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sus conocimientos, a fin de poder utilizarlos en €l mo-
mento oportuno y preparar Sus sermones en corto
tiempo cuando esto fuere necesario.

Debe prestar cuidadosa atencion a su manera de
expresarse tanto por escrito como en la conversacion;
ftormar el habito de buscar los términos precisos y de
formar frases gramaticales simples y faciles a la vez.
Debe evitar en la conversacion familiar el uso de tér-
minos 0 expresiones vulgares, sin incurrir, por otra
parte, en pedanteria. No debe haber diferencia muy
marcada entre el estilo empleado al hablar en publi-
‘co y el de la conversacion. Para poder hablar bien
algunas veces, €S preciso hablar siempre bien. Quien
haya formado tales habitos puede sentirse tranqui-
lo, pues su lenguaje jamas adolecera de defectos gra-
ves.

El joven predicador que quiera improvisar debe
comenzar a hacerlo desde luego. Si por timidez o falta
de experiencia se figura que debe comenzar por leer
o recitar sus sermones, pronto adquirird una costum-
pre que dificilmente lograra dejar después.

Es importante que se arregle bien el sermé6n segun
el orden natural de los pensamientos para no tener
dificultad ninguna en recordarlos. No se debe divagar
sin rumbo sobre el asunto, sino tener puntos distin-
tos y bien marcados, y avanzar firmemente de uno a
otro. Ya sea que tenga divisiones formales 0 no, un
discurso popular debe siempre tener puntos precisos.
Si el predicador ha tenido cuidado de trazar distin-
tamente su camino, podra, cuando lo demande la oca-
sién, salirse de ¢l sin temor de no volver a encon-
trarlo.

Si el predicador escribe notas al tiempo de su pre-
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paracion, generalmente hari bhien en no llevarlas al
pulpito. Cuando tenga gue tratar determinados asun-
tos, 0 hacerlo de un modo especial, quiza convenga
que las Heve; pero por lo regular es mejor gue se
tome el tiempo suficiente para diluir bien el sermon
en la mente, de modo que pueda luego fluir con liber-
fad; o en ofras palabras, determinar el camino que
ha de seguir con tal claridad que pueda sin dificul-
tad verlo todo de principio a fin, No es necesario para
esto memorizar palabras, ¥ se lograra pronto con la
practica. En algunos casos puede ser indispensable
fijar en la mente aun Ias mismas palabras que se han
de emplear, especialmente cuando se trate de defini-
ciones, o0 de Ia transicion de unga idea a otra, o de al-
gunas figuras que importa presentar con precision vy
elegancia para gue su efecto sea bueno. También
conviene aprender de memoria los pasaies de la Es-
critura que han de citarse, como también toda clase
de citas a fin de decirlas sin vacilacion.

Ya puede verse que todo joven predicador sin ex-
periencia puede haklar improvisadamente sin gran
peligro de completo fracaso. Arregle su discurso con
el mayor cuidado, meditelo de principio a fin sin ha-
cer esfuerzos por retener Ias palabras, excepto en
108 casos mencionados arriba, pero si esforzandose
por retener 10s pensamientos ¥y sn sucesion. No es por
demdis que ensaye su sermoén en su cnarto o en el
campo, practica que ha sido de gran utilidad para
muchos en los comienzos de su ministerio, Pida la
ayuda de Dios, ¥ suba al pulpito sin temor: lograra
recordar mucho mejor gque se figura, y ripidamente
aumentara Ia facilidad con gue lo haga.

No son por demés algunas otras recomendacio-
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nes: Si se os olvida lo que pensabais decir en segui-
da, no os detengais, que nada hay tan mortificante
como una pausa muerta, y el malestar aumenta en
proporcion geomeétrica con los segundos que pasan.
Decid algo, repetid, pero no os detengais. Si os enre-
dais en la construcciéon de un periodo, no volvais
atras, rompedlo. Si habéis incurrido en un error gra-
matical o de pronunciaciéon, no os detengais a corre-
girlo, a menos que Sea serio. Se perdona una inad-
vertencia ocasional con tal que el estilo general sea
bueno. Y si cometeis graves yerros en vuestro estilo, ¥
si olvidais vuestros mejores pensamientos 0 fracasais
completamente, esto no 0S matara. Otros grandes
hombres también han tenido sus fracasos. Recordad
al joven Roberto Hall.

La palabra en publico es uno de los méas nobles
ejercicios de las facultades humanas, ¥ la. predica-
ci6én es su forma mas elevada. Si, pues, la improvi-
sacion es el mejor método de predicacién, vale cier-
tamente la pena de esforzarse por lograr en ella la
excelencia—cultivar fiel ¥ diligentemente nuestras
facultades, y no cejar jamas en nuestro propoésito de
'hacer siempre lo mejor posible.
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CAPITULO II.

De la Diccién, en Cuanto a la Voz.

i 1. Observaciones generales sobre la diccién. II. La Voz—sus

poderes distintes. II1. Mejoramiento general de la voz. IV.
'i Use de Ia voz al hablar en putblico,

I. Observaciones generales sobre la diccion.

No se necesita gque insistamos sobre la importan-
cia de la diccion, ya que escribiinos para personas que
entienden su caracter y aprecian los fines de la ora-
toria.
La diccién o pronunciacion de un discurso no con-
siste tan s6lo, ni aun principalmente, en la vocaliza-
cibn o gesticulacién indispensables para ello, sino
que supone que el gue habla estd posesionado de su
asunhto, en plena simpatia con 61 y convencido de su
importaneia; que no estd simplemente repitiendo pa-
' labras de memoria, sino dando a luz el producto vivo
| de st mente. Aun la accion solo es buena en cuanto

el actor se identifica con la persona representada—

pensando y sintiendo realmente lo que dice. En el
1 orador ésta debiera ser perfecta, pues no esti tra-
" tando de representar a ofras personas, nl de apro-
piarse pensamientos ajenos o sentimientos, sino gue
procura o debe procurar presentarse con su propla
personalidad y expresar lo que su propia mente ha
producido.

(Por qué, pues, es tan frecuente el fracaso de los

A kg
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oradores en este punto? En parte, porque muchos de
los pensamientos que presentan son prestados, y no
han sido digeridos por la reflexién ni incorporados
en la substancia de su propio pensamiento. En parte,
porque con demasiada frecuencia no dicen lo que
realmente sienten, sino lo que piensan gue deberian
sentir y tratan de sentir, aunque sin lograrlo. Mas
aun, porque estin expresando lo que es producto de
una actividad mental previa, la del tiempo de la
preparacion; y aunque entonces tanto el pensamien-
to como el sentimiento hayan sido genuinos y reales,
el estado mental que los produjo no se repite mas que
“imperfectamente. En cada uno de estos respectos
puede verse que el orador esta expuesto a convertir-
se en actor hasta cierto punto. Es cuestion de supre-
ma importancia para todo orador, y especialmente
para los predicadores, resistir la inelinaciéon a con-
vertirse en actor, y debe cuidarse celosamente de no
decir mas que lo que realmente piensa y en verdad
siente.

Una oraciéon o discurso, en el sentido estricto del
término, s6lo existe en el acto de hablar. Todo 1o que
precede es s6lo la preparaciéon para el discurso; todo
lo que queda después es la relacion de lo que se hablo.
Importa que no pensemos del discurso y la diccion
como cosas separadas. Sea cual fuere nuestro método
de preparacion, ésta no sera mas que la preparacion
que debemos conservar viva en nuestra mente, como
parte vital de ella, para presentarla luego como pen-
samiento vivo.

Pero asf como la preparacién no es una oraciéon
mientras no haya sido dicha en publico, tampoco de-
be recibir atencién separada la simple manera de
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hablar. Esta debe ser el producio espontineo de la
constifucién peculiar del orador influenciade por el
asunto gue lltena en el momento su mente ¥ su cora-
zon. La idea de alcanzar la elocuencia por el mero
estudio de la voz v la accidn es esencialmente absur-
da. No hay quien imagine que se hara agradable en
la conversacion por tales medios.

Las cosas indispensables para la diccion eficaz
pueden resumirse brevemente como sigue:

Tened zlgo que decir, y 1a seguridad de que vale Ia
pena decirlo; pues ninguna cosa contribuira tanto
como esta confianza a dar dignidad, precision, faci-
lidad y poder a la diccién. Dése al plan un buen arre-
glo, no seghn el estilo de un ensayo, sino con el mo-
vimiento ordenado y rapido, propio de un discurso.
Familiarizaos perfectamente con cuanto os propon-
gais decir, de modo que no sintais ninguna inguietud,
pues el temor del fracaso interrumpe lamentable-
mente la corriente de pensamientos y sentimientos.
Repasadlo mentalmente pocos momentos antes de la
hora de hablar, para que podais sentiros seguros del
terreno, v vuestros sentimientos se exciten en sim-
patia .con el asunto; pero conviene que inmediata-
mente antes de hablar la mente esté libre de todo
pensamiento activo, manteniéndose s6lo en actitud
quieta y devocional. Ved que vuestra condicion fisica
seq tan vigorosa como se pueda. Para esto procurad
conservar una buena salud en lo general; dormid
bien Ia noche antes de hablar; comed moderadamen-
te en las horas que preceden al acto, ¥ s6lo alimentos
de facil digestién; y si podéis evitarlo, no agotéis
vuestra vitalidad durante el dia en conversacion ex-
citante. Bs de la mayor importancia manfener en
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condicion sana el sistema nervioso, de modo que el
sentimiento pueda rapidamente responder al pensa-
miento, y conservarse al mismo tiempo un completo
dominio de si.

Sobre todo, conservad vuestra personalidad. Ha-
blad con libertad y franqueza lo que penséis y sintais.
Mejor es tener mil faltas que, por el temor de tenerlas,
resultar insulso. Algunos de los mas utiles predica-
dores, hombres elocuentes en un sentido verdadero y
elevado, han tenido graves defectos. Adquirid la cos-
tumbre de corregir vuestras faltas hasta donde sea
posible, pero ya sea que la vOz ¥ la accién sean bue-
nas o malas, si tenéis algo que decir, decidlo. Y de
todas maneras, evitad la afectacion y aun el artificio.

II. La Voz—sus poderes distintos.

La voz es el gran instrumento del orador. Nada
hay en la constitucion fisica del hombre que tenga
la importancia de la voz. No todos los oradores emi-
nentes han tenido una figura imponente, pero todos
1os que han llegado a la eminencia han tenido una voz
eficiente. Las faltas que tienen su origen en la consti-
tucion organica, como la lentitud en la pronuncia-
ci6n, agudeza de tono, debilidad, o articulacion de-
fectuosa, pueden a menudo ser remediadas parcial-
mente mediante esfuerzos juiciosos y pacientes; tes-
tigo de ello, Demoéstenes. Una voz muy defectuosa
en algunos aspectos, puede tener en otros gran po-
der, y adaptarse precisamente al caracter mental
del hombre. De Burke se dice que su V0zZ era aspera
y a veces tan ronca que casi se hacia ininteligible;
esto hacia que se le escuchase comunmente con fa-
tiga; pero en algunas ocasiones, cuando expresaba
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ciertas variedades de pensamiento y sentimiento, su
palabra tenia gran fuerza. Roberto Hall tenia una
voz comparativamente débil, pero la hacia eficaz
mediante la rapidez en la pronunciacion. Son cono-
cidos los dones de CrisOstomo, Whitfield, Spurgeon.
Todo esto demuestra que si no puede une ser orador
eminente sin poseer poderes de voz extraordinarios,
si puede ser un orador de eficacia, no obstante graves
defectos.

No es preciso que el orador tenga un conocimiento
completo de Ia anatomia y fisiologia de los Organos
de la voz. Un conoeclmiento general de ellos le sera
util para evitar enfermedades.

Es importante distinguir clertas facultades de la
vozZ en relacion con su uso en pablico. Son las si-
gulentes:

{1) Extension, o sea el alcance mayor 0 menor de
su diapasom. La diferencia entre las voces en este res-
pecto s muy notable entre los cantores, pero no es
menos real entre los oradores, ¥ es ¢osa de 1la mayor
importancia para la expresion de la Inmensa varie-
dad de sentimientos gque experimentari un orador
amm en el progreso de un solo discurso.

(2) Volumen. La cantidad de sonid¢ producida es
enteramente distinta de su tono, aungue frecuente-
mente se confunden ambas cosas en el uso popular de
los calificativos alto y fuerte, Un volumen amplio,
propiamente regulado, harid gue la voz sea audible a
mayor distancia, ¥ lIa hara mas Imponente.

{3) Poder de penetracitn. La distancia a que uno
puede ser 0ido no depende simplenmiente del volumen
vy ¢l diapason, nl de ia articulacion distinta; hay di-
ferencia entre ias voces en cuanto a su poder de pe-
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neiracion. Semejante diferencia existe en el caso
de otros muchos sonidos, naturales y artificiales. Este
hecho no ha sido satisfactoriamente explicado, pero
la mas ligera observacion bastara para mostrar su
realidad.

(4) Melodia. Esta depende tanto de la dulzura
como de la flexibilidad de la voz. Los sonidos deben
ser dulces por si, y la constante transicion de un
tono a otro, requerida por las variaciones en el sen-
timiento, debe hacerse con prontitud, precision y
suavidad. No puede ser melodiosa una Vo0z qué S€a
deficiente en cualquiera de estos respectos.

[II. Mejoramiento General de la Voz.

Debemos procurar, mediante ejercicio y cuidado
generales, adquirir tales habitos, tanto en cuanto a
la palabra como la accidon, que hagan innecesario
que demos atencién a estas cosas cuando estamos ac-
tualmente empenados en la pronunciacién de un
discurso. '

Todo 1o que mejore la salud general aprovechara
a la voz, y especialmente el ejercicio muscular, y par-
ticularmente el que desarrolle el pecho ¥y produzca
una posicién erguida. El canto cultiva la voz en casi
todo respecto, y probablemente mas que ningun otro
ejercicio excepto el mismo de hablar. Por otras mu-
chas razones es conveniente que el ministro pueda
cantar, y cantar por nota; y los ministros jéovenes, y
los que se preparan para el ministerio deben poner
cuidado en aprender a cantar. La leclura en Voz alta
es también util para el cultivo de la voz. Es, no obs-
tante, cosa que fatiga mas que el hablar, ¥ debe sus-
penderse cuando se experimente cansancio. El mane-
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jo propio de la VOZ €n la conversacioén ordinaria es
de gran importancia, puss en el uso de la veosx, 1o
mismo gue en otras cosas, es imposible que el que
es habitualmente descuidado, haga lo que conviene
en ocasiones especiales. Téngase cuidado de que la
pronunciacion en la conversacion sea siempre audi-
bie v agradable y al mismo tiempo facil y natural, ¥
no habri gue preccuparse por la pronunciaciéon en
publico. Los ejercicios vocales pueden ser bastante
itiles para ciertos fines y hasta cierto punto; pero si
son excesivos o de caracter impropio, pueden daiar
seriamente los organos vocales; hay también peliero
de que produzcan alectacion. Después de todo, 1a
prictica misma es, despues de la conversacién, la cosa
principal; pero debe ser practica cuidadosa, obser-
vando las faltas que se desarrollen ¥ haciendo esiuer-
zos por corregirlas antes que se confirmen y hagan
incurables.

Debe tenerse cuidado de no destruir 1a individua-
lidad de 1a voz. La voz de un hombre &s parte de si
mismo y de su peder; y debe conservaria sin altera-
ciones esenciales, mejorandola, a Ia vez, en 1o posible.

Conviene notar algunas cosas en cuanto a los me-
dios de mejorar los poderes particulares de 1a vozZ.

(1) Nada puede mejorar tanto su extension como
el canto. Puede ser provechoso tomar una frase corta
y repetirla al aire libre en un tono sucesivamente
elevado o bajo hasta llegar al limite de nuestro dia-
pason, pero sin que parezca que cantamos al repe-
tirla. Al hacer tal ejercicio bueno es recordar que
en tono grave es mejor hablar despacio, y rapidamen-
te en tonos agudos.

(2} La actitud habitual ¥ los ejercicios fisicos gue
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tiendan a ensanchar y fortalecer los pulmones seran
las cosas que contribuirdn a aumentar el volumen de
la. voz. E1 montar a caballo, partir lena, y en grado
notable los ejercicios gimnasticos de cierta clase pro-
duciran este efecto. Las aspiraciones largas y conti-
unadas, cada mafiana antes de almorzar o a cualquie-
ra hora del dia en que el estobmago no esteé lleno,
obraran sobre los pulmones, y con su practica con-
tinuada se ganara mas de lo que pudiera suponerse.
La costumbre de hablar con la boca bien abierta pa-
ra mayor libertad y claridad de la pronunciacion, es
de la mayor importancia. El canto en voz alta (pero
no en tonos agudos) sera util, y el mismo ejercicio
de hablar en publico, si en €1 se tiene algun cuidado,
aumentara invariablemente el volumen de la Vvoz
del orador en sus primeros afios.

(3) El poder de penetracién puede ser aumentado
si se da al asunto la atencién que requiere, haciendo
ejercicios vocales y hablando. El esfuerzo ha de ser
por proyectar la voz, hacerla alcanzar lejos sin ele-
var su tono ni aumentar la cantidad del sonido. Lla-
mando a algin amigo situado en una colina opuesta,
o fijando la mirada en una persona distante en un
auditorio numeroso y procurando hacerle oirnos, de-
sarrollaremos naturalmente este poder; pero debe
tenerse mucho cuidado en no valerse para ello de un
cambio de tono. Experimentos fisicos de varias clases
han demostrado que los tonos puros, esto es, los que
no se mezelan con ruidos irregulares, tonos llenos,
claros, sostenidos, se oyen a mayor distancia que
otros: razén importante para cultivar la pureza de
tono mas bien que su efecto mediante la melodia.

La pureza de tono tiene que ver principalmente
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con la pronunciacion de sonidos vocales; pero la ar-
tienlacion distinla de 1as consonantes ayuda tambicn
mucho al poder de penetracion de la voz. Nada es mas
comun que ofr sonidos, ¥ aun sonides fuertes, al acer-
carnos a un orador, antes de poder oir las palabras.
ge debe esto al hecho de que el orador hincha sus
vocales, Dero no precisa las consonantes. Estas son,
no obstante, las que determinan la palabra.

Son muy comunes grandes defectos en cuanto a
12 claridad de articulacion, y por medios bien senci-
llos se puede y debe cultivar. En la conversacion, en
Ia lectura, al hablar, ¥ especialmente al cantar (por-
que entonces €3 mas dificil), debe tenerse continuo
cuidado de articular cada Jetra segln su verdadero
sonido, vy especialmente cada consonante.

Quien desee ser oido a gran distancia, debe hablar
despacio. Habra asi un intervalo claro entre las omni-
das sonoras, y aungue lleguen debilitadas por la dis-
tancia, seran claras.

(4) En 1o que respecta a 1a melodia, ya hemos visto
que depende de la dulzura y flexibilidad de la VO0Z.
Aquélla es mas gque nada una cualidad natural, pero
puede ser mejorada por el canto; también por la
conversacion si en ella se presia atencién a la pureza
del tono, se evita la ronquera 'y todo mero ruido gue
tenga gque ver con ia expresion vocal; y €n general,
conservando los érganos de 1a palabra en condicion
sana. Muy importante son para la melodia los soni-
dos vocales, pues la prolongacion de ellos hace dulces
los tonos, lIas consonantes, que para otros fines deben
ger articuladas distintamente, deben suavizarse en
interés de la melodia.

ge necesita flexibilidad en la voz, tanto para la €X-
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presion exacta de las variaciones de sentimiento, co-
mo para la melodia. Se mejorarad con la practica, si
se habla con sentimientos sinceros, y puede cultivar-
se mediante ejercicios que requieran transiciones ra-
pidas de un tono a otro mucho mas agudo 0 mas
grave. Probablemente el mejor ejercicio sea la lec-
tura de dialogos, en voz alta, en que €l lector repre-
senta alternativamente cierto numero de interlocu-
tores. La animacién caracteristica de esta especie de
discurso, y los cambios frecuentes y rapidos de la
voz que se requieren para mantener la distincion de
personas y caracteres, proporcionan los auxilios mas
eficaces para el desarrollo de este poder. También son
buenas para el mismo fin las selecciones humoristi-
cas.

La melodia es cosa deseable, pero aunque no la
posea en alto grado, puede un orador lograr que su
vO0z Sea por otras razones muy eficaz. Bueno es recor-
dar la falta grave en que incurren algunos oradores,
de cantar cuando hablan, dando a su discurso una
especie de acompafiamiento musical distinto de los
sentimientos expresados.

IV. Uso de la voz al hablar en publico.

Pueden ser de provecho las siguientes observa-
ciones:

(1) No se principie en voz demasiado alta. Hay
peligro especial de hacerlo cuando se habla al aire
libre, o en un edificio grande y con el que no estamos
familiarizados, o cuando nos hallamos demasiado
excitados. Generalmente es muy dificil para el ora-
dor bajar el tono de voz con que ha comenzado. Pue-
de darse cuenta de su equivocacion en menos de tres
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minutos, ¥ hacer repetidos esfuerzos por corregirla,
pero las mas de las veces fracasaréd en ello; y al lHegar
5 las partes apasionadas de su discurso, en las que
haya necesidad de levantar 1a voz, emitira chillidos
¥ gritos destempladoes. Todos hemos sido alguna vez
testigos de esto, No es imposible cambiar el tono, ¥
debe intentarse cuidadosamente siempre gue sea
necesario; pero es mucho mejor tener cuidado de no
comenzar mal. 51 el orador se apasiona en la prime-
ra parte de su discurso, no debe desde luego dar a
s voz toda su fuerza, sino reservaria para mas tar-
de cuando llegue al punto culminante, como se hace
con 1os mas poderosos instrumentos en un oratorio.
Por cierto que muy raras veces debe esforzarse la
voz hasta su mas alto tono, ni darsele fodo su volu-
men; debe haber siempre fuerza de reserva, excepto
en algun momento de exaltadisima pasion.

5i bien no debemos empezar hablando en tono
alto, si es importante que el texto sea o0ido distinta-
mente. Para conseguirlo, cuando el auditerio es gran-
de, es bueno decirlo despacio, distintamente, ¥ 51 €3
preciso, por segunda vez, proyectando la voz mas
bien gue eleviandola.

(2) No se permita que la voz decaiga en las lti-
mas palabras de un periodo. Aungue debe con fre-
cuencia bajar, velviendo asi al tono general del dis-
curso, no debe caer repentinamente, ni a tono de-
masiado bajo. No es poco frecuente el que las ulti-
mas palabras resulten inaudibles.

(3) Nunca se descuide el tomar aliento antes gue
log pulmones se hallen enteramente exhaustos; ¥ por
lo regular consérvense bien llenos. Esto se lograri
generalmente sin esfuerzo en la improvisacién; pero
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la recitacion y la lectura demandan especial aten-
cion. Monod dice: “Para lograrlo es preciso respirar
con bastante frecuencia y aprovecharse de peque-
fias pausas en la alocucion.” No debe el orador aspi-
rar por la boca, sino por las narices, de una manera
regular e invariable. Conserve la cabeza y el cuello
erguidos, tanto para respirar con libertad como por
otras razones, y que nada haya que oprima su gar-
ganta.

(4) Fijad la vista con frecuencia en los oyentes
mas lejanos, y cuidad que os oigan. Si algunas perso-
nas particulares entre los oyentes han perdido la
atencion, lograréis casi siempre interesarlos de nue-
vo dirigiéndoles discretamente la voz por algunos
momentos. ‘

(5) Que haya variedad: de tono, de fuerza, de ra-
pidez. La monotonia destruye la elocuencia. Pero la
variedad de expresion debe lograrse no como cosi
aparte de las ideas del discurso, sino cuidando de que
haya verdadera variedad de sentimiento, y expre-
sando luego cada sentimiento particular del modo
mas natural.

Por lo demas, no hagais caso de reglas, y pensad
s6lo no en vuestra voz, sino en vuestro asunto y en
aquellos a quienes deseais producir determinada im-
presion. S6lo que cuando alguna falta notable haya
llamado la atencion, nos haya sido indicada por al-
gun amigo, haced lo posible por evitarla en lo futuro.

Nota sobre el Mal de Gargcinta de los Predicadores.

El uso excesivo o defectuoso de los 6rganos de la
voz produce con frecuencia en los predicadores la
laringitis, o sea inflamacién de la laringe en su parte
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superior. Se forman ulceras vigibles sin necesidad de
instrumentos, oprimiendo tan s610 la lengua con una
cuchara. Sus causas son varias: (1) Debilidad gene-
ral de salud, especialmente de los 6Iganos de 1a nu-
tricion. (2) El hablar mucho cuando la persona se€
halla bajo la influencia de emociones deprimentes.
Esto hace que la garganta se contraiga naturalmente,
v el esfuerzo por hablar resulte mas fatigoso. (3) El
hablar cuando se tiene ronguera. (4) El cantar cuan-
do los 6rganos estan fatigados. (5) El predicar desde
plataformas demasiado elevadas, siendo necesario

thelinar la cabeza para mirar & los oyentes. Esto hace

que se doble y contraiga 1a garganta precisamente
en el punto donde se produce esta enfermedad. (6)
La lectura es mucho mas perjudicial a estos 6rganos
que ¢l habla. El sintoma que demanda cuidado espe-
cial es la sensacion de fatiga y debilidad en los 6rega-
nos. En todo tiempo, pero principalmente cuando la
salud general es débil, este sinfoma indica la nece-
sidad imperiosa de descanso. Debe dejarse de pre-
dicar y de cantar, y evitarse con cuidado los res-
friados.

Los principales remedios para la laringitis son
el descanso temporal y el procurar el mejoramiento
general de la salud. La equitacidn, los viajes, ¥y €n ge-
neral los ejercicios activos produciran regularmente
la cura en pocas semanas. Si se forman tilceras y el
médico recomienda la cauterizacién, debe proceder-
se a ella sin vacilacién.
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CAPITULO III.

De la Accién.

El término accion se limita comtunmente a lo que
Cicer6én llama el sermo corporis, o Sea, sermoén del
cuerpo, incluyendo la expresioén del rostro, la postura
y el ademan, pero sin incluir el uso de la voz.
~ La libertad y variedad de accién que pueden ob-
servarse en los nifios cuando hablan entre si demues-
tra que es perfectamente natural. Su maravilloso po-
der de expresién, aun aparte del lenguaje, se puede
a veces apreciar en los sordo-mudos y en las personas
habiles para la pantomima. Se cuenta de una disputa
que tuvieron Cicerén y Roscius, un famoso actor,
acerca de quién de ellos podia expresar mas elocuen-
temente un pensamiento, si el uno con palabras o el
otro con sefias. En muchos casos un gesto es mucho
mas expresivo que cualguier numero de palabras.
“Se percibira claramente cuan cierto es que el len-
guaje debe ser considerado como un estorbo al pen-
samiento, con todo y ser su necesario instrumento,
recordando la fuerza comparativa con que las ideas
simples pueden ser comunicadas mediante sefias.
Decir ‘Vete de aqui,’ es menos expresivo que sefialar
la puerta. Hay mas energia en el acto de colocar el
dedo sobre los labios que en decir, ‘no hables.’ Una
sefial hecha con l1a mano es mejor que un ‘Ven acs.’
Ninguna frase dara tan viva idea de sorpresa, como
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ol abrir 1os oios ¥ levantar las cejas. Un encogimien—
to de hompros perderia mucho de su significacion
« se tratars de traducirlo en palabras” (Spencer).
“El que en este lenguaje de sefias es maestro, posee,
en verdad, un poder casi magico; ¥ cuando el orador
puede cambiarlo con Ia palabra, logra una intensisi-
ma vivacidad de expresién. No sélo su boca habla,
sino también sus 0i0s, su cara, SUS dedos. Los oyentes
leen sus sentimientos en su cara y Sus miembros aun
antes de gue su voz liegue a SUs oidos: son a la vez
espectadores y oyentes” (Dabney).

;Como es gque el hombre tan frecuentemente pa-
rece haber perdido esie maravilloso poder que de
nifio poseia? En algunos casos es porque al pasar la
juventud ha sido endurecido por la fiera lucha por
la vida, perdiendo la vivaecidad ¥ frescura de senti-
mientos de la infancia. En los mas de los ¢as0s es
porque ya no puede como el nifio olvidarse de si mis-
mo al hablar, v ya sea por timidez © vanidad, su
actitud se hace forzada y torpe. S6lo es verdadera
1a accion cuando es espontanea, ¥ por el momento,
casi inconsciente, Aun el nifo se siente cortadc tan
pronto comeo ve que lo observan; Y, por otra parte,
aun en el hombre més timido o presumido, cuando
el asunto absorbe toda su alma., ¥ llega por el momeil-
to a olvidarse de si mismo, la accion se hace libre ¥
expresiva,—a 1o menos €1 cuanto lo permiten los ma-
10s habitos que hubiere contraido.

. COomo, pues, lograri el predicador en este respec-
to también, hacerse como nifio? Debe cultivar sus
sensibilidades religiosas; cuidarse mas de sus temas
sagrados y menos de sl mismo—subordinar completa
y habitualmente la idea de su persona al pensamien-
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to de salvar almas y glorificar al Redentor; debe re-
cordar que ¢l mismo, tal cual Dios 1o hizo, es llamado
a predicar el Evangelio; y que con su inalterada in-
dividualidad, desarrolladas sus facultades y corregi-
dos sus defectos, ha de hacer la obra que se le asigné.
Luego, plenamente posesionado de su asunto, levan-
tandose sobre todo temor de los hombres, y ardiendo
en celo por ser util, hable 1o que piense y sienta. Sin
duda que incurrird en equivocaciones; pero ;qué im-
porta? No es posible que un nifio aprenda a andar
sin caerse alguna vez. Pero asi como el nifio no segui-
r4 cayéndose todo el tiempo, el predicador sabra
aprender las lecciones de sus yerros. No siempre se
dara cuenta de éstos desde luego, preocupado como
se halla con cosas superiores, pero recordara despues
sus faltas de accion, o no faltara algun buen amigo
0 un critico severo que se las sefiale, 10 que le hara
tener mas cuidado la vez préxima, y corregirse.
Algunos accionan naturalmente mucho mas que
otros. Hay diferencia en este sentido entre las dife-
rentes razas, y entre individuos de la misma raza que
habitan distintas regiones. Los pueblos més excita-
bles, como los franceses, gesticulan casi constante-
mente; los ingleses muy poco. Los americanos son
naturalmente mas ardientes y excitables, y mas in-
clinados a gesticular que los ingleses. El mismo in-
dividuo accionarié mas o menos de acuerdo con su
condificion fisica y sentimientos del momento, como
también segun su asunto y circunstancias. Fiaos pues
del impulso espontaneo. No refrenéis la naturaleza,
sino cuando se presenten faltas particulares. Y ja-
mas forecéis la naturaleza; la accién no es indispen-
sable, y la accién forzada perjudicarad. No habia nada
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notable en el ademdan de Spurgeon, pero poseia una
voz extraordinaria; pero, por otra parte, aun existe
en Wisenach un pupitre de encino que Lutero rompié
de un puietazo al predicar. El apostol Pablo parece
haber tenido una manera peculiar e impresiva de ex-
tender Ia mano. Haced, pues, 10 que para vosotros sea
mas natural en cada ocasion; accionad mucho o po-
co, de un modo o de otro, pero nunca olvidéis que no
estais empefiados en un torneo, sino en una batalla,
y que lo que importa no es que observels cuidadosa-
mente las reglas, sino gque venzais.

va se ha indicado arriba gque la accion ineluye
varias cosas distintas:

1. La expresién del rostro tiene gran poder. Con
ella suplicamos, amenazamos, conciliamos; se mari-
fiesta tristeza o gozo, entusiasmo o desaliento; de ella
estan todos pendientes, la observan y estudian, aun
antes de gue hablemos. La expresion del rostro €S
casi involuntaria, y poco puede hacerse por mejorar-
la, si no es en la correccion de defectos. Cuando un
hombre esta posesionago de su asunto, ¥ subordina
por completo todo pensamiento de si mismo, su rostro
asumira espontaneamente teda pxXpresion apropiada.

Ciceron dice: “En la peroracion nada hay que
tenga mas efecto despues de la voz como la expresion
del rostro; y ésta es dominada por 10s njos.”” El poder
de expresion del ojo humano es tan grande que de-
termina en cierto modo, la expresion de todo el ros-
tro. Es casi imposible disimular. Se dice que los ju-
gadores se filan mas del estudio de la mirada de sus
adversarios para descubrir su juego, que de ninguna
otra cosa. Hasta los animales sienten su poder. El
perro observa los ojos de su amo, ¥ gsabe PoOr su exX-
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presion si ha de esperar una caricia o tener un cas-
tigo. Se dice que el le6n no puede atacar a un hombre -
mientras éste lo vea fijamente. Todas las pasiones y
emociones del corazon en todos sus grados y combi- ' g,
naciones se expresan con plenitud y poder en los
ojos. Ahora bien, en ciertos respectos podemos go-
bernar nuestra mirada. No podremos hacerlos bri-
llar, arder o derretirse; pero siempre podremos mirar
a nuestros oyentes. Es dificil exagerar la importancia
de esto. Aparte del poder directo que el ojo del ora-
dor tiene sobre el auditorio, es mirandolo fijamente
como podra observar la expresion de sus rostros y
ponerse en contacto vivo con ellos. Ya hemos hecho
observar el poder estimulante que la simpatia del
auditorio ejerce sobre el orador. Quien no se sienta
ayudado por ella no naci6 para orador. Y en adicion
al efecto involuntario que en el orador mismo se pro-
duce por la observacion de los rostros de sus oyentes,
podra también darse cuenta del efecto que producen
sus palabras, y adaptar sus pensamientos, estilo y
maneras a las condiciones del momento.

Si los sentimientos del predicador son los que de-
ben ser, su mirada al principiar sera respetuosa sin
timidez, independiente sin provocacion ni arrogan-
cia, y solemne sin mojigateria. En el curso de su ser-
moén cambiard su caracter con cada variacién de
sentimiento.

9. Postura. Si al andar, sentarnos, ponernos de pie
o montar a caballo cuidamos de mantenernos ergui-
dos habitualmente, y de adquirir facilidad de movi-
mientos, poco peligro habra de asumir al hablar en
publico, postura gue no sea natural y apropiada. Pe-
ro hay varios defectos que, por falta de tales habitos,
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¢ por los conceptos erroneos gue algunos tienen de la
oratoria, o por los sentimientos Lnpropios gue em-
bargan el animo al tiempo de hablar, se observan
con frecuencia en el palpito. Conviene mencionar al-
gunos de ellos.

Una de las faltas mas comunes de los predicadores
es la de reclinarse sobre el palpito. Todo orador inex-
perto esta propenso a sentir como que pierde el equi-
librio por la misma inquietud gue experimenta, vy
busca algo en gue apoyarse. El palpito es tan conve-
niente para tal propé6sito que no es extrano que se
adquiera la costumbre a que nos referimos. Cuando
un joven predicador observe que esta propenso a
ello, no sélo debe resistir tal inclinacién mientras esta
en el pulpito, sino que debe procurar hablar en reu-
niones sociales ¢ en la escuela dominical, sin ningin
objeto delante de él. Rapidamente se formara la cos-
tumbre, buena o mala, en este respecto.

FEl cuerpo debe simplemente, estar derecho. En
muchos es una natural expresion de deferencia para
el auditorio una ligera inclinacion de cabeza al em-
pezar, pero aun €sta debe desaparecer al animarse el
predicador en el curso de su sermon. Es falta grave
mantenerse habitualmente inclinado, tanto porque
se ve mal, como porque perjudica los drganos de 13
palabra, y debe ser corregido en lo posible. Tal acti-
tud es en algunos natural o inveneible. En cambio,
el alzar demasiado la cabeza, como 1o hacen algunos,
produce la impresion de arrogancia y presuncion.

Los brazos deben caer naturalmente a los lados.
Cruzarlos sobre el pecho es actitud expresiva de pe-
culiares sentimientos y rara vez debe hacerse tal
cosa. Bl colocar las manos sobre las caderas, si es
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con los dedos hacia adelante, parece indicar desafio
y petulancia; y si con los dedos hacia atras, da la
idea de debilidad de espaldas. Entrelazar los dedos
de las manos sobre el abdomen es actitud que causa
desagrado, y cogérselas por la espalda no resulta
gracioso, particularmente si se hace por debajo del
saco. Meterlas en las bolsas del saco es inelegante, y
meterlas en las de los pantalones es vulgar. Poner
una mano sobre el pecho, u ocuparla en jugar con
~un dije o con los botones del saco (como lo hacia An-
drés Fuller) es en mayor o menor grado impropio.
Lo natural es dejar caer las manos a los lados del
cuerpo con perfecta. soltura, con las palmas hacia
el cuerpo, hasta que se presente ocasiéon de mover
una u otra o ambas en algun ademan, después de lo
cual deben volver a su primera posicién, si bien en
muchos casos pueden permanecer por algunos mo-
mentos en cierta posicién intermedia en comparativo
reposo.

Los pies no deben estar ni demasiado retirados el
uno del otro, como los de los marineros, ni en inme-
diato contacto. Su posicién precisa sera determinada
por la constitucion y habitos de cada uno, y no deben
darse reglas que impongan determinada postura. El
orador romano generalmente se paraba con el pie
izquierdo un poco hacia adelante, porque llevaba la
toga en su brazo izquierdo, y el antiguo soldado avan-
zaba el pie izquierdo, porque su brazo izquierdo soste-
nia el escudo. No existen actualmente causas seme-
jantes para echar adelante el pie izquierdo. La tinica
sugestion que puede hacerse es que si en determina-
do momento estd una mano ocupada activamente
en hacer ademanes, parece 1o mas natural que el pie
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del mismo lado se ponga un poco adelante. La fre-
cuencia con que un orador cambie de postura depen-
derd de su temperamento o su grado de excitacion
en €]l momento;, no hay para qué preocuparse por
esto, a menos que se sienta uno propenso a movimien-
tos demasiado inquietos y nerviosos, que deben evi-
tarse.

El que se sienta inclinado a cualquiera de estas
faltas, debe corregirlas resueltamente y estar siempre
alerta contra ellas. La unica verdadera dificultad pa-
ra corregir tales faltas, comparativamente de poca
monta, es que llegamos a figurarnos que no vale la
pena. Para log jovenes sera tarea relativamente facil
el corregirlas, y posible aun para los de edad media.
Una inquebrantable determinacion, la perseverancia,
y especialmente el cuidado en formar habitos opues-
tos cuando no se estd en el pulpito, seran coronados
por el éxito. Y si tales defectos no pueden ser real-
mente corregidos, 1o mejor sera no apurarse por ello,
y hacer 10 mejor que se pueda.

3. El ademan, considerado aparte de la postura,
denota el movimiento, ya sea de toda la persona, o de
los pies, el cuerpo, la cabeza, 0 1as manos. No es na-
tural que el orador, si esti en algun sentido ani-
mado, permanezca completamente inmdovil, ¥y es im-
portante que evite el ajetrearse y recorrer la plata-
forma de un lado a otro como unga fiera en su jaula.
Entre tales extremos, el orador puede cambiar de
lugar con mayor o menor Iibertad, de acuerdo con su
temperamento, las circunstancias y el gusto propio.
Dar patadas puede servir en ocasiones para expresar
indignacién o algunos otros sentimientos vehemen-
tes, pero también puede sugerir la idea de ira impo-
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tente; y de todos modos es ademan que dificilmente
podra considerarse propio del predicador. Ciertos mo-
vimientos del cuerpo, como el de balance, deben evi-
tarse, como también el inclinarse demasiado hacia
adelante. La cabeza tiene una variedad de movi-
mientos apropiados y expresivos, pero debe evitarse
toda extravagancia, como también la extrema vehe-
mencia y la monotonia.

Los brazos y las manos deben ser considerados
conjuntamente, ya que al hablar en publico dificil-
mente puede hacerse un movimiento con la mano que
no vaya acompafiado naturalmente de algun movi-
miento del brazo. Los griegos designaban todo el arte
de la elocucion con el término “quironomia,” o sea,
el manejo de las manos. Ciertamente, las manos y
los brazos son para los ademanes, de importancia su-
ma. Quintiliano dice: “En cuanto a las manos, sin
las cuales el discurso pareceria mutilado y débil, difi-
cilmente podria decirse cuantos movimientos tienen,
pues que casi iguala su numero al de las palabras.
Si otras partes del cuerpo ayudan al orador, puede
decirse que éstas hablan por si.” Pero muchos orado-
res no saben qué hacer con sus manos, y una dificul-
tad semejante se observa con frecuencia en los sa-
lones y aun en la calle. En relacion con esto men-
ciona Gresley una ventaja de leer los sermones: “El
que habla improvisadamente ... tiene que hallar al-
giin empleo para sus manos; pero si tenéis vuestro
sermén escrito ante vosotros, vuestras manos esta-
ran ocasionalmente ocupadas en volver los pliegos
del manuscrito,” y asi el afortunado lector no se vera
obligado a hacer ademanes.

Seria fastidioso el catalogar las faltas que pueden
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ohservarse en los ademanes del brazo y las manos.
Entre los mAs cOINUNes puede mencionarse cierto
sacudimiento de manos que llega a ser un habito; un
movimiento gue puede ser propio para expresar Ire-
puision o aborrecimiento, pero no para otra cosa, ¥
también cierta clase de boXxeo. TUnos mueven el brazo
de arriba abajo como brazo de bomba, ¥ otros mue-
ven so6lo el aniebrazo como alas de pinguino, €11 vEZ

de mover el brazo desde el hombro. Los movimientos .

angulares son propios para expresar ciertos senti-
mientos, pero si son habituales revelan torpeza. La
palma de la mano, qut es su parte mas expresiva,
debe en lo general volverse hacia el auditorio un tan-
to abjerta. “Pero cudntas veces vemos que el orador
presenta al auditorio su mano rigida y plana COmMo
un pedazo de tabla, o de lado como un cuchillo, o
shuecada como la de un mendigo para recibir la li-
mosna. Otras veces se NoOs presenta cerrada en ac-
titud de dar pufetazos.” (Rusell.) La mano cerrada,
el indice en actitud de seftalar, ete., son ademanes de
mucho efecto cuando se les guiere dar su sentido pe-
culiar, pero en oiras ocasiones son impropios ¥ Per-
judiciales. Es también falta comun la de dejar caer la
mano dando una palmada en la cadera, y la de dar
palmadas con demasiada frecuencia, lo gue pocas
veces resulta apropiado. Hay predicadores también
que tienen la mania de golpear continuamente la
Biblia.

Tenga cuidado el orador, en todas las ocupacio-
nes y circunstancias de su vida, de procural que Su
actitud sea siempre natural ¥y no sin gracia. Si asi
lo hace, no tendri que preocuparse mucho por su
postura y ademanes cuando hable en publico, ¥ PO-
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dra sin peligro abandonarse a los impulsos natura-
les. En lo general, jamas se debe reprimir un movi-
miento al que se sienta uno inclinado, aungque se
tema que no resulte gracioso. Después de todo, la
vida y el poder importan mas que la gracia; y de he-
cho la represion causada por la timidez destruye la
gracia misma. Por otra parte, jamés hagais un ade-
mén por mero calculo. Debe ser el producto esponta-
neo del sentimiento presente, 0 resultara forzado ¥y
no tendra mas que una vida galvanizada. El que de-
clama o simplemente piensa en su discurso con anti-
cipacion, y resuelve hacer aqui o alla tal o cual ade-
man, no conseguira sino dafiar su discurso precisa-
riente en esos puntos. Es una necedad tratar de de-
terminar, como quieren hacerlo algunos maestros de
eiocucion, cuantas frases deben decirse antes de ha-
cer el primer ademan. Lo es también el comenzar a
gesticular en determinado punto con la idea de que
sa es tiempo de empez’ar.vEl tiempo de empezar es
cuando uno se siente impulsado a hacerlo, ni antes
ni después. Verdad es que generalmente un serméOn o
discurso debe principiarse quietamente, por lo que
no debe, por lo regular, haber ademanes al principio.

Pueden afadirse algunas reglas sencillas con res-
pecto a la acciéon en general:

1. La accién debe ser sugestiva mas que imitativa.
Los ademanes imitativos, excepto en el caso de cier-
tos actos serios, son impropios de un discurso grave,
que pertenecen mas bien a la comedia. Al decir: “le
clavo el pufial en el corazébn,” se hara algun movi-
miento vehemente con la mano, que sugiera el golpe
mortal; pero un movimiento que lo imite, resultaria
ridiculo, comico. Un excelente hombre predicando
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una vez en una universidad, dijo: “Cerrais 108 0j03
4 las bellezas de la piedad; tapais vuestros cides a
los llamamientos del evangelio; volvéis 1a espalda,”
ete., v diciendo estas cosas cerro los 0jos, se tapé con
los dedos los oidos y presentd su ancha espalda al
auditorio. Aun el acto de levantar la vista al cielo, ©
sefialario con el dedo, o poner la maneo sohre el cora-
zén, si bien cosas permisibles, pueden practicarse con
exceso ¥ sin oportunidad.

9. El ademAn jamas debe seguir, sino comunmen-
te preceder ligeramente a la palabra enfatica de la
frase. Parece natural que el sentimiento excitado ha-
He mas pronta expresion en el movimiente instintivo
gue en la palabra, que es preducto de la reflexién.

3. T.a accion no debe ser excesiva, ni en frecuen-
cia ni en vehemencia. En ciertos asuntos, ocasiones,
o estados de 4nimo del orador es natural que 1a ac-
cion sea rara y leve. Los ademanes demasiado fre-
cuentes, como el uso de cursiva en Ja escritura, y del
énfasis al hablar, gradualmente debilitan su propio
efecto. La vehemencia extrema produce una revul-
sibn de sentimientos en el oyente, una inclinacion
precisamente a lo contrario de lo que se propone el
orador.

4. Evitese 1a monotonia. Una sucesién invariable
de gestos y ademanes repetida sin variacién es falta
grave y comun. También lo es, aunque no tan grave,
el empleo de un ademarn favorito, cuando la emocion
gue se experimenta podria expresarse mucho mejor
con alghn otro. La recurrencia notablemente frecuen-
te de una palabra, un tono o un ademan, es siempre
una falta, y tan pronto como nos demos caenta de
¢lla, debemos aplicarnos a corregiria.
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En conclusion conviene repetir que a toda costa
debe haber vida, libertad, poder. NO reprimais la na-
turaleza, sino gobernadla; y nunca 1a forcéis. Procu-
rad no un mejoramiento positivo en la accién, sino
negativo —la correccion de las faltas segun éstas se
manifiesten. Observadlas, ¥ de vez en cuando supli-
cad a algin amigo juicioso que 0S Ilame la atencion
a las que €l haya observado en vosotros. Nadie puede
en este respecto ayudar tan eficazmente como una
esposa inteligente. Hablad con confianza ¥y libertad
lo que sintais. Jamas aprendera nadie a hacer con
gracia un movimiento sin practicarlo frecuentemen-
te y con entera libertad. La vid debe crecer antes de
poder podarla. Y no olvidemos nunca que aun algunas
de las faltas de un hombre en 1a accién y en la VvoO3z,
pueden ser parte de sf mismo. Corrijanse en todo 1o
posible; pero mejor es que subsistan, que no que sean
sucedidas por la timidez o la artificialidad.
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PARTE V.
La Direccion del Culto Puablico

Imporiancia del Culto Publico.

I. La Lectura Biblea, IT, Los Himnos. III. La Oracién Publica.
IV. Duracion de los Servicios. V., Correccidn de Maneras €n
el Pilpito., VI, Observaciones Finales,

Puede observarse en nuestras asambleas religiosas
cierta propension a descuidar el culto, ¥ no pensar
mas gue en la predicacion. Con frecuencia oimos a
excelentes hermanos hablar de los ejercicios preli-
minares. Segan esto, la lectura de Ia Palabra de Dios,
e}l canto de dulces himnos de alabanza, ¥ 1a “oracién
¥ ruego, con hacimiento de gracias™ no son de gran
importancia, sino sélo el portico, 1a introduccion. Las
pajas indican la direccion del viento, ¥ la misma for-
ma que se da a los anuncios phablicos es instructiva:
“Servicio divino en Ia Iglesia de San Marcos, el dia,”
etc. “El Rev. X predicara en la Iglesia Bautista (Pres-
biteriana, Metodista, etc.) el proximo domingo,” ete.
El anuncio de los Episcopales menciona s6lo el ser-
vicio; los otros mencionan solo Ia predicacion, y raras
veces dejan de decir quién va a predicar. Segun esto,
Tos de la Alta Iglesia poco se preocupan del sermon,
que por lo regular quieren sea corto; aunque Ios Epis-
copales evangélicos dan mayor importancia a la pre-
dieacion, y a menudo quisieran poder omitir algo en
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el servicio. Las otras denominaciones mencionadas
dan generalmente poca importancia al servicio, o
sea, el culto, y algunos entre ellas, descontentos por
esta falta de interés, se imaginan que el inico reme-
dio es adoptar alguna “forma de servicio,” y asi ve-
mos de vez en cuando algunas escuelas dominicales
o congregaciones haciendo lecturas alternadas, u
ocupadas en responsos corales, ete.

Pero no es éste el remedio. Es preciso, a toda costa,
mantener la libertad, espontaneidad, sencillez y €s-
‘piritualidad del culto del Nuevo Testamento. Hay que
resistir enérgicamente la propensiéon natural del co-
razén humano a dar demasiada importancia a lo ex-
terior, sin el acompafiamiento de verdadera espiri-
tualidad. Mientras la causa del disgusto por los mo-
dos informales de culto sea la falta de sentimientos
devocionales de parte de las congregaciones, no hay
que ceder. Pero su desagrado reconoce por causa, €n
parte a lo menos, la frialdad, la falta de animacién
o de conexion, y el descuido general que tantas veces
se manifiestan en nuestro culto. Debemos dar mas
atencion a esto regularmente, tanto en lo general
como con referencia a cada ocasion particular. Esto
no es tan necesario para los que no tienen mas que
seguir una forma de servicio preparada por otros, co-
mo para el que en cada ocasion particular tiene que
preparar un servicio para si y para su congregacion.
Sencillo en su forma, de modo que nadie se sienta
inclinado a confiar en exterioridades, pero lleno de
interés, animaci6n, piedad, dulce solemnidad, y adap-
tado especialmente, pero sin artificio, a 1a ocasion,
—tal debe ser nuestro culto. Lo que no es interesante
e impresivo, jamas podra ser la expresién verdadera
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de Ia devocion ferviente; y la expresion misma, en vir-
tud de una ley general, reacciona sobre el sentimien-
to. Las practicas externas, por rmucho que apelen al
sentimiento estético, jamas podran crear la devocion;
pero la expresion animada v sincera de la devocion,
la fortalecera, y esto se puede lograr sin caer en el
peligro del formalismo.

Esto demuesira la importancia de hablar acerca
de la parte del predicador en la direccion de los ser-
vicios publicos. Sdio brevemente podemos hacerilo
aqui, aunque el asunto merece en verdad ser discu-
tido minuciosamente y en tratado aparte.

I. La Lectura Biblica.

1. Al hacer 1a seleccion del pasaje 0 pasajes de Ias
Escrituras que hemos de leer, hay gue preferir los
gque sean en alto grado devocionales; por ejemplo,
muchos de los Salmos, pasajes de Isalas y otros pro-
fetas, de los Evangelios, 1as Epistolas y 1a Revelacion.
No solamente instrairan, sino que despertaran senti-
mientos devocionales. Su Ilectura debe naturaimente
preceder a la oracién principal, ya sea inmediata-
mente, o interponiendo algin himno. La clase parti-
cular de lectura devocional que se escoja y el tono
general del sermon deben estar en armonia. No seria
propio leer un pasaje triste y predicar luego un ser-
moén alegre, o viceversa. Basta, sin embargo, que
exista una armonia general; no es ni necesario ni aun
conveniente hacer gran esfuerzo por hallar corres-
pondencia exacta.

Hay mchos casos en os cuales el predicador de-
sea leer Ia conexion de su texto. 8i esta conexidén es
de tono altamcntc devocional, puede ser leida en el
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lugar correspondiente como parte del servicio devo-
cional. De lo contrario, debe leerse después de la ora-
ci6on principal, ya sea antes del segundo himno o
cuando se anuncie el texto. En este ultimo caso es
bueno leer antes de la oracion algun breve pasaje de-
vocional, como por ejemplo, unos cuantos versiculos
de un salmo. Algunas veces sé€ pueden leer dos pasa-
jes diferentes en inmediata sucesion. Hay mucha li-
bertad en todos estos detalles, y nadie debe sentirse
ligado ni por rubrica ni por costumbre. El buen gusto
y una sincera devocién seran los mejores guias en la
determinacién de lo que conviene hacer, y sin nece-
sidad de recurrir a procedimientos sensacionales, es
posible usar una variedad interesante. A veces se lo-
gra producir un buen efecto leyendo la conexién del
texto al concluir el sermén. En muchisimos casos €s
mucho mejor no leerla ni antes ni después, sino sélo
presentar un breve resumen de la misma al principiar
el discurso.

No es preciso que los pasajes escogidos principien
ni terminen con el capitulo. Algunos predicadores se
sienten como obligados a leer el capitulo entero por
largo que sea, 0 N0 mMas que un capitulo por corto
que sea. Ya hemos mencionado en otro lugar el he-
cho de que la actual divisién en capitulos fue hecha
torpemente, pues frecuentemente se unieron mate-
rias de indole muy distinta, y se separaron las que
estaban intimamente ligadas. Haciendo punto omiso
de tales divisiones, cuando asf lo demande el sentido,
el predicador lograra que el servicio tenga mejor efec-
to, y se acostumbraran los oyentes a buscar, en su
propia lectura, la verdadera conexion.

Si el pasaje que se quiere leer contiene expresio-

e S



—my
-

L pp—-|

TRATADO SOBRE LA PREDICACION 289

nes que nos parecen indecorosas, puede cambiarse
por algun otro, u omitirse en la lectura Ias partes en
cuestion, cuando esto pueda hacerse sin Namar 1a
atencion o sin perdida material. Por regla general
deben leerse tales expresiones, y cuando tal se haga
debe esto hacerse sin vacilacién, ni reserva, ni tur-
bacién alguna.

2. El arte de leer bien es cosa rara. Son en mayor
nuiamero los que logran sobresalir en el canto o la ora-
toria. Los buenos predicadores son numerosos en
comparacién con los buenos lectores. Los requisitos
para leer bien son varios. Se necesita tener gran ra-
pidez de comprension para poder coger el sentido de
toda la oracidon con una sola mirada, pues una de
las faltas mas comunes es la de comenzar la lectura
cOn una expresion que resulta en desacuerdo con el
final; ¥ en verdad, el lector necesita conservar con
claridad en su mente toda la conexidén y leer cada
frase como parte de un gran todo. Esto demuestrsa,
ademas, la necesidad de familiarizarse con lo que se
tiene que leer, y si esto no es posible con respecto al
lenguaje del pasaje, cuando menos en cuanto a la
materia de gue trata. Otro requisito es la sensibili-
dad, de modo que no solamente se entienda lo que se
lee, sino gue el sentimiento armonice con el que se
expresa en €l pasaje que se lee. Probablemente son
mas comimes Ias faltas en este respecto que las gue
antes mencionamos. También debe haber gran fle-
xibilidad de voz, de modo que se exprese pronto y
exactamente toda variante en el sentimiento. Y fi-
nalmente, se requiere una prictica amplia y cuida-
dosa. Son, por desgracia, pocas 1as personas gue prac-
tican mucho la lectura en el periodo critico de su
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vida. En la infancia el conocimiento es demasiado li-
mitado, la voz tiene escaso poder, y los detalles de la
pronunciacion, etc., requieren demasiada atencion,
para que pueda hacerse lectura completamente satis-
factoria. En la época en que principia la madurez,
cuando la mente ha adquirido fuerza y rapidez de
percepcion, cuando las simpatias son amplias y aun
delicadas, cuando la voz ha alcanzado casi todo su
poder sin perder nada de su flexibilidad, es cuando
debe ejercitarse, ‘con o sin instruccién, en el noble
arte de la lectura. El curso de estudios del colegio de-
biera terminarse con ejercicios cuidadosos de lectu-
ra. Si en las fiestas de graduacion, en vez del inevi-
table discurso, pudiéramos oir a algunos de los gra-
duandos leer, no con pretensiones de oratoria ni ar-
tificios dramaticos, sino de un modo sencillo, viril,
genuino, seria esto un placer y de provecho para todos
los interesados. Un club de lectura en un pueblo, es-
pecialmente si incluye a ambos sexos, sera general-
mente de mas provecho que una sociedad de debates.
La instruccion en la lectura es menos peligrosa que
en la oratoria, porque es hasta cierto punto una cosa
necesariamente artificial, y en la lectura hay menos
peligro de corromper la naturaleza y caer en lastimo-
sas afectaciones.

Para leer bien se necesita, por supuesto, tener una
pronunciacién correctisima, y haber adquirido una
articulacién distinta y facil. Aparte de esto, esta todo
incluido en lo que llamamos expresion, y el poder de
expresion, en cuanto no sea un don natural, debe
ser adquirido mediante una practica bien ordenada.
Dicha practica debe por lo regular hacerse en la lec-
tura de lo que se conoce bien y que nos agrada. Ade-
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mas de la lectura que se haga por practica, debe apro-

vecharse f{oda ocasién propicia de leer para entrete-
nimiento y provecho de 10s que nos oigan—escogien-
do algo tan leno de interés que podamos olvidarnos
de nosotros mismos en la expresion del sentimiento.
Los predicadores propensos a emplear un tono fune-
bre deben, a toda costa, leer en lo privado algunas
selecciones humoristicas, a fin de mantener el equi-
Iibrio,

Entre los diferentes elementos de expresién en la
lectura, dcbemoes mencionar brevemente dos o tres,
El primero es el énfasis. Los primeros esfuerzos que
se hagan por dar el debido énfasis en la lectura, da-
ran generalmente el resultado de una gran eantidad
de falso €énfasis. Aparte de Ia falta comnan de colocar
el énfasis donde no se debe, hay otra muy seria, v
es la de no distribuir propiamente el énfasis. Mu-
chas personas eapaeces v cultas cargaran todo el peso
del énfasis sobre una sola palabra de la oracién o
clausula, debiendo dividirlo en diferente proporcion
entre dos, tres o varias palabras. Este punto merece
especial atencién en la practica, y es muy 1util que
los amigos se hagan mutuas eriticas, Después de to-
do, la verdadera dificultad cen respecto al énfasis
esti en comprender el pensamiento y apreciar el
sentimiento de lo que leemos, eomo lo demuestra el
hecho de que raras veces observamos que se dé falso
énfasis en una conversacion franca. Puede afadirse
la observacion de que el libro de los Proverbios pre-
senta numerosos ejemplos admirables para ejercitar
el énfasis. Muchisimas personas leen todas las ora-
tiones interrogativas con la expresién peculiar gue
5€ les da al concluir, cuando son preguntas que de-
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mandan por respuesta un sf o un no. Asi: ;Dijo é1
que vendria? Pero hay otra clase de preguntas que
demandan respuesta, pero no simplemente afirma-
tiva o negativa. Por ejemplo: ¢(Quién afirmé6 que él
vendria? Y hay otras en las que no se espera res-
puesta alguna; como: ¢Habr4 acaso alguien que ven-
ga a ayudarme? La diferencia es clara, y nunca se
cometen equivocaciones, pero si con frecuencia en la
lectura. Raras veces conviene emplear gesticulacio-
nes en la lectura, si no es algin movimiento natural
de la cabeza acompafiando a la expresién del rostro.
El encargo que dan a menudo los maestros: “lee co-
mo si estuvieras conversando,” no es en rigor correc-
to. Es de condenarse cierta especie de lectura orato-
rica, y puede ser conveniente decir, “lee como si con-
versaras,” pero la diferencia esencial entre hablar
y leer no debe ni puede hacerse desaparecer.

Es de particular importancia que se lean bien las
Escrituras. El ntimero de personas que en nuestras
congregaciones dependen enteramente de la lectura.
publica para adquirir algun conocimiento de las Es-
crituras es comparativamente reducido; pero el he-
cho es que muchas personas no leen la Biblia por si
mismas, y s6lo mediante la lectura publica es posible
poner su mente en contacto con ella. Por otra parte,
los que mas leen la Biblia en sus casas se sienten
generalmente complacidos de oirla leer en el culto
publico. Y en general, todas las razones que puedan
aducirse para leer bien cualquier cosa se aplican pre-
eminentemente al libro de los libros, 1a Palabra de
Dios. La buena lectura tiene valor exegético, pues
ayuda a aclarar el sentido. Hace también resaltar
todo el interés y poder del pasaje que se lee. Hay pa-
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sajes que han tenido un nuevo sentido para nosotros
¥ jue Nos parecen mas preciosos desde que los oimos
leer, quiza hace muchoes anos, por un buen lector.

Pero leer verdaderamente bien la Biblia es cosa
difieil. El modo comiun de impnmir los versiculos a
menudo obscurece seriamente la conexion. Los nom-
pres propios demandan atencién, a fin de pronunciar-
1os facil y correctamente, y no cbstante, sin pedan-
teria. Mas importante aun es la falta de completa
simpatia intelectual y espiritual con las Eserituras,
gue con tanta frecuencia impide que percibamos ple-
namente su sentido, Existe la propension comun de
caer en la practica de leer en tono uniforme, des-
provisto de verdadera expresion, creyendo que esto
indica reverencia. La Biblia no debe ser leida jamas
exactamente como oiros libros. Toda ella es sagra-
da, v al leer aun sus porciones menos devgcionales
debe mostrarse solemnidad; pero esta selemnidad no
excluve una rica variedad de expresion, como parece
que se lo figuran muchos lectores.

Las diversas partes de la Biblia se diferencian en
asunto y estilo, ¥ debe, por lo mismo haber una dife-
rencia correspondiente en su lectura. Hay narracio-
nes de diferente caracter, desde simples historias
hasta las de género altamente patético y apasiona-
do; hay porciones diddclicas de muchas clases, como
puede verse en los diferentes discursos de nuestro
Sefior, en los preceptos que abundan dondequiera
vy en los argumentos detallados y a veces apasionados
de clertas epistolas de Pablo; ¥ hay poreiones poéticas
que comprenden las elevadas imigenes de descrip-
elén profética, tanto en el Antiguo como en el Nue-
vo Testamento, los argumentos poéticos de Job y pre-



304 TRATADO SOBRE LA PREDICACION

ceptos de los Proverbios, y una inmensa variedad de
pasajes liricos en los Salmos y otras partes, que pre-
sentan muchas faces de sentimiento, y a menudo pa-
sando, en el mismo breve Salmo, de las expresiones
de penitencia a las de gozo y alabanza. En verdad, la
Biblia, mas que un libro es una biblioteca, que contie-
ne casi todas las especies de composicion, y que de-
manda una gran variedad de manera en su lectura.

Jamas debe uno leer un pasaje en un culto publi-
co sin conocerlo perfectamente, para lo cual gene-
ralmente sera preciso que se le dé una repasada al-
gunos momentos antes del servicio.

3. Era anteriormente practica comun, y aun lo
es, por fortuna, en algunas partes, hacer observacio-
nes explicativas y de otro caracter en conexion con
la lectura. Estas no deben ser tan numerosas ni ex-
tensas que usurpen la atenciéon que se debe al pasaje
mismo. Deben tener por fin explicario, despertar el
interés de la congregacion en é€l, indicar ocasional-
mente algunas de sus aplicaciones practicas, y es-
pecialmente lograr que excite sentimientos devocio-
nales. Si el pasaje se ha estudiado cuidadosamente,
y si el predicador se ha esforzado por adquirir ha-
bilidad en este respecto podra hacer observaciones
breves, vivas y devotas a la vez, que hagan esta par-
te del culto publico mucho mas interesante y prove-
chosa que lo que es de ordinario. Las observaciones he-
chas al acaso, sin estudio ni habilidad, no seran mas
que interrupciones en la lectura y una rémora en
su movimiento.

1. Himnos.

1. Es extrafio que algunos ministros den tan poca
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atencion a la seleccion propia de los himnos. Seg-
ramente no toman en cuenta el bendito poder gue
hay en el canto sagrado, ni ¢l hecho de que 1os him-
nos impropios o $0s0s no s6lo no hacen bien alguno,
sino que causan enfriamiento y malestar. Algunos
piden los himnos al acasg, sin cuidar que se adapten
al tono general del servicio. Otros procuran gue todos
los himnos se refieran precisamente al asunto que
se discute en el sermodn, olvidando que 10s himnos no
tienen por fin la instruccién, sino el eXpresar v avi-
var el sentimiento devocional.

Para tener buen éxito en la seleccién v 1a lectura
de los himnos, es preciso que se entienda la natura-
leza. e la poesia lirica y se simpatice con su espi-
ritu—esto en cuanto a la que es propia para el canto,
Para algunos esto no ofrece dificultad, pero a todos
aprovechara el hacer un estudio especial de los prin-
cipales poetas liricos. Esto no sélo desarrollara y afi-
nara el gusto general por la poesfa, sino también en
particular por la lirica, que aparte de su importan-
cia para nuestro objeto, es una de las formas mas al-
tas y potentes de la poesia.

El estudio devolo de los Salmos, si bient se hace
¢on fines mas elevados, nos dara también un conoci-
miento mejor del espiritu de la poesia biblica. Exis-
ten, por otra parte, en rica abundancia, himnos eris-
tianos de diferentes siglos y paises, que no sélo ayu-
daran al desarrolle de la piedad personal, sino que
a la vez mejorarin nuestra apreciacién critica de 13
lirica sagrada, y nos eapacitaran para hacer una sa-
bia seleccion. De éstos los m4s valiosos son los him-
nos latinos patristicos y medioevales, 1os alemanes v
los ingicses. Los primeros se hallan a menudo des-
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- figurados por doctrina mas o0 menos errébnea, y mu-

chos de ellos son dirigidos a la Virgen Maria 0 a los
santos; pero aun éstos tienen mucho de gran valor,
mientras que otros, y entre ellos algunos de los mas
delicados, estan enteramente libres de materia cen-
surable, y llenos de la mas noble y devota inspira-
cion. Los himnos alemanes comenzaron a ser com-
puestos en un perfodo primitivo, y son ahora mas nu-
merosos que los ingleses; muchos de ellos no han
sido superados en su movimiento ritmico y su dulzura
devocional. Pocos himnos ingleses habia antes del
tiempo del doctor Watts, a principios del siglo diez y
ocho; pero al gran numero compuesto por €l, y a
los que después escribié Carlos Wesley, se han ido
afiadiendo muchisimos mas que constituyen ya un
acervo considerable. Todos los himnarios modernos,
y especialmente los que han publicado los congre-
gacionales y los bautistas, contienen gran riqueza
de preciosos y bellos himnos, aunque también apa-
recen con ellos algunos de mérito muy inferior. (Los
mejores himnos que tenemos en Espaiiol son sin du-
da los que escribi6é el Sr. T. M. Westrup, y los del Sr.
Juan B. Cabrera. En su mayor parte son traduccio-
nes del Inglés, pero hay entre ellos un buen nimero
de composiciones originales de verdadero mérito. N.
del T.)

El ministro debe, a toda costa, familiarizarse per-
fectamente con su himnario, a fin de poder en todo
caso hacer una seleccién pronta y juiciosa, y para
poder citar oportunamente en sus sermones algunas
estrofas, ya que esto contribuye al éxito de la predi-
cacién mucho mas que citas de ninguna otra clase
excepto biblicas. Pueden pasarse horas muy agra-
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dables de vez en cuando discutiendo con algunos
amigos schre el contenido del himnario, comparando
himnos favoritos, leyendo algunos, addguiriendo con
esto mejor conocimient critico y al mismo tiempo
delelte y provecho espiritual. Es también importan-
te examinar otras colecciones diferentes de Ia nues-
tra, buscar la forma original de los himnos de los
autores antiguos cuyas composiciones han side alte-
radas, ¥y otros himnos-que han sido omitidos en las
obras modernas. Hay colecciones de mérito inferior
que contienen piezas populares que los criticos no
podran menos gue rechazar, pero gue tienen tal
poder sobre el pueblo que demandan nuestra consi-
deracién y examen, que a menudo es de provecho.
Resulta interesante también el clasificar los prinei-
pales autores de himnos segin el mimero ¥y excelencia
de los que nos han dejado. Las circunstancias rela-
cionadas con la produccion original de un himno son
a veces interesantes, y algunas veces producird muy
buen efecto el mencionarlas, st no ervando va a can-
tarse dicho himno, si al citarlo en el curso de un
sermaon.

Las cualidades de un buen himno pueden expre-
sarse¢ brevemente como sigue: (1) Correcto en los
sentimientos que expresa. Su doctrina general debe
ser sana, cosa que no es del todo verdad con respecto
a algunos himnos y coros populares, ¥y sus sentimien-
tos particulares deben ser todos justos. (2) Devoceio-
nal en su espiritu. Algunos son puramente didacticos,
v carecen de calor vy movimiento. Muchos himnos so-
bre 13 afliceifn, el cielo, etc, presentan sentimientos
morhosos 0 simplemente imaginarios, y carecen de
verdadero sentimiento devocional. (3) Poéticos en sus
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figuras y diccion. Muchos himnos no son mas que
prosa métrica, sin un solo toque de verdadera imagi-
nacion, y emplean a veces palabras extrafias al mis-
mo genio de 1a poesia. Un canto que no es verdadera-
mente poético, carece de un elemento vital de poder.
Aun cuando cantamos frases sin metro, es preciso
que sean siempre poéticas en sentimiento y en el
lenguaje de la imaginacion y la pasion. (4) Ritmico,
esto es, correcto en cuanto a su metro, vivo y variado
en su movimiento, pero no aspero o cojo, sino verda-
deramente melodioso. (5) Simétrico, de modo que los
versos muestren un progreso regular en el pensamien-
to, y formen un todo completo y armonioso. En un
himno completamente bueno no seria posible omitir
ninguna estrofa sin destruir el sentido. Hay, sin em-
bargo, muchos himnos utiles y aun deliciosos en los
que no es éste el caso, y cuando las exigencias del ser-
vieio demandan la omisién de alguna o algunas estro-
fas, debe tenerse sumo cuidado de que la omision
no destruya la coherencia y armonia del himno.
Conviene que el primer himno no se refiera al
asunto especifico del sermén, sino que mas bien sea
un himno de adoracion. Especialmente cuando el ser-
moén se dirige a los inconversos, resulta inadecuado
principiar el solemne culto de Dios con una mera
exhortacion rimada a los impenitentes. Por supues-
to que este primer himno, lo mismo que todas las
dem4s partes del servicio, debe estar en armonia ge-
neral con todo lo que ha de seguir. El himno que pre-
ceda inmediatamente al serm6n debe ser natural-
mente preparatorio. El iltimo himno aplicara el ser-
mon, o expresara los sentimientos que el asunto que
se ha discutido debe excitar, o sera una conclusion
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general del servicic Debe recordarse en todo tiempo
que es de mucho menor importancia el gque el him-
no se adapte al asunto especifico del sermén, que el
que sea verdaderamente buenc, eminentemente agra-
dable, impresivo y ferviente. Lo mismo que en cuan-
to a los textos, es poco prudente evitar los himnos
familiares, puesto gue han llegado a serlo porgue
son excepcionalmente buenos.

2. (Para queé leer los himnos, si es que se van a
cantar? Conviene hacerlo no s6lo porque muchos de
10s presentes, (especialmente en algunos lugares) no
tienen himnarios, sino también porgue la previa lec-
tura despierta la simpatia de la mente con el senti-
miento, del cual podemos asi participar mejor cnan-
do lo cantamos. Por la misma razon pedimos a veces
que se repita el canto de algun himno. Se sigue gque
Ia lectura debe ser animada v sentida. Si un hombre
no puede o no guiere leer mas que de un modo pesa-
do, languido y monédtono, mejor sera gue no intente
tal lectura. Es verdad que el modo exagerado y ora-
torico de leer himnos es de reprobarse, pues que no
debe haber esfuerzo, sino s6lo la expresion natural
del sentimiento; pero si el himno es bueno, digno
de ser leido y cantado, y si el hombre lo sabe bien,
por conocerlo ya o por haherlo leido cuidadosamente
con anteriorldad, no seria natural que lo lea sino con
animaciéon y fervor. Casi imposible serfa para un
hombre verdaderamente devoto, leer de un modo im-
pasible y guieto las palabras:

“jCuan dulce el nombre de Jests
Es para el homhre fiell”
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- Realmente, las personas cultas estdn mas expuestas
 a reprimir las expresiones de sentimiento que a exa-
gerarlas.

Por razones semejantes jamas debe descuidarse
el ritmo de los himnos. El sonsonete que muchas per-
sonas ignorantes emplean en la lectura de versos,
lo mismo que la inflexién monoétona de la voz al fin
de cada linea, que frecuentemente se observa entre
personas educadas, son ciertamente un mal; pero tra-
tar de leer versos como si fueran prosa es ir al otro
extremo. El sentido es predominante; pero si se des-
cuida el ritmo, se perderia parte de la belleza y expre-
sion del himno, y no podrd menos que causar des-
agrado la notable ausencia de 1o que naturalmente
se espera y demanda. Debemos, particularmente ob-
servar la pausa ritmica al fin de cada linea; no cor-
tando la voz, ni atenuandola o bajandola, a menos
que el sentido lo demande; pero aun cuando el sen-
tido esté incompleto al final de la linea, debemos ha-
cer una ligera pausa, mediante la suspensién de la
voz, en atencion a la exigencia del ritmo. En todas
las lineas de extensién considerable hay una pausa
igualmente importante hacia la mitad de la linea,
contribuyendo con mucho al efecto ritmico su varia-
da posicion. Los que no hayan estudiado la censura
clasica, pueden, sin preocuparse de tecnicismos,
aprender a percibir facilmente la posicién de esta
pausa, leyendo en lo privado muchas lineas con este
fin, exagerando al principio el movimiento ritmico,
aun haciendo sonsonete. Algunas veces hay dos pau-
sas de esta clase, una hacia el principio y otra hacia
el final de la linea. Estas pausas ritmicas son a me-
nudo descuidadas, pero uno que tenga buen oido para

TR
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la musica las observari inconscientemente. Pucden
ser dominadas con relativa faecilidad.

No poco provecho resultara del estudio de la mé-
trica, y particularmente de los metros comunes en
los himnos. Generalmente el oido sera buen guia, pero
a veces fallara. Pocos son los que pueden leer versos
sin ineurrir en faltas frecuentes, a menos que se ha-
yan fijado en su estructura meétrica. No es dificil 1a
tarea de aprender los diferentes metros de los him-
nos, y clasificarlos en las diferentes variedades de
versos iambicos, trocaicos, (con combinaciones de 165
dos}, anapésticos y dactilicos, sers para algunos agra-
dable distraccion no carente de provecho. En la lec-
tura de los versos anapésticos, muchos de los cuales
son en extremo hermosos, ¢s en la que se observan
falias con mayor frecuencia.

La habilidad de un predicador para leer himnos
aumentara considerablemente si con alguna frecuen-
cia acostumbra leer en voz alta trozos de poesia se-
cular, y esto mismo le ayudars a Corregir la propen-
5i0n a ser gemebundo 0 mondiono en la lectura.

3. Con referencia a la musica de los himnos, pa-
rece conveniente hacer agqui tan s6lo una observa-
cion. Es incuestionable la superioridad del canto con-
gregacional, pero no obstante, parece necesario tener
un core, cuya funcion propia es dirigir el canto de
la congregacién, perc propende a monopolizarlo. Aho-
ra bien, el predicador es el mediador 1ddneo entre el
coro y la congregacion. Si es amante de 1a misica, ¥
especialmente si puede cantar bien por 1a nota, pue-
de conservar las simpatias de€l coro, e inducirlos me-
diante sgplicas, no publicas sino privadas, a cantar
de preferencia tonadas familiares; ¥ luego, mediante
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exhortaciones publicas ocasionales, o privadas, ha-
cer que la congregacion tome parte en el canto. En
conferencias amigables con el director del canto, pue-
de conseguirse una mejor adaptacién de las tonadas
a los himnos, cosa que a menudo se necesita procu-
rar.

III. Oracion Publica.

Las oraciones son la parte mas importante del
culto publico. El que dirige una gran congregacion en
la oraciéon, el que intenta expresar lo que siente o
deberian sentir, delante de Dios—su adoracion, con-
fesion y suplicacion—asume una grave responsabili-
dad. Estamos acordes en reconocer que es cosa solem-
nisima hablar en nombre de Dios al pueblo; pero
¢acaso lo es menos el hablar a Dios en nombre del
pueblo? Para el desempefio de este deber conviene
ciertamente hacer toda la preparacion posible. Sin
embargo, aungue son pocos los que en la actualidad
ponen en duda la conveniencia de la preparacion,
tanto general como especifica, para el trabajo de la
predicacion, es de temerse que la gran mayoria des-
cuidan atn lamentablemente la preparacion para
dirigir la oracion publica.

La preparacion general para dirigir al pueblo en
la oracion publica consiste principalmente en las si-
guientes cosas; (1) Ferviente piedad. Esta incluye el
habito de orar en secreto y en los servicios sociales.
Si es cierto que “el unico medio de aprender a pre-
dicar es predicar,” mas enfaticamente lo es que el
anico modo de aprender a orar es orar. Y si bien
algunos toleran la predicacion por mera practica, no
habra quien no condene la oraciéon por practica. Es
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evidente, pues, que nadie podra por lo regular orar
bien en pablico si no ora mucho y devotamente en 1o
privado. En relacioén con esto, no es por demas ohiser-
var que en todo esfuerzo que se¢ haga por orar, bajo
cualesquiera circunstancias, debe uno procurar sin-
ceramente darse cabal cuenta de lo que estd ha-
ciendo. (2) Familiaridad con las Escrituras, gue no
solamente mos proporcionan tépicos para nuestras
oraciones, sino también el lenguaje mas apropiado ¥
sensible en que expresarlas. El ministro debe estar
continuamente atesorando en la memoria las ex-
presiones mas directamente devocionales que se en-
cuentran en todas partes de 1a Biblia, ¥ especialmen-
te en los Salmos y Profetas, los Evangelios, las Epis-
tolas v la Revelacién. Quizd yerran algunos al hacer
consistir sus oraciones de una sucesion casi no in-
terrumpida de citas biblicas; pero esto no es comun,
y los mas de nosotros necesifamos muchisimo, en
nuestras oraciones, una infusién mayor ¥y mas va-
riada de lenguaje biblico. (3) El estudio de ejemplos
instructivos de oracién. Se hallan en la Biblia, aparte
de sus numerosas expresiones devocionales aisladas,
varios eiemplos notables de oraciones conectadas y
completas, ¥y muchisimos ejemplos en los que se 10OS
da la sustancia, aunque no la forma, de la oracion.
Fstos deben ser estudiados cuidadosamente para ob-
tener instruceién tanto en la materia como en la for-
ma de Ia oracién. Algunas de las antiguas liturgias
zon también instructivas. Si bien debemos oponer-
nos resueltamente a la imposicién de toda forma de
oraci6on, puede aprenderse mucho en el estudio de
formas preparadas con el mayor cuidado, y en los
mas de 10s casos, por hombres habiles y devolos en
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alto grado. Algunas obras mas modernas que centie-
nen colecciones de oraciones, y las que se registran
en los periédicos merecen también ser examinadas
ocasionalmente. En tal estudio debe siempre tenerse
sumo cuidado de no perder el espiritu devocional en
el afan de la critica.

La preparacion especial que debe hacerse para la
oraciéon en ocasion determinada, puede apreciarse
mejor considerando la oracion piublica en cuanto a su
materia, su arreglo, su lenguaje y su expresion.

1. En cuanto a la materia, las oraciones pueden
Ser muy generales y comprensivas, o muy especificas
segun las circunstancias. La oraciéon sencilla, pero
maravillosamente comprensiva que nuestro Sefior di6
de modelo en su Sermén del Monte, y que después re-
piti6 en una forma muy abreviada, la oracién comun-
mente llamada el Padre Nuestro, es un ejemplo de la
primera clase, mientras que la que se halla en el cap.
17 de Juan pertenece a la segunda. En ambas clases
observamos a menudo frecuentes errores. Algunas
oraciones son tan generales que lo incluyen casi todo,
¥ por 1o mismo carecen de objeto. Jamas debe ser in-
definida ni vaga la oracién, sino tener ciertos pun-
tos bien definidos; y éstos, siempre que se pueda,
deben determinarse con anticipacién. Otras perso-
nas descienden a detalles tan minuciosos que cua-
dran bien con el caricter de una oracién propia de
toda una asamblea, y a veces resultan aun indeco-
rosos. |

Muchos hay que omiten por completo, en la ora-
cién publica, los grandes asuntos de oracién que no se

relacionan directamente con sus propias necesida-
des inmediatas; o bien s6lo hacen mencién de ellos
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en unas cuantas frases convencionales al coneluir su
oracion. Sin embargo, en ¢l Padre Nuestro estos te-
mas ocupan la mitad de la oracion, y la primera mi-
tad. Con frecuencia deben hacerse peticiones en ia-
vor de las misiones,; tanto domésticas como exiran-
jeras, por el aumento de obreres, por las escuelas
dominicales y otros objetos semejantes, insistiendo
a veces en alguno de ellos, y otras veces en 0iro.
Con frecuencia y razén se ha dicho que al orar, no
debemos tratar de instruir a Dios. Sin embargo, esta
idea no debe ser llevada demasiado l!ejos. Nuestro
Sefior, en la oracion de Juan 17, dice lo que ha esta-
do haciendo, y explica c6mo se obtiene la vida eter-
na. Es propioc pues, a veces, referir algin sucesc, 0
hacer declaraciones, con ftal que sean ocasién de ac-
cién de gracias o peticiéh. Por otra parte, no debe
emplearse la oracién como medio de exhorfar al
pueblo, como a menudo se hace, casi inconsciente-
mente. Tampoco debe contener expresiones de mero
cumplimiento. El orar por otro ministro presente, en
términos lisonjeros, es cosa demasiaco frecuente, ¥
en alto grado impropio. Roberto Hall incurria con
frecuencia en la equivocacién de orar por los perso-
najes distinguideos que se hailaban presentes. Repro-
bables son también expresiones como: “esta nume-
rosa e inteligente congregacion.” Puede, ciertamente,
orarse por clases particulares de personas, y & veces
por individues; pere sin cumplidos. Las alysiones a
cuestiones politicas u otras que estén ocasionando
conflictos en 1a comunidad, s6lo pueden justificarse
por circunstancias peculiares y el modo de hacerlo.

Debe tenerse especial cuidado de dar a Ia oracién
piblica la necesaria variedad, tanto en cuanto a
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los asuntos como al orden que en ella se siga. Muchos
predicadores oran uniformemente por los mismos
objetos, y cuando aparte de esto siguen un orden fijo,
¥y emplean muchas frases estereotipadas, sus oracio-
nes llegan a ser tan formales como las liturgicas, sin
la ventaja de haber sido eminentemente bien prepa-
radas. Mucho nos ayudara a conseguir la deseada
variedad el preguntarnos de antemano qué peticiones
sugeriria la ocasién o el asunto del sermoén, o el pa-
saje de la Escritura que ha de leerse, 0 el himno que
seé canta. De los asuntos que necesariamente tienen
que introducirse con frecuencia, pueden unos presen-
tarse en detalle unas veces, y otros en otras. Por és-
tos y otros medios puede lograrse la variedad, sin que
esto sea el objeto principal, ni procurar que la ora-
cidén sea una pieza perfectamente pulida.

Todo intento de catalogar o clasificar los mate-
riales de la oracién estaria aqui fuera de lugar.

2. El arreglo de 1a oracién no debe ser formal, pero
siempre debe haber verdadéro orden. No €s necesario,
aun cuando fuera deseable, descender hasta los de-
talles, pero los puntos principales deben no s6lo es-
cogerse, sino también ordenarse en la mente con
anticipacién. Todos los argumentos que hemos pre-
sentado en favor del arreglo en la predicacién son
aplicables, mas o menos, al orden en Ia oracion.

El orden que generalmente se considera mas apro-
piado, es el siguiente: (1) Invocaci6n, adoracién, ac-
cién de gracias. (2) Confesién Yy demanda de perdon.
(3) Dedicacién renovada y peticion de ayuda. (4)
Intercesion por objetos generales o especiales. Princi-
pbiando con el pensamiento del caricter Yy misericor-
dia de Dios, somos naturalmente Ilevados a pensar

NS



B e g,

TRATADO SOBRE LA PREDICACION 317

en nuestros propios pecados, lo cual produce el orden
indicado. Pero la adoracién puede también, natural-
mente, ser seguida por la peticidn de gue Dios sea
conocido y adorado en toda la tierra (véase el Padre
Nuestro), y después puede introducirse la referencia
a Nosotros, ya sea en accién de gracias o suplicacion,
Las primeras palabras, después de dirigirnos a Dios,
pueden también ser una confesién de pecado o una
demanda de misericordia. Por otra parte, algo pecu-
Har en la ocasion, o el conocimiento de que hay algo
que de un modo especial pesa en el corazén de los
adoradores, puede hacernos dejar del todo £1 orden
usual o la usual seleccion de los asuntos. Debemos
evitar Jos dos extremos, el de vagar de aca para alla,
sin orden algunoc en nuestro pensamiento, y el de so-
meternos invariablemente a un orden tieso, formal,
invariable. Dentro de estos limites puede uno dejarse
guiar por el buen juicio y gusto, por el sentimiento ¥y
por 1a ocasion.

3. El lenguaje de la oracién debe ser gramatical,
por supuesto, y libre de toda clase de vulgarismos y
frases raras. Debe ser perfectamente sencillo—no
bajo ¥y rudo, pero tampoco docto ni inflado. Evitemos
el lenguaje afiligranado y pulido, que tanto ofende
al buen gusto y es tan desagradable al sentimiento
devoto, pero no debemos evitar, si nos sentimos pro-
fundamente afectados, el lenguaje natural de emo-
cion, que propende a ser figurado ¥ a veces en alto
grado. Cuando tzal lenguaje es natural, no ofendera
como cuando es s6lo producto del artificio. Uno de
log mas pobres cumplidos que pueden hacerse a un
hombre es decir gue su oracién fue “elocuente.” Si
algo ha de decirse con respecto a la oracidm, es de
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preferirse que se hable de ella como sincera, fer-
viente, solemne, conmovedora.

Casi todos los que dirigen al pueblo en la oracién
publica, llegan a tener frases favoritas, ya sea que
las hayan imitado originalmente, o que se hayan he-
cho habituales en ellas. Esta bien que las oraciones
de otros nos sugieran topicos o sentimientos que an-
tes no habiamos introducido, pero tomar frases aje-
nas para nuestras oraciones es practica de muy mal
gusto, y debemos hacer 10 posible por evitar hasta el
hacerlo inconscientemente. Oimos, sin embargo, en
todas partes frases favoritas que sin duda han sido
adoptadas por imitacion. El uso de tales frases pare-
ce indicar que la mente estd4 ocupada con s6lo lo ex-
terior de la oracién y no embargada por sentimien-
tos devotos. Aun cuando estas expresiones no hayan

sido tomadas de otros, sino que han llegado a ser

habituales, su demasiada y frecuente recurrencia es
mucho mas censurable en la oracion que en la pre-
dicacion. '

Muchos repiten a cada paso ciertas exclamaciones
como jah! oh! joh Seiiér! te pedimos, te rogamos,
etc. Debe corregirse esta costumbre. El lenguaje fa-
miliar, como el usado por los misticos en las expre-
siones “Jestus mio,” “mi dulce Duefio,” etc., debe evi-
tarse. Las frases que se usen al dirigirse a Dios deben
ser escogidas con referencia a la conexién. Asi nues-
tro Sefior dijo: “Te alabo, Padre, Sefior del cielo y
de la tierra, que hayas escondido estas cosas,” etc. Es
un acto de soberania. “El Juez de toda la tierra, ¢no
ha de hacer lo que es justo?” es la manera natural,
mas bien que decir: “el Todopoderoso (o el Omnis-
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ciente, o el misericordioso Dios) ¢no ha de hacer jus-
ticia 77

Al emplear el lenguaje de las Escrituras, como ya
se ha recomendado, importa que S€ cite correcta-
mente.

4. La, expresion de la oracién ‘“‘debe ser mas suave,
mas igual... menos vehemente, mas sumisa. Todos
sus tonos deben respirar ternura ¥y suplicacién . ..
pificil es decir qué es mas impropio de este sagrado
gjercicio, si el hablar de una manera apresurada ¥
superficial, como si se leyera algo (ue cansa ¥y no
interesa, o de un modo violento v declamatorio, como
si estuviéramos dirigiendo una reprensioén al Creador,
o con enunciacitn precipitada ¥ confusa.”

La enunciacidon debe ser €n todo caso distinta—
no ruidosa, pero si perfectamente audible en todo el
salén. Es muy desagradable, ¥ por desgracia comun,
el no poder oir. En cuanto a los tonos precisos que
dehen emplearse, basta que cada uno se dé cuenta
de lo que esta haciendo, ¥y que hable en conformidad
con sus sentimientos, a mMenos Gue comprenda gue
esta incurriendo en ciertas faltas. Algunos propenden
al uso Ge un tono hugubre, que nada tiene gue ver con
el lenguaje natural del arrepentimiento y el amor, ¥
que en ocasiones resulta ridiculo. Por supuesto gue
el tono debe siempre ser solemne ¥ reverente, mas
bien gue familiar, perc para esto no es necesario gue
gsea gemebundo.

Debemos también evitar el hacer contorciones o
gestos, ¥ asumir posiciones impropias que siempre se-
ran observadas por algunos.
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IV. Duracion de los Servicios.

La duracion propia de un servicio dependeri en
gran parte de las circunstancias. Hace dos siglos no
era cosa rara, tanto en la Iglesia de Inglaterra como
entre los Disidentes, el ocupar de tres a seis horas. En
la actualidad y en muchos lugares se muestra gran
impaciencia cuando son largos los servicios, y a tal
impaciencia no debemos ni ceder ni mostrarnos in-
diferentes. En el campo, donde la gente tiene que ca-
minar distancias considerables, y no se tiene mas
que un servicio en el dia, puede éste ser mucho mas
largo que en la ciudad. Cuando una ocasién particu-
lar demande mas tiempo del ordinario, y el interés
esté asegurado, puede el servicio prolongarse. En ge-
neral, si bien hay que tener en cuenta la costumbre
de cada lugar y las preferencias de la congregacién,
no debemos permitir que éstas nos esclavicen. Debe
haber libertad y cierta variedad, de modo que se con-
trarreste la tendencia constante a gravitar hacia el
formalismo. Muchas personas consideran la costum-
bre como una especie de ley comun, méas obligatoria
que una forma autoritativa de culto. El ministro pue-
de protestar en contra de esto de un modo practico,
mediante las variaciones ocasionales que juzgue apro-
piadas, teniendo cuidado de no producir disgusto por
hacer cambios abruptos o singulares. Poca vida libre,
espontanea, puede haber donde se est4a sujeto a for-
mas invariables, ya sea que hayan sido impuestas
por la ley o la costumbre; pero el introducir innova-
ciones simplemente por amor a la novedad, es cosa
peor que inutil.

Con respecto a la extension de un sermon, bueno
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sera que el pastor entienda gue en algunas ocasiones
puede hacerle muy corto, y en otras prolongarlo con-
siderablemente. Hay asuntos que pueden hacerse muy
interesantes e instructivos en un sermén de veinte
minutos, pero para ocupar treinta o cuarenta minu-
tos serfa necesario introducir materia extrafia, que
5010 vendria a disminuir el efecto general, ¢ hacer
difuso el estilo, restandole con ello poder. Mucho pre-
dicadores han pensado en asuntos o textos de esta
clase precisamente, y los han abandonado o echado
a perder de las maneras indicadas. ¢Por qué no pre-
dicar de vez en cuando sermones muy cortos, de vein-
te 0 quince minutos? Haciéndolo asi, y si las circuns-
tancias lo demandan, otros servicios pueden prolon-
garse mas de lo ordinario sin que tengamos que dar
para ello explicaciones, sino s6lo teniendo cuidado
de qgue se sostenga el interés en ellos. Hay, por otra
parte, asuntos que demandan imperiosamente un tra-
tamiento mas extenso, y que no se pueden dividir
ventajosamente; y el predicador, especialimente cuan-
do esté en su iglesia, debe sentirse en libertad de ocu-
par toda una hora, y en raros ¢asos aun mas, con tal
que esté seguro de que el sermoén tendra tal variedad
de puntes distintos y un movimiento tan interesante
desde el principio hasfa el fin, ¥ tan sostenida ener-
gia en la predicacion, que la gente no podria menos
de sentirse interesada en alto grado. Dentro de estos
Hmites, 1a duracidn media de un sermén en las ciu-
dades debe ser, probablemente, de treinta a cuarenta
¥ cinco minutos, segun que el asunto sea presentado
en forma condensada y concentrada, o mas digresiva
y vartada. Es claro que mucho depende del modo de
presentar el asunto, Un sermén largo puede parecer
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corto, y uno corto puede ser fastidiosamente breve,
como la escena de Piramo y Tisbe.

Con frecuencia se hacen demasiado largas las
oraciones. La gente no puede menos que cansarse.
Mejor seria tener mayor numero de oraciones duran-
te el servicio, y que todas fueran cortas. Puede haber
en lo general tres oraciones, pero variando en exten-
sion segun las circunstancias. La invocacion, que abre
el servicio, después del motete del coro o el himno
voluntario por la congregacion, es generalmente cor-
ta, pero puede en ocasiones prolongarse. La oracion
principal, que es seguida por el sermon, tiende a ha-
cerse demasiado larga. La ultima oracion, después
del sermoén, sera muy variable en extensién. Si el
predicador, o la persona que sea invitada a dirigirla,
se siente hondamente emocionada, y si el servicio
no se ha prolongado demasiado, esta oracién puede
ser considerablemente larga. De lo contrario, debe
ser corta, y a veces muy corta. Aun cuando el sermén
haya producido notable impresion, el caracter parti-
cular de esa impresion y del asunto deben determi-
nar si la oracién siguiente ha de ser larga o corta.
A veces conviene que el sermén sea seguido de un
himno, y terminar en seguida con la bendicién. O, sin
himno alguno, pronunciar la bendicién inmediata-
mente. En cualquier caso, la bendicién, que no es
mas que una corta oracién, puede ser precedida de
unas cuantas frases de oracion de acuerdo con el
asunto que se ha presentado.

En general, como ya se ha dado a entender, las
diferentes partes del servicio, la lectura biblica, el
canto, la oraciotn y la predicacién, deben variar en
extensién de acuerdo con las circunstancias, prolon-
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zando una parte cuando se acorte la otra, sin tratar
de parecer sensacional, pero si dando al servicio 1a
variedad que resultard de dejarnos guiar por los sen-
timientos naturales sin restricciom.

V. Correccién de Maneras en el Palpito,

Muchisimo dafo suele resultar de la falta de co-
rreccién en cosas al parecer triviales que se hacen
en el pulpito. Si el predicador, particularmente si €s
joven, es visto arreglandose el pelo o la corbata en
el pillpite, algunas personas se sentiran desde luego
prevenidas contra su sermdn. Si se presenta desali-
Rado, o su traje es vistoso, ¢l efecto serd semejante.
8i se le ve u oye masticando chicle, o aun tomando
un vaso de agua mientras otro ora después de su
serrnon; o buscando himnos mientras otro ora antes
de €1, no hay que maravillarse de que la gente se
sienta disgustada. Dos ministros no deben conversar
durante el canto, a menos que haya motivo especial.
Mirar en derredor descuidadamente antes de princi-
piar el servicio, denuncia una mente poco ocupada
de cosas sagradas. Por otra parte, no hay gue mostrar
una exagerada solemnidad de actitud; y la practica
de arrodillarse al entrar al pulpito es de correccion
dudosa. Debe el predicador, ciertamente, orar antes
de principiar el desempefio de sus solemnes deberes,
pero ¢no serd4 mejor que hapga sus oraciones en lo
privado ¥ no en publico?

Jamas debe el predicador demostrar irritacién por
1a falta de atencidén o aun por mal comporfamiento
de parte del audiftorio. Cuando es verdaderamente
necesario reprender, y aun reprender con dureza,
importa gue pueda verse claramente gque no e€s por
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resentimiento personal, sino por motivos mucho mas
elevados. En la gran mayoria de los casos €s mejor
no hacer reprensidnes publicas. Muchas veces ofen-
den, y el bien que con ellas se pudiera hacer puede
lograrse generalmente por otros medios. Una palabra
pondadosa, pero firme, dicha en lo privado, es co-
munmente mejor. Pocos predicadores han tenido que
lamentar alguna vez el haber callado cuando se sen-
tian deseosos de reprender publicamente; pero mu-
chos han tenido que lamentar el haber hablado.

El predicador no debe jamas mostrar presuncion
ni afectacion en sus maneras. Es mejor, por lo regu-
lar, decir “yo” que emplear el plural de majestad,
“nosotros.” Puede haber mas egoismo en el uso de
éste que en el de aquel. Para evitar la demasiado fre-
cuente repeticion de la primera persona del singular,
puede el predicador asociarse a menudo con sus oyen-
tes, y entonces decir “nosotros.”

Lo mismo en el pulpito que en cualquiera otra
parte, después de una gran excitacion ocurre por 1o
regular, una correspondiente reaccioén; pero muchas
personas no pueden entender c6mo el hombre que
durante el sermén mostraba tanta solemnidad, ahora
parece frivolo. Los que posean una naturaleza exci-
table deben evitar la exhibiciéon de los efectos de tal
reacci6n. Por mas que sea una necedad la critica que
algunos hagan de pequefieces, debemos procurar, aun
en lo que carece de importancia, no ofrecerles oca-
si6on de sefialar faltas.

V1. Observaciones Finales.

Después de toda nuestra preparacién, tanto ge-
neral como especial, para la direccién del culto pu-
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blico y para la predicacidn, tenemos que depender,
para el logro de verdadero &xito, del Bspiritu de Dios.
El que predica el Evangelio, fiado en la bhendicitn
de Dios, nunca predica en vano. El sermoén preparado
para los inconversos puede hacer mucho bien a los
creyentes, y viceversa. Quiza después de mucho tiem-
po tengamos noticia del bient gue resultoé de un ser-
moén que al tiempo de predicarlo parecia no haber
tenido efecto alguno; ¥ puede ser gue s&lo en la eter-
nidad vayamos a saberlo. Y aun el mas miserable fra-
caso, el esfuerzo que parecié enteramente inutil, pue-
de ser un bien para el mismo predicador, ¥ asi, de
modo indirecto, para todos los que 1o oigan después.
Aungue imperfectamente, esto nos hace comprender
como 1a Palabra de Dios siempre hace bien, v s pros-
perada en aguello para lo cual fue enviada.

Tampoco debemos olvidar la fuerza que el caric-
ter y la vida abaden al disCurso. Lo que un predica-
dor es, tiene mucho que ver para determinar el efec~.
to de lo que dice. Un proverbio medioeval dice, “Cujus
vita fulgor, ejus verba tonitrua.” Si la vida de uno €s
relampago, sus palabras serin (ruenos.
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